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Club alpha: Frauenclub mit Ménnern - die diesmal Eintritt zahlten

Der Club alpha feierte sein Jahresfest, mit viel Prominenz.

'Von Sandra Baierl23.01.25, 15:28

[Ikommentare B, <

Das Wasserfrauenfest im Club alpha: Vor knapp 38 Jahren wurde der Club alpha von Maria Rauch-Kallat gegriindet. Damals wie heute ist der Club
alpha ein tiberparteilicher Verein, der sich der Vernetzung und Forderung von Frauen verschrieben hat. Und: der Club in der Wiener Innenstadt ist ein Ort der
Zusammenkunft, wo man sich austauscht, diskutiert und feiert. Ebendas fand am Mittwoch Abend statt. Beim ,,Wasserfrauenfest* 1adt der Club alpha Frauen und
Minner ein. Wobei letztere Eintritt zahlen miissen, um den gemeinniitzigen Verein finanziell zu unterstiitzen.

Prominenter Gast an diesem Abend war Niederdsterreichs Landeshauptfrau Johanna Mikl-Leitner, die ,.die feine Runde mit den edlen Sponsoren begriifite
und versicherte: wir bleiben weiterhin treue Freundinnen.” Institutionen wie den Club alpha wiirde es brauchen: ,,Es gibt die Frauen in Wirtschaft und Politik,

aber die Mal3stdbe an sie werden viel hoher angesetzt, das ist ein Faktum®, sagt Mikl-Leitner.

Club alpha: Frauenclub mit Ménnern - die diesmal Eintritt zahlten
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‘Wasserfrauenfest im Club alpha

Maria Rauch-Kallat: ,,Wir Frauen sind so viel bescheidener als Ménner. Den Club erhalten wir seit 38 Jahren aus eigenen Mitteln und mit viel Einsatz. Dieses
Fest deckt einen Teil des Budgets ab®. Christine Marek bedankte sich bei Karin Meier-Martetschliger fiir die Organisation. Der Club alpha sei ein
Frauenclub, aber Ménner immer herzlich willkommen.

Dje kiinstlerische Einlage kam von Ildiko Raimondi. Mit dabei: Petra Bohuslav (Wr. Staatsoper), Milja Chun (Akakiko), Erhard Grossnigg

kK

ternchmer), Ernst Minar (John Harris), Christoph Obererlacher (Swiss Life Select), Lindsay Skoll (Britische Botschafterin), Hans Peter Spak (Hink),
Claudia Suppan (Galerie Suppan) u.v.a.
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Frauenclub mit Mannern

Der Club alpha feierte sein Jahresfest, mit viel Prominenz
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Das Wasserfrauenfest

im Club alpha

Vor knapp 38 Jahren wurde
der Club alpha von Maria
Rauch-Kallat  gegriindet.
Damals wie heute ist der
Club alpha ein iiberparteili-
cher Verein, der sich der
Vernetzung und Forderung
von Frauen verschrieben
hat. Und: der Club in der
Wiener Innenstadt ist ein
Ort der Zusammenkunft,
wo man sich austauscht,
diskutiert und feiert.
Ebendas fand am Mittwoch
Abend statt. Beim ,Wasser-
frauenfest“ 1adt der Club al-
pha Frauen und Ménner
ein. Wobei letztere Eintritt
zahlen miissen, um den ge-
meinniitzigen Verein finan-
ziell zu unterstiitzen.
Prominenter Gast an die-
sem Abend war Niederés-
terreichs Landeshauptfrau
Johanna Mikl-Leitner, die
,die feine Runde mit den
edlen Sponsoren begriillte
und versicherte: wir blei-
ben weiterhin treue Freun-
dinnen.“ Institutionen wie
den Club alpha wiirde es
brauchen: ,Es gibt die Frau-
en in Wirtschaft und Politik,
aber die Maf3stdbe an sie
werden viel hoher ange-
setzt, das ist ein Faktum®,
sagt Mikl-Leitner.

Christine Marek, Karin Meier-Martetschliger, Ildiko

Raimondi, Johanna Mikl-Leitner, Maria Rauch-Kallat (v. li.)

Ernst Minar (v. li.)

Maria Rauch-Kallat: ,Wir
Frauen sind so viel beschei-
dener als Manner. Den Club
erhalten wir seit 38 Jahren
aus eigenen Mitteln und
mit viel Einsatz. Dieses Fest
deckt einen Teil des Bud-
gets ab“. Christine Marek
bedankte sich bei Karin
Meier-Martetschlédger fiir
die Organisation. Der Club
alpha sei ein Frauenclub,
aber Manner immer herz-
lich willkommen.
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Lindsay Skoll und
Petra Bohuslav (v. li.)

Die kiinstlerische Einlage
kam von Ildiko Raimondi.
Mit dabei: Petra Bohuslav
(Wr. Staatsoper), Mi-Ja
Chun (Akakiko), Erhard
Grossnigg (Unternehmer),
Ernst Minar (John Harris),
Christoph Obererlacher
(Swiss Life Select), Lindsay
Skoll (Britische Botschafte-
rin), Hans Peter Spak
(Hink), Claudia Suppan
(Galerie Suppan) u.v.a.
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Entwicklung der Preise von Wohnimmobilien
und Anstieg der Wohnungsmieten
250

® Wohnimmobilienpreise
® Wohnungsmieten

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
Index: 2010100 Quelle: Statistik Austria, Hauspreisindex
Die Preise fir Wohnungen stiegen seit der Finanzkrise schneller als die Wohnungsmieten. Doch seit dem Zins-
anstieg ab 2022 stagnieren die Wohnungspreise, wahrend die Mieten auch inflationsgetrieben kraftig anzogen.
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TITELGESCHICHTE

vielleicht ein paar Stationen mit dem
Bus entfernt. Erstbezug in besseren
Lagen geht bei 6.000 Euro los®, so
Schunker. Bei EHL rechnet man
2025 nur mit einem leichten Preis-
anstiegvon 0,5 bis 1,4 Prozent. Auch
im Rest von Osterreich wachsen die
Béume heuer noch nichtin den Him-
mel. Langfristig ist ein Anstieg im
Rahmen der Inflation oder leicht da-
riber realistisch.

Dassnach derlangen Flaute jetzt
noch ein kriftiger Preisrutsch nach
unten kommt, scheint unwahr-
scheinlich. Vieles deutet darauf hin,
dass die Talsohle erreicht ist. EHL-
Expertin Schunker merkt seit dem
zweiten Halbjahr 2024 deutlich
mehr Interesse an Eigentum. Sie
erwartet, dassim Neubaubereich die
Zuckerl fur Kaufer weniger werden:
JViele Bautriager haben zuletzt noch
die Maklergebiihr oder die Grund-
erwerbsteuer iibernommen oder
eine voll méblierte Kiiche im Preis
inkludiert.”

Kredite wieder leistbarer

Die leichten Preisriickginge haben
Immobilien kaum leistbarer ge-
macht. Was fiir Kdufer viel hilfrei-
cherist,ist—neben gestiegenen Ein-
kommen - die Entspannung bei den
Kreditzinsen. Anders als die Mieten
sind die Kreditraten heute deutlich
niedriger als vor einem Jahr. 20 Jah-
re fix bekommt man mit sehr guter
Bonitit z. B. schon ab 3,7 Prozent
effektiv, 25 Jahre sind mit 3,8 Pro-

Karina Schun-
ker, EHL: ,,2024
stiegen die
Mieten in Wien
durchschnittlich
um rund 6,2 bis
7.1 Prozent je
nach Lage, Aus-
stattung und

~ GroRe."

zent kaum teurer. Tipp: Die grofRe
GEWINN-Kreditiibersicht mit den
besten Konditionen finden Sie gleich
im Anschluss an diese Titelgeschich-
te ab Seite 28.

Das Besondere an der aktuellen
Zinssituation: Langfristige Fixzins-
kredite sind giinstiger als variable
Kredite. Daswird nicht fiirimmer so
bleiben. Mit den Zinsschritten der
EZBwerden variable Kredite billiger.

.Beiden Fixzinsen erwarten wir hin-
gegennicht mehrviel Bewegung nach
unten, da ist schon viel eingepreist®,
meint Christoph Obererlacher, Chef
des Vermogensberaters Swiss Life
Select mit rund 100.000 Kunden in
Osterreich.

Fiir den Kauf auf noch giinstige-
re Konditionen bei den Fixzinsen zu
warten, hélt er daher fiir wenig sinn-
voll:  Falls die Zinsen doch unerwar-
tet stark sinken sollten, kann man
immer noch aus dem Fixzinskredit
aussteigen.” Obererlacher empfiehlt
langere Laufzeiten, um die monatli-
che Belastung zu reduzieren. Diep

Das Interesse am Kauf einer Immobilie steigt seit Herbst 2024: Bei den Kaufpreisen
wird in Wien heuer ein leichter Anstieg erwartet, allerdings unter der Inflation.

ine junge Familie mit einem Kind

lebtineinerkleinen Mietwohnung.
Die Eltern sind Mitte 30 und hétten
gerne mehr Platz fiir ein zweites Kin-
derzimmer. Sie planen, in eine 80 Qua-
dratmeter grolte Wohnung am Stadt-
rand umzuziehen.

Die Familie hat mit Unterstiitzung
der GrofSeltern schon fleiflig Eigenka-
pitalin Hohe von 20 Prozent des Kauf-
preises und der Kaufnebenkosten der
zukiinftigen Eigentumswohnung an-
gespart.In Wien sind das115.000 Euro,
in Graz fast 90.000 Euro.

Die Eltern zogern, ob sie diesen
grofden Betrag in das Eigentum ste-
cken sollen. Alternativkénnten sie die
grofsere Wohnung mieten und das
Geld konservativ investieren und so
Vermogen aufbauen. In den ersten
Jahren wiire auch die monatliche Mie-
te geringer als die Kreditrate. Die Diffe-
renz wiirde man als Sicherheitspuffer
auf ein téglich filliges Konto legen.

Wann sich der Kauf rechnet

In der Kostenbetrachtung summiert
die Familie beim Kauf die Ausgaben
fur die Kaufnebenkosten, die Kredit-
zinsen - die Tilgung fallt nicht unter
Kosten, da sie Vermdgen schafft —,und
die Instandhaltung. Diese vergleicht
siemit den Ausgaben fiir die Miete, die
jedes Jahr mit der Inflation steigen.
Nach elf Jahren wiirden die kumulier-
ten Mietkosten in Wien die Eigen-
tumskosten iibersteigen, in Graz nach
14 Jahren.

Die zweite Betrachtung ist der fi-
nanzielle Erfolg: Nach 25 Jahren hiitte
die Familie mit der Wiener Wohnung
einen Nettowert von knapp 279.000
Euro geschaffen, wenn man von einer
langfristigen Wertsteigerung von 2,5
Prozent p. a.ausgeht. Warum ist dieser
Wert niedriger als der urspriingliche
Kaufpreis? Weil hier bereits die Aus-
gaben fiir Kaufnebenkosten, Kredit-
zinsen und Instandhaltung abgezogen
wurden. Auch der noch offene Kredit-
betrag wurde abgezogen. Schliefllich
wiirde der Kredit noch zehn Jahre lau-
fen. Dennoch hitten die Kiufer we-
sentlich mehr Vermogen als die Mieter
aufgebaut.

Fotos: EHL Wohnen GmbH./KatharinaWocelka, diegograndi -Gettylmages.com
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TITELGESCHICHTE
KAUFEN ODER MIETEN

Beispiel 1: Erstes Eigentum in der Stadt [
mgm
Junge Familie #1

Grof3ere Eigentumswohnung kaufen oder
lieber mieten?

Die Ausgangssituation (alle Kosten in Euro)

Wien Graz
Kaufpreis Wohnung 80 m* 412.000 320.000
Kaufnebenkosten (8%) 32.960 25.600
Eigenkapital (20%) 82.400 64.000
Kredithohe 329.600 256.000
Kreditrate pro Monat 1.459 1.134
Monatsmiete 80 m** 1.120 800
Kreditlaufzeit - 35 Jahre
Fixzins (25 Jahre) effektiv 4%
Mietanstieg/Wertsteigerung pro Jahr 2,5%
Instandhaltung Eigentum 01,5 %, beginnendim 11. Jahr
Rendite Alternativveranlagung Mieter** 2,5%

* Ohne Betriebskosten. ** Freie Geldmittel (Eigenkapital, Kaufnebenkosten) spart Mieter an.

Kauf vs. Miete: Wien Finanzieller Erfolg nach
25 Jahren

Gesamtkosten Miete 459.080 € — Kﬂegfengerﬁoizen
aurnebenkosten

ist Eigentum an- 278.742€
fangs deutlich teu-
rer. Auch die abso-
luten Zinskosten

192.606 €

Anfangs- Nach 11 Jahren iibersteigen die Mistkosten die z il
kosten Kosten fiir die Eigentumswohnung des Kaufers sind in
Eigentum | denersten Jahren
46.064€ — Gesamtkosten | amhdchsten.
Eigentum 340.939€ - Langfristig ist Mie-
ten aber teurer, da
die Kosten mit der Eigentiimer Mieter
A:fa{\gs— : Inflation StEigen» Quelle: eigene Berrechnung, Grafik: GEWINN
MO.Sefen L Nach 25 Jahren betrégt der Wert der Wiener Woh-
13.4406 — nung abziiglich Kosten und offenen Kreditbetrags
1 5 10 15 20 25 218.742 Euro. Die Mieter sparen ihr Geld (u. a. Eigen-
Quell: Eigene Berechnung, Grafik: GEWINN kapital) alternativan und schaffen 192.606 Euro.
Kauf vs. Miete: Graz Finanzieller Erfolg nach
Gesamtkosten Miete 327.915 €—  Nach 25 Jahrenist 25 Jahren
der Abstand zwi-
schen Eigentums-
Nach 14 Jahren iibersteigen die Mietkosten die und Mietkosten 216.438€
Kosten fiir die Eigentumswohnung deutlich sichtbar. 178.250€
Anfangs- Bis die Immobilie
kosten ganz schuldenfrei
Eigentum . Gesamtkosten ist und keine Zins-
$.178¢ Egentum 264.807€ | yoten mehr anfal-
len, dauert es aber
noch weitere zehn
Jahre. Eigentiimer Mieter
g_ Aknfa?gs- Quelle: eigene Berrechnung, Grafik: GEWINN
fgf’ pafefen Auchin Graz liegen die Eigentimer in der Erfolgsbe-
*5 9.6006 — trachtung vorn. In beiden Stadten wurde angenom-
] 1 5 10 15 20 25 men, dass der Wert der Wohnung langfristig im Rah-
€ Quell: Figene Berechnung, Grafik: GEWINN men einer moderaten Inflation von 2,5 Prozent steigt.
2
"BJ' @ Kosten Miete (kumulierte Mietkosten) ® Mieter spart freie Geldmittel (Eigenkapital, Nebenkosten,
i @ Kosten Eigentum (kumulierte Kreditzinsen + Kaufneben +1 dhaltung) Ersparnis Differenz Kreditrate/Miete) an

® Wert der Wohnung mit 2,5 Prozent Wertsteigerung p.a.
abziiglich offener Kredit, Zinsen, Nebenkosten, Instandhaltung
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Kreditrate wird zwar in den ersten
Jahren hoher als die Miete einer ver-
gleichbaren Immobilie sein, aber so
ldsst sich die Differenz verkleinern.

,Wer mehr Geld tibrig hat, kann den
Kredit iiber Sondertilgungenimmer
noch rascher zuriickzahlen®, betont
Obererlacher, dessen Kunden der-
zeit im Schnitt 240.000 Euro Kredit
aufnehmen. So gut wie alle Gibrigens
zu fixen Zinsen.

Hohe Nebenkosten: Mieter mit
Startvorteil

GEWINN hat fiir vier Musterhaus-
halte in unterschiedlichen Lebens-
situationen die Entscheidung ,Kau-
fen oder mieten?“ mit Immobilienin
Wien und im giinstigeren Graz
durchgerechnet. Auch wennsich das
Umfeld fir K&ufer zunehmend
bessert, bleibt fiir sie der Nachteil
der hohen anfinglichen Belastung.
Das liegt vor allem an den Kauf-
nebenkosten wie der Grunderwerb-
steuer.

Als Faustregel kénnen zehn Pro-
zent des Kaufpreises fiir die Neben-
kosten veranschlagt werden. In den
Beispielen haben wir diese auf acht
Prozent gesenkt, da die vorige Regie-
rung die Belastung voriibergehend
gesenkt hatte. Bis 1. Juli 2026 sind
Kéufer von selbst genutzten Immo-
bilien fur die ersten 500.000 Euro
des Kaufpreises von der Grundbuch-
eintragungsgebiihr (1,1 Prozent vom
Kaufpreis) und der Pfandrechtsein-
tragungsgebiihr (1,2 Prozent vom

an Mietwohnungen dampft die Mietpreise.

Graz ist die groRe Ausnahme unter den heimischen GroBstadten: Das grof3e Angebot

Christoph Ober-
erlacher, Swiss
Life Select: ,,Im-
mobilienbesit-
zer sind mit 60
Jahreninder
Regel vermo-
gender als Mie-
ter.”

Pfandrecht) befreit. Trotzdem sind
die Nebenkosten viel Geld. Um die-
sen Betrag kénnten die Musterhaus-
halte eine vergleichbare Wohnung
schon zwei bis drei Jahre lang mieten.
In den Beispielen dauert es im
giinstigsten Fall zehn Jahre, bis die
kumulierten Mietkosten die Kosten
fiir den Kauf tiberholen. Das liegt
einerseits an den Kaufnebenkosten,
andererseits an den Kreditzinsen.
Thr Anteil nimmt erst mit laufender
Kreditriickzahlungab. Diereine Til-
gung des Kredits - also die Riickzah-
lung ohne Zinsen - fliefl3t in den Kos-
tenvergleich zwischen Kaufund Mie-
te nicht ein. Die Tilgung wird als In-
vestition in die Immobilie gesehen,
ein Tausch Geld gegen Ziegelsteine,
mit dem Vermaogen aufgebaut wird.
Fiir einen fairen Vergleich wur-
de aullerdem unterstellt, dass Mie-
ter und Kéufer gleich viel Eigenkapi-
tal angespart haben. Dieses Geld in-
vestieren die Kdufer in die Wohnung,
die Mieter konnen den Betrag aus
Nebenkosten und Eigenkapital lang-»

ie junge Familie aus Beispiel 1
wohnt immer noch in einer klei-
nen Mietwohnung in Wien bzw. Graz.
Der urspriingliche Plan, eine groRere
Wohnung am Stadtrand zu kaufen,
wurde wieder verworfen. Um flexibel
zubleiben, konnensich die Elternvor-
stellen, eine 80 Quadratmeter grofie
Wohnung in einem AufRenbezirk zu
mieten. Noch lieber wire ihnen aber,
ein Reihenhaus mit Garten und Platz
flir zwei Kinder zu besitzen. Deshalb
suchensiejetztimerweiterten Speck-
girtel der GroRRstadt. Dafiir muss die
Familie mehr Geld als in Beispiel 1in
dieHandnehmen, wasdank familidrer
Unterstitzung und einem hoheren
Kreditgelingt.Im Verhiltnis zur Stadt
bekommt man im nérdlichen Wein-
viertel oderinder Siidsteiermark aber
deutlich mehr Wohnflache. In Wien
oder Graz wire ein Haus mit 110 Qua-
dratmetern fiirsieunleistbar. Freilich
darfman die laufenden Pendelkosten
nicht unterschitzen. Diese wurden
aber hier nicht beriicksichtigt.

Knappes Ergebnis in der
Steiermark

Bei der Wiener Familie iibersteigen
die Mietkosten der Stadtwohnung die
Eigentumskosten fiir den Reihen-
hauskauf in Niederdsterreich nach
14 Jahren. Auch beim finanziellen Er-
folg nach 25 Jahren schneidet der Kauf
klar besserab alsdie Mietvariante, wo
das gesparte Eigenkapital, die Kaufne-
benkosten und die anfingliche Diffe-
renz zwischen Kreditrate und Miete
angespart werden.

In der Steiermark ist das Rennen
enger. Dasliegt unter anderem ander
niedrigeren Miete in Graz. Die Ge-
samtmietkosten iibersteigen erst
nach 20 Jahren die Eigentumskosten.
Dank der niedrigeren Miete kann die
steirische Familie in der Mietvariante
auch laufend mehr Geld im Vergleich
zur Kreditrate auf die Seite legen.
Dadurch liegen die beiden Varianten
auch beim finanziellen Erfolg nach
25 Jahren gleichauf. Der Nettowert des
Reihenhauses wird in beiden Féllen
durch den offenen Kredit geschmalert,
der noch zehn Jahre lduft.

Fotos: Stefan Mller, pdyl.de, :xbrchx - Gettylmages,com
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Beispiel 2: Mehr Platz fiir Nachwuchs _
| ||
Junge Familie #2

In der Mietwohnung in der Stadt bleiben oder
Reihenhaus im Speckgirtel kaufen?

Die Ausgangssituation (alle Kosten in Euro)

NO Steiermark
Kaufpreis Reihenhaus 110 m* 440.000 360.000
Kaufnebenkosten (8%) 35.200 28.800
Eigenkapital (20%) 88.000 72.000
Kredithdhe 352.000 288.000
Kreditrate pro Monat 1.559 1.275
Monatsmiete 80 m** Wien bzw. Graz 1.120 800
Kreditlaufzeit 35 Jahre
Fixzins (25 Jahre) effektiv 4%
Mietanstieg/Wertsteigerung pro Jahr 2,5%
Instandhaltung Eigentum #1,5%, beginnendim 11. Jahr
Rendite Alternativveranlagung Mieter** 2,6%

* Dhne Betriebskosten. ** Freie Geldmittel (Eigenkapital, Kaufnebenkosten) spart Mieter an.

Foto: ah_fotobox - GettyImages.com

Kaufvs. Miete: Reihenhaus Niederosterreich bzw. Wohnung Wien

Gesamtkosten Miete 459.080€—,  Nach 13 Jahren ha- 25
ben die Mieter der 297.685€
Stadtwohnung i
mghr Geld fiir 236.896 €
Nach 13 Jahren ibersteigen die Mietkosten die Mietzahlungen
Anfangs- Kosten fiir das Reihenhaus ausgegeben als die
kosten Kéufer des Reihen-
Eigentum Gesamtkosten hauses am Land
49.194€ — Figentum364.110€ |  fiir Kaufneben-
~ kosten, Kreditzin-
senund Instand-
haltungskosten. Eigentiimer Mieter
Anfangs- Quelle: eigene Berrechnung, Grafik: GEWINN
kosten
Miete Die Eigentiimer des Reihenhauses in Niederdsterreich
13.440€ — schlagen die Mieter der Wiener Wohnung beim Ver-
1 5 10 15 20 25 mogensaufbau. Der offene Kreditbetrag wurde vom

Quelle: Eigene Berechnung, Grafik: GEWINN

Kauf vs. Miete: Reihenhaus Siidsteiermark bzw. Wohnung Graz

Gesamtkosten Miete 327.915€—  Dank der niedrige- 25 Jahren
ren Mlete_n inGraz 241521¢€
rechnet sich der
Kauf des Reihen-
Nach 20 Jahren iibersteigen die Mietkosten die hausesim Speck-
Anfangs- Kosten fiir das Reihenhaus giirtel erst nach
kosten 20 Jahren.
Eigentum Gesamtkosten
35.778€ - Eigentum 297.908 €
Eigentiimer Mieter
Anfangs- Quelle: igene Berrechnung, Grafik: GEWINN
kosten — " i x
Miete Die Mieter in Graz kannen mehr Geld zur Seite legen,
9.6006 — da der Unterschied zwischen Miete und Kreditrate
1 5 10 15 20 25 groReralsin Wienist. Sie liegen beim Vermogen mit

Quelle: Eigene Berechnung, Grafik: GEWINN

@ Kosten Miete (kumulierte Mietkosten)
@ Kosten Eigentum (kumulierte Kreditzinsen + Kaufnebenkosten + Instandhaltung)

Finanzieller Erfolg nach

Wert des Hauses abgezogen.

Finanzieller Erfolg nach

den Eigentiimern gleichauf.

@ Mieter spart freie Geldmittel (Eigenkapital, Nebenkosten,
Ersparnis Differenz Kreditrate/Miete) an
® Wert des Hauses mit 2,5 Prozent Wertsteigerung p.a.
abziiglich offener Kredit, Zinsen, Nebenkosten, Instandhaltung
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KAUFEN O

Beispiel 3: In 25 Jahren schuldenfrei [N

Single iber 40

Kleine Wohnung nach der Scheidung kaufen
oder flexibel bleiben und mieten?

Die Ausgangssituation (alle Kosten in Euro)

Gesamtkosten Miete 184.452 € —

Nach 12 Jahren tbersteigen die Mietkosten die
Anfangs- Kosten fiir die Eigentumswohnung
kosten

Eigentum

20.098€ —

|

| Gesamtkosten

Eigentum 122.726 €

Anfangs-

Quelle: Eigene Berechnung, Grafik: GEWINN

® Kosten Miete (kumulierte Mietkosten)
® Kosten Eigentum (kumulierte Kreditzinsen + Kaufnebenk +1i

Wien Graz
Kaufpreis Wohnung 45 m? 231.750 180.000
Kaufnebenkosten (8%) 18.540 14.400
Eigenkapital (20%) 46.350 36.000
Kredithohe 185.400 144,000
Kreditrate pro Monat 979 760
Monatsmiete 45 m** 630 450
Kreditlaufzeit 25 Jahre
Fixzins (25 Jahre) effektiv 4%
Mietanstieg/Wertsteigerung pro Jahr 2,5%
Instandhaltung Eigentum 1,5 %, beginnendim 11. Jahr
Rendite Alternativveranlagung Mieter** 2,5%

* Ohne Betriebsk **Freie Geldmittel (Eigenkapital, Kaufnebenkosten) spart Mieter an.
Kauf vs. Miete: Wien Finanzieller Erfolg nach
Schon nach zehn 25 Jahren
Gesamtkosten Miete 258.233€—  Jahren rechnet
sich der Kauf auf-
grund der hohen
Miete in Wien.
Anfangs- 155.652¢€
kosten Nach 10 Jahren iibersteigen die Mietkosten die
Eigentum Kosten fir die Eigentumswohnung
25.876€
Gesamtkosten . - )
Eigentum 158.009€ — Eigentiimer Mieter
Anfangs- Quell: eigene Berrechnung, Grafik: GEWINN
kosten ¥ " :
Miete Nach 25 Jahren hat der Eigentiimer eine schulden-
15606 — freie Wohnung im Wert von 430.000 Euro - vorausge-
1 5 10 15 20 25 setzt, die Preise steigen leicht. Zieht man davon die
Quelle: igene Berechnung, Grafik: GEWINN angefallenen Kosten ab, bleiben noch 272.000 Euro.
Kaufvs. Miete: Graz Finanzieller Erfolg nach
In Graz dauert es 25Jahren

nur zwei Jahre
langer als in Wien,
bis die Mietkosten
fiir die kleine Woh-
nung jene fir das
Eigentum tber-
steigen.

184.452¢€
122.726€

Eigentiimer Mieter

Quelle: eigene Berrechnung, Grafik: GEWINN

Bei einer angenommenen Wertsteigerung von

2,5 Prozent wére die Wohnung in Graz nach 25 Jahren
333.000 Euro Wert. Nach Abzug der Kosten bleiben
184.000 Euro finanzieller Erfolg iiber.

® Mieter spart freie Geldmittel (Eigenkapital, Nebenkosten,
Ersparnis Differenz Kreditrate/Miete) an
@ Wert der Wohnung mit 2,5 Prozent Wertsteigerung p.a.
abziiglich Kreditzinsen, Nebenkosten, Instandhaltung

Foto: miniseries - Gettylmages.com
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fristig alternativ anlegen. Ist die mo-
natliche Miete niedriger als die Kre-

M anchmal muss es schnell gehen mit der neuen Wohnung. Zum Beispiel ditriickzahlung, die der Kiufer zahlen
nach einer Scheidung. Ein Mann Anfang 40 braucht alsfrischgebackener muss, kann der Mieter die Differenz
Single eine leistbare Wohnung. Dafiir mietet er sich in Wien in einem Au- ebenfalls zur Seite legen. Allerdings
Renbezirk 45 Quadratmeter fiir 630 Euro, in Graz zahlt er dafiir 450 Euro wird dieser Vorteil mit den Jahren im-
ohne Betriebskosten. Doch biszu seiner Pension sind esnoch 25 Jahre, Warum mer kleiner. Wiahrend die Kreditriick-
also nicht das Geld lieber fiir einen Kredit verwenden und rechtzeitig zum zahlung dank Fixzins gleich bleibt,
Pensionsantritt schuldenfrei sein? steigt die Miete mit der Inflation. Ist
Um eine vergleichbare Wohnung zu finanzieren, wiirde die monatliche der Kredit getilgt, féllt die Kreditrate
Kreditrate in Wien 979 Euro betragen, in Graz 760 Euro. Als Mieter konnte tiberhaupt weg, aber die Mietzahlung
ervon diesem Betrag nach Abzug der Mietkosten anfanglich 350 bzw. 310 Eu- bleibt. Dafiir kommen beim Kéaufer
ro zur Seite legen. Auch sein Eigenkapital in Hohe von 46.000 (Wien) bzw. mitzunehmendem Alter der Immobi-
36.000 Euro (Graz) miisste er dann nicht antasten, das aus dem Verkauf der lie Kosten fiir die Instandhaltung dazu.
Immobilie stammt, die er mit seiner Ex-Frau bewohnt hatte. Als Mieter hitte Diese sind bei einem Haus hoher als
er unter anderem durch Veranlagung des gesparten Eigenkapitals und der bei einer Wohnung.
ersparten Nebenkosten zu 2,5 Prozent p.a. nach 25 Jahren insgesamt 155.650 In der Theorie baut also auch der
Euro angespart. Im selben Zeitraum hitte er aber auch iiber 258.000 Euro Mieter fleilsig Vermogen auf. Es muss
fiir Mietzahlungen ausgegeben. sich allerdings jeder selbst die Frage

stellen, ober in der Praxis sein Geld so

Steuerfreier Inmobiliengewinn konsequent ansparen und das Eigen-

Bei der Kaufvariante ist der Mann nach 25 Jahren schuldenfrei und hat eine kapital unangetastet lassen wiirde.
Wohnung im Wert von knapp 430.000 Euro in Wien. Hier wurde wieder Der Kéufer kommt hier weniger in
eine Wertsteigerung von 2,5 Prozent p.a. unterstellt. Zieht man hier im Sinne Versuchung, denn sein Eigenkapital
der Ermittlung des finanziellen Gesamterfolges noch die Eigentumskosten steckt in der Immobilie und die mo-
(Nebenkosten, Kreditzinsen und Instandhaltung) von 158.000 Euro ab, bleibt natliche ,Sparrate”ist die Tilgung des
unter dem Strich ein Wert von 271.600 Euro. Kredits.

Natiirlich ist die Annahme einer Wertsteigerung von 2,5 Prozent im sGenerell fillt es den Osterrei-
Schnitt tiber 25 Jahre am Immobilienmarkt mit Unsicherheiten behaftet. chernleichter, Geld fiir eine Wohnung
Von 2012 bis 2022 waren die Preissteigerungen wesentlich hoher, 2023 und zur Seite zu legen als fiir andere For-
2024 niedriger. Doch langfristig scheint ein Anstieg der Preise im Rahmen men der Geldanlage. Wenn man das
einer moderaten Inflationsrate zumindest in den Ballungszentren durchaus Zielhat, die eigene Immobilie abzube-
realistisch. Uber so einen langen Zeitraum kann sich auch in den Steuerge- zahlen, ist man viel disziplinierter.
setzen einiges dndern. Stand heute konnte unser Single die Wohnunginder Daher sind Immobilienbesitzer mit
Pension mit Gewinn steuerfrei verkaufen - solange er sie als Hauptwohnsitz 60 Jahren in der Regel auch vermogen-
genutzt und nicht vermietet hat. der als Mieter®, so Obererlacher. @
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Kaufvs. Miete: Wien

Anfangs-
kosten
Eigentum

37.361€ —
Gesamtkosten

Eigentum 150.910 €

Anfangs-
kosten
Miete
5.880€ —
1 5

Quelle: eigene Berechnung, Grafik: GEWINN

10

15

Kaufvs. Miete: Graz

Anfangs-
kosten
Eigentum
20.018¢€

Nach 15 Jahren Ubersteigen die Mietkosten die
Kosten fiir die Eigentumswohnung

Gesamtkosten
Eigentum 117.211€

Anfangs-
kosten
Miete
56286 —
1 5

Quelle: Eigene Berechnung, Grafik: GEWINN

10

@ Kosten Miete (kumulierte Mietkosten)

@ Kosten Eigentum (kumulierte Kreditzinsen + Kaufnebenkosten + Instandhaltung)

Gesamtkosten Miete 150.203 € —

Gesamtkosten Miete 143.765€ —

Beispiel 4: Giinstige Miete vs. Kauf | NN
Paar Giber 50

Keine Miete in der Pension zahlen oder weiter
inder glinstigen Mietwohnung bleiben?

Die Ausgangssituation (alle Kosten in Euro)

Wien Graz
Kaufpreis Wohnung 70 m? 360.500 280.000
Kaufnebenkosten (8%) 28.8400 22.400
Eigenkapital (40%) 144.200 112.000
Kredithohe 216.300 168.000
Kreditrate pro Monat 1.311 1.018
Monatsmiete 70 m?* 490 469
Kreditlaufzeit 20 Jahre
Fixzins (20 Jahre) effektiv 4%
Mietanstieg/Wertsteigerung pro Jahr 2,5%
Instandhaltung Eigentum 01,1%, beginnendim 11. Jahr
Rendite Alternativveranlagung Mieter** 2,5%

* Ohne Betriebskosten. ** Freie Geldmittel (Eigenkapital, Kaufnebenkosten) spart Mieter an.

Finanzieller Erfolgnach

Aufgrund der 20 Jahren
niedrigen Miete
dauertes mehrals 439.812€ 447.920€
20 Jahre, bis die
kumulierten Miet-
kosten jene fiir
| Eigentum Giber-
i steigen.
Eigentiimer Mieter
Quelle: eigene Berrechnung, Grafik: GEWINN
Das Paar fahrt in Wien mit der giinstigen Miet-
wohnung besser. Die Veranlagung der hohen Erspar-
20 nisse ist lukrativer als der Kauf der Wohnung.

Finanzieller Erfolg nach
20 Jahren

Die Miete in Graz
istim Beispiel nur
geringfigig niedri-
ger als in Wien, da-
fiir sind die Eigen-
tumspreise in der
Steiermark deut-
lich giinstiger. Da-
durch rechnet sich
Eigentumin die-
sem Fall friher als
inWien.

320.796 €

Mieter

Eigentiimer

Quelle: eigene Berrechnung, Grafik: GEWINN

Im Grazer Beispiel hat das Eigentumsmudell knapp die
Nase vorn, wie in allen Beispielen eine Wertsteigerung

20 von 2,5 Prozent p.a. vorausgesetzt.

Foto: insta_photos - Gettylmages.com

@ Mieter spart freie Geldmittel (Eigenkapital, Nebenkosten,
il %mis Differenz Kred‘m'at'ﬂMm! an
@ Wert der Wohnung mit 2,5 Prozent Wertsteigerung p.a.
abziiglich Kreditzinsen, Nebenkosten, Instandhaltung

Presseclipping erstellt am 04.02.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at



Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Gewinn

18

04.02.2025

Erscheinungsland: Osterreich | Auflage: 45.960 | Reichweite: 172.000 (2,3) | Artikelumfang: 687.567 mm? | Erscheinungsform: monatlich Seite: 18-30 10/14

CLIP

Thema: Swiss Life Select

Autor:

k.A.

media
service

n der Pension keine Miete mehr zu zahlen, gilt als eine

der Hauptmotivationen fiir den Immobilienkauf. Das
denkt sich auch ein Paar Anfang 50. Bisher hat es immer
gemietet. Die aktuelle 70 Quadratmeter grofe Wohnung
reicht denbeidenaus. Eine dhnliche GroRe wiirdensieauch
bei einem Kauf bevorzugen. Beide wollen bis 65 arbeiten.
Damit der Kredit sie nicht zu lange in der Pension belastet,
sollerschonnach 20 Jahren zuriickgezahlt sein. Ein Fixzins
tber diesen Zeitraum macht die Belastung planbar. Das
Paar bringt gute Voraussetzungen fiir den Kauf mit. Da
beide Vollzeit arbeiten, haben sie ausreichend Eigenmittel
angespart. Diese wiirden 40 Prozent des Kaufpreises und
die Kaufnebenkosten der neuen Wohnung abdecken.

Giinstige Mietwohnung nicht kiindigen

Ihre bestehende Wohnung hat allerdings einen grof3en Vor-
teil. Da sie den Mietvertrag schon vor Jahrzehnten abge-
schlossen haben, ist die Miete mit sieben Euro pro Qua-
dratmeter fiir Wien sehr giinstig. Wiirden sie heute eine
Wohnung anmieten, miissten sie mit dem Doppelten rech-
nen. Im Grazer Beispiel ist der Unterschied nicht ganz so
krass. Aber auch hierliegt die Miete mit weniger als sieben
Euro klar unter der aktuellen Marktmiete von zehn Euro.
Damit geben die beiden weniger als 500 Euro fiir Miete aus.
Wiirden sie nun eine neue Wohnung in Wien kaufen, wiirde

TITELGESCHICHTE

die monatliche Kreditbelastung trotz des hohen Eigen-
kapitalanteils 1.310 pro Monat betragen. Die relativ hohe
Belastungliegt an der kiirzeren Kreditlaufzeit. Wiirden sie
in der Mietwohnung bleiben und diesen Betrag abziiglich
der Mietkosten ansparen, konnten sie fast 10.000 Euro pro
Jahr zur Seite legen. Inklusive der Anlageertrage aus den
bereits angesparten Eigenmitteln konnen sie als Mieter in
Wien 447.000 Euro Vermogen aufbauen und sollten ihren
glnstigen Mietvertrag nicht kiindigen. Als Eigentiimer hét-
ten sie nach 20 Jahren zwar eine schuldenfreie Wohnung
im Wert von 591.000 Euro, zieht man davon die Eigentums-
kosten (Kreditzinsen, Nebenkosten, Instandhaltung) ab,
bleiben knapp 440.000 Euro finanzieller Erfolg tiber.

Auch wenn man nur die reinen Kosten betrachtet und
Wertsteigerungen ausblendet, ist die Mietvariante in Wien
im Vorteil. Hier wiirde es tiber 20 Jahre dauern, bis die
Mietkosten die Eigentumskosten tibersteigen.

In Graz wiirde es 15 Jahre dauern, bis die Mietkosten
mehr ausmachen als die Eigentumskosten. Da die Kauf-
preise in Graz niedriger sind als in Wien, geht es schneller.
Betrachtet man das Vermaogen, hétte das Paar in der Stei-
ermark nach 20 Jahren eine schuldenfreie Wohnung im
Wert von 459.000 Euro. Zieht man die Eigentumskosten
ab, bleiben netto rund 342.000 Euro. Bei der Mietvariante
hiitten die beiden fast 321.000 Euro angespart.
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25-jahrige Fixzinsen
ab 3,35 Prozent!

Langfristige Fixzinsen sind gerade noch giinstig zu haben,
die variablen Zinsen werden in nachster Zeit weiter sinken.

VON SUSANNE KOWATSCH UND FINI TRAUTTMANSDORFF

Am Hohepunkt derjihen Zins-
Asteigerungen im Oktober 2023

musste man bei privaten Im-
mobilienkrediten im Schnitt mit vari-
ablen Nominalzinsen von knapp tiber
fiinf Prozent rechnen. Aktuell kosten
sie im Bestfall nur noch 3,625 Prozent,
wie die Tabelle rechts oben zeigt, und
zwar bei der UniCredit Bank Austria.
Inklusive aller Nebenkosten kommt
man so bei sehr guten Bonitéiten auf
eine Effektivverzinsung von 4,2 Pro-
zent. Beinahe ebenso glinstig mit
ebenfalls 4,2 Prozent Effektivzinsen,

wenngleich mit geringfiigig héherer
Gesamtkreditbelastung, liegt die Hypo
Vorarlberg. Fiir Kunden mit ausrei-
chender Bonitiit legen UniCredit Bank
Austria sowie Hypo Vorarlberg mit 4,3
Prozent effektiv das beste Angebot.

Fixzinsen bleiben attraktiv

Auffallig ist, dass seit einigen Monaten
viele Banken nur noch maximale Fix-
zinsphasen von zehn oder 15 Jahren
anbieten. Aus diesem Grund ist das
Anbieterfeld bei den zehnjidhrigen
Fixzinsen - siehe Tabelle auf der

Nach einer Durst-
strecke sind die
Aussichten fiir
private Immobilien-
kredite endlich
wieder erfreulich.

néchsten Seite - auch weitaus breiter
als jenes fiir 20-jahrige Fixzinsen.

Aus Kundensicht zahlt es sich
aber jedenfalls aus, zu moglichst lang
laufenden Fixzinsen zu greifen, wenn
man eine Absicherung seiner Kredit-
raten anstrebt. Denn die Zinssiitze
sind bei den Bestbietern nicht unbe-
dingt teurer, wenn man 20 statt zehn
Jahren Fixzinsbindung wihlt. So er-
halten sehr gute Bonitiiten beispiels-
weise bei der Erste Bank die 20-jahrige
Fixzinsbindung genauso fiir 3,7 Pro-
zent Effektivverzinsung wie bei einer
zehnjihrigen Fixzinsbindung.

Den giinstigsten Nominalzins auf
25 Jahre bietet die Unicredit Bank Aus-
tria mit fixen 3,35 Prozent. Bei der Ef-
fektivverzinsung (d. h. inklusive aller
Nebenkosten) liegt die Unicredit Bank
Austria mit der Erste Bank gleich
glinstig mit 3,8 Prozent fiir sehr gute
Bonititen, siehe Tabelle rechts unten.

25-jahrige Fixzinsen kénnen auch
mit langerfristigen Gesamtlaufzeiten
von bis zu 35 Jahren abgeschlossen b

Foto: Povozniuk - Gettylmages.com, Andre_BR- (Gettylmages.com, Bildbearbeitung: GEWINN
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Hypothekarkredite mit variabler Verzinsung
Beispiel: 35-jahriger Angestellter, Darlehenshohe 100.000 Euro, Laufzeit 20 Jahre, variabel verzinst.
Jeweils niedrigste Effektivverzinsung in Grun.
Annahme: sehr gute Bonitat Annahme: ausreichende Bonitat
Anbieter Nominalzinssatzin variabler Eﬁf:_‘g’;;’;mu Rhg:':;]uéf:; Gebs:[:g;:glt- Nominalzinssatzin variabler Ef;e:tmr:‘sﬁu Rr:{’:;lﬁéﬂ:; G”g:;:gt‘::g“'
Periode (Indikator + Marge)| ocaiaufzei | allesinklusivel  inEuro || "eriode (ndikator « Marge) cocorvofrei | allesinklusivel  inEuro
bank99 4,08% (3ME+1,25%) 4,56¢ 61893 | 148.540,09 || 4,180%(3 ME+1,35%) 4,67% 624,26 | 149.820,37
Bawag und easybank 4,4% (3 ME+1,15%) 51% 648,63 155.669,70 4,5% (3ME+1,25%) 52% 654,12 156.989,61
PRk ONERRGEets) | A% | G0T | ESBR04 | oy R oy | ASK | 60681 | 1445661
Erste Bank 3,949% (3 ME+1,16%) 4,3% 605,56 | 146.939,36 || 4,199% (3 ME+1,41%) 4,5% 61890 | 150.142,94
Hypo NOE 3,875% (3 ME+1,125%) 4,49% 61571 | 147.767,68 || 4,125% (3 ME+1375%) 4,7466% 62893 | 150.940,00
Hypo NOE 3,875% (3ME=1,125%) 4,6% 610,67 146.562,26 || 4,125% (3 ME+1,375%) 4.81% 623,93 149.741,44
Hypo Vorariberg 3,675% (6 ME*)+1,05%) 4,2% 591,85 | 143.469,78 || 3,825% (6 ME*)+1,2%) 4.3% 599,80 | 145.37564
Oberbank 3,79% (3ME+1%) 4,33% 608,63 146.069,38 4,29% (3 ME+1,5%) 4,85% 635,33 152.477,11
RLB Steiermark 4% (3 ME+1,25%) 48% 615,00 | 147.725,68 4,25% (3 ME+1,5%) 5% 629,00 | 150.839.86
UniCredit Bank Austria 3,625% (3 ME+1%) 4.2% 596,27 142.822,42 3,75% (3 ME+1,125%) 4.3% 60287 144.399,37
VKB Bank 4% (3ME+1,25%) 4.45% 62511 | 150.024,62 || 4,125% (3 ME+1,375%) 458% 631,77 | 151.62648

ME = Monats-Euribor. * Gerundet auf 1/8 %.

Hypothekarkredite mit Fixzinsen in den ersten zehn Jahren

Jeweils niedrigste Effektivverzinsungin Griin.

Stand: Mitte Janner 2025

Beispiel: 35-jahriger Angesteliter, Darlehenshéhe 100.000 Euro, Laufzeit 20 Jahre, die ersten zehn davon fix verzinst.

Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Annahme: sehr gute Bonitat Annahme: ausreichende Bonitiit
Anbieter | Nominalzins- | Nominalzinssatzin | Effektivzinssatz| Monatl.Rate |Gesamtkredit- | Nominalzins- Nominalzinssatz in | Effektivzinssatz| Monatl. Rate | Gesamtkredit-
satzp.a.inder| variabler Periode | p.a.iberge- | inEuro,alles | belastungin |[satzp.a.inder| variablerPeriode | p.a.iberge- | inEuro,alles | belastungin
Fixzinsperiode | (Indikator+Marge) | samte Laufzeit |  inklusive Euro Fixzinsperiode | (Indikator+Marge) | samteLaufzeit | inklusive Euro
bank99 3,3% 3ME+1,25% 3,75% 578,20 | 138.765:34 3.4% 3ME+1,35% 3,85% 583,33 | 139.998,21
Bawag und . 595,06 (fix), . 600,30 (fix),
easybank 3.4% 3ME+1,15% 4,3% 623.2 (var) 146.163,03 3,5% 3ME+1,25% 4,4% 628,64 (var) 147.44373
BKS Bank 4% BME+1% 4,68% 61355 | 146.02389 || 4,125% 6ME+1,125% 4.81% 620,19 | 147.609,72
Erste Bank 3.32% 3ME+1,15% 3% 572,69 | 141.089.95 357% IME+1,4% 4% 585,62 | 144.232,17
hooME | 323% | o80T | soew | smas [wemmees | saw | (MERE | e | ooz | 14s14608
WooNOE | 537s% | 3BT | aten | seass | 1197687 || 8605% | gl | 446% | E75B | 14610096
Hypo Vibg. 3,58% 6ME*+1,1% 41% 586,85 | 142.769,23 3,13% 6ME*+1,3% 43% 594,76 | 144.84333
Oberbank 35%% | 379%(3ME+1%)|  4.16% 598,34 | 144.258,96 409% [429(3ME+15%) |  4,69% 624,78 | 150.62843
RLB Stmk 3,15% 3 ME+1,375% 4,6% 602,00 | 145.761,20 4% 3ME+1,5% 4.8% 61500 | 148.549,54
UniCredit 3,625% 576.73 (fix); 375 4 583,46(fix);
BakAustrial  °2%% | (3HIE-1%) 38%  |ggd ar)| 13997675 || 33% | qugjosw | Y% |s9a62(uar)| 14098047

ME = Monats-Euribor. * Gerundet auf 1/8%. .
Hypothekarkredite mit Fixzinsen fiir 20 und 25 Jahre
Beispiel: 35-jahriger Angestellter, Darlehenshéhe 100.000 Euro. Jeweils niedrigste Effektivverzinsung in Grun.
Bei 20 Jahren Gesamtlaufzeit, alle 20 Jahre fix verzinst

Stand: Mitte Janner 2025

Annahme: sehr gute Bonitat Annahme: ausreichende Bonitdt

Anbieter Nominalzinssatz | Effektivzinssatz | MonatlicheRate |Gesamtkreditbe-| Nominalzinssatz | Effektivzinssatz | Monatliche Rate | Gesamtkreditbe-
p.a. p.a. in Euro, allesinkl. | lastungin Euro p.a. p.a inEuro, alles inkl. | lastungin Euro

bank99 3,65% 411% 596,28 143.106,10 3,75% 4,22% 601,51 144.359,39
Erste Bank 3,392% 3.1% 576,40 139.941,14 3,642% 3.9% 589,39 143.058,34
Hypo NOE 3,38% 3.97% 590,00 141.597,40 3,55% 4,1477% 598,76 143.699,63
RLB Steiermark 3.75% 4.5% 602,0 144.536,00 4% 4.8% 615,00 147.725,68
Bei 25 Jahren Gesamtlaufzeit, alle 25 Jahre fix verzinst

Annahme: sehr gute Bonitat Annahme: ausreichende Bonitit
Anbieter Nominalzinssatz | Effektivzinssatz | MonatlicheRate | Gesamtkredit- || Nominalzinssatz | Effektivzinssatz | MonatlicheRate | Gesamtkredit-

p.a.inder Fixzins- | p.a. iiber gesamte | inEuro, alles belastung || p.a.inder Fixzins- | p. a. iber gesamte | in Euro,alles belastung
periode Laufzeit inklusive inEuro periode Laufzeit inklusive inEuro

Bawag und easybank 3,45% 4% 517,11 155.131,80 3,55% 41% 522,60 156.777,92
Erste Bank 3,535% 3.8% 504,65 153.001,56 3,785% 41% 518,32 157.105,88
RLB Steiermark* 3,75% 4,4% 524,00 156.906,36 1% 47% 537,00 161.214,92
UniCredit Bank Austria 3,35% 3,8% 502,35 150.430,18 3,48% 4% 509,40 152.542,59

* Auch langere Laufzeiten bis 35 Jahre sind auf Anfrage maglich! Stand: Mitte Janner 2025
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IMMOBILIENKREDITE

Besonders lang laufende Immobilienkredite: 30- bzw. 35-jahrige Laufzeit mit 25 Jahren Fixzinsen
Beispiel: 35-jahriger Angestellter, Darlehenshohe 100.000 Euro.

Bei 30 Jahren Gesamtlaufzeit, 25 Jahre fix verzinst

Annahme: sehr gute Bonitit Annahme: ausreichende Bonitat

Anbieter | Nominalzins- | Nominalzinssatz in | Effektivzinssatz| Monatliche |Gesamtkredit-|| Nominalzins- | Nominalzinssatzin |Effektivzinssatz| Monatliche |Gesamtkredit-
satzp.a.inder| variabler Periode | p.a.iberge- | RateinEuro, | belastungin ||satzp.a.inder| variabler Periode | p.a.iberge- | RateinEuro, | belastungin
Fixzinsperiode | (Indikator+Marge) | samte Laufzeit |allesinklusive| ~ Euro* Fixzinsperiode | (Indikator+Marge) | samte Laufzeit |allesinklusive|  Euro

ErsteBank |  3,653% 3ME+1,15% 3.9% 459,94 | 167.380,15 || 3,903% 3ME+1,4% 42% 47431 | 172.55354
Bei 35 Jahren Gesamtlaufzeit, 25 Jahre fix verzinst
Annahme: sehr gute Bonitét Annahme: ausreichende Bonitat

Anbieter | Nominalzins- | Nominalzinssatz n |Effektivzinssatz| Monatliche |Gesamtkredit-|| Nominalzins- | Nominalzinssatzin |Effektivzinssatz| Monatliche |Gesamtkredit-
satzp.a.inder| variabler Periode | p.a.iiberge- | RateinEuro, | belastungin | satzp.a.inder| variablerPeriode | p.a.iiberge- | Rate, alles | belastungin

Fixzingperiode | (Indikator+Marge) | samte Laufzeit |allesinklusive|  Euro* Fixzinsperiode | (Indikator+Marge) | samte Laufzeit |  inklusive Euro
ErsteBank |  3,73% 3ME+1,15% 4% 429,18 | 182.369,22 3,98% 3ME+1,4% 4.2% 444,20 | 188.165,18
ME = Monats-Euribor Stand: Mitte Janner 2025

Bauspardarlehen mit Zinsobergrenze oder mit Fixzinsen

Beispiel: tatsachliche Finanzierungsleistung (ohne Eigenmittelanteil): 100.000 Euro, Gesamtlaufzeit 20 Jahre, Annahme jeweils:
grun = Best Case (durchgehend niedrigstmogliche Verzinsung), rot = Worst Case (durchgehend hochstmagliche Verzinsung).

. Verwaltungs-, |Kontofiihrungs- <+ | Durchrechnungs- | Effektiv- | Zuzahlender
. Iwischendarlehenp.a. | Dauer der p f Monatliche | ., :
Anbieter Produkt : " e Bearbeitungs- |spesen, viertel- | . zinssatz p. a. fiir va-| zinssatz | Gesamthetrag
(Verzinsung nominal) | Fixzinsperiode |\ ocion aabihwgn| ~ jahrlich | MCNT2(8 | cible Tinsperiode | p.a. |  p.a.
Klassisch mit kurzer Fixzinsperiode, danach mit langer variabler Periode - samt Zinsunter- und -obergrenze fiir 20 Jahre ab
Zuteilung des Bauspardariehens
Bausparkasse | Flexibel-Bauspardariehen laufendes 604,90 341% 4% | 146113
Wiistenrot | bei besonders guter Bonitat 3154 der D5 Kalenderjahr 1521,00 W 745,00 6% 65% | 17725158
Raiffeisen Iwischendarlehen mit bis 31.12. nach 95110 2,25% 31% | 133.82398
Bausparkasse Grundbuch 3.25% fix Luteilung ) 3.020,00 1842 710,60 6% 6,3% 17210111
Raiffeisen Bauspardarlehen mit 18M.+ 540,70 2,25% 29% | 131.33074
Bausparkasse Grundbuch 2,5%fix Rumpfiahr2) e Has 69815 6% 6% | 16911550
sBauspar- | 1,5-J-FIX-Bauspardarlehen 18M.+ 575,00 31% 43% | 147552,00
kasse bei guter Bonitat RIS | pugtpiyer | 0000 B 5.8% 61% | 12.043,00
Fixzinsen fiir zehn bis 15 Jahre, danach variabel
Bausparkasse | 10-J-FIX-Bauspardarlehen " 594,20 341% 39% | 14258202
Wiistenrot | bei besonders guter Bonitét 3,15%10r 120M. dor 03 10.. 1.521,00 1410 669,00 6% 44% | 15158212
fhek ; . | 3,875%fix bis Zuteilung 582,95 2,25% 38% | 14147975
Raiffeisen Iwischendarlehen mit 10J.+ i : i "
vorauss.15J.) + 3.020,00 18,42
BaﬂSWkISSE Grundbuch 3,{;25%ﬁ)( fiir ca. )B,SJ Rumpﬁahr?l 621,85 6% 46% 150.798,34
Raiffeisen Bauspardarlehen mit : 10J.+ 57375 2.25% 36% | 139.26026
Bausparkasse Grundouch 3,125%fix Rumpfighr2) | 3020.00 10229 §12.20 6% 44% | 14848305
sBauspar- | 15-J-FIX-Bauspardariehen 591,00 4,0% 40% | 144.255,00
s b b sty Birstat 3,29% der DS 15J. 2.500,004 1817 53400 6% a7% | @500
Fixzinsperiode von 20 Jahren (= Gesamtlaufzeit)
Bausparkasse | 20-J-FIX-Bauspardarlehen | 3,55%fir 240 M. der
Wiistenrot bei guter Bonitat 0S 20J. 1.521,00 14,10 610,70 Nurfix 42% | 147.17391
e . ; 4,1%fix bis Zuteilung
Raiffeisen Iwischendarlehen mit 20J.+ ;
Bausparkasse Grundbuch (vgrgg;;’sfl}ri:)lgasnﬁch Rumpfiahr?) 3.020,00 18,42 604,45 Nur fix 42% | 146.624,48
Raiffeisen Bauspardarlehen mit 20J.+
Bausparkasse erundhiich 3,35%fix Rumpfahr?) 3.020,00 10,223) | 594,95 Nurfix 4% | 144.357,27
sBauspar- | 20-J-FIX-Bauspardarlehen
s bei quter Bonitat 3,49% der DS 20J. 2,500,004 18,17 601,00 Nur fix 4.2% | 146.198,00
St Ml e 365% 204 | 295700 | 2840 | 59582 | 396% | 44% | 15015655
Sonderprodukt: 30 Jahre Fixzinsen, 31 Jahre Gesamtlaufzeit
il i b 360% 304, ] 295700 ‘ 2840 l 41045 | 3.96% I 42% | 175.02015

M = Monat. J = Jahr. DS = Darlehenssumme. 1) Bis zum auf Zuteilung des Bauspardarlehens (Mindestwartezeit 18 M.) folgenden 31.12. 2) Zinssatz ist fix bis zum nach 1,10, 15 bzw. 20 Jahren folgen-
den 31. Dezember. 3) Basis ist ein zuteilungsreifer Bausparvertrag. 4) Vermittlungsentgelt (hier 3.000 Euro angenommen) wird zwischen Beratern und Kunden vereinbart, max. 3 % der DS; 500 -
Eigenmittelkosten entfallen bei Ansparvertrag mit Finanzierungsvorteilen fiir DS in Hohe des zehnfachen Ansparguthabens. 5) Produktspezifische Mindestlaufzeit 21 Jahre, Monatsrate nach Ab-

lauf Fixzinssatz: 596,65 Euro. 6) Produktspezifische Mindestlaufzeit 31 Jahre, Monatsrate nach Ablauf Fixzinssatz: 471,51 Euro. Stand: Mitte Janner 2025
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werden (die restlichen Jahre wird
dannvariabel verzinst), wie die Tabel-
len links zeigen.

Bis zu 30-jahrige Fixzinsen
bei Bausparkassen

Variabel verzinste Bauspardarlehen
samt Zinsabsicherung nach oben oder
gleich Fixzinsen tiber zehn, 15 oder
auch 20 Jahre gibt es bei den Bauspar-
kassen ebenfalls giinstig holen, wie die
Tabelle links zeigt. Die lingsten Fix-
zinsen verspricht die Start:bauspar-
kasse mitihrem Bauspardarlehen mit
30-jihriger Fixzinslaufzeit (bei einer
Mindestlaufzeit von 31Jahren), die No-
minalverzinsungliegt hier bei 3,6 Pro-
zent, effektiv sind es 4,2 Prozent.

Variable Zinsen fallen weiter

Werden aufdie Leitzinssenkung Ende
Jianner weitere Zinsschritte nach un-
ten folgen? Die Prognosen fiir die
ndchsten Monate sind hier fiir Kredit-
nehmer durchaus positiv. ,Wir rech-
nen derzeit im ersten Halbjahr 2024
mit insgesamt vier Leitzinssenkungen
um jeweils 0,25 Prozent, der Euribor
sollte daher zur Jahresmitte im Be-
reich von zwei Prozent liegen®, so die
Hypo Oberdsterreich. ,Der Einlagen-
zins fiir Banken konnte Ende 2025 nur
noch bei 1,75 Prozent liegen. Damit
werden dievariablen Kreditzinsen vo-
raussichtlich bis zu rund einem Pro-
zentpunkt sinken", blickt die Unicre-

dit Bank Austria etwas weiter. ,Der
Durchschnitt der Analysten erwartet
einen Wert von rund zwei Prozent bis
Jahresende. Wir denken, dass wir et-
was hoher, bei 2,15 Prozent, landen
werden®, ist die Volkskreditbank (VKB)
dagegen etwas vorsichtiger.

Wie konnte es danach weiterge-
hen? Laut neuestem Infina Kredit In-
dex spricht die aktuelle Terminmarkt-
kurve dafur, dass der Drei-Monats-
Euribor von etwa zwei Prozent zum
Jahresende 2025 bis zum Jahresende
2026 auf 2,2 Prozent wieder leicht an-
steigen wird. Freilich gibt es fiir die
tatsdchliche Entwicklung noch viele
Unsicherheitsfaktoren, wie Zollkon-
flikte, Inflationsentwicklung etc.

Fixe Zinsen bleiben stabil

Wer es sicher haben will, sollte daher

weiterhin an Fixzinsen denken. Diese

sindin den letzten Monaten ebenfalls

wieder leicht gesunken. ,Bei den Fest-

zinskrediten scheint far den Neu-

abschluss der Tiefpunkt aber schon

im Dezember erreicht gewesen zu

sein®, so die Oberbank. ,Der Zinssatz

fiir neue Fixzinsvereinbarungen sollte

nun weitestgehend stabil bleiben,
da hier die zu erwartenden Zinssen-

kungen bereits eingepreist sind®, prog-

nostiziert die Erste Bank.

Wer eine jetzt noch giinstige 25-jahri-

ge oder 30-jihrige Bindung anstrebt,
sollte aber eher schneller zugreifen, da

TITELGESCHICHTE

aktuell nur nochin diesem Bereich die
inverse Zinskurve (heilit: lange gebun-
dene Zinsen sind giinstiger als kurz-
fristige) ausgepriigt ist, wie der neues-
te Infina Kredit Index zeigt.
Lesetipp: Den neuen Infina Kredit
Index finden Sie auf gewinn.com!

KIM-Verordnung lauft aus

Neben den sinkenden Zinsen und der
unter Kontrolle gebrachten Inflation
konnte auch die Ende Juni auslaufende
KIM-Verordnung wieder fir mehr
Wohnbaukredite sorgen. ,Es wird
sicher wieder leichter werden, aufdie
jeweilige Situation der Kundinnen und
Kunden reagieren zu konnen®, so die
Hypo Vorarlberg. Im Immobilienbaro-
meter der Hypo NOE, das im August
2024 erhoben wurde, ,gab jeder achte
an, erst gar nicht um einen Wohnbau-
kredit anzufragen. Wir gehen davon
aus, dass nach Auslaufen der KIM-V
wiedermehr Personen ein Beratungs-
gesprich zur Verwirklichung ihres
Wohntraums suchen werden*, ist auch
die Hypo Niederdsterreich zuversicht-
lich. ,Natiirlich muss auch nach Ablauf
der KIM-Verordnung die Leistbarkeit
gewihrleistet sein, betont die Bank99,
kiinftig rechnet sie aber damit, ,dass
die Banken selektiv die Vergabekrite-
rien mit Auslauf der KIM-Verordnung
anpassen werden. Dadurch wird die
Vergabe von privaten Immobilienkre-
diten erleichtert.” ®

Presseclipping erstellt am 04.02.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.
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POSITIVE EINSCHATZUNG DER
FINANZIELLEN SITUATION IN 10 JAHREN

FINANZIELLE ZUKUNFT
DER OSTERREICHER GETRUBT

Osterreicher und Ostereicherinnen im Alter von 18 bis 79 Jahren
 Krone KREATIV | Quelle: Swiss Life-Selbstbestimmungsbarometer | Fotos: stock.adobe

FINANZIELLE ZUVERSICHT
BEI PENSIONIERTEN

@ (-)
58 Yo 2022 64% 42% 2 61%
schétzen o der Pensionisten 3
die Situation eles 65% sind positiv i 53%
positiv ein 58% o
18-29 JAHRE
33% 2023 30%
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glauben, dass ihnen ihre staatliche 40-49 JAHRE

und private Vorsorge im Alter ein 2023 32%

Ibstbestimmtes Leb glicht
selbstbestimmtes Leben erméglic 2024 [ 19%

Immer mehr Osterreicher
sorgen sich ums Geld

Nur knapp 6 von 10 Osterreichern sind fiir die Zukunft

positiv gestimmt.

eun von zehn Osterrei-
N cher wollen in Sachen

Geld und Finanzen ein
selbstbestimmtes Leben
fiihren. Die Treiber dafiir
liegen auf der Hand: Man
will selbst entscheiden kén-

Rentner besonders pessimistisch.

@

Je friiher, desto besser
ist definitiv der richtige
Zugang beim Thema
Vorsorge. Mit 30 Euro im
Monat fiir ein Kind ist ein

nunter gerasselt ist der Op-
timismus bei Pensionisten.
Er sank von 61% 2022 auf
im Vorjahr nur mehr 42%.
Dazu kommt, dass auch
der Glaube ans Pensions-
system bzw. die eigene Vor-

nen (45%), geniigend finan- o ctar Schritt sorge sinkt. Nur mehr 29%
zielle Mittel haben (40%) ckan i denken, im Alter selbstbe-
sowie finanziell abgesichert g ’ stimmt leben zu konnen.

sein (35%), so eine Studie
von Swiss Life.

In der Realitiit sieht es je-
doch etwas anders aus. Nur
jeder zweite Befragte fiihlt
sich im Hinblick auf seine
finanziellen Mittel auch tat-
sdchlich eigenstindig. Und
auch der Ausblick auf die
eigene, monetire Zukunft
war schon rosiger. Schau-
ten vor drei Jahren noch
fast zwei Drittel positiv in
die Zukunft, waren es im
letzten Jahr nur mehr 58%
(sieche  Grafik). ,Unser
Selbstbestimmungsbaro-

Christoph Obererlacher,
Chef von Swiss Life
Select in Osterreich.

meter zeigt eindriicklich,
dass den Osterreichern eine
solide finanzielle Situation
wichtig ist. Gleichzeitig ist
der Ausblick auf die persén-
liche finanzielle Zukunft an
einem Tiefpunkt ange-
langt“, so Christoph Ober-
erlacher, Chef vom Finanz-
berater Swiss Life Select in
Osterreich. Besonders hi-

Foto: Swiss Life Select

Umso wichtiger ist es da-
her, sich schon in jungen
Jahren mit Vorsorge zu be-
schiftigen. ,,Je friiher, desto
besser ist definitiv der rich-
tige Zugang. Mit 30 € im
Monat fiir ein Kind ist ein
erster Schritt getan®, so der
Finanzexperte. Wichtig sei
dabei Kontinuitit und lang-
fristiges Denken, um den
Zinseszinseffekt  optimal
nutzen zu konnen. Erfreu-
lich ist, dass 36% der Oster-
reicher auch bereit sind, fiir
eine besser Rente mehr zu
sparen. Gerald Hofbauer

Presseclipping erstellt am 16.02.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.
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Triuber Ausblick — finanzielle Zuversicht
der Osterreicher sinkt auf Tiefpunkt

Nur jeder vierte Befragte geht davon aus, dass seine staatliche und private Vorsorge ihm ein
selbstbestimmtes Leben im Alter ermdglichen wird

17. Februar 2025, 19:55

©8 X X O

Finanziell selbstbestimmt leben ist ein Wunsch vieler Osterreicher. Fiir viele geht sich das aber
nicht aus.

Foto: imago stock&people

Wien — Es ist wohl kein Geheimnis, dass man sich wohler fiihlt, wenn man mit seinem
monatlichen Einkommen auch gut durch den Monat kommt. Bleibt dann noch ein Rest, der
gespart oder veranlagt werden kann — umso besser. Diese finanzielle Freiheit hat aber nicht
jeder. Der Wunsch nach finanzieller Selbstbestimmung ist in Osterreich jedenfalls sehr stark
ausgepragt: 85 Prozent der vom Finanzberatungsunternehmen Swiss Life Select befragten
Osterreicher méchten ihr Leben finanziell selbstbestimmt gestalten. Tatséchlich gibt nur jeder
zweite Befragte (50 Prozent) an, sich bereits finanziell selbstbestimmt zu fiihlen. Entscheidend
dafiir sind der Wunsch, selbst entscheiden zu kénnen (45 Prozent), die Verfiigbarkeit von
genugend finanziellen Mitteln (40 Prozent), der Wunsch, abgesichert zu sein (35 Prozent), die
Méglichkeit, regelmaRig Geld zuriicklegen zu kénnen (32 Prozent) und die Kontrolle liber die
eigenen Ausgaben (31 Prozent).

"Das Selbstbestimmungsbarometer zeigt eindriicklich, dass den Osterreichern eine solide
finanzielle Situation sehr wichtig ist, gleichzeitig ist der Ausblick auf die personliche finanzielle
Zukunft an einem Tiefpunkt angelangt", sagt Christoph Obererlacher, CEO von Swiss Life
Select in Osterreich, zu den Ergebnissen. Denn nur etwas mehr als die Hélfte (58 Prozent) der
befragten Osterreicher schatzen ihre finanzielle Situation in zehn Jahren positiv ein — das
entspricht einem Riickgang von sieben Prozentpunkten im Vergleich zum Vorjahr. Besonders
pessimistisch sind Pensionisten: In dieser Altersgruppe sind nur noch 42 Prozent
zuversichtlich, was ihre finanzielle Zukunft betrifft. Im Jahr 2022 waren es noch 61 Prozent,
seither hat dieser Wert kontinuierlich abgenommen. Auch Frauen (44 Prozent im Vergleich zu
51 Prozent bei Mannern) und Erwerbstétige in Teilzeit (44 Prozent im Vergleich zu 48 Prozent
bei Erwerbstatigen in Vollzeit) zeigen deutlich weniger Zuversicht in Bezug auf ihre kiinftige
finanzielle Situation. Im Gegensatz dazu blicken nur etwas mehr als ein Drittel (39 Prozent) der
Befragten in Osterreich optimistisch und ohne finanzielle Sorgen in die Zukunft.

Kein Vertrauen in Altersvorsorge

Auch in Hinblick auf das Thema Altersvorsorge zeichnet die Umfrage ein erniichterndes Bild.

Internetclipping erstellt am 17.02.2025 fiir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. © CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at
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Nur rund jeder vierte Osterreicher (29 Prozent) geht davon aus, dass seine staatliche und
private Vorsorge ihm ein finanziell selbstbestimmtes Leben im Alter erméglichen wird.
Besonders negativ ausgepragt ist diese Einschatzung bei Erwerbstatigen in Teilzeit, von denen
lediglich 19 Prozent Vertrauen in ihre Altersvorsorge haben. Bei den 18- bis 29-Jahrigen sind es
32 Prozent und bei den 40- bis 49-Jahrigen sogar nur 19 Prozent (minus 13 Prozentpunkte im
Vergleich zum Vorjahr).

Bei der jlingeren Generation wachse jedoch das Bewusstsein fiir die eigene Verantwortung in
Sachen finanzielle Vorsorge. Exakt die Halfte (50 Prozent) der Befragten in der Gruppe der
unter 30-Jahrigen flhlt sich fur den Erfolg oder Misserfolg ihrer Altersvorsorge selbst
verantwortlich (2023: 42 Prozent). Gestiegen ist die Bereitschaft, fir eine bessere Pension
mehr zu sparen (36 Prozent gegentiber 33 Prozent im Vorjahr). Trotzdem sagt nur ein Drittel
(34 Prozent), dass sie ihren finanziellen Ruhestand gut geplant haben (2023: 32 Prozent).
Besonders tief ist dieser Wert bei Erwerbstéatigen in Teilzeit (20 Prozent aktuell vs. 29 Prozent
im Vorjahr) und bei Frauen (26 Prozent vs. 28 Prozent im Vorjahr).

Frage der Zeit

Nicht ganz ein Viertel der Befragten gibt an, zu spat mit der Altersvorsorge begonnen zu haben
(22 Prozent) und sich mehr Wissen lber Finanz- und Vorsorgethemen zu wiinschen (25
Prozent). Ebenfalls nur jede vierte befragte Person (21 Prozent) in Osterreich spricht
regelmafig mit Familie und Freunden Uber Finanz- und Vorsorgethemen. Bei den 18- bis 29-
Jahrigen sind es mit 34 Prozent deutlich mehr. (bpf, 17.2.2025)

Mehr zum Thema
Frauen wollen vorsorgen, vielen fehlt aber das nétige Geld

Sechs von zehn Osterreichern gehen davon aus, in der Pension weiterarbeiten
zu mussen

Osterreicher stocken Ersparnisse auf, jeder Fiinfte hat aber kaum Riicklagen fiir
Notfalle

Der Tod ist kein Tabu mehr — Sterbevorsorge nimmt zu, Aufholbedarf ist aber
groR

1 Posting lhre Meinung zahit.
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Finanzielle Zuversicht am Tiefpunkt

Nur jeder vierte Befragte geht davon aus, dass staatliche und private Vorsorge
ein selbstbestimmtes Leben im Alter ermdéglichen werden.

Bettina Pfluger

s ist wohl kein Geheimnis,
E dass man sich wohler fiihlt,
wenn man mit seinem monat-
lichen Einkommen auch gut durch
den Monat kommt. Bleibt dann
noch ein Rest, der gespart oder ver-
anlagt werden kann — umso besser.
Diese finanzielle Freiheit hat aber
nicht jeder. Der Wunsch nach finan-
zieller Selbstbestimmung ist in Os-
terreich jedenfalls sehr stark ausge-
pragt: 85 Prozent der vom Finanzbe-
ratungsunternehmen Swiss Life Se-
lect befragten Osterreicher méchten
ihr Leben finanziell selbstbestimmt
gestalten. Tatsachlich gibt nur jeder
zweite Befragte (50 Prozent) an, sich
bereits finanziell selbstbestimmt zu
fiihlen. Entscheidend dafiir sind der
Wunsch, selbst entscheiden zu kon-
nen {45 Prozent), die Verfiigbarkeit
von geniigend finanziellen Mitteln
(40 Prozent), der Wunsch, abgesi-
chert zu sein (35 Prozent), die Mog-
lichkeit, regelmdfig Geld zuriickle-
gen zu kénnen (32 Prozent) und die
Kontrolle iiber die eigenen Ausga-
ben (31 Prozent).
ysDas Selbstbestimmungsbaro-
meter zeigt eindriicklich, dass den
Osterreichern eine solide finanziel-
le Situation sehr wichtig ist, gleich-
zeitig ist der Ausblick auf die per-
sonliche finanzielle Zukunft an
einem Tiefpunkt angelangt®, sagt
Christoph Obererlacher, CEO von
Swiss Life Select in Osterreich, zu
den Ergebnissen. Denn nur etwas
mehr als die Halfte (58 Prozent) der
befragten Osterreicher schitzen

ihre finanzielle Situation in zehn
Jahren positiv ein - das entspricht
einem Riickgang von sieben Pro-
zentpunkten im Vergleich zum Vor-
jahr. Besonders pessimistisch sind
Pensionisten: In dieser Altersgrup-
pe sind nur noch 42 Prozent zuver-
sichtlich, was ihre finanzielle Zu-
kunft betrifft. Im Jahr 2022 waren es
noch 61 Prozent, seither hat dieser
Wert kontinuierlich abgenommen.
Auch Frauen (44 Prozent im Ver-

gleich zu 51 Prozent bei Mannern)
und Erwerbstdtige in Teilzeit

(44 Prozent im Vergleich zu 48 Pro-
zent bei Erwerbstdtigen in Vollzeit)
zeigen deutlich weniger Zuversicht
in Bezug auf ihre kiinftige finanziel-
le Situation. Im Gegensatz dazu bli-
cken nur etwas mehr als ein Drittel
(39 Prozent) der Befragten in Oster-
reich optimistisch und ohne finan-
zielle Sorgen in die Zukunft.

Auch in Hinblick auf das Thema

Altersvorsorge zeichnet die Umfra-
ge ein erniichterndes Bild. Nur rund
jeder vierte Osterreicher (29 Pro-
zent) geht davon aus, dass seine
staatliche und private Vorsorge ihm
ein finanziell selbstbestimmtes Le-
ben im Alter ermdglichen wird. Be-
sonders negativ ausgepragt ist diese
Einschatzung bei Erwerbstéatigen in
Teilzeit, von denen lediglich 19 Pro-
zent Vertrauen in ihre Altersvorsor-
ge haben. Bei den 18- bis 29-Jdhrigen

sind es 32 Prozent und bei den 4o0-
bis 49-Jdhrigen sogar nur 19 Prozent
(minus 13 Prozentpunkte im Ver-
gleich zum Vorjahr).

Bei der jiingeren Generation
wachse jedoch das Bewusstsein fiir
die eigene Verantwortung in Sachen
finanzielle Vorsorge. Exakt die Half-
te (50 Prozent) der Befragten in der
Gruppe der unter 30-Jahrigen fiihlt
sich fiir den Erfolg oder Misserfolg
ihrer Altersvorsorge selbst verant-
wortlich (2023: 42 Prozent). Gestie-
gen ist die Bereitschaft, fiir eine bes-
sere Pension mehr zu sparen (36 Pro-
zent gegeniiber 33 Prozent im Vor-
jahr). Trotzdem sagt nur ein Drittel
(34 Prozent), dass sie ihren finanziel-
len Ruhestand gut geplant haben
(2023: 32 Prozent). Besonders tief ist
dieser Wert bei Erwerbstitigen in
Teilzeit (20 Prozent aktuell versus
29 Prozent im Vorjahr) und bei Frau-
en (26 Prozent vs. 28 Prozent im Vor-
jahr).

Frage der Zeit

Nicht ganz ein Viertel der Befrag-
ten gibt an, zu spat mit der Alters-
vorsorge begonnen zu haben (22 Pro-
zent) und sich mehr Wissen tiber Fi-
nanz- und Vorsorgethemen zu wiin-
schen (25 Prozent). Ebenfalls nur
jede vierte befragte Person (21 Pro-

zent) in Osterreich spricht regelmi-
Big mit Familie und Freunden tiber
Finanz- und Vorsorgethemen. Bei
den 18- bis 29-Jdhrigen sind es mit
34 Prozent deutlich mehr.
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Finanziell selbstbestimmt leben ist ein Wunsch vieler Osterreicher. Fiir viele geht sich das aber nicht aus.
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Finanzielle Zuversicht am Tiefpunkt

Februar 2025

Die Swiss Life Select Finanz- und Vorsorgeumfrage zeigt: Finanzielle Selbstbestimmung bleibt ein

Grundbediirfnis, doch nur knapp mehr als die Halfte der Befragten schatzen die Zukunft positiv ein.

£ [Wlin[ < [O]=

Swiss Life Select

Christoph Oberlachner, Swiss Life Select

as aktuelle Selbstbestimmungsbarometer des Finanzberatungsunternehmens Swiss

Life Select zur finanziellen Lage der Osterreicher zeigt: Fiir die Menschen in

Osterreich ist finanzielle Selbstbestimmung ein Grundbediirfnis, jedoch nur die
Halfte der Befragten gibt an, sich aktuell finanziell selbstbestimmt zu fuhlen - auch die
finanzielle Zuversicht ist auf einem Tiefpunkt

Osterreichs marktfiihrendes Finanzberatungsunternehmen Swiss Life Select befragt einmal
jéhrlich die Osterreicherinnen und Osterreicher im Zuge einer reprasentativen Umfrage zu
ihrer Einstellung in Sachen Geld und Finanzen. Dabei zeigt sich: Der Wunsch nach

Internetclipping erstellt am 18.02.2025 fiir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. © CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at
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finanzieller Selbstbestimmung ist in Osterreich sehr stark ausgepragt: 85 Prozent der
befragten Personen méchten ihr Leben finanziell selbstbestimmt gestalten. Tatsachlich gibt
nur jeder zweite Befragte (50 %) an, sich bereits finanziell selbstbestimmt zu fuhlen.
Entscheidend dafur sind der Wunsch, selbst entscheiden zu kdnnen (45 %), die Verflugbarkeit
von genlgend finanziellen Mitteln (40 %), der Wunsch, abgesichert zu sein (35 %), die
Méglichkeit, regelmaRig Geld zurticklegen zu kénnen (32 %) und die Kontrolle Gber die

eigenen Ausgaben (31 %).

,Das Selbstbestimmungsbarometer zeigt eindriicklich, dass den Osterreichern eine solide
finanzielle Situation sehr wichtig ist, gleichzeitig ist der Ausblick auf die persdnliche
finanzielle Zukunft an einem Tiefpunkt angelangt. Genau hier setzen wir mit unserem
professionellen Beratungsangebot an, das bei einem voll umfassenden Check der
finanziellen Ausgangslage beginnt und bei persénlicher und maRgeschneiderter Beratung
zum Vermdégensaufbau mindet”, so Christoph Obererlacher, CEO von Swiss Life Select in

Osterreich.

PENSIONISTEN BESONDERS PESSIMISTISCH

Nur etwas mehr als die Halfte (58 %) der befragten Osterreicher schitzen ihre finanzielle
Situation in zehn Jahren positiv ein - das entspricht einem Rickgang von 7 Prozentpunkten

im Vergleich zum Vorjahr.

Besonders pessimistisch in Osterreich sind Pensionisten: In dieser Altersgruppe sind nur
noch 42 Prozent zuversichtlich, was ihre finanzielle Zukunft betrifft. Im Jahr 2022 waren es
noch 61 Prozent, seither hat dieser Wert kontinuierlich abgenommen. Auch Frauen (44 % im
Vergleich zu 51 % bei Mannern) und Erwerbstatige in Teilzeit (44 % im Vergleich zu 48 % bei
Erwerbstatigen in Vollzeit) zeigen deutlich weniger Zuversicht in Bezug auf ihre kiinftige
finanzielle Situation. Im Gegensatz dazu blicken nur etwas mehr als ein Drittel (39 %) der

Befragten in Osterreich optimistisch und ohne finanzielle Sorgen in die Zukunft.

VERTRAUEN IN ALTERSVORSORGE SCHWINDET

Auch in Hinblick auf das Thema Altersvorsorge zeichnet die Umfrage ein ernlichterndes Bild.
Nur rund jeder Vierte Osterreicher (29 %) geht davon aus, dass ihre staatliche und private
Vorsorge ihnen ein finanziell selbstbestimmtes Leben im Alter erméglichen wird. Besonders
negativ ausgepragt ist diese Einschatzung bei Erwerbstatigen in Teilzeit, von denen lediglich
19 Prozent Vertrauen in ihre Altersvorsorge haben. Bei den 18- bis 29-Jahrigen sind es 32
Prozent und bei den 40- bis 49-Jahrigen sogar nur 19 Prozent. (-13%-Punkte im Vergleich
zum Vorjahr).

Junge Osterreicher zeigen Eigenverantwortung und haben vor sich starker selbststdndig um

die Altersvorsorge zu kimmern

Bei der jungeren Generation wachst das Bewusstsein fur die eigene Verantwortung in
Sachen finanzieller Vorsorge. Exakt die Halfte (50 %) der Befragten aus Osterreich in der
Gruppe der unter 30-Jahrigen fuhlt sich fur den Erfolg oder Misserfolg ihrer Altersvorsorge
selbst verantwortlich (2023: 42 %). Gestiegen ist die Bereitschaft, flr eine bessere Rente
mehr zu sparen (36 % gegenlber 33 % im Vorjahr). Trotzdem sagen nur ein Drittel (34 %),
dass sie ihren finanziellen Ruhestand gut geplant (2023: 32 %) haben. Besonders tief ist
dieser Wert bei Erwerbstatigen in Teilzeit (20 % vs. 29 % Vorjahr) und bei Frauen (26 % vs. 28
% im Vorjahr).

Nicht ganz ein Viertel der Befragten gibt an, zu spat mit der Altersvorsorge begonnen zu
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haben (22 %) und sich mehr Wissen Uber Finanz- und Vorsorgethemen zu wiinschen (25 %).
Ebenfalls nur jede vierte befragte Person (21 %) in Osterreich spricht regelmaRig mit Familie
und Freunden Uber Finanz- und Vorsorgethemen. Bei den 18- bis 29-Jdhrigen sind es mit 34

Prozent deutlich mehr.

UBER DEN BAROMETER

Fur das aktuelle Selbstbestimmungsbarometer hat Swiss Life gemeinsam mit dem
Marktforschungsunternehmen Bilendi eine reprasentative Stichprobe von 1000 Personen im
Alter von 18 bis 79 Jahren in Osterreich online befragt. Befragungszeitraum war Sommer
2024. Das Swiss Life-Selbstbestimmungsbarometer wird neben Osterreich und der Schweiz
auch in Frankreich, Deutschland, Tschechien sowie der Slowakei durch reprasentative
Umfragen erhoben.
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Jeder Fiinfte sagt: Zu

spat mit Altersvorsorge begonnen

18.2.2025 - Nur die Hilfte der Menschen in Osterreich hat das Gefiihl, finanziell selbstbestimmt zu sein.

Das geht aus einer Umfrage von Swiss Life Select hervor. Nur 29 Prozent,

meinen, dass ihre

M Ihr Wissen und Ihre Meinung sind
gefragt

Ihre Leserbriefe konnen fiir andere Leser eine

ein finanziell

erméglichen wird.

und private Leben im Alter

.Das 2eigt eindri dass den O i
und Osterreichen eine solide finanzielle Situation sehr wichtig ist, gleichzeitig ist der
Ausblick auf die persdnliche finanzielle Zukunft an einem Tiefpunkt angelangt’, sagt
Christoph Obererlacher, CEO der Swiss Life Select Osterreich GmbH.

Seine Feststellung stiitzt er auf das neue ,Selbstbestimmungsbarometer”. In dieser
Umfrage erhebt das Fi jahrlich die

Osterreicher in puncto Geld und Finanzen. Fiir die aktuelle Auflage hat das
Marktforschungsunterehmen Bilendi letzten Sommer 1.000 Personen im Alter von
18 bis 79 Jahren online befragt.

Nur jeder Zweite fiihlt sich finanziell ,,selbstbestimmt*

Laut am Montag verdiffentliichten Ergebnissen aus der Umfrage ist der Wunsch nach
finanzieller i zwar sehr stark 85 Prozent méchten ihr
Leben finanziell selbstbestimmt gestalten.

Allerdings gab nur jeder Zweite (50 Prozent) an, sich bereits finanziell selbstbestimmt
zu filhlen. Was macht dieses Gefiihl aus? Die Befragten konnten aus einer Liste bis
zu finf Aspekte wahlen. Bestimmend fiirs Selbstbestimmt-Sein sind demnach

m der Wunsch, selbst entscheiden zu kénnen (45 Prozent aller Befragten),
m die Verfiigbarkeit von geniigend finanziellen Mitteln (40 Prozent),

W der Wunsch, abgesichert zu sein (35 Prozent),

u die M6 ig Geld zu kénnen (32 Prozent) und
m die Kontrolle iber die eigenen Ausgaben (31 Prozent).

Finanzielle Zuversicht: maig

Nur etwas mehr als die Halfte (58 Prozent; Frauen: 59 Prozent, Manner: 57 Prozent)
geht davon aus, dass ihre finanzielle Situation in zehn Jahren positiv aussehen wird.
Laut Swiss Life Select ist das ein Riickgang um sieben Prozentpunkte gegeniiber
einem Jar zuvor.

Unter den Pensionisten ist der Anteil der Zuversichtlichen mit 42 Prozent noch
geringer. 2022 waren es noch 61 Prozent, 2023 sank der Wert auf 53 Prozent.

Drei von zehn rechnen mit ausreichender Altersvorsorge
Konkret auf die Altersvorsorge angesprochen, glauben nur 29 Prozent aller Befragten

- unter den Pensionisten sind es 36 Prozent —, dass ihre staatliche und private
Vorsorge ihnen ein finanziell i Leben im Alter 6 wird.

negativ ist diese Eir & bei in Teilzeit,
von denen lediglich 19 Prozent Vertrauen in ihre Altersvorsorge haben", fiihrt Swiss
Life Select weiter aus.

Gleich hoch ist der Anteil bei den 40- bis 49-Jahrigen (19 Prozent; ~13 Prozentpunkte
im Vergleich zum Vorjahr). Bei den 18- bis 29-Jahrigen sind mehr Befragte, aber auch
nur eine Minderheit (32 Prozent) optimistisch.

Gut ein Fiinftel (22 Prozent) aller Befragten gab an, zu spét mit der Altersvorsorge
begonnen zu haben.

Hilfte der Jiingeren sieht Ei g fiir

Die Hilfte (50 Prozent) der unter 30-Jahrigen fihit sich laut der Umfrage selbst fiir den
Erfolg oder Misserfolg ihrer Altersvorsorge verantwortiich — eine Zunahme gegeniiber
2023, als 42 Prozent entsprechend geantwortet haben.

Gestiegen sei den Daten zufolge die Bereitschatt, fiir eine bessere Rente mehr zu
sparen (36 Prozent gegeniiber 33 Prozent im Vorjahr).

Trotzdem sagen nur 34 Prozent (2023: 32 Prozent), dass sie ihren finanziellen
Ruhestand gut geplant haben. ,Besonders tief ist dieser Wert bei Erwerbstatigen in
Teilzeit (20 vs. 29 Prozent Vorjahr) und bei Frauen (26 vs. 28 Prozent im Vorjahr).

Emanuel Lampert
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Swiss Life Select Finanz- und
| Vorsorgestudie: 85% wollen
finanzielle Selbstbestimmung

a g X &

(Bild: © Swiss Life Select) 18. Februar 2025|5 Min. Lesezeit|Studien

Eine aktuelle Finanz- und Vorsorgestudie von Swiss Life Select zeigt: Der Wunsch nach finanzieller Selbstbestimmung ist in
Osterreich stark ausgepragt, doch nur jede:r Zweite fiihlt sich tatséchlich finanziell unabhéngig. Besonders Pensionist:innen,
Frauen und Teilzeitbeschaftigte blicken mit geringer Zuversicht in die Zukunft. Gleichzeitig wachst das Bewusstsein, dass
eigenverantwortliche Vorsorge immer wichtiger wird.

> * 0PIO
@ Redakteur/in: Kerstin Quirchtmayr - Verdffentlicht am 18.02.2025 o

Das Finanzberatungsunternehmen Swiss Life Select befragt einmal jahrlich die
Osterreicherinnen und Osterreicher im Zuge einer reprasentativen Umfrage zu ihrer
Einstellung in Sachen Geld und Finanzen. Dabei zeigt sich: Der Wunsch nach
finanzieller Selbstbestimmung ist in Osterreich sehr stark ausgepragt: 85% der
befragten Personen mdchten ihr Leben finanziell selbstbestimmt gestalten.
Tatsachlich gibt nur jede(r) zweit(e) Befragte (50%) an, sich bereits finanziell
selbstbestimmt zu fiihlen. Entscheidend dafiir sind der Wunsch, selbst entscheiden
zu kénnen (45%), die Verfugbarkeit von geniligend finanziellen Mitteln (40%), der
Waunsch, abgesichert zu sein (35%), die Méglichkeit, regelmaRig Geld zuriicklegen

zu kénnen (32%) und die Kontrolle Uber die eigenen Ausgaben (31%). Empfohlene Beitrage:

% AssCompact Awards beim
) . ) ) . Trendtag 2024: Die best
Christoph Obererlacher, CEO von Swiss Life Select in Osterreich: rendtag e besten

Versicherer ausgezeichnet

Erfolg durch Zukunftsmodell:
Jungmaklerin Anna Klausner holt
Platz 1

"Das Selbstbestimmungsbarometer zeigt eindriicklich, dass den Osterreicherinnen

und Osterreichern eine solide finanzielle Situation sehr wichtig ist, gleichzeitig ist

AssCompact Trendtag 2024 —

der Ausblick auf die personliche finanzielle Zukunft an einem Tiefpunkt angelangt.
Fotoriickblick

Genau hier setzen wir mit unserem professionellen Beratungsangebot an, das bei

Video: Das war der AssCompact
Trendtag 2024

einem vollumfassenden Check der finanziellen Ausgangslage beginnt und bei
personlicher und maBgeschneiderter Beratung zum Vermogensaufbau miindet."

. Wissen tanken, IDD-Stunden
sichern — Ausbildungsoffensive in

Nur etwas mehr als die Halfte (58%) der befragten Osterreicherinnen und AssCompact Live TV

Osterreicher schatzen ihre finanzielle Situation in zehn Jahren positiv ein - das
AssCompact Beratertage 2024:

entspricht einem Riickgang von 7 Prozentpunkten im Vergleich zum Vorjahr. Start mit vollem Haus in Wels

L . . . L - M, GroRe Resonanz und spannende
Besonders pessimistisch in Osterreich sind Pensionistinnen und Pensionisten: In ﬂ Vortrége bei der AssCompact
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dieser Altersgruppe sind nur noch 42% zuversichtlich, was ihre finanzielle Zukunft Beratertag-Station in Graz

betrifft. Im Jahr 2022 waren es noch 61%, seither hat dieser Wert kontinuierlich KI & Versicherung: Die Highlights
. . . vom AssCompact Beratertag in
abgenommen. Auch Frauen (44% im Vergleich zu 51% bei Mannern) und Wien

Volles Haus beim Beratertag-

Erwerbstéatige in Teilzeit (44% im Vergleich zu 48% bei Erwerbstatigen in Vollzeit) -
a Abschluss in Salzburg

zeigen deutlich weniger Zuversicht in Bezug auf ihre kiinftige finanzielle Situation. Im

_B. AssCompact
Gewerbeversicherungssymposium

2024: Der Fotorlickblick

Gegensatz dazu blicken nur etwas mehr als ein Drittel (39%) der Befragten in -
Osterreich optimistisch und ohne finanzielle Sorgen in die Zukunft. 6

Vertrauen in Altersvorsorge schwindet

Nur rund jede(r) Vierte Osterreicherin und Osterreicher (29%) geht davon aus, dass
ihre staatliche und private Vorsorge ihnen ein finanziell selbstbestimmtes Leben im
Alter ermdglichen wird. Besonders negativ ausgepragt ist diese Einschatzung bei
Erwerbstétigen in Teilzeit, von denen lediglich 19% Vertrauen in ihre Altersvorsorge
haben. Bei den 18- bis 29-Jahrigen sind es 32% und bei den 40- bis 49-Jahrigen
sogar nur 19%. (-13%-Punkte im Vergleich zum Vorjahr).

Junge Osterreicher:innen méchten sich stirker um die
Altersvorsorge kiimmern

Exakt die Hélfte (50%) der Befragten aus Osterreich in der Gruppe der unter 30-
Jahrigen fuhlt sich fir den Erfolg oder Misserfolg ihrer Altersvorsorge selbst
verantwortlich (2023: 42%). Gestiegen ist die Bereitschatft, fiir eine bessere Rente
mehr zu sparen (36% gegenuiber 33% im Vorjahr). Trotzdem sagen nur ein Drittel
(34%), dass sie ihren finanziellen Ruhestand gut geplant (2023: 32%) haben.
Besonders tief ist dieser Wert bei Erwerbstétigen in Teilzeit (20% vs. 29% Vorjahr)
und bei Frauen (26% vs. 28% im Vorjahr).

Liicken bei den Osterreichern in Sachen Finanzwissen und
Vorsorgeplanung

Nicht ganz ein Viertel der Befragten gibt an, zu spat mit der Altersvorsorge begonnen
zu haben (22%) und sich mehr Wissen tber Finanz- und Vorsorgethemen zu
wiinschen (25%). Ebenfalls nur jede vierte befragte Person (21%) in Osterreich
spricht regelmafig mit Familie und Freunden Uber Finanz- und Vorsorgethemen. Bei

den 18- bis 29-Jahrigen sind es mit 34 Prozent deutlich mehr.
Swiss Life-Selbstbestimmungsbarometer

Fir das aktuelle Selbstbestimmungsbarometer hat Swiss Life gemeinsam mit dem
Marktforschungsunternehmen Bilendi eine reprasentative Stichprobe von 1000
Personen im Alter von 18 bis 79 Jahren in Osterreich online befragt.
Befragungszeitraum war Sommer 2024. Das Swiss Life-
Selbstbestimmungsbarometer wird neben Osterreich und der Schweiz auch in
Frankreich, Deutschland, Tschechien sowie der Slowakei durch reprasentative

Umfragen erhoben.

Foto oben: Christoph Obererlacher, CEO von Swiss Life Select in Osterreich
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Neuer Prokurist bei der
FinanzAdmin

B ) 4 b

20. Februar 2025|2 Min. Lesezeit|Personen

Die FinanzAdmin Wertpapierdienstleistungen GmbH (FinanzAdmin) erweitert ihr Management-Team. So wurde Wolfgang
Toth-Sonns per 05.02.2025 zum Prokuristen ernannt.

~ X
@ Redakteur/in: Kerstin Quirchtmayr - Veréffentlicht am 20.02.2025 o @@@9

Wolfgang Toth-Sonns gehdrt der FinanzAdmin seit 2019 an und ist seit der
Griindung der beiden Tochterunternehmen Vers-Admin M. GmbH sowie Vers-Admin
Agentur GmbH im Jahr 2020 auch fiir diese tatig und hat zu deren Aufbau
mafgeblich beigetragen. Seine Aufgabenbereiche umfassen bis heute die
Projektbegleitung und bei den genannten Tochtergesellschaften Compliance,

Beratung in Rechtsfragen sowie die Funktion als Geldwaschebeauftragter.

Dar(ber hinaus ist Wolfgang Toth-Sonns seit 2021 Compliance-Officer bei der

WealthKonzept Vermdgensverwaltung AG, einem Spezialisten fiir fondsgebundene

Vermdgensverwaltungen in Strategie- und Advisory-Varianten. Diese ist ein Empfohlene Beitrage:
Tochterunternehmen der FondsKonzept AG, der deutschen Muttergesellschaft des AssCompact Awards beim

Trendtag 2024: Die besten

FondsKonzept Konzerns, dem auch die FinanzAdmin zusammen mit der Vers- Versicherer ausgezeichnet

Admin M. GmbH sowie der Vers-Admin Agentur GmbH angehdren.
Erfolg durch Zukunftsmodell:

Jungmaklerin Anna Klausner holt
Platz 1

Der 58-Jahrige absolvierte sein rechtswissenschaftliches Studium am Wiener

Juridicum. Nach leitenden Funktionen in der Touristikbranche wurde er ab 2005 % AssCompact Trendtag 2024 —
Compliance-Officer, Leiter der Rechtsabteilung sowie Geldwaschebeauftragter und Fotortekolik
Prokurist bei der Swiss Life Select Osterreich GmbH. Seit 2008 gehért er als Beirat @

der Anlegerentschadigungseinrichtung AeW an.

Video: Das war der AssCompact
Trendtag 2024

Wissen tanken, IDD-Stunden
sichern — Ausbildungsoffensive in
AssCompact Live TV

-
’ AssCompact Beratertage 2024:
Start mit vollem Haus in Wels

sCompe

Reinhard Magg, Vorstand der Fondskonzept AG und Geschéftsfuhrer der
FinanzAdmin Wertpapierdienstleistungen GmbH:

"Wir freuen uns, mit Wolfgang Toth-Sonns einen erfahrenen Juristen und
Finanzmarktrecht-Experten in unser Management-Team aufnehmen zu kénnen.
Durch seine langjahrigen Tatigkeiten fiir unsere drei Unternehmen kennt er die

internen Prozesse in hervorragender Weise und ist auch bei den

VertriebspartnerInnen bestens vernetzt."
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Foto oben: Wolfgang Toth-Sonns, Prokurist bei FinanzAdmin

Wertpapierdienstleistungen GmbH (FinanzAdmin)
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FINANZIELLE UNABHANGIGKEIT

Expertin Monika Meissl, MBA, von Swiss Life Select uberpruft Ihre finanzielle Lage
und unterstutzt Sie auf hochstem Niveau punkto Altersvorsorge und Vermogensaufbau.

mmer mehr Frauen geraten in finanziel-
le Abhingigkeit. Umso wichtiger ist es,
die eigenen Finanzen selbst in die Hand
zu nehmen. Monika Meissl, MBA, Finan-
cial Plannerin und Market Managerin
beim fithrenden Osterreichischen Finanz-
beratungsunternehmen Swiss Life Select
empfiechlt daher: Starten statt warten!
Wer regelmiifiig 10 % des Einkommens fiir
spiiter zur Seite legt, hat mit der richtigen
Vorsorgestrategie schon eine solide Basis.

Investmentfonds, ETFs, Im-
mobilieninvestments oder
Versicherungen.  Und
genau hier kommt Mo-
nica Meissl als Expertin

ins Spiel und berit un-
gebunden und kompe-
tent.

Als Financial Plan-
nerin selbststiindig  durch-
starten. Fur all jene Frauen, die
gerne ihr Know-how auf Bachelor-

Altersarmut vorbeugen - friihzeitig
Vorsorgen. Der Gender-Pay-Gap sorgt
dafiir, dass Ménner meist schon beim Ge-
halt vorne liegen. Und das hat Folgen: Da
Frauen hiufiger in schlechter bezahlten
Jobs arbeiten, ofter in Teilzeit und mit Kin-
dererziechung beschiiftigt sind, fehlen ihnen
schliefilich auch wichtige Beitriige auf dem

Wissen dann gerne weitergeben,
bietet Swiss Life Select attrakti-
ve Karrierechancen als Financial

eigenen Pensionskonto. Doch Altersarmut
darf nicht weiblich sein. Daher ist eine ge-
zielte Vorsorge essenziell - egal ob durch

Niveau heben mochten und ihr

Plannerin. Unabhiingig von Geschlecht
und Lebensphase bietet das Unternehmen
attraktive leistungsbezogene Verdienst-
moglichkeiten. Informationen dazu sind
auf der Website zu finden. °

SwissLife &
Select
Monika Meissl, MBA
Swiss Life Select Osterreich
Brauquartier 7/2. Stock, Graz
monika.meissl@swisslife-select.at, Tel.: 0316/72
02 72-0, www.swisslife-select.at

Beim Karriereabend im Brauquartier
am 4.4. ab 17 Uhr kann man das Un-
ternehmen hautnah erleben.
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Prokurist

FinanzAdmin

Wolfgang Toth-Sonns wurde
am 5. Februar 2025 zum Proku-
risten der FinanzAdmin Wert-
papierdienstleistungen GmbH
ernannt. Seit 2019 im Unter-
nehmen, spielte er eine zentra-
le Rolle bei der Griindung der
Tochtergesellschaften Vers-Ad-
min M. GmbH und Vers-Admin
Agentur GmbH. Er verantwor-
tet weiterhin Projekte sowie
Compliance, Rechtsberatung
und Geldwéschepréavention in
den Tochtergesellschaften. Zu-
dem ist er seit 2021 Complian-
ce Officer bei der WealthKon-
zept Vermogensverwaltung

AG, einem Unternehmen der
FondsKonzept AG.

Der 58-Jihrige absolvierte sein
Studium der Rechtswissen-
schaften am Wiener Juridicum
und schloss mit der Sponsion
zum Magister ab. Nach leiten-
den Positionen in der Touris-
tikbranche tbernahm er ab
2005 die Rolle des Compliance
Officers, Leiters der Rechtsab-
teilung, Geldwaschebeauftrag-
ten und Prokuristen bei der
Swiss Life Select Osterreich
GmbH. Seit 2008 ist er zudem
Beirat der Anlegerentschadi-
gungseinrichtung AeW.
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Prokurist

FinanzAdmin

Wolfgang Toth-Sonns wurde zum
Prokuristen der FinanzAdmin Wert-
papierdienstleistungen GmbH ernannt.
Seit 2019 im Unternehmen, spielte er
eine zentrale Rolle bei der Griindung
der Tochtergesellschaften Vers-Admin
M. GmbH und Vers-Admin Agen-
tur GmbH. Er verantwortet weiterhin
Projekte sowie Compliance, Rechtsbe-
ratung und Geldwischeprivention in
den Tochtergesellschaften. Zudem ist
er seit 2021 Compliance Officer bei der
WealthKonzept Vermégensverwaltung
AG, einem Unternehmen der Fonds-

Konzept AG.

Der 58-Jihrige ab-
solvierte sein Studium der
Rechtswissenschaften am
Wiener Juridicum und schloss
mit der Sponsion zum Magis-
ter ab. Nach leitenden Positi-
onen in der Touristikbranche

ibernahm er ab 2005 die Rolle
des Compliance Officers, Lei-
ters der Rechtsabteilung, Geld-
wischebeauftragten und Proku-
risten bei der Swiss Life Select
Osterreich GmbH. Seit 2008 ist
er zudem Beirat der Anlegerent-
schidigungseinrichtung AeW.

Hierzu Reinhard Magg,
Vorstand der Fondskonzept AG und
Geschiftsfiihrer der FinanzAdmin
Wertpapierdienstleistungen GmbH:
»Wir freuen uns, mit Wolfgang Toth-
Sonns einen erfahrenen Juristen und Fi-
nanzmarktrecht-Experten in unser Ma-

Wolfgang Toth-Sonns

nagement-Team aufnehmen zu kénnen.
Durch seine langjahrigen Titigkeiten
fiir unsere drei Unternehmen kennt er
die internen Prozesse in hervorragender
Weise und ist auch bei den Vertriebs-
partnerInnen bestens vernetzt.
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Inspirierend und gut besucht

,Kunst trifft Couch” hief3 es zum fiinften Mal im Einrichtungshaus Foger.

Telfs - Die Bota Art Gallery von
Kozeta Krulis prdsentierte bei
der bereits fiinften ,Kunst trifft
Couch“-Ausstellung im Einrich-
tungshaus Foger Arbeiten des
gebiirtigen Miinchners Richard
Fuchs. Der vielseitig ausgebilde-
te Kiinstler prasentierte dort sei-
ne groBformatigen und farbigen
Werke. ,In seinen abstrakten Ar-
beiten gelingt es dem Kiinstler,
die unterschiedlichen Naturge-
walten und deren energetischen

Kréfte in malerischer Schwere-
losigkeit zu verdichteten Stim-
mungen und utopischen Dimen-
sionen zu verwandeln®, erkldrte
Martin Krulis, Urenkel des Tiro-
ler Malers und Griinder des Ar-
tur Nikodem Museums, in seiner
Laudatio. Auch diesmal kamen
die Kunstinteressierten zahlreich
und applaudierten kraftig, was
natiirlich besonders die Haus-
herren Stefan Foger und Hannes
Haffner freute.

Unter den Ausstellungsbesuchern sah man Benno
Peer, Angi Norz und Martin Schwaiger (r.).

RA Gerhard (1.) und Veronika Schartner (3.v.l.) mit
Robert Holzknecht (Uniqa) und seiner Frau Sabine.

Zeigten sich von den Arbeiten angetan: Brigitte Weis
(I., Hypo Tirol) und Nikoleta Mair (Swiss Life Select).

Die Gastgeber Stefan Foger (4.v.1.) und Hannes Haffner (r.) mit
Galeristin Kozeta Krulis (l., Bota Art Gallery), Kiinstler Richard
Fuchs und Laudator Martin Krulis (M.).

Fotos: Tirolerin/Laner
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Nachname / Firma

Romana Fritz-Winter

| Ernst Trestl | 27.03.2025
Suche nach Branche

Firma: Swiss Life Select
Position: Head of Wealth Advisory

auswdhlen v

LEADERSNET.TV

LEADERSNET-Wirtschaftstalk

mit Kelly's zum 70-jdhrigen
Jubildum

Romana Fritz-Winter © Swiss Life Select

ENIGER

Anmeldung zu den Daily Business News BUDGET?

MEHR

IRKUNG! @

LEADERSNET

Das Finanzberatungsunternehmen Swiss Life Select baut mit der Bestellung
der Top-Bankerin Romana Fritz-Winter (47) den Bereich Wealth Management M DI DTN
weiter aus. Die international erfahrene Bankerin hat bereits im Janner 2025 die W B ITL&FO A

neu geschaffene Position als Head of Wealth Advisory tibernommen.

Mit ihrer umfassenden Erfahrung in der Finanzbranche, ihrem strategischen
Weitblick und ihrer Kundenorientierung, wird Fritz-Winter laut
Pressemitteilung die Expansion und Marktpositionierung von Swiss Life

Select im Bereich Wealth Management weiter vorantreiben und das Team von E N I G E R
leistungsstarken Private Wealth Berater:innen weiter ausbauen. Zudem BUDGET?

tibernimmt sie eine tragende Rolle in der Gestaltung und Umsetzung der MEHR

unternehmensweiten Vertriebsstrategie im Bereich Investment und Wealth | R K U N G ! @
Management, mit dem klaren Ziel, langfristiges Wachstum und exzellente

Beratung zu vereinen. LEADERSNET

"Mit Romana Fritz-Winter gewinnen wir eine herausragende M DI DTN
Investmentexpertin, die mit ihrer langjihrigen Erfahrung und ihrem woB trraro A

Anfragen fur weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Internetclipping erstellt am 27.03.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. © CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.leadersnet.at/news/87996,romana-fritz-winter.html

Opinion Leaders Network 27.03.2025

Erscheinungsland: Osterreich 2/3

Thema: Swiss Life Select, Finanzberatungsunternehmen iinstituten, Swiss Life

Weblink: Artikel 6ffnen

tiefgehenden Marktverstandnis unser Beratungsportfolio im Bereich Wealth- _

Management auf ein neues Level heben wird", so Christoph Obererlacher,
CEO von Swiss Life Select Osterreich.

Romana Fritz-Winter verfugt Gber mehr als 25 Jahre Erfahrung im Wealth
Management. Ihr Berufsweg fiihrte sie zu namhaften Finanzinstituten wie der
Erste Bank und RLB NO-Wien sowie zu internationalen Playern wie der
Deutschen Bank, UBS und zuletzt der LGT Bank. lhr fundiertes Fachwissen
vertiefte sie zuletzt mit einem Master-Studium in Unternehmensfiihrung und
Leadership an der Executive Academy der Wirtschaftsuniversitat Wien.
Derzeit erweitert sie ihren akademischen Horizont mit einem LL.M.-Studium.

"Swiss Life ist seit mehr als 165 Jahren eine starke Marke - in der Schweiz
flhrend im Asset- und Vermdgensmanagement sowie weltweit einer der
groBRten Immobilieninvestoren. Ich freue mich, den 'Swissness-Faktor' im
Vermdgensmanagement am Osterreichischen Markt weiter zu starken — mit
qualitativ hochwertigen, maRgeschneiderten L6sungen fiir vermdgende
Privatkunden und institutionelle Anleger”, so Romana Fritz-Winter.

www.swisslife-select.at

f lin, X[

SWISS LIFE SELECT OSTERREICH SWISS LIFE SELECT

CHRISTOPH OBERERLACHER ROMANA FRITZ-WINTER

OPINION LEADER DES TAGES

MEHR OPINION LEADERS

OPINION LEADER DES TAGES Katharina Gfrerer OPINION LEADER DES TAGES
Bernhard Reikersdorfer NEWS, HANDEL, IMMOBILIEN, Laurenz Ketzer

OPINION LEADERS
NEWS, IMMOBILIEN, OPINION LEADERS G NEWS, OPINION LEADERS, INDUSTRIE
| 25.02.2025 o 11610.2024

Firma: RE/MAX Austria Flrma_: 187 Center.Arr?stetten Firma: Delta Gruppe Osterreich
Position: Centerleiterin

Position: Managing Director Position: Leiter Business Development

ALLE OPINION LEADERS >

Anmeldung zu den Daily Business News

Internetclipping erstellt am 27.03.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.leadersnet.at/news/87996,romana-fritz-winter.html

Opinion Leaders Network

Erscheinungsland: Osterreich

Thema: Swiss Life Select, Finanzberatungsunternehmen iinstituten, Swiss Life

Weblink: Artikel 6ffnen

pinion Leaders I

27.03.2025

3/3

Anfragen fur weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Internetclipping erstellt am 27.03.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at



https://www.leadersnet.at/news/87996,romana-fritz-winter.html

Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Salzburger Nachrichten: Wochenende

Erscheinungsland: Osterreich | Auflage: 69.940 | Reichweite: 284.000 (3,7) | Artikelumfang: 18.354 mm? | Erscheinungsform: wichentlich

Thema: Swiss Life Select

Autor:

k.A.

a7

19.04.2025

Seite: 14 11

CLIP

media
service

KARRIERESPRUNG

Beiersdorf Osterreich

Leonid Zaplatnikov ist neuer
Head of Sales Osterreich &
Sales Coordination Osteu-
ropa bei Beiersdorf. Er ist |
seit inzwischen zehn Jahren
im Konzern tatig.

Swiss Life Select

Die international erfahrene
Bankerin Romana Fritz-Win-
ter hatim Janner die neu ge-
schaffene Position als Head

of Wealth Advisory bei Swiss
Life Select ibernommen.

Donau Versicherung
Manuel Schalk hat mit April die

&

Leitung des Generalsekreta- X

riats der Donau Versiche- ,i‘ga.g\ A
rung Gbernommen und ist > .
nun Mitglied der erweiterten

r
Geschaftsleitung.  Zugleich “*VJ“’

wurde ihm die Prokura verliehen.

Spar Osterreich

Die Juristin Corina Ziss hat mit
1. Mérz 2025 die Leitung der
neuen Stabsstelle Konzern
Public Affairs der Spar-Os-
terreich-Gruppe Ubernom-
men.

Heizma
Heizma hat Hans Georg Ein-
wagner zum kaufmanni-

schen Geschaftsfihrer des
Standorts Heizma Nord fur
Oberdsterreich und Salz-
burg bestellt.

Skrein*
In der traditionsreichen Wiener
Schmuckwerkstatt  Skrein*

libernimmt die nachste Ge-
neration: Marie Skrein tritt
die Nachfolge ihres Vaters
Alexander Skrein an und
tbernimmt die Fihrung.
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,Es hangen alle an Trumps Lippen®

US-Prasident |16st Sturm an Borsen aus
Donald Trumps Politik verangstigt
Anleger. Swiss Life Select-CIO

René Lobnig gibt ihnen Tipps

SEITE 3

René Lobnig. Der Chief Investment Officer des Finanzdienstleisters Swiss Life Select Osterreich iiber die
Strategien seines Hauses, die aktuellen Herausforderungen zu meistern

[

VON ROBERT KLEEDORFER

Gesprach

Seit Jahresbeginn gerechnet
hat sich die Entwicklung der
européischen Borsen von je-
nen in den USA deutlich ent-
koppelt. In Europa sind einige
Indizes wie etwa der Wiener
ATX oder der Frankfurter
DAX mit 5 bis 6 Prozent
durchaus im Plus. In den USA
hingegen weisen der Dow Jo-
nes ein Minus von 10 Prozent
die Techborse Nasdaq sogar
einen Verlust von 18 Prozent
auf. ,Die letzten Entwicklun-
gen haben vieles durcheinan-
dergewirbelt. Es hingen alle
an Donald Trumps Lippen®,
sagt René Lobnig, Chief Invest-
ment Officer bei Swiss Life Se-
lect Osterreich, zum KURIER.
Von vielen oft als ein ,man
of the markets“ gefeiert, hat-
ten Trumps handelspolitische
Pline zu einem massiven
Sturm an den internationalen
Finanzmarkten gefiithrt. Man
miisse ernsthaft daran zwei-
feln, dass die von ihm ange-
kiindigten Zollplane wirklich
jemals so in die Umsetzung ge-
hen soll(t)en. Vielmehr drénge
sich der Eindruck auf, dass die
angekiindigten Mafinahmen
mehr einer Provokation ent-
sprechen, welche im Endeffekt
zu einem ,Es wird nicht so

heif3 gegessen, wie es gekocht
wird“ fiihren sollen. ,Faktum
ist, dass der einmal mehr un-
diplomatische und in vielen
Aspekten vermeintlich irratio-
nale Ansatz von Trump global

massive Unsicherheit auslost,
ein Zustand, mit dem Finanz-
maérkte nicht wirklich gut um-
gehen konnen®, sagt Lobnig.
,Die USA haben beim
Handelsdefizit ein strukturel-
les Problem. Dieses Problem
istin seiner Losung aber nicht
ganz trivial und der Ansatz

von Trump entspricht eher
einer Bazooka als einer wirt-
schaftspolitisch ~ rationalen
Strategie®, so Lobnig. Sie wiir-
de unmittelbar zu weniger
Wertschopfung und zu weni-
ger Vermogen fithren. ,Man
konnte also vielleicht verste-
hen, warum er es macht, aber
nicht wie er es macht.“

Der falsche Grund

Richtig sei die kursseitige Kor-
rektur trotz mancherorts ho-
her  Bewertungen  nicht,

schlichtweg weil der Grund
der Falsche sei. Viele Branchen
und Unternehmen seien ge-
sund, auch nach den jiingsten
Ankiindigungen. Selbst in den
USA lag das Forward-KGV im
S&P 500 mit Ende Marz bei
rund drei Viertel der Unter-
nehmen unter der Marke von
20. Das ist fiir Lobnig zwar
nicht in allen Fillen giinstig,
aber es zeigt, dass es auch in
den USA kaufenswerte Unter-
nehmen zu verniinftigen Prei-
sen gegeben hat und gibt.

Viele Titel seien schon sehr
teuer gewesen, vor allem IT-
Werte aus den USA. ,Wir ha-
ben immer davor gewarnt.“ Es
war fiir Anleger in unseren Au-
gen auch nicht klug, sich am

MSCI-World-Index zu orien-
tieren. , Dieser hat mittlerwei-
le eine sehr hohe IT- und USA-
Gewichtung. Das ist ein Klum-
penrisiko.“ Anleger sollten
besser nach qualitativ hoch-
wertigen Aktien und Vermo-
genswerten zu verniinftigen
Preisen Ausschau halten. Da-
bei sollten risikobewusste An-
leger nicht nur den Aktien-
markt im Auge haben, son-
dern beispielsweise auch das
Anleihensegment in ihre Uber-
legungen einbeziehen. ,Ak-
tien werden a la longue héhere
Renditen erwirtschaften, die
Beimischung von Anleihen
und anderen Vermogensklas-
sen ist jedoch nétig, damit der
Anleger innerhalb seiner Risi-
kotoleranz bleibt.“

Viele institutionelle Anle-
ger wie etwa Pensionskassen
haben laut Lobnig Aktien in
dieser turbulenten Phase teil-
weise verkaufen miissen.
Jnstitutionelle Anleger ha-
ben oftmals Zielvorgaben,
insbesondere was ihre Risiko-
budgets betrifft. Bei solch
starken = Marktbewegungen
werden oftmals Grenzwerte
iiberschritten, welche dann
automatisch Verkéufe zur Fol-
ge haben. Auch gewisse syste-
matische Ansdtze, wie bei-
spielsweise  Trendfolger-Pro-
dukte, kénnen je nach Auspra-
gung ihres Handelssystems in
einer Phase mit so starken Ver-
lusten gezwungen sein, der
Abwiértsspirale iiber Verkiufe
von Aktien zu folgen.“

Swiss Life Select habe
schon tiiber die letzten Quar-
tale Aktien aus Europa und

Schwellenldndern héher ge-
wichtet, im Gegenzug US-Ti-
tel ,,deutlich untergewichtet®.
Gold bleibe mit einem Anteil
von 4 bis 8 Prozent ein wichti-
ger Aspekt im Veranlagungs-
mix, auch als etwaiger Infla-
tionsschutz. ,Die Inflations-
thematik war in unseren Au-
gen noch nicht komplett ge-
l6st. Man hat gemerkt, wie
schwer sich die Notenbanken
getan haben, die Teuerung
wieder in Richtung Zielwerte
zu bekommen.
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NACHHALTIGKEITS-CHAMPIONS

WWW.NACHHALTIGKEITS-CHAMPIONS.DE

DIESE UNTERNEHMEN PUNKTEN AUS KUNDENSICHT MIT NACHHALTIGKEIT

WENIGER LAMETTA — MEHR
NACHHALTIGKEIT

sFrither war mehr Lametta*, mikelt
Opa Hoppenstedt in Loriots be-
rilhmtem Weihnachtssketch aus
dem Jahr 1978. Sehr zu seinem
Leidwesen ndmlich hat sich seine
Familie beim Baumschmuck gegen
die glitzernden Stanniolstreifen
entschieden. Ebenso unsterblich ist
die Entgegnung von Frau Hoppen-
stedt: ,,Dieses Jahr bleibt der Baum
griin - naturgriin!*

Grundsdtzlich lag Familie Hoppenstedt
mit dem naturgriinen Baum im Trend,
denn spdtestens in den siebziger Jahren
war die stirker werdende Umweltbewe-
gung auch in den deutschen Wohnzim-
mern, der Politik und der Wirtschaft der
beiden deutschen Republiken angekom-
men. In der Bundesrepublik etwa war
eine Reihe neuer Umweltschutzgesetze
verabschiedet und gleich auch das dazu
passende Umweltbundesamt gegriindet
worden. Eingeddammt wer-

den sollten durch die

neuen Gesetze unter

anderem die Schwefeldi-

oxidbelastung durch

Kohlekraftwerke und
Grofifeuerungsanlagen,

,wilde“ Abfallentsorgung,

aber auch Fluglarm und

die Nutzung von verblei-

tem Benzin. Weit grofiere
Schwierigkeiten mit

schadlichen Umweltbelas-

tungen gab es in der DDR,

und dort trug das Thema

zum gesellschaftlichen

Zerwiirfnis zwischen den

Herrschenden und dem

Volk erheblich bei: Weil die

Industrie auf Verschlei® fuhr und
Umweltschutz Kosten verursacht hatte,
versuchte das sozialistische Regime
Probleme zu verschweigen - ohne Erfolg
So fiihrte auch die Unzufriedenheit der

Menschen mit der wachsenden Umwelt-
zerstorung dazu, dass 1989 die Mauer fiel
und die alten Machthaber in Ostdeutsch-
land sich zuriickziehen mussten.

Viel ist seitdem passiert in Sachen
Umweltschutz; insbesondere im
wiedervereinigten Deutschland. Politisch
kamen zahlreiche - teils kleinteilige, teils
umfassende - Umweltthemen zunéchst
auf die Agenda, um spéter dann
umgesetzt zu werden. In der Wirtschaft
wurde auf die neuen politischen
Vorgaben reagiert, und auch die Kunden
haben ihre Prioritdten und Wiinsche
geandert. Denn gesellschaftlich ist die
Oko-Bewegung aus ihrer Nische
herausgekommen und hat ihr etwas
kauziges Image von Msli
und Zottelbérten abgelegt
- Ausnahmen bestdtigen
die Regel. So ist das
Nischenthema ,,Oko
unter dem Begriff
»Nachhaltigkeit“ langst in
der Mitte der Gesellschaft
angekommen, und seine
Umsetzung im Alltag ist
mittlerweile vielfach sogar
ohne dsthetische Abstri-
che in der Mode und der
Lebensart machbar. Die
entsprechenden Angebote
dafir liefern auch

Unternehmen, die
ihrerseits Umweltschutz
und Nachhaltigkeit in ihrer

Unternehmensphilosophie verankert
haben. Vieles hat sich also bereits
verbessert, teils deutlich spiirbar. Das
grundsétzliche Bewusstsein fiir die
Relevanz einer nachhaltigen Lebensweise
ist vorhanden und fur viele, im Privaten
wie auch in der Wirtschaft, fester
Richtwert fiir das alltagliche Handeln.
Dennoch bleibt fiir einen besseren

Umweltschutz nach wie vor viel zu tun:
Noch immer sind Luft und Gewdsser
vielen schadlichen Einfliissen ausgesetzt,
die Biodiversitdt nimmt ab, und auch der
massenhafte Export von Ml in
wirtschaftlich schwécher gestellte
Lander stellt keine global befriedigende
Losung fiir das Entsorgungsproblem dar
- all das, um nur einige Beispiele zu
nennen. Wenngleich auch jeder Einzelne
sich dabei um seinen personlichen
Beitrag bemiihen kann - ungleich
grofere Einflussmoglichkeiten haben
Wirtschaftsunternehmen. Wenn diese
ihre Reichweite zu Zwecken der
Nachhaltigkeit einsetzen, gehen sie damit
nicht nur mit gutem Beispiel voran,
sondern kénnen tatsdchlich etwas im
positiven Sinne bewegen. Besonders
deutlich wird das an Unternehmen, bei
denen Nachhaltigkeit Teil der Kernleis-
tung ist: etwa Anbieter biologischer
Lebensmittel und Hersteller von
Naturkosmetik, Okostromanbieter oder
Nachhaltigkeitsbanken. Dennoch k&nnen
sich auch Unternehmen aus Branchen,
die nicht direkt durch einen eindeutigen

Nachhaltigkeitsbezug auffallen, erfolg-
reich fir die Umwelt einsetzen. Sie
kénnen innerhalb ihrer jeweiligen
Branche zu Vorreitern werden, indem sie
besonders ressourcenschonend
produzieren, auf ,,griine” Technologien
setzen und im Zweifel grundsatzlich stets
die umweltfreundlichere Handlungsaiter-
native favorisieren. So wird heute zum
Beispiel auch in der Lametta-Produktion
haufig nicht mehr das umwelttechnisch
problematische, bleihaltige Stanniol-
papier verwendet, sondern metallisierter
Kunststoff oder Aluminium. Gewiss,
noch immer nicht so nachhaltig wie der
naturgriine Weihnachtsbaum aus dem
Loriot-Sketch. Aber ein Anfang.

Welche Unternehmen aufgrund ihres
dkologisch nachhaltigen Engagements
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Kosmetikhersteller
Weleda

Beiersdorf
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HEJ ORGANIC
JUNGLUCK

Speick

ANNEMARIE BORLIND
SANTAVERDE
BIOTHERM

Krankenkassen

SBK

BARMER

IKK classic

KKH - Kaufménnische Krankenkasse
AOK Bayern

BKK ProVita

VIACTIV Krankenkasse
AOK Rheinlond / Hamburg
Pronova BKK

Audi BKK

TK - Die Techniker

AOK PLUS

BKK firmus

Branche / Anbieter

Kreuzfahrtanbieter
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HX Hurtigruten Expeditions

Kiichenmébelhersteller
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Beckermann Kiichen
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LibL
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Town & Country Haus
Kern-Haus
BAUMEISTER-HAUS

Matratzenhersteller
SOULMAT
Schlaraffia

BRUNO

Messestandorte
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Mébel nach MaB
schrankwerk de
passandu.de

Mébelhéindler
SCHAFFRATH
Haffner

mobel wallach
Mabel Kempf
XXXLutz

Mébel Mahler
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Zuriick zur Natur will nicht nur diese junge Frau inmitten blihender Kirschbdume - auch viele Unternehmen zieht es zur Nachhaltigkeit. Die einen mehr, die anderen weniger.
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Update von den Finanzmarkten - was
Anleger aktuell im Blick haben sollten

| Redaktion | 05.05.2025

Ein Gastkommentar von René Lobnig, CIO von Swiss Life Select
Osterreich,

René Lobnig

Anmeldung zu den Daily Business News

Kapitalmarkte befinden sich per se immer in einem Spannungsfeld aus
geopolitischen Risiken und wirtschaftlichen Veranderungen. Soziologische
und technische Entwicklungen haben in den letzten Jahren fiir zusdtzliche,
massive Einflussfaktoren an den Markten gesorgt. Mit der erneuten Wahl von
Donald Trump zum US-Prdsidenten ist jedoch eine Komponente
hinzugekommen, welche die auf kurze Sicht ohnehin von Emotionen
bewegten Finanzmarkte momentan von einer Ubertreibung in die nichste
steuert. Trumps angekiindigte und teilweise umgesetzten Importzolle
erscheinen impulsiv und irrational und werfen Fragen hinsichtlich ihrer
langfristigen Zielsetzung und wirtschaftlichen Begriindung auf. Rational in
diesem Zusammenhang ist einzig, dass sich der Markt lGber etwaige
Auswirkungen Sorgen macht. Die USA entfernen sich unter Trump
wirtschaftspolitisch weiter von multilateralen Handelsbeziehungen, was die
Unsicherheit an den Kapitalmarkten verscharft. Vor dem Hintergrund
schwdcherer US-Konjunkturdaten wirft das selbstredend die Frage nach der
Tragfahigkeit des bisherigen Wachstumsmodells auf - in den USA, aber auch

DAILY BUSINESS NEWS
Newsletter abonnieren

LUXURY

Q

UBER UNS

06.05.2025

1/3
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PODCAST EDITION DE

BIZ-TALKS  OPINION LEADERS  MEINUNG

LEADERSNET.TV

Falstaff kiirte erneut die
Spitzenhotels Osterreichs

MEISTGELESEN

"Wir brauchen mehr
Risikobereitschaft,
mehr Erfolgshunger
und eine andere
Fehlerkultur"

| 05.05.2025

Die exklusivste
Rooftop-Bar Wiens
offnet ihre Pforten

| 05.05.2025

Erste Group plant eine
der groften
Bankeniibernahmen
der letzten Jahre

| 05.05.2025
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MEHR
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LEADERSNET

Strategisches Investieren statt Prognoseillusion MDI DTN
W B I TL&FO A
Um diese emotionale Achterbahnfahrt zu vermeiden und nicht einer
tagesbasierten, irrationalen Entscheidungsgrundlage zu erliegen, ist gerade
jetzt ein klar definierter, langfristiger Investmentansatz essenziell. Kurzfristige
Marktbewegungen sind niemals prognostizierbar, Investor:innen leben zu
gerne in der klassischen Prognoseillusion. Nicht selten endet der Versuch,

Markte oder Kurse zu timen, in Verlusten oder Opportunitdtskosten. Hier gilt E N I G E R

klar ein strategischer Ansatz, welcher sich tber all die Jahrzehnte an und in BUDGET?

den Madrkten bewahrheitet und bewadhrt hat. "It's not timing the market, but M E H R

time in the market." Kombiniert werden muss dies mit einem Ansatz, der I R K U N G 1 @
fundamentale Qualitdt und den Preis, den man fiir diese Qualitat zahlt, in eine °

Relation setzt. "Gute Qualitdt zu guten Preisen" ist die Zauberformel. Dies
bedeutet per se nicht, dass man damit in allen Marktphasen die besten
"Resultate" erzielt. Langfristig ist es aber genau das, welches das Erreichen der M DI DTN
eigenen Anlageziele sichert und auch den strategischen Fokus der eigenen w B ITL&FO A
Veranlagungen selbst in turbulenten Phasen sichert. Und auch wenn so
manche fundamentalen Daten momentan unsicher erscheinen, so gibt es
global gesehen gerade in dieser Phase etliche Vermdgenswerte, die langfristig
eine attraktive Rendite sichern sollten. Trotz struktureller Herausforderungen,
Pandemie und Krieg in der Nachbarschaft erzielte der Eurostoxx seit 2020
rund 8,5 Prozent p.a. - ein klarer Hinweis darauf, dass Emotionen in
Krisenzeiten selten verldssliche Ratgeber sind. Auch Uber ldngere Zeitrdume
hinweg zeigt sich ein dhnliches Bild: Der MSCI World erwirtschaftete trotz
zahlreicher - teils langwieriger - Krisen in den letzten 20 Jahren rund 8,6
Prozent p.a. inklusive Nettodividenden.

LEADERSNET

Risikostreuung durch gezielte Positionierung

Letztendlich ist immer der Preis ausschlaggebend, den der:die Anleger:in fiir
einen Vermdgenswert zahlt. Es gilt daher, auf eine ausgewogene Allokation
liber Regionen und Anlageklassen hinweg zu achten. Die Welt der
Kapitalmarkte besteht nicht nur aus den USA und aus
Technologieunternehmen. Es ware sinnvoll, zusatzlich die Markte in Europa,
Asien und den Emerging Markets bewusst in Betracht zu ziehen. Vor dem
Hintergrund der letzten Entwicklungen und trotz vermeintlich hoher Preise
wird auch Gold als stabilisierendes Element im Portfolio weiterhin eine Rolle
spielen. Es ist als Vermdgenswert somit nicht nur eine situative Reaktion,
sondern weiterhin Ausdruck strategischer Risikodiversifikation. Fir
Anleger:innen lautet die zentrale Botschaft: Jetzt ist nicht die Zeit fir
Reaktion, sondern fir strategische Positionierung. Wer in der Lage ist,
Emotionen auszublenden und an einem klaren, qualitativ fundierten
Investmentprozess festzuhalten, wird in dieser herausfordernden Marktphase
nicht nur Risiken managen, sondern gezielt Chancen nutzen kdénnen.

www.swisslife-select.at

Kommentare auf LEADERSNET geben stets ausschlieSlich die Meinung des
Jjeweiligen Autors bzw. der jeweiligen Autorin wieder, nicht die der gesamten
Redaktion. Im Sinne der Pluralitédt versuchen wir, unterschiedlichen
Standpunkten Raum zu geben - nur so kann eine konstruktive Diskussion
entstehen. Kommentare kénnen einseitig, polemisch und bissig sein, sie
erheben jedoch nicht den Anspruch auf Objektivitat.

SWISS LIFE SELECT OSTERREICH
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At the Park Baden platziert
sich erneut im Spitzensektor
der Seminarhotels

NEWS, IMMOBILIEN, TOURISMUS, FOTO
| 05.05.2025

Beim Bewerb um das "Goldene
Flipchart" konnte sich das Hotel erneut
gegen die Konkurrenz durchsetzen und
einen der begehrten Siegerplatze
belegen.

Anmeldung zu den Daily Business News

Ursula Simacek ist Opinion
Leader des Jahres
NEWS, HANDEL, IMMOBILIEN, FINANZEN,

KARRIERE
| 04.05.2025

Die CEO der Simacek Holding GmbH hat
sich im groRen Voting durchgesetzt und
bedankt sich fiir die Auszeichnung bei
ihren Unterstiitzer:innen. Um die
weiteren Stockerlpldtze gab es ein
spannendes Kopf-an-Kopf-Rennen.

JETZT ANMELDEN
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"Europa braucht eine echte
Deregulierungsoffensive"

NEWS, HANDEL, INDUSTRIE, FOTO
| 04.05.2025

Bei der DHK Jahrespressekonferenz
standen die Standortpolitik und
MaRnahmen zur Verbesserung

der Wettbewerbsfahigkeit im Fokus.
Aktuell zihlen Osterreich und
Deutschland zu den wirtschaftlichen
Sorgenkindern innerhalb der
Europaischen Union.
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Swiss Life Select: Nur jeder
Zweite fiihlt sich finanziell
selbsthestimmt

07.05.25, 14:11

'+ [ [=[o =

Finanzumfrage 2025: Selbstbestimmt leben wollen viele — doch nur
wenige erreichen es. Fiir die Menschen in Osterreich ist finanzielle
Selbsthestimmung ein Grundbediirfnis.

— TOP BUSINESS VIDEOS —

Osterreichs marktfiihrendes Finanzberatungsunternehmen Swiss Life
Select befragt einmal jahrlich die Osterreicherinnen und Osterreicher im
Zuge einer reprasentativen Umfrage zu ihrer Einstellung in Sachen Geld
und Finanzen. Fur das aktuelle Selbstbestimmungsbarometer hat Swiss

0€24 TV LIVESTREAM

Internetclipping erstellt am 07.05.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.oe24.at/businesslive/swiss-life-select-nur-jeder-zweite-fuehlt-sich-finanziell-selbstbestimmt/632524084

Anfragen fur weitere Nutzungsrechte an den Verlag

60

Oe24 07.05.2025

Erscheinungsland: Osterreich 2/6

CLIP

Thema: finanziellen, finanzieller hmen, Umfrage, Finanze| media b Pen
Weblink: Artikel 6ffnen service

Life gemeinsam mit dem Marktforschungsunternehmen Bilendi eine
reprasentative Stichprobe von 1000 Personen im Alter von 18 bis 79 Jahren
in Osterreich online befragt.

Erste Group iibernimmt 49% der
Santander Bank Polska

Energiepreise sinken erneut leicht

01:12

Christoph Oberlechner, CEO von Swiss Life Select in Osterreich.

Open-Al stoppt neue ChatGPT-
x Version wegen unterwiirfigkeit

Kontrolle iiber eigene Ausgaben

Dabei zeigt sich: Der Wunsch nach finanzieller Selbstbestimmung ist in
Osterreich sehr stark ausgepragt: 85 Prozent der befragten Personen
mochten ihr Leben finanziell selbstbestimmt gestalten. Tatsachlich gibt nur
jede(r) zweit(e) Befragte (50 %) an, sich bereits finanziell selbstbestimmt zu
fahlen. Entscheidend dafir sind der Wunsch, selbst entscheiden zu
kénnen (45 %), die Verflgbarkeit von gentigend finanziellen Mitteln (40 %),
der Wunsch, abgesichert zu sein (35 %), die Moglichkeit, regelmaRig Geld
zurlcklegen zu kdnnen (32 %) und die Kontrolle Uber die eigenen Ausgaben
(31 %).

.Das Selbstbestimmungsbarometer zeigt eindricklich, dass den
Osterreicherinnen und Osterreichern eine solide finanzielle Situation sehr
wichtig ist, gleichzeitig ist der Ausblick auf die persénliche finanzielle
Zukunft an einem Tiefpunkt angelangt”, weiR Christoph Obererlacher, CEO
von Swiss Life Select in Osterreich.

Riickgang der finanziellen Zuversicht - Pensionisten besonders
pessimistisch

Nur etwas mehr als die Halfte (58 %) der befragten Osterreicherinnen und
Osterreicher schitzen ihre finanzielle Situation in zehn Jahren positiv ein -
das entspricht einem Ruckgang von 7 Prozentpunkten im Vergleich zum
Vorjahr.

Besonders pessimistisch in Osterreich sind Pensionistinnen und
Pensionisten: In dieser Altersgruppe sind nur noch 42 Prozent
zuversichtlich, was ihre finanzielle Zukunft betrifft. Im Jahr 2022 waren es
noch 61 Prozent, seither hat dieser Wert kontinuierlich abgenommen. Auch
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Frauen (44 % im Vergleich zu 51 % bei Mannern) und Erwerbstatige in
Teilzeit (44 % im Vergleich zu 48 % bei Erwerbstatigen in Vollzeit) zeigen
deutlich weniger Zuversicht in Bezug auf ihre kiinftige finanzielle Situation.
Im Gegensatz dazu blicken nur etwas mehr als ein Drittel (39 %) der
Befragten in Osterreich optimistisch und ohne finanzielle Sorgen in die
Zukunft.

Vertrauen in Altersvorsorge schwindet

Auch in Hinblick auf das Thema Altersvorsorge zeichnet die Umfrage ein
erniichterndes Bild. Nur rund jede(r) Vierte Osterreicherin und Osterreicher
(29 %) geht davon aus, dass ihre staatliche und private Vorsorge ihnen ein
finanziell selbstbestimmtes Leben im Alter ermdglichen wird. Besonders
negativ ausgepragt ist diese Einschatzung bei Erwerbstatigen in Teilzeit,
von denen lediglich 19 Prozent Vertrauen in ihre Altersvorsorge haben. Bei
den 18- bis 29-Jdhrigen sind es 32 Prozent und bei den 40- bis 49-Jahrigen
sogar nur 19 Prozent. (-13%-Punkte im Vergleich zum Vorjahr).

Junge Osterreicher wollen sich stirker selbststdndig um die Altersvorsorge
zu kimmernBei der jlingeren Generation wachst das Bewusstsein fur die
eigene Verantwortung in Sachen finanzieller Vorsorge. Exakt die Halfte (50
%) der Befragten aus Osterreich in der Gruppe der unter 30-Jhrigen fiihit
sich fur den Erfolg oder Misserfolg ihrer Altersvorsorge selbst
verantwortlich (2023: 42 %). Gestiegen ist die Bereitschaft, fur eine bessere
Rente mehr zu sparen (36 % gegenlber 33% im Vorjahr). Trotzdem sagen
nur ein Drittel (34 %), dass sie ihren finanziellen Ruhestand gut geplant
(2023: 32 %) haben. Besonders tief ist dieser Wert bei Erwerbstatigen in
Teilzeit (20 % vs. 29 % Vorjahr) und bei Frauen (26 % vs. 28 % im
Vorjahr).Grof3e Liicken in Sachen Finanzwissen und VorsorgeplanungNicht
ganz ein Viertel der Befragten gibt an, zu spat mit der Altersvorsorge
begonnen zu haben (22 %) und sich mehr Wissen Uber Finanz- und
Vorsorgethemen zu wiinschen (25 %). Ebenfalls nur jede vierte befragte
Person (21 %) in Osterreich spricht regelmaRig mit Familie und Freunden
Uber Finanz- und Vorsorgethemen. Bei den 18- bis 29-Jahrigen sind es mit
34 Prozent deutlich mehr.

Internetclipping erstellt am 07.05.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. © CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.oe24.at/businesslive/swiss-life-select-nur-jeder-zweite-fuehlt-sich-finanziell-selbstbestimmt/632524084

Anfragen fur weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Oe24

Erscheinungsland: Osterreich

Thema:  finanziellen, finanzieller

Weblink: Artikel 6ffnen

62

07.05.2025

4/6

hmen, Umfrage, Finanze , Pen

Fehler im Artikel gefunden? Jetzt melden.

DIE TOP-STORIES VOM OE24 E-PAPER

Steinmeier ernennt Merz zum deutschen Bundeskanzler
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Passanten stoppten Rauber (21) nach Coup vor Bank
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Startseite * Swiss Life Select: Nur jeder Zweite fiihlt sich finanziell selbstbestimmt

GESCHAFT

Swiss Life Select: Nur jeder Zweite fiihlt sich finanziell
selbstbestimmt
@ By Mitarbeiter—Mai 7, 2025 ~

Finanzumfrage 2025: Selbstbestimmt leben wollen viele — doch nur wenige erreichen
es. Fiir die Menschen in Osterreich ist finanzielle Selbstbestimmung ein
Grundbediirfnis.

Osterreichs marktfithrendes Finanzberatungsunternehmen Swiss Life Select befragt
einmal jihrlich die Osterreicherinnen und Osterreicher im Zuge einer reprisentativen
Umfrage zu ihrer Einstellung in Sachen Geld und Finanzen. Fiir das aktuelle
Selbstbestimmungsbarometer hat Swiss Life gemeinsam mit dem
Marktforschungsunternehmen Bilendi eine reprasentative Stichprobe von 1000
Personen im Alter von 18 bis 79 Jahren in Osterreich online befragt.

Kontrolle iiber eigene Ausgaben

Dabei zeigt sich: Der Wunsch nach finanzieller Selbstbestimmung ist in Osterreich sehr
stark ausgeprégt: 85 Prozent der befragten Personen méchten ihr Leben finanziell
selbstbestimmt gestalten. Tatséchlich gibt nur jede(r) zweit(e) Befragte (50 %) an, sich
bereits finanziell selbstbestimmt zu fithlen. Entscheidend dafir sind der Wunsch,
selbst entscheiden zu kdnnen (45 %), die Verfiigbarkeit von geniigend finanziellen
Mitteln (40 %), der Wunsch, abgesichert zu sein (35 %), die Moglichkeit, regelméafig
Geld zuriicklegen zu kénnen (32 %) und die Kontrolle iiber die eigenen Ausgaben (31
%).

,Das Selbstbestimmungsbarometer zeigt eindriicklich, dass den Osterreicherinnen und
Osterreichern eine solide finanzielle Situation sehr wichtig ist, gleichzeitig ist der
Ausblick auf die personliche finanzielle Zukunft an einem Tiefpunkt angelangt®, weif3
Christoph Obererlacher, CEO von Swiss Life Select in Osterreich.
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Riickgang der finanziellen Zuversicht - Pensionisten besonders pessimistisch

Nur etwas mehr als die Hilfte (58 %) der befragten Osterreicherinnen und Osterreicher
schétzen ihre finanzielle Situation in zehn Jahren positiv ein — das entspricht einem
Riickgang von 7 Prozentpunkten im Vergleich zum Vorjahr.

Besonders pessimistisch in Osterreich sind Pensionistinnen und Pensionisten: In dieser
Altersgruppe sind nur noch 42 Prozent zuversichtlich, was ihre finanzielle Zukunft
betrifft. Im Jahr 2022 waren es noch 61 Prozent, seither hat dieser Wert kontinuierlich
abgenommen. Auch Frauen (44 % im Vergleich zu 51 % bei Mdnnern) und
Erwerbstétige in Teilzeit (44 % im Vergleich zu 48 % bei Erwerbstétigen in Vollzeit)
zeigen deutlich weniger Zuversicht in Bezug auf ihre kiinftige finanzielle Situation. Im
Gegensatz dazu blicken nur etwas mehr als ein Drittel (39 %) der Befragten in
Osterreich optimistisch und ohne finanzielle Sorgen in die Zukunft.

Vertrauen in Altersvorsorge schwindet

Auch in Hinblick auf das Thema Altersvorsorge zeichnet die Umfrage ein
erniichterndes Bild. Nur rund jede(r) Vierte Osterreicherin und Osterreicher (29 %)
geht davon aus, dass ihre staatliche und private Vorsorge ihnen ein finanziell
selbstbestimmtes Leben im Alter ermdglichen wird. Besonders negativ ausgepragt ist
diese Einschétzung bei Erwerbstétigen in Teilzeit, von denen lediglich 19 Prozent
Vertrauen in ihre Altersvorsorge haben. Bei den 18- bis 29-Jéhrigen sind es 32 Prozent
und bei den 40- bis 49-Jahrigen sogar nur 19 Prozent. (-13%-Punkte im Vergleich zum
Vorjahr).

Junge Osterreicher wollen sich stirker selbststéindig um die Altersvorsorge zu
kiimmernBei der jingeren Generation wéchst das Bewusstsein fiir die eigene
Verantwortung in Sachen finanzieller Vorsorge. Exakt die Halfte (50 %) der Befragten
aus Osterreich in der Gruppe der unter 30-Jihrigen fiihlt sich fiir den Erfolg oder
Misserfolg ihrer Altersvorsorge selbst verantwortlich (2023: 42 %). Gestiegen ist die
Bereitschaft, fiir eine bessere Rente mehr zu sparen (36 % gegeniiber 33% im Vorjahr).
Trotzdem sagen nur ein Drittel (34 %), dass sie ihren finanziellen Ruhestand gut
geplant (2023: 32 %) haben. Besonders tief ist dieser Wert bei Erwerbstétigen in Teilzeit
(20 % vs. 29 % Vorjahr) und bei Frauen (26 % vs. 28 % im Vorjahr).Grofse Liicken in
Sachen Finanzwissen und VorsorgeplanungNicht ganz ein Viertel der Befragten gibt an,
zu spét mit der Altersvorsorge begonnen zu haben (22 %) und sich mehr Wissen tiber
Finanz- und Vorsorgethemen zu wiinschen (25 %). Ebenfalls nur jede vierte befragte
Person (21 %) in Osterreich spricht regelméRig mit Familie und Freunden {iber Finanz-
und Vorsorgethemen. Bei den 18- bis 29-Jahrigen sind es mit 34 Prozent deutlich mehr.

WEITER LESEN

Sillpark vereint kiinftig Shopping und Gesundheit

= < i
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ProSiebenSat.1 streicht 430 Stellen
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FIFA-Fans aufgepasst: Neues Spotify-Feature bringt eure Musik jetzt direkt aufs Feld
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Bankiiberfall im Zillertal — Riuber auf der Flucht
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Allianz Global Investors
hat Michael Krautzberger
zum CIO Public Markets
ernannt. Damit tibernimmt
er Teile der Aufgaben von
Deborah Zurkow, die im
Lauf des Jahres in den
Ruhestand treten wird.

Die Nachfolge von Michael
Krautzberger als CIO Fixed
Income von Allianz Global
Investors wird Jenny Zeng
im Januar 2026 antreten.
Sie ist seit Januar 2023 CI0
fiir den Bereich Fixed In-
come Asia Pacific.

Michael Heldmann wird
bei Allianz Global Inves-
tors ab Oktober 2025 die
Position des CI0 Equity
tibernehmen und damit die
Nachfolge von Virginie Mai-
sonneuve antreten. Maison-
neuve verldsst Allianz GI.

Robert Zadrazil hat die

Unicredit Bank Austria
verlassen. Er begann seine
Karriere 2001 bei dem In-
stitut, wo er verschiedene
Positionen innehatte. Zuletzt
war er Country Manager fiir
Osterreich.

Katrin Hammerich ver-
lasst den Vorstand der
Okoworld. Sie war 2011 als
Chief Legal Officer von
Drillisch zur Gkoworld ge-
stoBen. Im Sommer 2023
riickte sie in den Vorstand
auf.

FOTO: © CHRISTOPH HEMMERICH | ALLIANZ GLOBAL INVESTORS, ALLIANZ GLOBAL INVESTORS, ALLIANZ GLOBAL INVESTORS, UNICREDIT BANK AUSTRIA, ANDREAS ENDERMANN | GKOWORLD | CHRISTOPH HEMMERICH
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Thomas Orthen ist neuer
Lead-Portfoliomanager des
Allianz Euroland Equity
Growth. Er wechselte 2025
intern in das Growth Equity
Team und hatte zuvor den
Fondak sowie den Allianz
Vermogensbildung inne.

Hans Joachim Reinke, der
Vorstandschef von Union
Investment, hat seinen
Arbeitgeber nach 35 Jahren
verlassen. Im Vorstand der
Union Asset Management
Holding war er 22 Jahre
vertreten.

Den Vorstandsvorsitz von
Union Investment hat
André Haagmann iber-
nommen. Er ist seit 2022 im
Vorstand der Union Asset
Management Holding und
verantwortet unter anderem
das institutionelle Geschaft.

Heike Arbter wurde vom
Zertifikate Forum Austria
fiir weitere zwei Jahre zur
Vorsitzenden des Aufsichts-
rats gewahlt. Arbter ist hei
der Raiffeisen Centrobank
als Head of Structured Pro-
ducts Department aktiv.

r

Frank Weingarts wurde als
Vorstandsvorsitzender des
Zertifikate Forum Austria
fiir weitere zwei Jahre be-
statigt. Weingarts, der bei
der Unicredit arbeitet, ist
seit 2006 im Vorstand des
Zertifikate Forum Austria.
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Froots hat sein Manage-
mentteam mit Thomas
Meichl ergdnzt. Er soll als
Managing Director die stra-
tegische Weiterentwicklung
des Unternehmens voran-
treiben. Er bringt dafilr iiber
25 Jahre Erfahrung mit.

Sascha Specketer wurde
von Barings zum Co-Head
Europe befordert. Er arbeitet
seit November 2024 bei Ba-
rings und verantwortet seit-
her den Vertrieb des Asset
Managers in Deutschland,
Osterreich und der Schweiz.

L N
Steve Ellis, der bisherige
Global Head of Fixed In-
come von Fidelity Interna-
tional, hat den Asset Mana-
ger Ende Marz verlassen. Er
war insgesamt 13 Jahre,
davon sieben Jahre als An-
leihenchef, bei Fidelity tatig.

Mit Andreas Schidlowski
hat die Apo Asset Ma-
nagement einen neuen Se-
nior Sales Manager fiir den

Bereich Wholesale im Team.

Er ist seit tiber 20 Jahren
fiir verschiedene Fondsan-
bieter und Banken tatig.

Paul Kelly, bisher Leiter fiir
Alternative Investments bei
der DWS, gab nach nur
zwei Jahren an der Spitze
des Bereichs seinen Posten
auf. Er wird sich als Chair-
man auf strategische Part-
nerschaften konzentrieren.

FOTO: ® MARKUS BACHER PHOTOGRAPHER | FROOTS, MARINA TERECHOV | BARINGS, FIDELITY INTERNATIONAL, APO ASSET MANAGEMENT, DWS
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Der franzosische Vermo-
gensverwalter LFDE hat
Anne-Sophie Girault zur
Head of International Deve-
lopment berufen. Sie war
davor Managing Director,
Head of Continental Europe
hei RBC Bluebay AM.

Nach etwas mehr als sechs
Monaten als Landerchef
von GAM Investments hat
Jesco Schwarz seinen Ar-
beitgeber verlassen und
wechselte zu Neuberger
Berman. Dort wird er Head
of Intermediary Client.

Charlie Anniss ist neuer
Fondsmanager des M&G
(Lux) Nature and Biodiver-
sity Solutions Fund. Anniss
kehrt damit zu seinem ehe-
maligen Arbeitgeber zuriick.
Zuletzt war er bei Union
Bancaire Privée (UBP).

-

Konstantin Beran, Leiter
des Produktmanagements
bei Swiss Life Select
fsterreich, stellt seinen
Posten zur Verfiigung. Er
war seit 2018 bei Swiss Life
Select, 2022 wurde er Head
of Product Management.

-

Thorsten Fischer ist seit
Anfang Mai neuer Managing
Director und Head of Asset
Management bei Moven-
tum Asset Management.
Fischer folgte auf Carsten
Gerlinger, der in Ruhestand
ging.

FOTO: © LFDE, JOHANN MOROZOV | INGA ERBES | POLAR STUDIO | GAM INVESTMENTS, M&G INVESTMENTS, SWISS LIFE SELECT GSTERREICH, MOVENTUM ASSET MANAGEMENT, UBS ETF,
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Nomura Asset Manage-
ment hat Douglas Stewart
zum Head of Distribution
fiir die Region EMEA er-
nannt. Zuletzt war Stewart
Managing Director in der
Global Strategy Group der
Silicon Valley Bank.

Von Edmond de Roth-
schild zum neuen zum
Chief Sustainability Officer
berufen wurde Eric de Tes-
sieres. Er verfiigt tiber fast
20 Jahre Erfahrung im
Bankwesen und im Bereich
nachhaltiges Investment.

Blue Orchard, eine auf Im-
pact Investment speziali-
sierte Einheit von Schroders
Capital, hat Michael Wehr-
le zum CEO ernannt. Wehr-
le, der seit 2021 bei Blue
Orchard arbeitet, folgt Phi-
lipp Miiller nach.

Adris Osmani verstirkt seit
Anfang April als Sales
Executive das 14-kopfige
Vertriebsteam von Acatis.
Osmani kommt von der
Scope Group, wo er seit
Oktober 2023 als Sales
Manager gearbeitet hat.

Robeco hat Thomas Grell
zum Head of Wholesale
Germany ernannt. Grell
wechselt vor Beginn des
Sommers von der DWS, wo
er seit tiber zehn Jahren

tatig ist und verschiedene
Funktionen bekleidete.

FOTO: ® CHRIS RENTON | MORNINGSTAR, NOMURA ASSET MANAGEMENT, EDMOND DE ROTHSCHILD, BLUE ORCHARD, ACATIS, THOMAS WAGNER | ROBECO
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Die Apo Asset Manage-
ment hat ihr Wholesale-
Geschaft mit Arthur Elbin
als Senior Sales Manager
verstarkt. Elbin war zuletzt
als Senior Executive Con-
sultant bei der HW Hanse-
invest aktiv.

Marc Harms ist seit April
neuer Geschaftsfiihrer der
Union Investment Privat-
fonds. Er folgte auf Klaus
Riester, der sich Ende ver-
gangenen Jahres in den
Ruhestand verabschiedet
hat.

Feri hat Britta SiiBmann
zur Leiterin des Family
Office ernannt. Sie soll zu-
kiinftig in ihrer neuen Posi-
tion als Abteilungsleiterin
die strategische Weiterent-
wicklung des Family Office
vorantreiben.

Hartwig Rosipal ist neuer
Vertriebsleiter der Siemens
Fonds Invest. Rosipal
bringt langjahrige Erfahrung
in der Betreuung institutio-
neller Investoren mit. Zu-
letzt war er in leitender
Funktion bei der Meag tatig.

Das Softwareunternehmen
fiir Plattformldsungen The
Platform Group hat Mar-
cus Vitt in den Vorstand
berufen. Der ehemalige
Donner-&-Reuschel-Chef
folgte Anfang Mai Laura
Vogelsang nach.

FOTO: © APO ASSET MANAGEMENT, GUNTER MENZL | UNION INVESTMENT PRIVATFONDS, MANUEL DEBUS | TMD MEDIA | FERI, SIEMENS FONDS INVEST, DONNER & REUSCHEL
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Das Wealth and Asset Ma-
nagement von Berenberg
hat sein Team im Bereich
Single Family Office Invest-
ment Advisory mit Julian
Labandowsky erweitert. Er
war zuvor bei HSBC Conti-
nental Europe beschaftigt.

Daleep Singh hat die Posi-
tion als stellvertretender
Vorsitzender des Verwal-
tungsrats bei PGIM Fixed
Income (ibernommen. Zu-
dem ist er neuer Chefvolks-
wirt und leitet das makro-
okonomische Research.

Patrick Connors wechselte
als weltweiter Leiter Private
Credit von der Deutschen
Bank zu ihrer Fondstochter
DWS. Er war bei der Deut-
schen Bank Leiter der Glo-
bal Credit Financing and
Solutions Group fiir Europa.

Anastasia Eckel ist von
Natixis IM zur Head of
Research & Relationship in
Zentral- und Osteuropa be-
fordert worden. Sie begann
2018 bei Natixis IM und
wechselte kurz darauf in
die Kundenbetreuung.

Das Fintech Allunity hat
Simon Seiter zum Finanz-
vorstand und Produktchef
ernannt. Er arbeitete zuvor
als Leiter Digital Assets bei
Hauck Aufhduser Lampe.
Davor war er fiir die Deut-
sche Barse tatig.

Finanzprofis in Bewegung > Die akiuelisten News taglich auf fondsprofessionell.at

La Frangaise hat David
Montoya zum Fixed Income
Client Portfolio Manager
berufen. Er begann 2017 bei
La Frangaise AM als Credit
Analyst, spezialisiert auf
High Yield. 2019 wechselte
er zu TSAF.

Die Leitung fiir Europa,
Grof3britannien und Amerika
von HSBC Global AM hat
Thorsten Michalik iiber-
nommen. Michalik kam im
Jahr 2020 zu HSBC, davor
arbeitete er fiir die Deut-
sche-Bank-Tochter DWS.

Seit Anfang Mai ist Murat
Bakir neuer Director Busi-
ness Development Retail
Germany bei Allianz Global
Investors. Der ehemalige
Vertriebsleiter von Floss-
bach von Storch war zuletzt
bei Source for Alpha.

Der Beirat von Rezoom
Capital wurde mit Michael
Feiten erganzt. Er war in
der Vergangenheit unter an-
derem Fondsmanager bei
der in Luxemburg beheima-
teten Nordlux Vermdgens-
management.

Aberdeen Investments hat
Isaac Thong zum Senior
Investment Director im
Asia-Pacific-Equities-Team
berufen. Er tritt die Nachfol-
ge von Yoojeong Oh an, die
Aberdeen verlasst. Thong
kommt von J.P. Morgan AM.

FOTO: © BERENBERG, GERRY MAYER-ROHRMOSER | EAP.AT | PGIM, DWS, ALEXANDER JOST | NATIXIS INVESTMENT MANAGERS, HAUCK & AUFHAUSER

FOTO: © LA FRANGAISE, DIANA STEIN | HSBC, SOURCE FOR ALPHA, REZOOM CAPITAL, ABERDEEN INVESTMENTS
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Neuberger Berman hat
Maya Bhandari als Mana-
ging Director und Chief In-
vestment Officer — Multi
Asset Strategies, EMEA, ver-
pflichtet. Bhandari arbeitete
zuvor bei BNP Paribas Asset
Management.

Wisdom Tree hat Alexis
Marinof zum CEO fiir
Europa befordert. Er leitet
das europaische Geschaft
von Wisdom Tree mit bdr-
sengehandelten Fonds und
borsengehandelten Produk-
ten bereits seit 2019.

Die Bitpanda Technology
Solutions hat sich mit dem
Krypto-Experten Sven Hil-
debrandt verstarkt. Er ist
dort neuer Head of DACH
und leitet damit das Ge-
schaft im deutschsprachi-
gen Raum.

- e
Nikko Asset Management
hat President und Repre-
sentative Director Stefanie
Drews zusatzlich zu ihren
bisherigen Aufgaben zur
CEO ernannt. Sie wird damit
das gesamte Unternehmen
leiten.

Die Capital Group hat
Jenna Lawford zur Head of
Client Relations fiir Europa
ernannt. Sie wechselte von
Neuberger Berman, wo sie
zuletzt als Senior Vice Pre-
sident, Head of Client Ser-
vices, EMEA, aktiv war.

FOTO: © NEUBERGER BERMAN, WWW.SAVARESE.CO.UK | WISDOM TREE, DLC | BITPANDA TECHNOLOGY SOLUTIONS, TIA HAYGOOD | NIKKD AM, CAPITAL GROUP
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Andrea van Almsick ist
neue General Counsel von
Tradias, einem von der
Bafin lizenzierten Handels-
haus fiir Kryptowahrungen.
Sie kommt von Fidelity, wo
sie fast zehn Jahre lang die
Rechtsabteilung geleitet hat.

Petra Pflaum, Geschafts-
fiihrerin der DWS Invest-
ment, hat den Asset Mana-
ger verlassen. Pflaum war
rund 26 Jahre in verschie-
denen Posten bei der
Fondstochter der Deutschen
Bank aktiv.

Edmond de Rothschild
AM hat Vianney Hocquet
zum Portfoliomanager fiir
hybride Unternehmensan-
leihen ernannt. Zuvor war
er Senior Credit Manager
bei Amundi, zundchst in
London und dann in Paris.

Barbara Claus von der  Sahine Hampel hat EB-

Ratingagentur Scope Fund
Analysis wechselte Anfang
Januar 2025 zum eigen-
tiimergefiihrten Fondsana-
lysehaus  Fondsconsult
Research mit Sitz in Miin-
chen.

SIM verlassen. Sie ist 2022
als Portfoliomanagerin von
Acatis zu EB-SIM gewech-
selt und stieg kurz danach
zur Aktienchefin auf. Die
Position wird nicht neu
besetzt.
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Martin Liick hat sich mit
der Beratungsgesellschaft
Macro Monkey selbst-
standig gemacht. Er war bis
Februar 2024 Chefstratege
von Blackrock fiir Deutsch-

land, (Osterreich, die
Schweiz und Osteuropa.

Bernhard Langer zog sich
von seiner Aufgabe als
Chief Investment Officer fiir
das globale Quant-Business
von Invesco zuriick. Er
stand mehr als drei Jahr-
zehnte in Diensten des US-
Asset-Managers.

Peter Lechner ist als Di-
rector und Senior-Fonds-
manager in das Credit Team
von Assenagon gewech-
selt. Er kommt von DJE
Kapital, wo er als Senior-
Portfoliomanager unter Ver-
trag stand.

Jochen Meyers hat bei der
Universal-Investment-
Gruppe die neue Rolle als
Group Head of Relationship
Management iibernommen
und ist somit verantwortlich
fiir die Betreuung aller Be-
standskunden.

Kurt Jovy ist seit 2021 bei
Universal Investment ak-
tiv und tibernimmt zukiinf-
tig als Managing Director
die Aufgabe als Head of
Real Estate. Jovy folgt in
der Geschaftsfiihrung auf
Axel Vespermann.

Finanzprofis in Bewegung »>»> Die akiuellsten News taglich auf fondsprofessionellat

Edmond de Rothschild hat
Nathalie Cerutti zur Direk-
torin fiir Corporate Social
Responsibility erhannt. Vor
ihrem Wechsel war sie als
Analystin fiir nachhaltige
Aktien bei Lombard Odier
tatig.

-
£

A

Okoworld hat Oliver Pfeil,
zuletzt Sprecher der Ge-
schaftsfiihrung des Asset
Managers EB-SIM, zum
neuen Vorstandsvorsitzen-
den berufen. Pfeil war vor
seiner Zeit bei EB-SIM lange
Jahre bei der DWS tatig.

Seine Kundenbetreuung hat
Bantleon mit Andreas
Otterstetter als Generalbe-
vollméchtigtem im Bereich
Relationship Management
erganzt. Er war Direktor im
Relationship Management
der Helaba Invest.

WA

Gary Gensler ist rund ein
Jahr vor dem Ende seiner
Amtszeit als Chef der US-
Borsenaufsicht SEC zuriick-
getreten. |hm folgt Paul
Atkins, Griinder und CEO
von Patomak Global Part-
ners, nach.

b

a

Svilen Katzarski verstarkt
bei Blackpoint Asset
Management das Fonds-
management des Black-
point Evolution Fund. Er
kommt von der Degussa
Bank, wo er seit 2008 tatig
war.

FOTO: © MANUEL DEBUS | BLACKROCK, MARTIN JOPPEN | INVESCO, ASSENAGON, UNIVERSAL INVESTMENT, UNIVERSAL INVESTMENT

FOTO: © EDMOND DE ROTHSCHILD, CHRISTOPH HEMMERICH | EB-SIM, BANTLEON, MELISSA LYTTLE | BLOOMBERG, BLACKPOINT ASSET MANAGEMENT
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VERTRIEB & PRAXIS Haftungsdacher

Stabilisierungstendenz

Nach einem leichten Riickgang im vergangenen Jahr bleibt die Zahl
der Vermdgensberater nun stabil — das demografische Problem
der Branche ist jedoch weiterhin ungelost.

dhrend paradoxerweise gerade in

der Corona-Zeit die Zahl der Ver
mogensberater im Vergleich zu den Vorjah-
ren deutlich gestiegen ist (siche Tabelle),
gab es im vergangenen Jahr einen leichten
Riickgang, sowohl in den von der Wirt
schaftskammer als auch in den von der
FMA erhobenen Zahlen. Nun zeigt sich
zumindest eine gewisse Stabilisierung bei
den Branchenteilnehmern. Bei den FMA-
Zahlen gab es im Vergleich zum Vorjahr
ein Plus von zehn, und bei den Zahlen der
WK zeigt sich eine Steigerung um acht
Personen. Freilich sind das keine grofen

Entwicklung der vgV und WPV

Spriinge fiir eine Branche, die grundsitz-
lich ein demografisches Problem hat und
fiir Neueinsteiger ein schwieriges Terrain
darstelle. Warum die Zahlen riickblickend
gerade in der Pandemie gestiegen sind,
kann sich auch der Obmann der Finanz-
dienstleister nur schwer erkliaren — eine
Theorie hat Hannes Dolzer trotzdem: ,Viel-
leicht haben sich Leute in der Zeit beruf
lich einmal versucht oder wollten sich neu
orientieren. Mit Homeoffice und Kurz-
arbeit haben vielleicht einige geschaut, was
es sonst noch gibt!* Abgesehen von diesem

Sondereffekt kimpft die Branche langfris-

Die Zahl der Vermdgensberater in
{isterreich hat sich wieder stabilisiert.
Entsprechend groB war auch das
Interesse am FONDS professionell
KONGRESS 2025. Ein demografisches
Problem hat die Branche trotzdem.

tig mit einer Uberalterung, Dieser Proble-
matik ist sich auch der Fachgruppenob-
mann bewusst: ,Die demografische Ent-
wicklung der Branche ist nicht die opti-
malste. Das betrifft aber auch andere Bran-
chen aus dhnlichen Bereichen wie Versi-
cherungsmakler und Versicherungsagen-
ten’ Die Hauptschuld fiir das geringe Inter-
esse von Neueinsteigern an dem Beruf
ortet Dolzer vor allem in den Gber die
Jahre massiv gestiegenen regulatorischen
Anforderungen. Diese machten den Berufs-
einstieg deutlich unattraktiver. ,Da ist es
verstindlich, dass man sich einen Berufs-
einstieg dreimal tiberlegt’; so Dolzer.

Wachstum durch Zukaufe
Haftungsdicher machen daher gar kein
Hehl daraus, dass sie vor allem durch Zu-
kaufe und Bestandsiibernahmen wachsen

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025*
FDLA/WPV - natiirliche Personen 2171 1343 692 695 672 536 L4 441 387 364 370 289 219
vgV - natiirliche Personen’ 2386 2487 2440 2426 219% 1944 1816 1432 1483 1529 1546 1509 1576
vgV —juristische Personen’ 122 203 02 241 240 264 220 299 307 365 334 3 336
FMA-Zahlen gesamt 4677 4033 335 3360 3106 2726 2482 2172 2177 248 2247 2121 231

Vermigensherater + WPV-WK-Zahlen® 4368 3873

3928 3874 3.677 3609 3504 3

457 3563 3639 3638 3578 3586

" inklusive Mitarbeiter von juristischen Personen | Als juristische: Person regisirierte voV arbeiten mit mehreren Angestellten aus der eigenen Organisation heraus. | * Es wurden nur akiive Gewerbeberechtigungen gezahlt

Quelle: FMA, Wirlschaftskammer | * per Ende Marz 2024
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Mag. Ali Eralp, JDC Group: Wir sind daher
laufend auf der Suche nach maglichen
Ubernahmekandidaten.’

wollen — und das auch bereits tun. So
bestatigt Geschiftsfiihrer Ali Eralp von der
JDC Group Austria, zu der Top Ten und
Finum Private Finance geh6ren: ,Groflere
Wachstumsspriinge sind im Bereich der
Haftungsdicher aus meiner Sicht nur
durch Zukiufe beziehungsweise Bestands-
tibernahmen moglich. Wir sind daher lau-
fend auf der Suche nach maglichen Uber-
nahmekandidaten: Insgesamt zeigt sich,
dass die Haftungsdicher aufgrund von
Kostendruck und regulatorischen Anforde-

rungen ihr Geschiftsmodell weiter opti-
mieren mussen. Ob die von der EU ange-
kiindigte Entbiirokratisierung tatsichlich
kommt, bleibt schlieflich fraglich. Insofern
tiberrascht der jiingste Schritt von Top Ten
auch niche: Die Wertpapierfirma hat Ende
Mirz die FMA-Konzession in Osterreich
zurtickgelegt und schliipfte unter das Dach
des deutschen Wertpapierinstituts Finum
Private Finance AG. Dieser Umstand er-
klart auch, warum Top Ten aus der FMA-
Liste der angeschlossenen Wertpapierver-
mittler nach Haftungsdach verschwunden
ist. Als Niederlassung der deutschen Gesell-
schaft konnen nur noch vertraglich gebun-

dene Vermittler angebunden werden.

Finanzadmin

Bei Finanzadmin, der Tochter des deut-
schen Maklerpools Fondskonzept, gibt es
laut Geschiftsfiihrer Reinhard Magg noch
keine Uberlegungen in Richtung Ruckga-
be der Konzession — auch wenn man laut
Magg die Entwicklungen im Hinblick auf
die FMA-Kosten genau beobachtet. ,Wir
haben weiterhin jede Woche Anfragen von
Leuten, die zu uns kommen wollen oder
wechselbereit sind. Im vergangenen Jahr
konnten wir 45 neue Berater anschliefen,
wobei nur sechs davon tatsichlich Neuein-
steiger waren. Allerdings sind auf der ande-
ren Seite 40 in Pension gegangen:® Auch

Reinhard Magg, Finanzadmin: ,Die Konsolidierung
wird sicher weitergehen, und wir verfiigen {iber die
notwendige Liquiditat.”

bei Finanzadmin zeigt sich also das demo-
grafische Dilemma der Branche. Insofern
ist auch Magg durchaus offen fiir Zukiufe:
»Die Konsolidierung wird sicher weiter-
gehen, und wir verfligen tber die notwen-
dige Liquiditit’ Andererseits verweist Magg
auch auf den Umstand, dass drei Wert-
papierfirmen letztes Jahr die Konzession
zurtickgelegt und sich unter das Dach von
Finanzadmin begeben haben. Auch far
dieses Modell sieht der Finanzadmin-Chef

noch Potenzial. GEORG PANKL [

Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Mutter ist und keine WPV mehr anbinden darf. Ouelle: FMA | *Stanct 24 6, 2025

Vertraglich gebundene Vermittler Wertpapiervermittler g
2025* 2024 2023 2022 2021 2020 2025* 2024 2023 2022 2021 2020 E

Unternehmen vgV vgV vgV vgV vgV vgV Unternehmen WPV WPV WPV WPV WPV WPV E
DVAG >200 >200  >200  >200 >200  >200 Finanzadmin >100 >100 >50 >50 >50 >50 %
EFS >200 >200  >200  >200 >200 =100 Privatconsult >80 >50 >30 >30 - - =
Finanzadmin >200 >200  >200  >200 >100  >100 Dr. Samhaber & P. >10 >10 >10 >10 >30 >30 2
0VB >200 >200  >100  >100 >100  >100 Invest-Con >10 >10 >10 >10 >10 >10 =
Swiss Life Select >200 >200  >200  >200 >200  >200 MFC Mikulik >10 >10 >10 >10 >10 >10 s
Privatconsult 2100 >100  »100 100 50 =50 s
Top Ten (ehemals JOC)  >100 >100 >50  >100 >100  >100 Die FMA verdffentlicht seit dem Jahr 2016 nicht mehr die exakten Zahlen der s
;*:ﬁnh:‘rk;;’:k :gg :gg :gg :;g :;g :;g angeschlossenen Vertriebspartner pro Haftungsdach. Es wird nur noch eine Band- g
Amoney >0 10 — — — — breite ausgewiesen. Im Verlauf des vergangenen Jahres gab es keine deutliche 2
Alianz Elementar >10 >10 >10 >10 =10 =10 Verschiebung. Nur'!‘m Bereich der Wertpapiervermittler fallt Top Ten (ehemals JOC) §
Invest-Con >10 =20 =10 10 >0 -10 komplett aus der Ubersicht, da man nur noch eine Niederlassung der deutschen S
Omicron >10 >10 >10 >10 10 >10 e
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VON THOMAS MARTINEK

Is Fabian Schinerl 18 Jahre

alt wurde, stellten seine El-

tern eine entscheidende

Weiche fiir ihn. Sie iiberlie-

f3en ihrem Sohn einen gro-

feren Betrag mit den Wor-
ten: ,Das haben wir fiir dich angespart.
Uberleg dir gut, was du damit machst.*
Der Sohn hatte sich schon in frithen Jah-
ren fiir die Borse interessiert. Er wollte
damit Aktien kaufen. Und so gingen
Schinerl Senior und Schinerl Junior zur
Hausbank der Familie. Dort horte der
Sohn, was Zigtausend Bankkunden auch
vorgepredigt wird. Aktien sind Beteili-
gungen an Unternehmen. Sie konnen
steigen oder fallen. Um das Risiko von
Verlusten zu verringern, miisste man
viele Aktien kaufen. Dazu braucht man
viel Kapital. Also sind Fonds die richtige
Losung. Sie enthalten eine Vielzahl an
Aktien. Das Risiko wird besser gestreut.
Und der Ertrag steigt.

Doch dazu, erklarte der Berater nach
einer lingeren Pause, um den Interessier-
ten das alles einmal verarbeiten zu lassen,
braucht es erfahrene Fondsmanager, die
genau wissen, wann man eine Aktie am
tiefsten Kurs kauft und wann man sie
wieder abstoflen muss. Dafiir sind die
flinf Prozent Ausgabeaufschlag, die man
beim Kauf eines Fonds zahlen muss, und
die jahrlich laufenden Kosten von zwei bis
drei Prozent schon gerechtfertigt.

Heute ist Schinerl 27 und Assistent
am Institut fiir Europarecht und interna-
tionales Recht der Universitit Wien. Er
erinnert sich an diesen Moment zurtick:
,Mir wurde bewusst, dass so ein Fonds
einen deutlich hoheren Ertrag erzielen
muss, damit mir bei diesen Kosten auch
etwas tibrig bleibt. Ich habe mich dann
weiter tiber das Thema informiert und
bin draufgekommen, dass es nur den we-
nigsten Fondsmanagern gelingt, den
Markt zu schlagen. Also besser zu sein als
ein Index, der Dax, der Dow Jones oder
der S&P 500.“

Schinerl kaufte damals nach der Bera-
tung bei der Hausbank keinen Invest-
mentfonds. Aber wenig spiter einen ETF,
einen Indexfonds auf den MSCI World.
Er war damit Pionier einer Entwicklung
bei der Geldanlage, die immer starker
wird, vor allem bei jiingeren Menschen.
So wie auch bei Katrin Fetzer, Lucas Wa-
chernig, David Scholler, David Forsthuber
oder Michael Scheiffler. Sie sind alle zwi-
schen 20 und 40, wollen langerfristig an-
sparen, sich einen Traum erfiillen, ein
Auto, einen grifleren Auslandsaufenthalt

oder auch bereits fiir spiter vorsorgen. Sie
traden mit Aktien iiber das Handy bei
Onlinebrokern oder bei ihrer Hausbank.
Aber die breite Basis ihrer Investment-
strategie bilden immer ETFs.

Der raketenhafte Aufstieg
von Indexfonds

Die drei Buchstaben sind in der Invest-
mentwelt mittlerweile zu einer Zauber-
formel geworden: ETF, Exchange-Tra-
ded Fund. Diese borsennotierten Index-
fonds, so die wortliche Ubersetzung,
setzen sich immer mehr als Alternative
zu traditionellen Fonds durch. Der wich-
tigste Unterschied zwischen einem ETF
und einem Kklassischen Fonds in aller
Kiirze: Bei einem Investmentfonds ent-
scheiden ein Manager und sein Team,
welche Aktien oder Anleihen flir den
Fonds gekauft werden, von dessen Kurs-

WARREN BUFFETT. In seinem Testament riet der
Altmeister seinen Erben, 90 Prozent des Verm&-
gens, das ihnen nach seinem Tod zufillt, in einen
ETF auf den S&P 500 zu veranlagen. Das sei fiir
sie das beste Investment. Inmer mehr junge
Anleger folgen diesem Rat.

IShares S&P 500 in USD i

1020 0821

anstiegen der Fondskiufer dann profi-
tiert. Bei einem ETF werden einfach die
Aktien eines bestimmten Index, etwa des
Weltaktienindex MSCI World, automa-
tisch gekauft. Und der ETF-Kaufer ver-
dient an dem Kursanstieg des Index, in
dem Fall eben der wichtigsten Aktien der
Welt. Dementsprechend spricht man
auch von aktiven oder passiven Invest-
mentfonds.

Einer der grofiten Vorteile von ETFs
sind die Kosten. Sie fallen sehr gering aus,
da aufgrund der passiven Indexnachbil-
dung keine hohen Verwaltungsgebiihren
fiir ein aufwendiges Fondsmanagement
entstehen. Der Kauf eines aktiven Fonds
kostet einen Ausgabeaufschlag, der in der
Regel bis zu fiinf Prozent der Kaufsumme
betragt. ETFs hingegen haben keinen
Ausgabeaufschlag. Die weiteren Gebiih-
ren flir aktive Investmentfonds belaufen
sich pro Jahr auf rund 1,5 bis zwei Prozent
des Fondsvermogens. Die Total Expense
Ratio, also die Summe aller Kosten, liegt
bei aktiven Investmentfonds im Jahr im
Schnitt bei 3,5 Prozent. Die Kosten fur
ETFs liegen mit 0,05 Prozent bis maxi-
mal 0,8 Prozent deutlich darunter.

Bei Lucas Wachernig, 25 und Umwelt-
techniker bei der Porr AG, stand am Be-
ginn seiner Investmentkarriere ein ausge-
laufener Bausparvertrag. Die Zinsen auf
einem Bankkonto waren gering, also
kaufte er Gold. Wachernig zu seiner fiir
einen jungen Menschen eher ungewéhn-
lichen Anlagestrategie: ,Bei Gold ist der
Betrag nach einem Jahr Behaltedauer von
der Kapitalertragsteuer befreit. Das heifit,
ich kann die gesamte Wertsteigerung fiir
mich verbuchen. Der Goldpreis entwi-
ckelte sich bekanntermafien gut, also stieg
auch der Wert auf Wachernigs Depot.
,Dann hab ich es mit Bitcoin versucht®,
erinnert sich der junge Mann, ,da geht
der Kurs halt sprunghaft auf und ab.” Die
Kryptowihrung hat er gekauft, als sie bei
8.000 US-Dollar stand und hilt sie noch
immer. ,Aber mit 18, als ich Bitcoin ge-
kauft habe, hatte ich leider nicht viel
Geld®, meint er mit einem Licheln.

In Summe ist Wachernig mit seinen
Investmententscheidungen solide im
Plus, dennoch hat er die Zukunft im
Blick. Er will nicht nur kurzfristige Ge-
winne einfahren, sondern auch etwas,
das stabile Ertrdge bringt. Der Student
an der TU Wien arbeitet mittlerweile
beim fithrenden Baukonzern in Oster-
reich im Umwelt- und Nachhaltigkeits-
bereich - und denkt dementsprechend
langfristig. ,Seitdem ich voll arbeite, B

Juni 2025 | trend.INVEST ¥
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FABIAN SCHINERL. Mit 18 erhielt der heutige
Assistent am Institut fiir Europarecht und inter-
nationales Recht von seinen Eltern einen Betrag
zur Veranlagung nach seinem Geschmack. Die
Bank riet ihm zu Fonds, doch Schinerl kaufte
ETFs, weil hier die Kosten unschlagbar sind.

»  habe ich einen monatlichen Sparplan
fur einen ETF auf den S&P 500 abge-
schlossen®, sagt Wachernig, ,Bitcoin kon-
nen kurzfristig hohe Gewinne bringen,
aber der ETF auf den S&P 500 ist ein In-
vestment, das ich lange halten werde.”

Optimal fiir Newcomer
und Investmentprofis

Wachernigs Strategie wird auch von den
Grofien der Wall Street empfohlen. Denn
selbst der wohl erfolgreichste Investor
der Welt, Warren Buffett, ist von ETFs als
Langfristinvestments iiberzeugt. Erst vor
Kurzem hat er seine Nachfolge an der
Spitze der Beteiligungsholding Berkshire
Hathaway geregelt. Und er hat in seinem
Aktionirsbrief auch Einblick in sein Tes-
tament gegeben. Es enthilt einen fiir den
Altmeister der erfolgreichen Geldanlage
uiberraschenden Passus: Seine Erben sol-
len 90 Prozent des ihnen zufallenden
Vermégens in einen S&P-500-Index-
fonds anlegen. Fiir den Rest sollen sie
kurzlaufende US-Staatsanleihen kaufen.
Doch nicht nur seine Erben sollen so an-
legen, meint er in seinem Verméchtnis.
Das ,Orakel von Omaha® empfiehlt auch
Privatanlegern mit mangelnder Expertise
am Aktienmarkt fiir langfristige Geldan-
lagen ETFs statt aktiv gemanagter Fonds.
Mit der gleichen Begriindung, die auch
den 18jiihrigen Fabian Schinnerl zu ETFs
greifen liefi. Buffett glaubt nicht, dass die
Mehrzahl der aktiv verwalteten Fonds
langfristig den Vergleichsindex schlagen
konnen. Und dafiir sind sie zu teuer.

Ein wesentlicher Faktor fiir Fondsma-
nager, um Gewinne zu erzielen, die iiber

8 trend.INVEST | Juni 2025

LUKAS WACHERNIG. Der Umwelttechniker bei
der Porr AG startete seine Investmentkarriere
zunachst mit Gold und dann mit Bitcoin. Doch
jetzt hat er langfristige Anlageziele vor Augen.
Und dafiir ist ein Indexfonds auf den S&P 500 ins
Depot gekommen.

dem Marktdurchschnitt liegen, ist, den
richtigen Zeitpunkt fur Kaufe und Ver-
kiufe zu finden. Eine Aufgabe, der sich
kein Privatanleger stellen soll und stellen
kann. Kleinanleger sollten im Grofien
und Ganzen eine Buy-and-Hold-Strate-
gie verfolgen. Daftir sind ETFs das opti-
male Investment-Produkt. Mit einer
langfristigen Geldanlage in einen S&P-
500-ETF lassen sich durchschnittliche
Renditen von rund zehn Prozent im Jahr
erzielen. Diese durchschnittliche Perfor-
mance kam in der Vergangenheit aber
trotz einiger schlechter Marktphasen und
sogar Borsencrashs wie bei der Dotcom-
Blase im Jahr 2000 oder dem Lehman-
Crash 2008 zustande.

Die Erfolgsgeschichte der passiven In-
dexfonds begann vor 55 Jahren. Als in
den 1970er-Jahren der US-Unternehmer
und Autor von Finanzbiichern John
wJack® Bogle den ersten ETF auf den
Markt brachte, wurde daraus ein Flop.
Bogle wurde von den klassischen Fonds-

| Xtrackers MSCI World in USD

0224 1224
1) Der Indexfonds
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QUELLEN: SOLACTIVE

KATRIN FETZER. Die Unternehmensberaterin bei
Accenture kam durch Larissa Kravitz auf den
Geschmack, ETFs zu kaufen. Die als Investorella
bekannte Finfluencerin machte im Auftrag von
Accenture ein Tutorial iber ETFs. Heute halt
Fetzer zwei Indexfonds und plant weitere Kaufe.

gesellschaften beliachelt. Doch er griinde-
te die Investmentfirma Vanguard, und
der stetige Aufstieg der ETFs begann. Die
Popularitit bérsengehandelter Fonds
nahm rapid zu. Aktive Fonds biifdten
dafiir in der Gunst der Anleger immer
mehr ein. Bereits seit 2015 zogen in den
USA Investoren Jahr um Jahr unterm
Strich Geld aus aktiven Ansitzen ab.

In den USA beispielsweise hat das in
borsengehandelten Indextonds verwalte-
te Vermogen erstmals das Volumen von
durch Investmentmanagern gesteuerten
Publikumsfonds iibertroffen. Laut der
Fondsratinggesellschaft Morningstar
verwalteten passive Publikumsfonds in
den USA per Ende Dezember 2024 ein
Vermogen in Hohe von 13,8 Billionen
US-Dollar. Aktive Publikumsfonds ver-
einten demgegeniiber ein Volumen von
13,2 Billionen Dollar.

In Europa ist der Wendepunkt noch
nicht in Sicht. Hier lag Morningstar zu-
folge per Ende 2024 ein Vermogen von

| Amundi MSCI EM in USD
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LARRY FINK. Selbst der Chef des grofbten
Vermdgensverwalters der Welt, Blackrock, rat
Einsteigern zu Indexfonds. Das Unternehmen ist
fiir den rapiden Wandel der Anleger weg von ak-
tiven Investmentfonds hin zu passiven Index-
fonds mit der ETF-Tochter iShares gut geriistet.

rund 7,5 Billionen Euro in aktiven Publi-
kumsfonds, wihrend passive Strategien
ein Volumen von nur 2,8 Billionen Euro
aufwiesen. Doch auch in Europa zogen
Anleger 2023 unterm Strich Geld aus
aktiven Ansitzen ab, wihrend Index-
fonds und passive ETFs Nettomittelzu-
fliisse verzeichnen konnten. Und es sind
wie gesagt besonders die Jiingeren, die
sich fiir ETFs entscheiden. Wihrend 35
Prozent der Aktienanleger nach einer
deutschen Studie im Alter unter 40 Jah-
ren mit ETFs investieren, sind es bei den
Alteren nur 17 Prozent. Das Verhiiltnis
diirfte in Osterreich dhnlich sein.

Katrin Fetzer beispielsweise ist 29 und
Unternchmensberaterin  bei  Accenture.
Bei ihrem Freund hat sie bereits gesehen,

RENE LOBNIG. Der CIO beim Finanzberater
Swiss Life Select sieht in den niedrigen Kosten,
der hohen Transparenz und der sténdigen
Handelbarkeit die grofben Pluspunkte von ETFs.
Auch die breite Palette an themenbezogenen
Indexfonds macht sie fiir Anleger attraktiv.

wie er erfolgreich an der Borse handelte.
Die Initialztindung, es selbst einmal zu
versuchen, kam jedoch von ihrem Arbeit-
geber. Der lud Larrissa Kravitz, bekannt
als Investorella, zu einer Informationsver-
anstaltung fir die Mitarbeiter ein. Kravitz
ist die erfolgreichste Finfluencerin des
Landes und predigt, den Einstieg in den
Kapitalmarkt nur iiber ETFs zu machen.
,Ich bin nicht unbedingt ein sehr risi-
kofreudiger Mensch und will auch nicht
viel Zeit in die Beobachtung von Aktien
investieren, also habe ich mich fiir einen
ETF entschieden®, beschreibt Fetzer ihre
Uberlegungen zum FEinstieg bei Index-
fonds. Sie hilt derzeit einen auf den MSCI
World und eien auf MSCI Emerging
Markets, ist aber auf der Suche, wie sie ihr

JACK BOGLE. Der Griinder der Fondsgesellschaft
Vanguard war iiberzeugt davon, dass Anleger
von einer breiten Diversifikation von Aktien und
niedrigeren Kosten profitieren kénnten. Er
wurde bel&chelt. 1975 brachte er den ersten
Indexfonds fiir Privatanleger auf den Markt.

ETF-Depot erweitern konnte. Fetzer hilt
die ETFs mit einem langfristigen Ziel:
+Aber fiir eine geplante grofiere Reise wer-
de ich vielleicht einen Teil verkaufen.”

Umbruch bei den
Fondsgesellschaften

Uber den Performancevergleich zwi-
schen aktiv gemanagten Fonds und
passiven Indexfonds wird viel diskutiert.
Fir ein Experiment der angesehenen
amerikanischen  Zeitschrift ,Forbes“
warfen im Jahr 1967 Redakteure Dart-
pfeile auf das Kursblatt des ,2Wall Street
Journals® und stellten so ein Portfolio zu-
sammen. Nach 17 Jahren lag die durch-
schnittliche Rendite des Dart-Fonds bei
iiber neun Prozent pro Jahr, was vielen
professionellen Fondsmanagern nicht
gelungen war. Selbst im Bereich der
Technologieaktien schaffen es nur eine
Handvoll Fondsmanager den Technolo-
gieaktienindex Nasdaq-100 zu schlagen.

Die grofien Fondsgesellschaften ha-
ben auf diese Entwicklung entsprechend
reagiert. Viele von ihnen bieten mittler-
weile beides an, aktive Investmentfonds
und passive ETFs - manchmal unter ei-
nem anderen Namen, um sich nicht
selbst Konkurrenz zu machen. Bei Black-
rock, mit einem verwalteten Vermogen
von 11,6 Billionen US-Dollar die grofite
Fondsgesellschaft der Welt, heifst die
Tochtergesellschaft, die passive Index-
fonds begibt, iShares. Sie ist auch die
Nummer eins bei passiven Indexfonds.
Bei DWS, der Fondstochter der Deutsche
Bank, werden ETFs unter dem Namen
Xtracker verkauft. >

Juni 2025 | trend.INVEST 9

Presseclipping erstellt am 30.05.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at



Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

trend. invest

Erscheinungsland: Osterreich | Auflage: k.A. | Reichweite: k.A. (k.A.) | Artikelumfang: 321.701 mmz2 | Erscheinungsform: vierteljahrlich

Thema: Swiss Life Select

Autor: Thomas Martinek

86

30.05.2025

Seite: 6-11

CLIP

5/6

media
service

DAVID FORSTHUBER. Der Webdeveloper wagte
den Einstieg an den Bérsen zun#échst mit Einzel-
titeln aus der Technologiebranche. Doch nun will
er auch langfristig investieren. Neben einem ETF
auf den S&P 500 hélt er auch seit kurzem den
HANetf-,Future of Defence".

MICHAEL SCHEIFFLER. Der Elektrotechniker hat
schon friih Erfahrung an der Bérse gesammelt.
Neben mehreren Einzeltiteln hat er auch zwei
besondere ETFs im Depot. Einen mit Aktien von
aufstrebenden Goldminenbetreibern und einen
mit Aktien aus der Uran- und Atomindustrie.

amerikanische Internetforum Reddit
holte er sich Informationen.

Und so hat Scholler einen ETF auf den
S&P 500 gekauft, um trotz seiner jungen
Jahre schon Vorsorge zu betreiben. Er
halt auch noch Einzelaktien, ,aber die
sind eher zum Herumspielen und Schau-
en, wo man bei speziellen Situationen
Gewinne machen kann. Die Basis ist ganz
klar der S&P 500. Der ist langfristig
unschlagbar und ein sicheres Geschift®,
sagt Scholler. Er hat sich auch die klassi-
schen Fondssparpline der Kapitalanlage-
gesellschaften der heimischen Banken
angesehen und kommt zum Schluss: ,,Die
bringen zu wenig Performance, das ist bei
den Kosten, die dabei anfallen, ein
schlechtes Geschaft.”

P> Larry Fink, CEO von Blackrock und
damit einer der miachtigsten Manner der
Wall Street, hat in seinem Brief an die In-
vestoren kiirzlich gemeint, dass ETFs
zum Aufbau einer Aktienkultur auch in
Europa beitragen konnen: ,Wenn Anle-
ger beginnen, in die Kapitalmirkte ein-
zusteigen, geschieht dies oft iiber ETFs.
Wir wollen die Einstiegshiirden senken
und finanzielle Bildung in den lokalen
Mirkten stirken.”

Diese Bildung kommt, speziell bei jun-
gen Menschen, immer ofter iiber Social
Media. Der 22-jahrige David Scholler
beispielsweise studiert Politikwissen-
schaft und arbeitet auch bereits 30 Stun-
den bei einem Start-up fiir Energiege-
meinschaften. ,Uber eine Investment-
plattform auf Youtube habe ich das erste
Mal etwas iiber ETFs gehort. Dort wurde
vorgezeigt, wie man iiber Veranlagung in
passive Indexfonds langfristig Kapital
aufbauen und so finanzielle Unabhéngig-
keit erreichen kann.“ Auch iiber das US-

Indexfonds fir Investments
in verschiedenste Bereiche

Der grofle Boom der ETFs hat auch dazu
gefiithrt, dass die Produktpalette immer

Invesco US Tech Select in USD Wisdomtree phys. Altcoins in USD
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DAVID SCHOLLER., Der Politikwissenschafts-
Student arbeitet auch bei einem Unternehmen
fiir Energiegemeinschaften. Sein Interesse an
ETFs wurde iiber Social-Media-Plattformen

geweckt. Neben einem ETF auf den S&P 500
investiert er auch gezielt in Einzelaktien.

vielfdltiger und durchaus auch an-
spruchsvoller geworden ist. So gibt es
mittlerweile bereits sogenannte aktive
ETFs. Sie folgen nicht einfach nur einem
Index, sondern es greifen elektronische
Mechanismen oder auch Fondsmanager
ein, und das Portfolio wird an die neue
Marktsituation angepasst. Auch wenn
diese ETFs eigentlich wie gemanagte Ak-
tienfonds funktionieren, sind die Kosten
weiterhin gering.

Vor allem das Investmentfeld, aus dem
Aktien in einen Indexfonds zusammen-
gefasst werden, ist mittlerweile fast un-
iiberschaubar grof3. So gibt es ETFs, die
nur aus den besten KI-Aktien bestehen
oder aus Werten aus der Wasseraufberei-
tungstechnologie. Und nicht zuletzt er-
hielten Indexfonds auch Zugang in die
Kryptowelt. René Lobnig, Chief Invest-
ment Officer bei Swiss Life Select Oster-
reich: ,ETFs sind eine duflerst gefragte
Anlagemaglichkeit geworden, weshalb
sich diese Produktkategorie enorm wei-

VanEck Uran und Atomtech. in USD
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terentwickelt hat und deutlich effizienter
geworden ist. Das Angebot an verschie-
densten Themen- und Regionen-ETFs
ist mittlerweile unglaublich grof} und die
Kostenstrukturen sehr effizient.”

Den grofite Run erleben derzeit The-
men-ETFs aus dem Bereich der Sicher-
heits- und Riistungsindustrie, und hier
vor allem Indexfonds, die europiische
Riistungsaktien enthalten (siche auch
Story ab Seite 12).

David Forsthuber, 39, ist Webdevelo-
per bei einer PR-Agentur. Fiir seine Zu-
kunftsvorsorge hat er schon lange einen
Sparplan fiir einen ETF auf den S&P 500
eroffnet. Er lebt bewusst nachhaltig, offen
und inklusiv. Und er hat vor Kurzem den
HANetf-,Future of Defence® gekauft.
Spezifikum: Der Fonds enthilt nur Riis-
tungsaktien aus Nato-Lindern. Forsthu-
ber zu seiner Entscheidung: ,Ich habe
schon Bauchweh dabei gehabt. Aber die
USA zichen sich als Schutzmacht Europas
zuriick. Daher ist notwendig, dass Europa
seine Verteidigung selbst in die Hand
nimmt. Und das Geld, das ich in den ETF
investiert habe, fliefit dorthin.”

LARISSA KRAVITZ. Die Tochter der ésterreichi-
schen Bérsenlegende Mike Lielacher arbeitete
als Traderin bei Investmentbanken. Nun vermit-
telt sie als Investorella Wissen iiber die Kapital-
mérkte und rat Newcomern bei einem Einstieg
bei Aktien nur zu ETFs.

Auch Michael Scheiffler, 87, hat bei sei-
nen Investments in ETFs konkrete Uber-
legungen angestellt. Er beschiftigt sich
schon seit Langem mit der Borse und hat
entsprechende Erfahrung gesammelt. Ein
ETF in seinem Depot ist der VanEck

Junior Gold Miners. In dem Indexfonds
sind nicht die grofien bekannten Goldmi-
nengesellschaften wie etwa Barrick Gold
enthalten, sondern kleinere Unterneh-
men, die noch in einem frithen Stadium
der Exploration stehen. Sowohl Risiko,
aber auch Gewinnaussichten sind hier
natiirlich deutlich grofier.

Sein zweiter, ebenfalls nicht alltigli-
cher ETF ist der Vectors Uranium & Nuc-
lear Energy von VanEck. Scheiffler be-
griindet diese Auswahl so: ,Ich habe in
diese Branchen relativ stark investiert, da
ich mir aufgrund der allgemeinen politi-
schen Lage hier am ehesten Potenzial er-
warte. Die Staatsverschuldungen steigen,
Zentralbanken machen Experimente,
und es gibt meiner Meinung einen cher
unreflektierten Ubergang in die erneuer-
baren Energien.”

Scheiftler hilt ETFs auch fiir spezielle
Investmentziele fir passende Anblage-
produkte. Dennoch hat er die mit Ab-
stand beste Performance bisher mit einer
Aktie erzielt. Und zwar mit der des Oster-
reichischen  Flugsicherungs-Experten
Frequentis, seinem Arbeitgeber.
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Kundenbindung

Service ist ganz offensichtlich der Erfolg dieser Unternehmen

Top Service Osterreich zeichnete in Wien Unternehmen fiir herausragende Kundenorientierung und Servicequalitat
aus.

Ausgezeichente Unternehmen  Christian Husar/TSO

06.06.2025 um 18:33

Der Donnerstag stand in der Wiener Sky Stage im Tech Gate ganz im Zeichen der Customer Experience (CX). Hohepunkt war die 11. Féte d’excellence, bei der Barbara
Aigner und Christian Rauscher von Top Service Osterreich Customer Exerience (CX)-Impulse und Tipps gaben, wie Unternehmen ihre Kundenbeziehungen optimieren
konnen. CX beschreibt positive Kundenerfahrungen, die zum Aufbau einer emotionalen Bindung zwischen Anwender und Produkt oder Anbieter beitragen.

TFT

FEICHNETEN UNTERNHMER 2025

Y |
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Christian Husar/TSO
‘Wenn es um Kundenbeziehungen geht, raten sie, auf die Weiterempfehlungsbereitschaft bestehender Kunden zu setzen. Vor allem beim Segment der Generation Z konnen

man damit grofle Erfolge erzielen — Mundpropaganda oder gute Bewertungen im Netz seien fiir viele der Hauptentscheidungsgrund, eine Kundenbeziehung einzugehen.

Bei ihrer Untersuchung haben Aigner und Rauscher gesehen, dass der NPS, der Net Net Promoter Score, im vergangenen Jahr zuriickgegangen ist. Diese Kennzahl misst,
inwiefern Konsumenten ein Produkt oder eine Dienstleistung weiterempfehlen wiirden. In bestimmten Branchen korreliert der Net Promoter Score mit dem
'Unternehmenserfolg. Dabei stellten sich auch fest, dass die Zahl der Promotoren gleichbleiben, jene der Detractoren hoch, aber die Zahl der Passiven relevant sei: ,,Das

sind jene Kunden, die man am ehesten gewinnen und aktivieren kann*, sagt Rauscher.

'Wozu Aigner und Rauscher einladen ist, auf Human Power zu setzen — sowohl in der Customer Experience, als auch innerhalb des Unternehmens. ,,Die Human Power ist
der differenzierende Faktor*, sagt Aigner.

Aigner und Rauscher zeichneten bei der Féte d’excellence, bei der ,,Die Presse** als Medienpartner dabei war, auch die kundenorientiertesten Unternehmen 2025
auszeichneten. Fiir herausragenden Leistungen in der Kundenorientierung und Servicequalitit wurden Hutchison Drei (Aufsteiger), Murexin (Einsteiger), BNP Paribas
Cardif (5. Platz), S-ServiceCenter (4. Platz), Hartl Haus (3. Platz), Swiss Life Select (2. Platz) und als Sieger Deutsche

'Vermdgensberatung Bank und Biogena aus. (mhk)

Lesen Sie mehr zu diesen Themen:

Management & Karriere
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: : % Der Donnerstag stand in der Wiener Sky Stage

im Tech Gate ganz im Zeichen der Customer
Experience (CX). Hohepunkt war die 11. Féte
d’excellence, bei der Barbara Aigner und
Christian Rauscher von Top Service Osterreich
nicht nur CX-Impulse und Tipps gaben, wie
Unternehmen ihre Kundenbeziehungen opti-
mieren konnen. Sondern bei der die beiden
auch die kundenorientiertesten Unternehmen
2025 auszeichneten. Fiir herausragenden
Leistungen in der Kundenorientierung und
Servicequalitit wurden u.a. Hutchison Drei
(Aufsteiger), Murexin (Einsteiger), Hartl Haus

R (3. Platz), Swiss Life Select (2. Platz) und als
e ‘ Lt By Sieger Deutsche Vermdgensberatung Bank und

: : i / S Biogena ausgezeichnet. chistion Husar/Ts0

WIR GRATULIERH
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. LEADERSNET.TV
Top Service Osterreich zeichnete

kundenorientierte Unternehmen aus -

| Larissa Bilovits | 12.06.2025

Im Rahmen der Féte d’excellence 2025 wurden am 5. Juni in der Sky
Stage im Tech Gate Vienna erneut herausragende Leistungen im
Bereich Customer Experience gefeiert und gewiirdigt.

APG lud das Who's Who der
Energiewirtschaft nach
Salzburg

MEISTGELESEN

e 1
—— "Unsere Multi-Energy-

Plattform-Strategie ist
unschlagbar”

L] | -

| 11.06.2025
1von 2 Bildern  V.Ln.r.: Christian Rauscher (Top Service Osterreich), Belinda Ebmer (Senior Director 2 .
Customer Service, DHL Express Austria), Renato Favro (Deutsche Vermdgensberatung !’orscher entwickeln
Bank AG) und Barbara Aigner (Top Service Osterreich) innovative Nanofasern
© Christian Husar fiir essbare
Verpackungen
Anmeldung zu den Daily Business News
|11.06.2025
Vergangene Woche verwandelte sich die Wiener Sky Stage im Tech Gate zu 3 68 Prozent der
i H t fi t E i X): Z i If Mal o e
elhem otspo ur(;us ?mer ><'per|ence (C _) ur’rl bereits elften Ma heimischen
zeichnete Top Service Osterreich heuer bei der Féte d’excellence
.. . : ' Unternehmen nutzen
2025 heimische Unternehmen fir ihren Service und eine konsequent gelebte b its KI
Kundenorientierung aus. Neben der Presse war auch LEADERSNET heuer als CICIES
Medienpartner mit dabei.
| 11.06.2025

Net Promoter Score steigern

BegriiRt wurden die zahlreich erschienenen Gaste durch Barbara Aigner und
Christian Rauscher von Top Service Osterreich, die den Anwesenden Tipps
und Impulse mit auf den Weg gaben, wie Unternehmen ihre
Kundenbeziehungen verbessern und bestenfalls optimieren kénnen. Die
beiden Experten:innen empfehlen, hierbei auf die
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Weiterempfehlungsbereitschaft bestehender Kund:innen zu setzen, womit
man vor allem bei der Generation Z Erfolg haben kdnne. Gerade fiir die Jungen
seien gute Bewertungen im Netz oder auch miindliche Empfehlungen ein
wichtiger Aspekt beim Eingehen einer Kundenbeziehung.

Allerdings sei ebendiese Weiterempfehlungsbereitschaft der
Konsument:innen und Kund:innen, die im sogenannten Net Promoter Score
(NPS) gemessen wird, in den vergangenen Jahren stark zuriickgegangen.
Damit die Empfehlungsquote kiinftig steigt, miisse man aber nicht bei den
"Detraktoren" - sprich unzufriedene Kund:innen, die negative
Mundpropaganda verbreiten - ansetzen, sondern bei den Passiven. Laut
Rauscher seien dies jene Konsument:innen, die man am ehesten gewinnen
und aktivieren kénne. Daflir sei besonders die "Human Power" in der Customer
Experience entscheidend.

Die Sieger:innen

AnschlieBend wurden die kundenorientiertesten Unternehmen des Jahres vor
den Vorhang geholt und im Rahmen der Veranstaltung ausgezeichnet. Die
Preisverleihung fuBRt auf einer wissenschaftlich fundierten Kund:innen- und
Managementbefragung, die zum einen bei den teilnehmenden Unternehmen
flr wichtige Erkenntnisse zu Eigen- und Fremdbild sorgt und zum anderen
ermdoglicht, zu sehen, wo man im Vergleich zu anderen Organisationen steht.

Als Laudator:innen der diesjdhrigen Auszeichnungen fungierten Belinda
Ebmer (Senior Director Customer Service, DHL Express Austria), Michael
Kottritsch (Leiter des Management & Karriere Ressorts, Die Presse) und
Tobias Seifried (Co-Herausgeber LEADERSNET).

Den ersten Platz sicherten sich heuer ex aequo gleich zwei Unternehmen:
die Deutsche Vermdgensberatung Bank AG Wien und Biogena. Ebenfalls
aufs Stockerl schafften es Swiss Life Select Osterreich (2. Platz) und Hartl
Haus (3. Platz). Auf den weiteren Rangen folgen s ServiceCenter (4. Platz)
sowie BNP Paribas Cardif (5. Platz).

Ebenfalls ausgezeichnet wurden die Murexin GmbH als "Einsteiger des
Jahres" sowie Hutchison Drei als "Aufsteiger des Jahres".

Eindriicke vom Event finden Sie in der

Top Service Osterreich Event

6. Juni 2025
© Christian Husar
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Agnes Husslein-Arco lud zu
drei Jahren Heidi Horten
Collection

NEWS, KUNST & KULTUR, FOTO, WIEN,

LEADERSNET-ART
112.06.2025

Society trifft Klima-Kunst: Die Heidi
Horten Collection feierte einen
stimmungsvollen Festabend mit tber
500 geladenen Gasten im luftigen Hof
des Museums.
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Anmeldung zu den Daily Business News

"Eine starke Frauen-
Community ist fiir einen
Golfclub in vielerlei Hinsicht
ein wertvolles Asset"

NEWS, TOURISMUS, FEMALE, INTERVIEW
|12.06.2025

Im LEADERSNET-Interview zur Women's
Business Lounge 2025 spricht Kwang
Min Rhee, Prasident des Leading Golf
Course GCC Brunn, u.a. Uiber Female
Empowerment am Green, smarte
Vernetzung und stilvolle Begegnungen
mit Weitblick.

HANDELS
) VERBAND

68 Prozent der heimischen
Unternehmen nutzen bereits
Ki

NEWS, HANDEL, TECH, FOTO, KEYACCOUNT
[11.06.2025

Laut dem neuen Al Readiness Report
von Google Austria und dem
Handelsverband wird Kiinstliche
Intelligenz vor allem von der Generation
Z verwendet. Frauen stehen der
Technologie hingegen deutlich
skeptischer gegeniiber als Madnner.

ALLE NEWS >

f ® X in

pinion Leaders Network GmbH 2025
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eit 2015 zeichnet Top Service
S Osterreich (TSO) alljahrlich

Unternehmen aus, die in Sa-
chen Kundenorientierung und Ser-
vicequalitdt herausragen. Auch in
diesem Jahr fand Anfang Juni die
feierliche Verleihung des renom-
mierten Qualitétssiegels ,,Top Ser-
vice Osterreich 2025“ im eleganten
Rahmen der Sky Stage in Wien statt.
Bei der Féte d’excellence 2025 wur-
den wieder zahlreiche Unterneh-
men aus unterschiedlichsten Bran-
chen fiir ihre exzellente Customer
Experience gewiirdigt - ein sichtba-
rer Beleg dafiir, dass Servicequali-
tit und Kundenzufriedenheit im
oOsterreichischen Wirtschaftsleben
eine immer bedeutendere Rolle
spielen.
In einer kurzweiligen und mit-
reifenden Veranstaltung wurden
die Top fiinf Unternehmen auf die
Biihne geholt und mit dem Quali-
titssiegel ausgezeichnet. Dieses be-

sondere Format unterstrich den
Stellenwert der Bestplatzierten und
verliech der Veranstaltung noch
mehr Dynamik und Spannung.

Innovative Serviceansitze

Die Geschaftsfiihrer von Top Ser-
vice Osterreich, Barbara Aigner und
Christian Rauscher, iiberreichten

die Auszeichnungen heuer bereits
zum elften Mal. Besonders hervor-
zuheben sind zwei starke Impulse
zur Customer Experience, die das
Publikum nachhaltig begeisterten:
Einmal prisentierte Geschiftsfiih-
rer Christian Rauscher seine Per-
spektiven und Strategien zur Stir-
kung der Kundenbindung im
digitalen Zeitalter. Zudem setzte
Raffaela Hofmann, Head of Sales
bei TSO, neue Impulse zur prakti-
schen Umsetzung erfolgreicher CX-
Mafinahmen und zeigte auf, wie
Unternehmen nachhaltig und inno-
vativam Puls der Kundenerwartun-
gen bleiben konnen.

Die Aftershowparty bot einen
idealen Rahmen fiir intensiven
Austausch unter den Teilnehme-
r:innen. Dabei stand nicht nur das
Feiern im Vordergrund, sondern
auch der Wissensaustausch und die
gezielte Vernetzung, um die The-
men Servicequalitidt und Kunden-

orientierung weiter voranzutrei-
ben.

Die Auszeichnungen

Die diesjdhrigen Abrdumer des
Abends beeindrucken durch he-
rausragende Serviceleistungen und
Kundenorientierung: Deutsche
Vermogensberatung Bank AG und
Biogena teilen sich den ersten Platz,
gefolgt u.a. von Swiss Life Select
Osterreich, Hartl Haus, s Service
Center und BNP Paribas Cardif.

. Die Auszeichnung ,,Top Service
Osterreich® ist weit mehr als ein
Qualititssiegel: Sie basiert auf einer
wissenschaftlich fundierten Kun-
denbefragung und bietet Unterneh-
men tiefe Einblicke in ihre Service-
qualitdt. Dariiber hinaus stehen
erginzende Beratungsleistungen
zur Verfiigung, um das volle Poten-
zial der Ergebnisse auszuschopfen.
Weitere Infos zum Abend und zur
Teilnahme 2026: www.tsoe.at

Frische Impulse fir Customer Experience

e e e = NN H BN
=W wirer S
’_ l \' ATULIERE i -.. EZEICHNETEN UNTERNHME“(Z;%S
i | ‘l Platz 1 =} Sl Platz 4 G: vy
v “l A . ’ﬁ-‘ - ¥
I‘ | 7‘"- i = | @ ":\;\ o
‘ A s {
' \1 | "
N o =
L= =13

\\, = Szt

Y N '

’) A

_’l
7 /
W l = = 5
o
s r f —_——
. )
T o L

Pramiert fiir Service-Exzellenz: Die Top 5 des Jahres 2025, [seigestelt]

Presseclipping erstellt am 15.06.2025 fiir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at

96



97

Uncovr 24.06.2025

11

CLIP

Erscheinungsland: Osterreich

Thema: Finanz, Investmentlésung i
meaia

service

Weblink: Artikel 6ffnen

=—Uuncovr

&Zurlick zur Startseite

luncovr EINIEREE

Originalquellendienst fiir
Medien und Journalisten

ein WUNDERWERK Venture:
WUNDERWERK ONLINE GmbH
Neubaugasse 4 / 7-9

1070 Wien | Austria
www.daswunderwerk.com

Info & Kontakt

Uber uncovr
Richtlinien

redaktion@uncovr.com

Nutzungsbedingungen uncovr
AGB PResstigeDatenschutzhinweise
ImpressumHaftungsausschluss

Services

Indexieren
Monitoring
Mailabo

Angebote

Newsroom
PResstige

Um unsere Webseite flr Sie optimal zu gestalten und fortlaufend verbessern zu kénnen, verwenden wir Cookies.

Cookies akzeptieren
Durch die weitere Nutzung der Webseite stimmen Sie der Verwendung von Cookies zu. Weitere Informationen zu

Cookies erhalten Sie in unserer Datenschutzerklarung.

Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Internetclipping erstellt am 24.06.2025 fiir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. © CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.uncovr.com/Articles/neue-investmentloesung-von-swiss-life-select-fuer-privatpersonen-63275

Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Fonds professionell Online - Meinung

Erscheinungsland: Osterreich

Thema: Vermdgensverwalter, Swiss Life Select

Weblink: Artikel 6ffnen

98

03.07.2025

11

CLIP

media
service

BETERREICHE UM REHAM

ImpressumDatenschutzerklarungDatenschutzeinstellungen

SITERREICHT UNAEHAN GIGES MAGAZIN FUR ANLAGEEER ATUNG

roressionell

Messung von

Internetclipping erstellt am 03.07.2025 fur Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.fondsprofessionell.at/news/finanzprofis/headline/vom-fondsmanagement-in-den-vertrieb-fidelity-staerkt-team-in-wien-242760/

Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

trend.: Premium

Erscheinungsland: Osterreich | Auflage: 26.600 | Reichweite: 82.000 (1,1) | Artikelumfang: 225.509 mm? | Erscheinungsform: monatlich

Thema: Swiss Life Select

Autor: Thomas Martinek

99

18.07.2025

Seite: 64-67 1/4

CLIP

media
service

TREND
SERVICE

e
Presseclipping erstellt am 18.07.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at



Anfragen fiir weitere Nutzungsrechte an den Verlag

trend.: Premium

Erscheinungsland: Osterreich | Auflage: 26.600 | Reichweite: 82.000 (1,1) | Artikelumfang: 225.509 mm? | Erscheinungsform: monatlich

Thema: Swiss Life Select

Autor:

Thomas Martinek

100

18.07.2025

Seite: 64-67

CLIP

2/4

media
service

FOTO: WOLFGANG WOLAK

VON THOMAS

ARTINEK

Is Fabian Schinerl 18 Jahre
alt wurde, stellten seine El-
tern eine entscheidende
Weiche fiir ihn. Sie iiberlie-
fen ihrem Sohn einen gro-
f3eren Betrag mit den Wor-
ten: ,Das haben wir fir dich angespart.
Uberleg dir gut, was du damit machst.*
Der Sohn hatte sich schon in frithen

Jahren fiir die Borse interessiert. Er woll-
te damit Aktien kaufen. Und so gingen
Schinerl senior und junior zur Hausbank
der Familie. Dort horte der Sohn, was Zig-
tausend Bankkunden auch vorgepredigt
wird. Aktien sind Beteiligungen an Unter-
nehmen. Sie kénnen steigen oder fallen.
Um das Risiko von Verlusten zu verrin-
gern, miisste man viele Aktien kaufen.
Dazu braucht man viel Kapital. Also sind
Fonds die richtige Losung. Sie enthalten
eine Vielzahl an Aktien. Das Risiko wird
besser gestreut. Und der Ertrag steigt.

Heute ist Schinerl 27 und Assistent am
Institut fir Europarecht und internationa-
les Recht der Universitiat Wien. Er erinnert
sich an diesen Moment zurtick: ,Mir wur-
de damals bewusst, dass so ein Fonds ei-
nen deutlich héheren Ertrag erzielen
muss, damit mir bei den Kaufspesen und
laufenden Kosten auch etwas iibrig bleibt.
Ich habe mich dann weiter iiber das The-
ma informiert und bin draufgekommen,
dass es nur den wenigsten Fondsmanagern
gelingt, den Markt zu schlagen, also besser
zu sein als ein Index wie Dax, Dow Jones
oder S&P 500.°

Schinerl kaufte damals nach der Bera-
tung bei der Hausbank keinen Invest-
mentfonds, aber wenig spiiter einen ETF,
einen borsengehandelten Indexfonds auf
den MSCI World. Er war damit Pionier
ciner Entwicklung bei der Geldanlage, die
immer stirker wird, vor allem bei jiingeren
Menschen. So wie auch bei Katrin Fetzer,
Lucas Wachernig, David Scholler, David

| iShares S&P 500 in USD
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Forsthuber oder Michael Scheiffler. Sie
sind alle zwischen 20 und 40, wollen lin-
gerfristig ansparen, sich einen Traum er-
fiillen, ein Auto, einen grofieren Auslands-
aufenthalt oder auch bereits fiir spiter
vorsorgen. Sie traden mit Aktien iiber das
Handy bei Onlinebrokern oder bei ihrer
Hausbank. Aber die breite Basis ihrer In-
vestmentstrategie bilden immer ETFs. Es
ist das Investmentprodukt der Jugend.
Nach einer Erhebung in Deutschland kau-
fen 35 Prozent der Anleger unter 40 Jah-
ren ETFs. In der Altersgruppe dariiber
sind es nur mehr 17 Prozent. Das Verhilt-
nis diirfte in Osterreich dhnlich sein.

ETF-BOOM. Die drei Buchstaben sind in
der Investmentwelt mittlerweile zu einer
Zauberformel geworden: ETF, Exchan-
ge-Traded Fund. Diese borsengehandel-
ten Indexfonds, so die wortliche Uberset-
zung, setzen sich immer mehr als Alter-
native zu Publikumsfonds durch. Der
wichtigste Unterschied zwischen einem
ETF und einem klassischen Fonds: Bei
einem Investmentfonds entscheiden ein
Manager und sein Team, welche Aktien
oder Anleihen fiir den Fonds gekauft
werden, von dessen Kursanstiegen der
Fondskaufer dann profitiert. Bei einem
ETF werden einfach die Aktien eines be-
stimmten Index, etwa des Weltaktien-
index MSCI World, automatisch gekauft.
Und der ETF-Kiufer verdient an dem
Kursanstieg des Index, in dem Fall eben
der wichtigsten Aktien der Welt. Dem-
entsprechend spricht man auch von akti-
ven oder passiven Investmentfonds.
Einer der grofiten Vorteile von ETFs
sind die Kosten. Sie fallen sehr gering aus,
da aufgrund der passiven Indexnachbil-
dung keine hohen Verwaltungsgebiihren
fiir ein aufwendiges Fondsmanagement
entstehen. Der Kauf eines aktiven Fonds
kostet einen Ausgabeaufschlag, der in der

ARK Al & Robotics in USD

TOPOF TECH. | ,

QUELLEN: SOLACTIVE

Regel bis zu fiinf Prozent der Kaufsumme
betrigt. ETFs hingegen haben keinen
Ausgabeaufschlag. Die weiteren Gebiih-
ren fiir aktive Investmentfonds belaufen
sich pro Jahr auf rund 1,5 bis zwei Prozent
des Fondsvermdgens. Die Total Expense
Ratio, also die Summe aller Kosten, liegt
bei aktiven Investmentfonds im Jahr im
Schnitt bei 8,5 Prozent. Die Kosten fiir
ETFs liegen mit 0,05 Prozent bis maximal
0,8 Prozent deutlich darunter.

Und nicht zuletzt spricht die Transpa-
renz der Preisgestaltung fiir die borsen-
gehandelten Indexfonds: Fiir ETFs gibt es
zu jeder Zeit einen sich an den Aktien-
mirkten durch Angebot und Nachfrage
bildenden Kurs. Bei Publikumsfonds wird
der An-und Verkaufspreis nur einmal am
Tag festgelegt. Bei Fonds mit geringerem
Volumen manchmal sogar nur einmal pro
Woche.

Bei Lucas Wachernig, 25, Umwelttech-
niker bei der Porr AG, stand am Beginn
seiner Investmentkarriere ein ausgelaufe-
ner Bausparvertrag. Die Zinsen auf einem
Bankkonto waren gering, also kaufte er
Gold. ,Dann hab ich es mit Bitcoin ver-
sucht®, erinnert sich der junge Mann, ,da
geht der Kurs halt sprunghaft auf und ab.”
Die Kryptowihrung hat er gekautft, als sie
bei 8.000 US-Dollar stand und halt sie
noch immer. Bitcoin steht jetzt bei rund
108.000 US-Dollar. ,Damals hatte ich lei-
der nicht viel Geld®, meint er mit einem
bedauernden Licheln.

In Summe ist Wachernig mit seinen
Investmententscheidungen solide im
Plus, dennoch hat er die Zukunft im Blick.
Er will nicht nur kurzfristige Gewinne ein-
fahren, sondern auch etwas, das stabile
Ertrage bringt. Der Student an der TU
Wien arbeitet mittlerweile beim fithren-
den Baukonzern in Osterreich im Um-
welt- und Nachhaltigkeitsbereich und
denkt dementsprechend langfristig. ,Seit-
dem ich voll arbeite, habe ich einen mo-
natlichen Sparplan fiir einen ETF auf den
S&P 500 abgeschlossen®, sagt Wachernig,
,Bitcoin kénnen kurzfristig hohe Gewinne
bringen, aber der ETT auf den S&P 500
ist ein Investment, das ich lange halten
werde.”

BUFFETS RAT. Wachernigs Strategie
wird auch von den Groflen der Wall
Street empfohlen. Denn selbst der wohl
erfolgreichste Investor der Welt, Warren
Buffett, ist von ETFs als Langfristinvest-
ments iiberzeugt. Erst vor Kurzem hat er
seine Nachfolge an der Spitze der Beteili-
gungsholding Berkshire Hathaway -
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LUKAS WACHERNIG. Der Umwelttechniker bei

der Porr AG startete seine | riere

zunéchst mit Gold und dann mit Bitcoin. Doch

jetzt hat er langfristige Anlageziele vor Augen.

Und dafiir ist ein Indexfonds auf den S&P 500
ins Depot gekommen.

> geregelt. Und er hat in seinem Aktio-
nérsbrief auch Einblick in sein Testament
gegeben. Es enthilt einen fur den Alt-
meister der erfolgreichen Geldanlage
iiberraschenden Passus: Seine Erben sol-
len 90 Prozent des ihnen zufallenden
Vermdgens in einen S&P-500-Index-
fonds anlegen. Buffett glaubt nicht, dass
die Mehrzahl der aktiv verwalteten Fonds
langfristig den Vergleichsindex schlagen
konnen. Und dafiir sind sie zu teuer.

Ein wesentlicher Faktor fiir Fondsma-
nager, um Gewinne zu erzielen, die tiber
dem Marktdurchschnitt liegen, ist, den
richtigen Zeitpunkt fiir Kiufe und Ver-
kédufe zu finden. Eine Aufgabe, der sich
kein Privatanleger stellen soll und stellen
kann. Kleinanleger sollten im Grofien
und Ganzen eine Buy-and-Hold-Strategie
verfolgen. Dafiir sind ETFs das optimale
Investment-Produkt. Mit einer langfris-
tigen Geldanlage in einen S&P-500-ETF
lassen sich durchschnittliche Renditen
von rund zehn Prozent im Jahr erzie-
len. Diese durchschnittliche Performance
kam in der Vergangenheit aber trotz eini-
ger schlechter Marktphasen und sogar
Borsencrashs wie bei der Dotcom-Blase
im Jahr 2000 oder dem Lehman-Crash
2008 zustande.

Katrin Fetzer beispielsweise ist 29 und
Unternehmensberaterin bei Accenture.
Bei ihrem Freund hat sie bereits gesehen,
wie er erfolgreich an der Borse handelte.
Die Initialziindung, es selbst einmal zu
versuchen, kam jedoch von ihrem Arbeit-
geber. Der lud Larrissa Kravitz, bekannt
als Investorella, zu einer Informationsver-
anstaltung fiir die Mitarbeiter ein. Kravitz
ist die erfolgreichste Finfluencerin des

A e kam durch Larissa Kravitz auf den
Geschmack, ETFs zu kaufen. Die als Investorella
bekannte Finfluencerin machte im Auftrag von
Accenture ein Tutorial iiber ETFs. Heute hélt
Fetzer zwei Indexfonds und plant weitere Kéufe.

Landes und predigt, den Einstieg in den
Kapitalmarkt nur tiber ETFs zu machen.
wIch bin nicht unbedingt ein sehr risiko-
freudiger Mensch und will auch nicht viel
Zeitin die Beobachtung von Aktien inves-
tieren, also habe ich mich fiir einen ETF
entschieden, beschreibt Fetzer ihre Uber-
legungen zum Einstieg bei Indexfonds.

Sie hilt derzeit einen auf den MSCI
World und einen auf MSCI Emerging
Markets, ist aber auf der Suche, wie sie ihr
ETF-Depot erweitern konnte. Fetzer hilt
die ETFs mit einem langfristigen Ziel:
LAber fiir eine geplante groflere Reise wer-
de ich vielleicht einen Teil verkaufen.”

VERGLEICH. Uber den Performancever-
gleich zwischen aktiv gemanagten Fonds
und passiven Indexfonds wird viel disku-
tiert. Flir ein Experiment der angeseche-
nen amerikanischen Zeitschrift ,Forbes®
warfen im Jahr 1967 Redakteure Dart-
pfeile auf das Kursblatt des ,Wall Street
Journals® und stellten so ein Portfolio zu-
sammen. Nach 17 Jahren lag die durch-
schnittliche Rendite des Dart-Fonds bei
iiber neun Prozent pro Jahr, was vielen
professionellen Fondsmanagern nicht ge-
lungen war. Selbst im Bereich der Tech-
nologieaktien schaffen es nur eine Hand-
voll Fondsmanager den Technologicak-
tienindex Nasdaq-100 zu schlagen.

Die grofien Fondsgesellschaften haben
auf diese Entwicklung entsprechend re-
agiert. Viele von ihnen bieten mittlerweile
beides an, aktive Investmentfonds und
passive ETFs. Larry Fink, CEO von Black-
rock und damit einer der michtigsten
Minner der Wall Street, hat kiirzlich ge-
meint, dass ETFs zum Aufbau einer Ak-

MICHAEL SCHEIFFLER. Der Elektrotechniker hat
schon friih Erfahrung an der Bérse gesammelt.
Neben mehreren Einzeltiteln hat er auch zwei
besondere ETFs im Depot. Einen mit Aktien von
aufstrel den Goldmii reibern und einen
mit Aktien aus der Uran- und Atomindustrie.

tienkultur auch in Europa beitragen kion-
nen: ,Wenn Anleger beginnen, in die Ka-
pitalmirkte einzusteigen, geschieht dies
oft tiber ETFs. Wir wollen die Einstiegs-
hiirden senken und finanzielle Bildung in
den lokalen Mérkten stirken.”

Diese Bildung kommt, speziell bei jun-
gen Menschen, immer ofter iiber Social
Media. Der 22-jahrige David Scholler bei-
spielsweise studiert Politikwissenschaft
und arbeitet auch bereits 30 Stunden bei
einem Start-up flir Energiegemeinschaf-
ten. ,Uber eine Investmentplattform auf
YouTube habe ich das erste Mal etwas
iiber ETFs gehort. Dort wurde vorgezeigt,
wie man {iber Veranlagung in passive In-
dexfonds langfristig Kapital autbauen und
so finanzielle Unabhiingigkeit erreichen
kann.“ Auch iiber das US-amerikanische
Internetforum Reddit holte er sich Infor-
mationen.

Und so hat Scholler einen ETF auf den
S&P 500 gekauft, um trotz seiner jungen
Jahre schon Vorsorge zu betreiben. Er hilt

"07-09/24 " 10-12/2+
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auch noch Einzelaktien, ,aber die sind
cher zum Herumspielen und Schauen, wo
man bei speziellen Situationen Gewinne
machen kann. Die Basis ist ganz klar der
S&P 500. Der ist langfristig unschlagbar
und ein sicheres Geschift®, sagt Scholler.
Er hat sich auch einige klassische Fonds-
sparpline der Kapitalanlagegesellschaften
von heimischen Banken angesehen und
kommt zum Schluss: ,Die bringen zu we-
nig Performance, das ist bei den Kosten,
die dabei anfallen, ein schlechtes Ge-
schift.”

BREITE PALETTE. Der grofle Boom der
ETFs hat auch dazu gefiihrt, dass die Pro-
duktpalette immer vielfiltiger und
durchaus auch anspruchsvoller geworden
ist. So gibt es mittlerweile bereits soge-
nannte aktive ETFs. Sie folgen nicht ein-
fach nur einem Index, sondern es greifen
elektronische Mechanismen oder auch
Fondsmanager ein, und das Portfolio
wird an die neue Marktsituation ange-

'anEck Junior Gold Miners in USD

passt. Ein besonders erfolgreicher aktiver
ETF ist der ARK Artificial Intelligence &
Robotics ETF der bertihmten Tech-In-
vestorin Cathie Woods. Auch wenn dieser
ETF eigentlich wie ein gemanagter Akti-
enfonds gebildet wird, sind die Kosten
weiterhin gering.

Vor allem das Investmentumfeld, aus
dem Aktien in einen Indexfonds zusam-
mengefasst werden, ist mittlerweile fast
uniiberschaubar grof. So gibt es ETFs, die
nur aus den besten KI-Aktien bestehen
oder aus Werten aus der Wasseraufberei-
tungstechnologie. Und nicht zuletzt er-
hielten Indexfonds auch Zugang in die
Kryptowelt. René Lobnig, Chief Invest-
ment Officer bei Swiss Life Select Oster-
reich: ,ETFs sind eine duflerst gefragte
Anlagemoglichkeit geworden, weshalb
sich diese Produktkategorie enorm weiter-
entwickelt hat und deutlich effizienter ge-
worden ist. Das Angebot an verschiedens-
ten Themen- und Regionen-ETFs ist
mittlerweile unglaublich groff und die
Kostenstrukturen sehr effizient.”

Den gréfiten Run erleben derzeit The-
men-ETFs aus dem Bereich der Sicher-
heits- und Riistungsindustrie, und hier
vor allem Indexfonds, die europiische
Riistungsaktien enthalten. David Forst-
huber, 39, ist Webdeveloper bei einer PR~

= Agentur. Fiir seine Zukunftsvorsorge hat

er schon lange einen Sparplan flir einen

© ETF auf den S&P 500 erofinet. Er lebt be-

wusst nachhaltig, offen und inklusiv. Den-
noch hat er vor Kurzem den HANetf-,Fu-
ture of Defence” gekauft. Spezifikum: Der
Fonds enthilt nur Riistungsaktien aus
Nato-Léandern. Forsthuber zu seiner Ent-
scheidung: ,Ich habe schon Bauchweh

EN. Mit Indexfonds kann auch

n Bereiche wie kiinstliche
Intelligenz, Technologie, Tourismus,
Wasserversorgung oder auch
Goldminen investieren.

dabei gehabt. Aber die USA zichen sich als
Schutzmacht Europas zuriick. Daher ist es
notwendig, dass Europa seine Verteidi-
gung selbst in die Hand nimmt. Und das
Geld, das ich in den ETF investiert habe,
fliefit dorthin.”

Auch Michael Scheiftler, 37, hat bei sei-
nen Investments in ETFs konkrete Uber-
legungen angestellt. Er beschiftigt sich
schon seit Langem mit der Borse und hat
entsprechende Erfahrung gesammelt. Ein
ETF in seinem Depot ist der VanEck Ju-
nior Gold Miners. In dem Indexfonds sind
nicht die grofien bekannten Goldminen-
gesellschaften wie etwa Barrick Gold ent-
halten, sondern kleinere Unternehmen,
die noch in einem frithen Stadium der Ex-
ploration stehen. Sowohl Risiko, aber
auch Gewinnaussichten sind hier natiir-
lich deutlich grofier.

Sein zweiter, ebenfalls nicht alltéglicher
ETF ist der Vectors Uranium & Nuclear
Energy von VanEck. Scheiffler begriindet
diese Auswahl so: ,Ich habe in diese Bran-
chen relativ stark investiert, da ich mir
aufgrund der allgemeinen politischen
Lage hier am ehesten Potenzial erwarte.
Die Staatsverschuldungen steigen, Zent-
ralbanken machen Experimente, und es
gibt meiner Meinung nach einen eher un-
reflektierten Ubergang in die erneuerba-
ren Energien.”

Scheiffler ist iiberzeugt, dass ETFs
auch fiir spezielle Investmentziele die
passenden Anlageprodukte sind. Den-
noch hat er die mit Abstand beste Perfor-
mance bisher mit einer Aktie erzielt. Und
zwar mit der des Osterreichischen Flug-
sicherungsexperten Frequentis, seines
Arbeitgebers.
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Bransky (WEPA GF), Stefan Steinberger (WEPA Prokurist), Leo Grad| (Grillweltmeister, Leos-Grillschule), Michael Sulzbacher (Private Banking Attersee, Leitung Privat
Banking), Mike Judith (TEQ Capital, Chief Sales Officer), Ramin Monajemi (Bex Media, GF), Marion Unterleuthner (Produktmanagerin Swiss Life Select Osterreich),
Rene Emerich (LGT, Private Banking & Head Relationship Management), Karl Banyai (Franklin Templeton Austria, GF), Zsolt Janos (AL&E GmbH Vermdgens- und
Managementberatung, GF), Johannes Dietachmair (Finanzfuchsgruppe GmbH, Head of Investment), Monika Reisinger (Franklin Templeton Austria, Kundenservice),
Christian Krist (CK Finanzmakler), Agnes Drennig (PRIVATCONSULT Vermdgensverwaltung GmbH, Prokuristin, Leitung Wertpapier Abwicklung), Robert Zepnik
= (ZEPCON GmbH, GF), Christian Schuller (TopTen, Niederlassungsleiter, ZNL FINUM.Private Finance AG Berlin), Peter Brandhofer (PFB Vermdgensberatungs GmbH,
GF, Gesellschafter), Georg Blaimauer (Georg Blaimauer Unternehmensberatungs GmbH, Prokurist, Gesellschafter), Wilhelm Schafer (Uniga, Leiter Public Markets,

Bex Media | Curt Themessl

Foto

Gewinn & Genuss: Wo Investment auf Kulinarik trifft

In der Villa Walster kamen ausgewéhlte Branchenvertreter:innen zu einem exklusiven Investment-
Roundtable zusammen - organisiert von Borse Express in Kooperation mit Franklin Templeton
und TEQ Capital. In personlicher Atmosphére standen zukunftsorientierte Strategien, innovative
Anlageansitze und neue Marktimpulse im Mittelpunkt. Kulinarischer Hohepunkt war die private
Grillschule mit Grillweltmeister Leo Gradl - ein Genuss fiir alle Sinne. Mehr dazu im Blattinneren.
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GELD FUR LEBENSABEND

Equal Pension Day: Worauf Frauen bei
der Vorsorge achten sollten

Die Pensionen von Frauen sind nicht nur geringer als jene von Mannern, sondern auch
geringer, als kiinftige Pensionistinnen es laut Umfragen erwarten. Wer kann, sollte friih fir den
Lebensabend vorsorgen

Alexander Hahn
7. August 2025, 05:00

©8 X X O

]

Wird die staatliche Pension fiir ein gutes Leben ausreichen? Die Skepsis ist bei Frauen stark
ausgepragt, kein Wunder angesichts der Schere in der Pensionshohe beider Geschlechter.
Daten der Statistik Austria zufolge erhalten sie 1409 Euro Durchschnittspension, wahrend
Méanner mit 2374 Euro deutlich besser aussteigen. Daher erwarten 88 Prozent der Frauen,
alleine mit der ersten Pensionssaule nicht gut tiber die Runden zukommen, geht aus einer
Studie von Valida, einem Anbieter von betrieblicher Vorsorge, hervor. Dazu kommt, dass
Frauen ihre kiinftige Pensionshéhe mit 1669 Euro zu hoch einschéatzen.

T PrE—

Kindererziehung kann nicht nur sehr anstrengend sein, sie schrankt auch die
Erwerbsmdglichkeiten fiir junge Mtter ein.

nataliaderiabina - stock.adobe. c

"Ich rate allen Frauen, sich méglichst friihzeitig um ihre Pensionsvorsorge zu kiimmern", sagt
Valida-Vorstandin Elisabeth Radocha. Sie empfiehlt, bei der Wahl des Arbeitgebers auch auf
eine Pensionskassenldsung zu achten, und weist auf die Mdglichkeit des Pensionssplittings als
Ausgleich fiir Kindererziehung hin. Wenn méglich, rat auch Finanzberaterin Waltraud Hauser
zu diesem Schritt, denn: "Frauen tibernehmen in Osterreich nach wie vor den GroRteil der
Care-Arbeit — insbesondere in der Karenz", betont die Expertin des Finanzdienstleisters Swiss
Life Select.

Zinseszinseffekt nutzen

M@glichst friith das Thema Vorsorge angehen, lautet auch ihr Motto — selbst wenn die
finanziellen Mittel dazu oft limitiert sind. "Auch kleine monatliche Betréage kdnnen durch den
Zinseszinseffekt GrolRes bewirken", sagt Hauser. "Wer es schafft, regelmaRig mindestens
zehn Prozent des monatlichen Einkommens fiir die eigene Pension zu investieren, legt ein
gutes Fundament." Die Beitrage sollten jahrlich zumindest um die Inflationsrate erhoht werden.
AuBerdem empfiehlt die Finanzberaterin: "Die Halfte jeder Gehaltserhéhung oder eines Bonus
sollte direkt in die Altersvorsorge flieBen — bevor sie ins Konsumbudget wandert." Auch fiir
Helvetia-Vorstand Andreas Bayerle "ist es wichtig, dass gerade Frauen frih investieren und ihr
Geld firr sich arbeiten lassen". Die Angst vor Risiken verhindere jedoch haufig, das vorhandene
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Geld produktiv fiir die Altersvorsorge zu nutzen. (Alexander Hahn, 5.8.2025)

Mehr zum Thema:

Wie die Pensionsliicke zwischen Mannern und Frauen verringert werden kénnte
1000 Euro weniger Pension fiir Frauen? Das geht einfach nicht
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Mafinahmen gegen die Pensionsliicke

Die Pensionsschere klafft
in Osterreich immer
noch weit auseinander.
Welche Mafinahmen
helfen wirklich gegen die
strukturelle Ungleichheit
zwischen Mannern
und Frauen beim
Einkommen im Alter?

Anika Dang

er Equal Pension Day fillt
D heuer auf den 7. August. Er

markiert jenen Tag, an dem
Maénner im Schnitt bereits so viel
Pension bezogen haben wie Frauen
am Jahresende. Im Vorjahr war der
Unterschied mit 40,1 Prozent noch
geringfiigig grofer als heuer mit 39,7
Prozent. Trotz des leichten Riick-
gangs ist die Pensionsliicke hierzu-
lande aber immer noch signifikant
grofer als im EU-Durchschnitt mit
29 Prozent.

»Es ist ein unrithmlicher Spitzen-
platz, den Osterreich hier belegt®,
sagt Christine Mayrhuber, Okono-
min am Osterreichischen Institut
fiir Wirtschaftsforschung (Wifo)
und Vorsitzende der Alterssiche-
rungskommission. Denn nur die
Niederlande und Malta haben einen
noch grofieren Gender-Pension-Gap
innerhalb der EU. Wie man dieser
gesellschaftlichen Schieflage ent-
gegenwirken konnte, hat die Pen-
sionsexpertin im Zuge einer Wifo-
Studie im Auftrag der Arbeiterkam-
mer Ober{sterreich untersucht. Die
zentralen Erkenntnisse wurden an-
lasslich des Aktionstags in einem
Mediengesprach der Initiative ,,Dis-
kurs. Das Wissenschaftsnetz“ am
Dienstag prasentiert.

Geringe Effekte

Untersucht wurden dabei mogli-
che Mafinahmen und deren Auswir-
kungen auf den Gender-Pension-
Gap. Darunter waren die Effekte
einer Hoherbewertung von Teilver-
sicherungszeiten fiir Kindererzie-
hung und Arbeitslosigkeit, die Ein-
fithrung eines Gender-Pay-Gap-Fak-
tors sowie ein Ubergang von der le-
benslangen Durchrechnung auf die
15 besten Einkommensjahre. Heran-

gezogen wurden fiir die Simulation
die Pensionsantrittskohorten von
2015 bis 2021 mit ihren Erwerbs- und
Einkommensverldufen seit 1972.

Gleich vorwegnehmen wollte
Mayrhuber allerdings, dass die Er-
gebnisse ,relativ enttauschend” sei-
en. ,,Die Liicke kann in dem aktuel-
len Pensionssystem nur abgemil-
dert, aber nicht geschlossen wer-
den®, betont die Expertin. Im ersten
Szenario der Hoherbewertung der
Kindererziehungszeiten sank der
Gender-Pension-Gap um 4,5 Prozent
- von urspriinglich 41,7 auf 37,2 Pro-
zent. Eine Hoherbewertung der
Arbeitslosigkeit verringerte die Pen-
sionsliicke iiberhaupt nur um mage-
re 0,3 Prozent.

Von einer Berechnung der Pen-
sionen auf der Basis der 15 besten
Einkommensjahre wdren deutlich
mehr Personen betroffen als in den
vorher skizzierten Szenarien. Da-
raus wiirde zwar ein deutliches Plus
fiir Frauen resultieren, aber ebenso
fiir Madnner. Die Pensionsliicke lige
daher immer noch bei durchschnitt-
lich 40 Prozent.

Am stdrksten wirkt sich laut der
Studie die Einfithrung eines Auf-
wertungsfaktors in Hohe des Gen-
der-Pay-Gaps aus. Dafiir wurde die
jahrliche Beitragsgrundlage einer
erwerbstdtigen Frau um jenen Pro-
zentsatz erhoht, um den ihre Bei-
tragsgrundlage von der durch-
schnittlichen Beitragsgrundlage der
Miénner abweicht.

In Variante eins wurden dafiir die
individuellen jdhrlichen Beitrags-
grundlagen der Frauen erhoht. Das
Ergebnis: Damit steigt die durch-
schnittliche Bruttopension der Frau-
en um rund zehn Prozent. Der Gen-
der-Pension-Gap reduziert sich auf
35,9 Prozent. In Variante zwei wurde
der Gender-Pay-Gap hingegen in Re-
lation zu den individuellen Beitrags-
grundlagen der Frauen statt zum
Durchschnitt der Mdnner gemessen.
Damit betragt der Anstieg der durch-
schnittlichen Frauenpensionen so-
gar rund 25 Prozent. Die Pensionslii-
cke wiirde um fast 15 Prozentpunk-
te auf 27,1 Prozent sinken.

Pensionssplitting

Was bedeutet das in der Praxis?
»Die durchgefiihrten Simulationen
machen deutlich, dass in einem ein-
kommenszentrierten Pensionssys-
tem die tief verankerten strukturel-
len Ungleichheiten zwischen Frauen
und Médnnern weiter manifestiert
werden®, fasst Mayrhuber zusam-
men. Denn Unterschiede in der Ver-
teilung von Erwerbs- und Betreu-
ungsarbeit sowie in der Entlohnung
lassen sich nur begrenzt abfedern.

Auch ein verpflichtendes Pen-
sionssplitting halt die Okonomin fiir
wenig zielfiihrend. ,Das hdtte mog-
licherweise positive Auswirkungen

auf den gesellschaftlichen Diskurs,
aber wenig Effekt fiir das tatséchli-
che Pensionseinkommen von Frau-
en“, erklirt sie. Ahnlich schitzt
Mayrhuber eine allgemeine Verkiir-
zung der Arbeitszeit ein: ,,Eine solche
Mafinahme wiirde nicht automa-
tisch zu einer Neuverteilung von be-
zahlter und unbezahlter Arbeit zwi-
schen den Geschlechtern fiihren.”

Im Landervergleich zeigt sich zu-
dem laut der Wifo-Expertin: ,,Die
konservative Familienorientierung
in Osterreich lisst nur langsame
Fortschritte zu. Denn Frauen leisten
nicht nur Sorgearbeit fiir Kinder,
sondern auch fiir Altere und Min-
ner, die dann einer Vollzeitbeschaf-
tigung nachgehen kénnen.”

Eine spiirbare Verringerung der
Pensionsliicke erfordere daher weit-
reichendere Maf3nahmen - insbe-
sondere eine gleichstellungsorien-
tierte Arbeitsmarkt- und Lohnpoli-
tik, betont Mayrhuber. Neben fairer
Bezahlung und einer besseren Ver-
einbarkeit von Beruf und Familie
miisste diese ndmlich auch auf eine
gerechtere Aufteilung unbezahlter
Haus- und Care-Arbeit abzielen.
Eine Umsetzung dieser Anliegen
wiirde sich iibrigens nicht erst im
Alter, sondern bereits im Erwerbs-
leben von Frauen durch ein hoheres
Einkommen bemerkbar machen.
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Nur die Niederlande und Malta haben innerhalb der EU eine noch gréBere Pensionsliicke als Osterreich.

Worauf Frauen
bei der Vorsorge

achten sollten

Wer kann, sollte friih fiir
den Lebensabend vorsorgen
Alexander Hahn

rd die staatliche Pension
g ;; / fiir ein gutes Leben ausrei-
chen? Die Skepsis ist bei

Frauen stark ausgepragt, kein Wun-
der angesichts der Schere in der Pen-
sionshohe beider Geschlechter: 88
Prozent der Frauen erwarten, allei-
ne mit der ersten Pensionssidule
nicht gut iiber die Runden zukom-
men, geht aus einer Studie von Vali-
da, einem Anbieter von betrieblicher
Vorsorge, hervor. Dazu kommt, dass
Frauen ihre kiinftige Pensionshéhe
mit 1669 Euro zu hoch einschatzen.

»lch rate allen Frauen, sich mog-
lichst friihzeitig um ihre Pensions-
vorsorge zu kiimmern®, sagt Valida-
Vorstandin Elisabeth Radocha. Sie
empfiehlt, bei der Wahl des Arbeit-
gebers auch auf eine Pensionskas-
senlosung zu achten, und weist auf
die Méglichkeit des Pensionssplit-
tings als Ausgleich fiir Kindererzie-
hung hin. Wenn mdglich, rat auch Fi-
nanzberaterin Waltraud Hauser

dazu, denn: ,Frauen {ibernehmen in
Osterreich nach wie vor den Grofiteil
der Care-Arbeit —insbesondere in der
Karenz", betont die Expertin des Fi-
nanzdienstleisters Swiss Life Select.

Zinseszinseffekt nutzen

Moglichst friih das Thema Vor-
sorge angehen, lautet auch ihr Mot-
to — selbst wenn die finanziellen
Mittel dazu oft limitiert sind. ,,Auch
kleine monatliche Betrage kénnen
durch den Zinseszinseffekt Grofies
bewirken®, sagt Hauser. ,Wer es
schafft, regelmaflig mindestens
zehn Prozent des monatlichen Ein-
kommens fiir die eigene Pension zu
investieren, legt ein gutes Funda-
ment.” Die Beitrage sollten jahrlich
zumindest um die Inflationsrate er-
hoht werden. Auf3erdem empfiehlt
die Finanzberaterin: ,Die Halfte je-
der Gehaltserhohung oder eines Bo-
nus sollte direkt in die Altersvorsor-
ge flieflen — bevor sie ins Konsum-
budget wandert.“ Auch fiir Helvetia-
Vorstand Andreas Bayerle ,ist es
wichtig, dass gerade Frauen friih in-
vestieren und ihr Geld fiir sich arbei-
ten lassen®. Die Angst vor Risiken
verhindere jedoch hiufig, das vor-
handene Geld produktiv fiir die Al-
tersvorsorge zu nutzen.

BILDERSTOECKCHEN - STOCK.ADOBE.COM
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Kreditwiirdigkeit. Ob und zu welchen Konditionen Sie einen Kredit bekommen, hdngt nicht zuletzt von Ihrer Bonitit ab.

Die konnen Sie jederzeit abfragen - und auch aktiv beeinflussen.

So finden Sie
heraus, wie
kreditwiirdig

Sie sind

Wien. Wenn Staaten Anleihen auf den
Markt werfen, um sich Geld zu
leihen, miissen sie unterschiedlich
hohe Renditen zahlen. Das liegt
daran, dass  Marktteilnehmer
manche Staaten fiir verlisslichere
Schuldner halten als andere. Aber
nicht nur Staaten haben eine soge-
nannte Bonitit - sondern auch Sie,
werte Leserin oder werter Leser.
Wenn Sie einen Immobilienkredit
aufnehmen oder ein Auto leasen,
héngt auch von Ihrer Bonitit ab,
welche Konditionen Ihnen ange-
boten werden. Wenn ein Zahlungs-
ausfall fiir ein Unternehmen ein Ri-
siko darstellt, verschaffen sich
Firmen ein Bild {iber die Kreditwiir-
digkeit ihrer Kunden. Wie finden Sie
heraus, was Ihre Bonitit ist? Und wie
konnen Sie Ihre Kreditwiirdigkeit
verbessern? Ein Uberblick.

Warum ist die Bonitdt eines Kredit-
nehmers so wichtig?

Die Bonitit entspricht vereinfacht ge-
sagt der Wahrscheinlichkeit eines
Zahlungsausfalls. Je unwahrscheinli-
cher ein Zahlungsausfall, desto
besser die Bonitdt. Sie ist wichtig,
weil eine schlechte Bonitit dazu
fithren kann, dass Unternehmen von
einem Geschift Abstand nehmen
bzw. schlechtere Konditionen offe-
rieren. Wenn eine Privatperson bei-
spielsweise einen Kredit aufnehmen,
einen Leasingvertrag oder eine an-
dere Finanzierung abschliefen
mochte oder wenn sie ein Produkt
kauft, spielt ihre Bonitdt eine wich-
tige Rolle. Nur bei entsprechend po-
sitiver Bonitét wird ein Unternehmer
den Vertrag abschlieffen, erklirt ein
Sprecher des Gliubigerschiitzers
KSV1870 gegeniiber der ,,Presse” und
fiigt hinzu: ,,Es sind immer die Unter-

nehmen, die individuell - auf Basis
ihres Risikomanagements - ent-
scheiden, wie sie mit der jeweiligen
Bonitdt einer Person umgehen.”

Die Bonitétspriifung sei nicht nur
sinnvoll fiir Unternehmen, Finanzin-
stitute und Verbraucher, damit alle
Seiten sicher am Wirtschaftsleben
teilnehmen konnen, so die Aus-
kunftei Crif zur ,,Presse”. Sie sei teil-
weise sogar rechtlich verpflichtend.

Wie wird die Bonitat liberhaupt
ermittelt?

Es gibt nicht die eine Bonitit. Wenn
Auskunfteien Informationen fiir die
Risikobewertung liefern, steht zual-
lererst die Identifikation der ange-
fragten Person im Vordergrund. Also
Fragen wie: Gibt es diese Person?
Stimmt ihre Wohnadresse? ,,Weitere
Daten, wie auch gegebenenfalls vor-
liegende negative Zahlungserfah-

rungen, das Alter, Geschlecht, die
Adresse und weitere analytisch nach-
weislich  aussagekriftige = Daten
flieen mit ein, die allerdings unter
das Firmengeheimnis der jeweiligen
Auskunftei fallen, betont eine Crif-
Sprecherin. In der Regel ziehen Un-
ternehmen auch Informationen an-
derer externer Dienstleister sowie ei-
gene Informationen hinzu, bevor sie
mit einer Privatperson ein Geschift
abschliefen. Die Risikobewertung
kann also von Fall zu Fall variieren.
»nformationen zu Staatsbiirger-
schaft, Einkommen, Nationalitit
oder auch Beruf werden generell
nicht erfasst und gespeichert, weder
von Crif noch von anderen Auskunf-
teien auf dem Osterreichischen
Markt“, so die Crif-Sprecherin.

Wie kann man die eigene Bonitat
beeinflussen?

Indem man der anderen Seite keinen
Grund gibt, mit einem Zahlungsaus-
fall zu rechnen. ,Wer regelmifig
piinktlich zahlt, zeigt Verlasslich-
keit - ein zentrales Kriterium
fir Banken und Auskunf-
teien*, sagt Michael Ruh-
dorfer, Finanzberater bei
Swiss Life Select, zur
»Presse“: ,Zahlungsausfille

sollte man unbedingt ver-
meiden.” Wichtig sei es

auch, den Firmen Fi-
nanzdisziplin zu sig-

nalisieren, etwa

indem Kreditkar-

tenlimits  nicht

dauerhaft ausge-

schopft ~ werden

und Kredite schnell

getilgt werden.

Der KSV1870 empfiehlt
auferdem: Rechnungen - auch
kleine Betrige - sollten immer
piinktlich bezahlt werden. Ratenzah-
lungen zur Finanzierung von Kon-
sumgiitern sollten nur abgeschlossen
werden, wenn diese auch tatsichlich
bezahlt werden konnen. Kreditraten
sollten fristgerecht bezahlt werden.
Bei Schwierigkeiten sollte man
schnell und proaktiv auf die eigene
Bank zugehen. Bei Inkassoféllen
sollten Verbraucher aktiv und schnell
nach einer Losung suchen - Inkasso-
firmen melden niamlich, wenn Zah-
lungsaufforderungen  wiederholt
ignoriert werden.

Wer einmal auf eine Zahlung ver-
gisst, muss noch keine langfristigen
Folgen fiirchten. ,Wir melden Nega-
tivdaten relativ spit ein“, sagt Chris-
tian Giehler, Osterreich-Chef des In-
kassounternehmens Coeo, zur
»Presse“. Laut Vorschrift muss min-
destens die erste Mahnung passiert
und danach eine Zehntagesfrist ver-
strichen sein. ,,Wir melden in der
Regel erst im Namen des Auftragge-

bers ein, wenn die Frist nach der
zweiten Mahnung abgelaufen ist*,
sagt Giehler.

Wie kann man seine Bonitat er-
fahren?

Wer einmal Schwierigkeiten hatte,
seine Rechnungen oder Kreditraten
zu begleichen, sollte laut Coeo-Chef
Giehler proaktiv nachfragen, welche
Daten Auskunfteien {ibermittelt
worden sind. So ldsst sich beim
néchsten Vertragsschluss moglicher-
weise eine bose Uberraschung ver-
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meiden. Aber man kann auch direkt
bei den Auskunfteien nachfragen,

wie es um die eigene Kreditwiirdig-
keit steht. ,,Jeder hat das Recht, die ei-
gene Bonitétsauskunft einmal im Jahr
kostenfrei abzufragen®, sagt Jennifer
Isabella Schimanko, Osterreich-
Chefin des Inkassounternehmens
Pair Finance, zur ,,Presse“: ,Dies ist
einfach online moglich, ist aber oft
nicht bekannt. Den Menschen wird
daher oft erst im Gesprich mit uns
klar, was das Thema Bonitdt im Alltag
fiir sie bedeutet.“

Auch Finanzberater Ruhdorfer
empfiehlt regelmifiige Selbstaus-
kiinfte, um falsche oder veraltete Ein-
trige zu erkennen und korrigieren zu
lassen: ,,Nur aktuelle und korrekte

Daten fiihren zu einer realistischen
Bewertung der Bonitét.”

Wobei eine solche Selbstauskunft
nicht dasselbe ist wie eine Bonitéts-
auskunft. Zweitere wird ndmlich nur
Unternehmen erteilt, und das auch
nur dann, wenn ein berechtigtes Inte-
resse - also etwa in Zusammenhang
mit einem Vertragsabschluss - vor-
liegt, betont die Crif-Sprecherin. Der
KSV1870 stellt fiir 43 Euro Privatper-
sonen sogenannte Infopisse aus. Die
enthalten jene Informationen, die fiir
den entsprechenden Verwendungs-
zweck - zum Beispiel zur Vorlage
beim Vermieter - relevant sind.

Es gibt Moglichkeiten, als Ver-
braucherin und Verbraucher selbst
Daten zur Bewertung der Bonitét bei-
zusteuern. Die Auskunftei Crif er-
moglicht auf www.mycrifdata.at Pri-
vatpersonen, ihre Daten selbst abzu-
speichern und einen Uberblick iiber
die eigene Bonitit zu behalten. ,,Als
Privatperson ist es moglich, iiber sich
selbst Informationen einzumelden
bzw. Aktualisierungen bekannt zu
geben“, betont man auch beim
KSV1870: ,,Auf dieser Basis wird dann
die Bonitdt neu berechnet.”

Werden die Daten auch wieder
geloscht?

Ja, wobei sich die Loschfristen an
der Art des Eintrags orien-
tieren. ,Je gravierender
die Zahlungsstorung,

desto langer die
Speicherdauer®,

so der KSV1870-

Sprecher: ,Eine

Insolvenz hat die

lingste  Speicher-

dauer, weil sie der

schwerwiegendste Zah-
lungsausfall ist.“

Im Inkassofall etwa
kann man eine Ldschung
auch beantragen. Firmen
wie Coeo melden zwar ein,
wenn Zahlungen getitigt

wurden. Die Negativinforma-
tion wird um eine positive Informa-
tion iiber das Zahlungsverhalten ak-
tualisiert, aber sie verschwindet
nicht aus dem Datenpool der Aus-
kunfteien. ,Der Eintrag ist dann po-
sitiv erledigt, er ist nicht geloscht*,
erklirt Giehler. Laut Datenschutz-
grundverordnung miissen Eintrige
spitestens nach zehn Jahren, aber
abhingig vom Sachverhalt auch
frither geldscht werden. Doch
konnen Verbraucher beim Inkas-
sounternehmen eine Loschung bean-
tragen. Dem wird meist auch stattge-
geben, wenn etwa die Zahlung po-
sitiv erledigt ist. Wer wiederholt auf
Mahnung nicht reagiert hat oder eine
Zahlung nicht beglichen hat, kann
diese Information nicht ohne Wei-
teres 16schen lassen.
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NACHRICHTENMEINUNGMAGAZIN

Bonitat

So finden Sie heraus, wie kreditwiirdig Sie sind

Ob und zu welchen Konditionen Sie einen Kredit bekommen, hangt nicht zuletzt von lhrer Bonitat ab. Die konnen Sie
jederzeit abfragen — und auch aktiv beeinflussen.

~
Bevor man einen Kreditvertrag unterzeichnen kann, wird man oft auf Herz und Nieren gepriift. AntonioGuillem via www.imago-images.de

von
29.08.2025 um 09:02 Aloysius Widmann

h

Wien. Wenn Staaten Anleihen auf den Markt werfen, um sich Geld zu leihen, miissen sie unterschiedlich hohe Renditen zahlen. Das liegt daran, dass Marktteilnehmer
manche Staaten fiir verldsslichere Schuldner halten als andere. Aber nicht nur Staaten haben eine sogenannte Bonitét — sondern auch Sie, werte Leserin oder werter Leser.
'Wenn Sie einen Immobilienkredit aufnehmen oder ein Auto leasen, hingt auch von Threr Bonitit ab, welche Konditionen Thnen angeboten werden. Wenn ein
Zahlungsausfall fiir ein Unternehmen ein Risiko darstellt, verschaffen sich Firmen ein Bild iiber die Kreditwiirdigkeit ihrer Kunden. Wie finden Sie heraus, was Ihre Bonitit
ist? Und wie konnen Sie Thre Kreditwiirdigkeit verbessern? Ein Uberblick.

1 Warum ist die Bonitat eines Kredithehmers so wichtig?

>
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FINANZEN

Frauen sollen ihre eigene Altersvorsorge in die Hand nehmen

Eine private Pensionsvorsorge ist speziell fiir Frauen wichtig. Teilzeit, Karenz usw. sorgen langfristig fiir

Vorsorgeliicken.
Von Herta Scheidinger26.09.25, 16:30

Kommentare

Zusammenfassung

® Frauen sind besonders von Vorsorgeliicken betroffen, da sie haufiger in Teilzeit arbeiten, Care-
Arbeit iibernehmen und dadurch im Schnitt rund 40 Prozent weniger Pension erhalten.
e Friihe und eigensténdige private Altersvorsorge ist essenziell, um finanzielle Unabhangigkeit und

Schlagzeilen Wien NO Burgenland Osterreich Politik Wirtschaft Sport Kultur Freizeit Gesundheit

Stars
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Absicherung gegen Altersarmut zu gewéahrleisten.

e FEine individuelle Strategie mit Beratung, passenden Produkten und einer Kombination aus
Sicherheit und Rendite ist entscheidend, wobei auch kleine Betrdge und ein langer
Anlagehorizont sinnvoll sind.

Der Equal Pension Day ist jener Tag, an dem Ménner bereits so viel Pension erhalten
haben, wie Frauen erst bis zum Ende des Jahres bekommen. In Osterreich war dies
heuer der 7. August. Ein Ungleichgewicht, dessen Griinde vielfaltig sind, wie auch
Christoph Obererlacher, CEO der Swiss Life Select erklért: ,,Frauen leben in Osterreich
im Durchschnitt fast finf Jahre langer als Ménner, arbeiten haufiger in Teilzeit und
iibernehmen einen erheblichen Anteil an unbezahlter Care-Arbeit. Diese Faktoren
flihren oft zu einem geringeren Erwerbseinkommen. Gleichzeitig erschwert der Mangel
an Gehaltstransparenz faire Vergleiche und Verhandlungen. Die Folge ist eine im Schnitt

um rund 40 Prozent niedrigere Pension.*

46-218739367

Christoph Obererlacher, Swiss Life Select

Abhilfe kann hier eine private Vorsorge schaffen. Doch gerade bei diesem wichtigen
Thema herrscht oft Unsicherheit: Was ist sinnvoll und sicher? Und wie ldsst sich trotz
begrenztem Budget eine solide Altersvorsorge aufbauen?

Selbst ist die Frau. Einer der haufigsten Fehler, die Frauen bei der Altersvorsorge
machen ist, sich zu sehr auf den Partner zu verlassen und nicht selbst aktiv zu werden.
,,Grundsitzlich gilt: Eine Partnerschaft ist keine Altersvorsorge. Mein Tipp an alle
Frauen ist simpel: Investieren Sie in sich selbst, nehmen Sie Ihr Finanz- und
Vorsorgeleben selbst in die Hand und starten Sie moglichst in jungen Jahren mit Threr
privaten Altersvorsorge®, erkldrt Sonja Brandtmayer, Generaldirektor-Stellvertreterin

der Wiener Stadtische Versicherung.

46-218727401

Sonja Brandtmayer, Wiener Stidtische

Am Beginn der Uberlegungen sei es sinnvoll, ein Blick auf das persénliche
Pensionskonto zu werfen, so Brandtmayer weiter. Und die Erkenntnis ist erniichternd.
,,Im Schnitt hat eine 30 Jahre alte Frau rund 326 Euro, eine 45-Jahrige 735 Euro und
eine 55-Jéhrige 1.075 Euro brutto pro Monat gutgeschrieben. Viele Frauen sind sich der

drohenden Gefahr von Altersarmut gar nicht bewusst und setzen sich zu wenig mit ihrer
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finanziellen Vorsorge auseinander.”

Vorsorge frith beginnen Ein haufiger Fehler ist, sich gar keine Vorsorge zu iiberlegen
bzw. erst spdt mit der Vorsorge zu beginnen oder nicht breit genug investiert zu sein.
,,Dies betrifft aber Frauen und Ménner gleichermaBen. Wir empfehlen, sich frithzeitig
beraten zu lassen und eine Strategie zu entwickeln, die zu den personlichen
Lebensumstéinden passt. Eine kompetente Beratung auf Augenhohe kann helfen,
Fehler zu vermeiden®, so Marita Hofer, Vorstandsmitglied der Allianz Vorsorge- und
Pensionskasse. Und es gilt: Je friiher, desto besser! Hofer: ,,Frauen sollten schon zu
Beginn ihrer Karriere an ihre finanzielle Zukunft denken. Das gibt ihnen die
Moglichkeit, sich gegen den Gender Pay Gap und die geringere Pension abzusichern

und langfristig ihre Unabhéngigkeit zu bewahren.*

46-218727403

Marita Hofer, Allianz

Und es muss nicht gleich mit grofien Betragen gestartet werden, wie Brandtmayer rét:
,,Mit kleinen Betrdgen beginnen und sukzessive aufstocken, also die Prdmien an das
steigende Einkommen mit den Jahren anpassen. Auch mit 35 oder 40 kann man
natiirlich noch mit einer privaten Vorsorge beginnen — dann aber mit héheren Pramien,

um das Vorsorgeziel zu erreichen.

Mehr Mut

Hinzu kommt ein oft defensives Anlageverhalten, das weniger Ertrag abwirft, wie
Romana Fritz-Winter, Head of Wealth Advisory bei Swiss Life Select anmerkt. ,,Viele
Frauen setzen auf klassische Sparformen wie Sparbuch oder Onlinekonto, meiden
Kapitalmarktprodukte und haben ein hohes Sicherheitsbediirfnis — was in Zeiten hoher
Inflation zu realen Wertverlusten fithren kann. Zwar schlieBen Frauen private
Vorsorgevertrage fast ebenso haufig wie Ménner ab, leisten jedoch oft geringere
Beitrdge und reduzieren damit ihr Vorsorgepotenzial. Zusétzlich bedeuten
Erwerbsunterbrechungen durch Karenz, Teilzeit oder Pflege nicht nur Einbuf3en bei den
Pensionsgutschriften, sondern auch verpasste Jahre, in denen Vermogen hitte aufgebaut

und investiert werden konnen.*
Senior lady with a sense of humour.

Um das Alter ohne finanzielle Unsicherheit genieflen zu konnen, miissen Frauen

vorsorgen

Die passende Strategie

Welche Strategie also die richtige ist, hdngt von individuellen Faktoren wie Alter,
Einkommen, Familiensituation, Risikobereitschaft und personlichen Zielen ab. Es muss
ein passender Mix aus Sicherheit und Rendite gefunden werden. Was wiirden nun die
Expertinnen und Experten empfehlen, wenn eine Frau ihre finanzielle Vorsorge heute
starten mochte? Hofer: ,,Ich wiirde ein Paket empfehlen, das Gesundheits-, Unfall- und
Altersvorsorge kombiniert. Dies bietet eine solide Basis fiir finanzielle Sicherheit, selbst
wenn das Budget klein ist. Gut geeignet sind Produkte, die sich der jeweiligen

Lebenssituation anpassen.*
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Brandtmayer: ,,Fiir Einsteigerinnen empfehlen wir ’sorgenfreies.mixinvest’, eine hybride
Lebensversicherung, die finanzielle Sicherheit mit der Méglichkeit, Vermogen Schritt fiir
Schritt aufzubauen, verbindet. Die Veranlagung kann hier ganz nach den personlichen
Zielen zusammengestellt werden. Ganz wichtig: Ein personliches Beratungsgespréch,
das hilft, die individuelle Situation zu analysieren, Ziele zu definieren und so die

passenden Losungen zu finden.*

»Wer bereits in den 20ern oder 30ern mit fondsgebundenen Vorsorgeprodukten beginnt,
profitiert von einem langen Anlagehorizont. Ein hoherer Aktienanteil kann attraktive
Renditechancen erdffnen, wihrend mogliche Kursschwankungen iiber die Zeit
ausgeglichen werden”, sagt Obererlacher. Und es gibt Produkte, die auch die
Maoglichkeit vom Wechsel in garantieverzinste Varianten bei Bedarf spéter anbieten.
,,Erginzend ist die Absicherung gegen Berufsunfihigkeit von zentraler Bedeutung — ein

verlassliches Einkommen bildet die Grundlage jeder Vorsorge.*

(kurier.at, os) | 26.09.2025, 16:30

Kommentare
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Vorsorge ist Eigenverantwortung

Der grof3e Unterschied. Eine private Pensionsvorsorge ist fur Frauen kein Luxus, sondern eine Notwendigkeit.
Teilzeit, Karenz oder Pflegeunterbrechungen sorgen langfristig fur Vorsorgeliicken, die es zu schlief3en gilt.

Von Herta Scheidinger

Der Equal Pension Day ist je-
ner Tag, an dem Ménner be-
reits so viel Pension erhalten
haben, wie Frauen erst bis
zum Ende des Jahres bekom-
men. In Osterreich war dies
heuer der 7. August. Ein Un-
gleichgewicht, dessen Griin-
de vielfaltig sind, wie auch
Christoph Obererlacher, CEO
der Swiss Life Select erklart:
JFrauen leben in Osterreich
im Durchschnitt fast fiinf Jah-
re langer als Ménner, arbeiten
héufiger in Teilzeit und {iber-
nehmen einen erheblichen
Anteil an unbezahlter Care-
Arbeit. Diese Faktoren fithren
oft zu einem geringeren Er-
werbseinkommen. Gleichzei-
tig erschwert der Mangel an
Gehaltstransparenz faire Ver-
gleiche und Verhandlungen.
Die Folge ist eine im Schnitt
um rund 40 Prozent niedrige-
re Pension.“

Abhilfe kann hier eine pri-
vate Vorsorge schaffen. Doch
gerade bei diesem wichtigen
Thema herrscht oft Unsicher-
heit: Was ist sinnvoll und si-
cher? Und wie ldsst sich trotz
begrenztem Budget eine soli-
de Altersvorsorge aufbauen?

Selbst ist die Frau

Einer der hiaufigsten Fehler,
die Frauen bei der Altersvor-
sorge machen ist, sich zu sehr
auf den Partner zu verlassen
und nicht selbst aktiv zu wer-
den. ,Grundsatzlich gilt: Eine
Partnerschaft ist keine Alters-
vorsorge. Mein Tipp an alle
Frauen ist simpel: Investieren
Sie in sich selbst, nehmen Sie
Ihr Finanz- und Vorsorgele-
ben selbst in die Hand und
starten Sie moglichst in jun-
gen Jahren mit Ihrer privaten
Altersvorsorge®, erklart Sonja
Brandtmayer, Generaldirek-
tor-Stellvertreterin der Wie-
ner Stadtische Versicherung.
Am Beginn der Uberle-
gungen sei es sinnvoll, ein

Blick auf das personliche Pen-

sionskonto zu werfen, so
Brandtmayer weiter. Und die
Erkenntnis ist erniichternd.
,Im Schnitt hat eine 30 Jahre
alte Frau rund 326 Euro, eine
45-Jahrige 735 Euro und eine
55-Jahrige 1.075 Euro brutto
pro Monat gutgeschrieben.
Viele Frauen sind sich der
drohenden Gefahr von Alters-
armut gar nicht bewusst und
setzen sich zu wenig mit ihrer
finanziellen Vorsorge ausei-
nander.“

Vorsorge friih beginnen

Ein hiufiger Fehler ist, sich
gar keine Vorsorge zu iiberle-
gen bzw. erst spét mit der Vor-
sorge zu beginnen oder nicht
breit genug investiert zu sein.
,Dies betrifft aber Frauen und
Ménner gleichermallen. Wir
empfehlen, sich friihzeitig be-
raten zu lassen und eine Stra-
tegie zu entwickeln, die zu
den personlichen Lebensum-
stinden passt. Eine kompe-
tente Beratung auf Augenho-
he kann helfen, Fehler zu ver-
meiden, so Marita Hofer,
Vorstandsmitglied der Allianz
Vorsorge- und Pensionskasse.
Und es gilt: Je friiher, desto
besser! Hofer: ,Frauen sollten
schon zu Beginn ihrer Karrie-
re an ihre finanzielle Zukunft
denken. Das gibt ihnen die
Moglichkeit, sich gegen den

Gender Pay Gap und die ge-
ringere Pension abzusichern
und langfristig ihre Unabhén-
gigkeit zu bewahren.“

Und es muss nicht gleich
mit grofen Betrigen gestartet
werden, wie Brandtmayer rat:
,Mit kleinen Betrdgen begin-
nen und sukzessive aufsto-
cken, also die Pramien an das
steigende Einkommen mit den
Jahren anpassen. Auch mit 35
oder 40 kann man natiirlich
noch mit einer privaten Vor-
sorge beginnen — dann aber
mit héheren Pramien, um das
Vorsorgeziel zu erreichen.

Mehr Mut

Hinzu kommt ein oft defensi-
ves Anlageverhalten, das we-
niger Ertrag abwirft, wie Ro-
mana Fritz-Winter, Head of
Wealth Advisory bei Swiss Li-
fe Select anmerkt. ,Viele
Frauen setzen auf klassische
Sparformen wie Sparbuch
oder Onlinekonto, meiden
Kapitalmarktprodukte —und
haben ein hohes Sicherheits-
bediirfnis — was in Zeiten ho-
her Inflation zu realen Wert-
verlusten fithren kann. Zwar
schlieBen Frauen private Vor-
sorgevertrdge fast ebenso
haufig wie Ménner ab, leisten
jedoch oft geringere Beitrége
und reduzieren damit ihr Vor-
sorgepotenzial. Zusatzlich be-
deuten Erwerbsunterbre-
chungen durch Karenz, Teil-
zeit oder Pflege nicht nur Ein-
buflen bei den Pensionsgut-
schriften, sondern auch
verpasste Jahre, in denen Ver-
mogen hitte aufgebaut und
investiert werden kénnen.“

Die passende Strategie

Welche Strategie also die
richtige ist, hangt von indivi-
duelien Faktoren wie Alter,
Einkommen, Familiensitua-
tion, Risikobereitschaft und

personlichen Zielen ab. Es
muss ein passender Mix aus
Sicherheit und Rendite gefun-
den werden. Was wiirden nun
die Expertinnen und Experten
empfehlen, wenn eine Frau
ihre finanzielle Vorsorge heute
starten mochte? Hofer: ,Ich
wiirde ein Paket empfehlen,
das Gesundheits-, Unfall- und
Altersvorsorge  kombiniert.
Dies bietet eine solide Basis fiir
finanzielle Sicherheit, selbst
wenn das Budget klein ist. Gut
geeignet sind Produkte, die
sich der jeweiligen Lebenssitu-
ation anpassen.”
Brandtmayer: ,Fiir Fin-
steigerinnen empfehlen wir
’sorgenfreies.mixinvest’, eine
hybride Lebensversicherung,
die finanzielle Sicherheit mit

der Mboglichkeit, Vermdgen
Schritt fiir Schritt aufzu-
bauen, verbindet. Die Veran-
lagung kann hier ganz nach
den personlichen Zielen zu-
sammengestellt werden.
Ganz wichtig: Ein personli-
ches Beratungsgespréch, das
hilft, die individuelle Situa-
tion zu analysieren, Ziele zu
definieren und so die passen-
den Lésungen zu finden.“

,Wer bereits in den 20ern
oder 30ern mit fondsgebunde-
nen Vorsorgeprodukten be-
ginnt, profitiert von einem lan-
gen Anlagehorizont. Ein héhe-
rer Aktienanteil kann attrakti-
ve Renditechancen eroffnen,
wihrend mogliche Kurs-
schwankungen iiber die Zeit
ausgeglichen werden”, sagt
Obererlacher. Und es gibt Pro-
dukte, die auch die Mdglich-
keit vom Wechsel in garantie-
verzinste Varianten bei Bedarf
spater anbieten. ,Ergénzend
ist die Absicherung gegen Be-
rufsunfahigkeit von zentraler
Bedeutung - ein verldssliches
Einkommen bildet die Grund-
lage jeder Vorsorge.”
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~Frauen haben eine Norsorgeprodukte JViele Frauen sind sich
im Schnitt um rund sollten sich der der drohenden Gefahr
40 Prozent niedrigere Lebenssituation von Altersarmut gar
Pension.” anpassen.” nicht bewusst.”
Christoph Obererlacher Marita Hofer Sonja Brandtmayer
Swiss Life Select Allianz Wiener Stadtische

l

Um das Alter ohne finanzielle Unsicherheit genief3en zu kdnnen, miissen Frauen vorsorgen.
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Aufgrund von niedrigen Pensionen sind Fréuendii'n Klte; oft vdn Armut betroffen. Wer friih mit der Vorsorge beginnt, kann der drohenden Pensionsliicke vorbeugen.
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Pensionsvorsorge nicht gefahrden

Die Ruhestandsplanung wird hiufig vernachlassigt. Dabei wird es immer wichtiger, gemeinsam
mit einem versierten Berater den naher rackenden dritten Lebensabschnitt systematisch
finanziell zu gestalten. So lasst sich erreichen, dass die erarbeitete Pensionsvorsorge nach den
eigenen Bedurfnissen genutzt werden kann und lebenslang zur Verfugung steht. von Linda Benks

ie Lebenserwartung steigt, die

| Geburtenrate sinkt. Das ist

nichts Neues unter der Sonne.
Allerdings bleibt die Finanzierung des
Ruhestands fiir viele Menschen wei-
terhin eine Herausforderung. Denn
die Inflation macht sich nicht nur
beim Lebensmitteleinkauf bemerkbar,
sie knabbert auch empfindlich an den
fiir die Pensionsvorsorge aufgewende-
ten Mitteln. Gleichwohl: Das Vertrau-
en in den (fiktiven) Generationenver-
trag, wonach die Erwerbstitigen die
Pensionen der Alteren finanzieren, ist
in Osterreich immer noch erstaunlich
hoch. Aber das kénnte sich als triige-
risch erweisen.

.Die Erwerbstitigen generieren mit
ihren Beitrigen zu wenig Geld, um
alle Pensionsanspriiche ausreichend
zu finanzieren®, warnt die Grazer feel
Finance Consulting GmbH. Laut Pro-
gnosedaten von Statista werden sich
die Alterskohorten immer weiter ver-
schieben: Den heute 20 Prozent von
iber 65-Jihrigen stehen 61 Prozent
an Menschen im Alter zwischen 20
und 64 Jahren gegeniiber. Die Rela-
tion im Jahr 2040: 27 zu 55 Prozent.
Kurzum: Unsere Gesellschaft altert.

Die Folge: Die Ausgaben fiir die Pensi-
onen verbrauchen einen immer gréfRe-
ren Teil des Bundesbudgets. Von 24,9
Prozent im Jahr 2024 dirften sie bis
2029 mit einer Hohe von 38,33 Milli-
arden Euro auf einen Anteil von 29,9
Prozent anschwellen. Ohne das jings-
te Mafinahmenpaket der Regierung
wiirde der Bundeszuschuss laut Think
Tank Agenda Austria sogar bei 40,2

Milliarden Euro liegen. 90 Prozent
der Mehrausgaben bis 2029 entfallen
demnach allein auf das Pensionssys-
tem — trotz der neuen Pensionsreform.
Fiir Christian Nuschele, Head of Dis-
tribution & Marketing bei der Stan-
dard Life Versicherung, ist deshalb
Klar: ,Der demografische Wandel wird
noch zu Leistungskiirzungen fiithren.
Darauf sollten wir vorbereitet sein und
die staatliche Pension als das sehen,
was sie ist — maximal eine Grundver-
sorgung.”

Damit stellt sich die Frage: Wie kann
man sich gut fir das Alter finanziell
absichern? Obwohl die Schwichen
des Umlagesystems offenkundig
sind, herrscht wie gesagt ein hohes
Vertrauen in die staatliche Vorsorge.
JViele Menschen rechnen zwar mit

sinkendem Einkommen im Alter, kon-

nen die Hohe der Versorgungsliicke
aber schwer einschitzen®, berichtet
Nuschele. Auch Sabine Sehling, Ge-
schiftsfithrerin der B3 Vermégensbe-
ratung GmbH, sieht hier eine massive
Aufklirungsliicke: ,Die Ruhestands-
planung ist ein Stiefkind in unserer
Gesellschaft. Privatpersonen nehmen
sich fir die Anschaffung eines Fern-
sehers oft mehr Zeit, als fiir ihre Zu-
kunftsplanung. Wir stoflen hiufig auf
alte Versicherungsvertrige mit 150
Euro monatlicher Sparrate - die Leute
glauben, damit sei alles erledigt.”

Das Problem: Die Rechnung geht nicht
auf. ,Wer 30 Jahre lang 100 Euro spart,
darf keine lebenslange Zusatzpension
von 1.000 Euro erwarten®, so Sehling,
das Ersparte wiirde nicht lange halten,

Fotos: Adobe Stock (1), beigestellt (2)
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wie eine einfache Rechnung zeigt (sie-
he Schaubild unten). Wegschauen und
ignorieren ist nicht die Losung. Kurz
vor Pensionsantritt wire es zu spit,
weil der Kapitalaufwand fiir ein res-
pektables Ergebnis um ein Vielfaches
hoher ausfallen wiirde.

VON NORWEGEN LERNEN

Andere Linder zeigen, dass es auch
anders geht. Kapitaldeckungsverfah-
ren spielen eine grofle Rolle. Ein Mo-
dell sind Staatsfonds, deren Ziel es
ist, ,berschuissiges” Kapital - etwa
Einnahmen aus O, Gas oder Fremd-
wihrungen - ertragreich in Aktien,
Anleihen oder auch Immobilien zu in-
vestieren, statt es bei der heimischen
Zentralbank zu belassen oder es di-
rekt in die eigene Wirtschaft zu len-
ken. Norwegen etwa hat mit seinem
Staatsfonds mittlerweile rund 1,6
Billionen Euro angesammelt — aufge-
rechnet 290.000 Euro pro Einwohner.
Seit 1998 habe das Management den
Angaben zufolge rund sechs Prozent
Rendite pro Jahr geschafft. Hierzu-
lande dagegen gibt es kein solches Ve-
hikel. Die Osterreicher miissen daher
selbst aktiv werden — und ebenso breit
gestreut anlegen.

Die Rechnung geht nicht auf

B Guthaben
80Tsd.

Zinsen

60 Tsd.

40 Tsd

20Tsd

9 9 Die Ruhestandsplanung
beschaftigt sich auch mit der
finanziellen Ausgestaltung der
Pensionsphase, also mit dem
Entsparen. (44

Christian NUSCHELE,
Standard Life

Und je frither damit begonnen wird,
desto besser. ,Am besten startet man
gleich mit dem ersten Gehalt. Dann
gewdhnt man sich gar nicht erst da-
ran, alles auszugeben®, empfiehlt
Sehling. Besonders dringlich sei das
Thema fiir Frauen. ,Sie erhalten im
Schnitt rund 40 Prozent weniger
Pension als Mainner“, mahnt auch
Nuschele. Neben Lohndiskriminie-
rung wirken sich Teilzeitphasen und
Kinderbetreuungszeiten negativ aus.

Sparrate [ Entnahme

o---IlllllIIIIIIII||||‘|||||||||||||I

1 6 11 16

21 26 31 36

Ansparphase 30 Jahre: monatlich 100 Euro, Zinssatz 5 % pro Jahr; Endkapital: 82.301,98 Euro
Entnahmephase: monatlich 1.037,61 Euro, Verzinsung: 5% pro Jahr; Rentendauer: 8 Jahre

(Quelle: https://extraetf.com/de/calculator/pension)

,Die Politik muss hier gegensteuern®,
fordert der Vorsorgeexperte. Ein Blick
auf die zu erwartende staatliche Pen-

sion kann der notige Augenéffner
sein, um Nigel mit Képfen zu machen.
Simulationsberechnungen lassen sich
auf der offiziellen Webseite anstellen:
https://www.neuespensionskonto.at/

Die Vorteile eines frithen Starts: Auch
mit geringen Beitrigen kann man
dank des Zinseszinseffektes Vermé-
gen aufbauen. Wie eine kluge Vorsorge
aussieht, dariiber sind sich die Fach-
leute weitgehend einig: Es braucht
eine Mehrsiulenstrategie. Mit Versi-
cherungslésungen, Wertpapierdepots
und betrieblichen Modellen lassen
sich Risiken gut streuen.

,Ein Depot etwa hat den Vorteil, dass
man jederzeit darauf zugreifen und
sich sogar automatisiert monatlich
Geld auszahlen lassen kann®, erklart
Sehling. Versicherungsprodukte bie-
ten dagegen steuerliche Vorteile und
ebenfalls flexible Auszahlungsoptio-
nen. Doch bevor es so weit ist, muss
man sich eine Strategie zurechtlegen.
Und der Schlussel liegt nicht allein in
der Produktauswahl.

Beim Wiener Finanzdienstleister K&K
Financial Consulting wird die Ruhe-
standsplanung mit der Organisation
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9 9 Man braucht ein Ziel,
einen Startpunkt, ein Budget
und einen Zeitplan. (44

Janusz KLUG,
K&K-Financial Consulting

einer Reise verglichen: ,Man braucht
ein Ziel, einen Startpunkt, ein Bud-
get und einen Zeitplan®, sagt der Ge-
schiftsinhaber von K&K-Financial
Consulting. Nur so lassen sich Versor-
gungsliicken erkennen und schliefien.
Ein kritischer Blick auf die Produkt-
welt schade nicht: ,Die wichtigste
Frage lautet: Was zahlt man ein und
was erhilt man retour?“ Dies werde
oft iibersehen — Produkte wiirden aus
Gewohnheit oder blindem Vertrau-
en abgeschlossen. Bei K&K Financial
Consulting will man hier mit einem
kostenfreien Depot- und Versiche-
rungscheck gegensteuern.

LANGFRISTIG UND FLEXIBEL

Welche Bausteine genau eine gute Vor-
sorgestrategie umfassen soll, ,lisst
sich nicht pauschal beantworten®, er-
klart Nuschele. ,Die private Pensions-
vorsorge hingt immer sehr stark von
der individuellen Situation ab.“ Die
Lésungen sollten langfristig angelegt
sein — dann lohnt sich eine Anlage an
den internationalen Kapitalmarkten.
Auch wiirden sich wihrend der Jah-
re in der persénlichen Situation viele
Verinderungen ergeben, darauf sollte
man reagieren konnen. Eine Absiche-
rung gegen das Risiko der Berufsun-
fahigkeit kénne das Ansparsystem auf
stabile Beine stellen. Jedenfalls sorge
regelmiflige Beratung nicht nur fir

angepasste Strategien, sondern auch
fitr die nétige Disziplin, das Ziel nicht

aus den Augen zu verlieren.

Viele Berater bemerken einen allméh-
lichen Wandel bei der Kundschaft.
Laut Nuschele sind Konsumenten
heute offener fiir ,investmentorien-
tierte’ Veranlagungen. So vertraue
die Mehrheit der Kunden bei Stan-
dard Life nach wie vor auf gemanagte
Multi-Asset-Fonds. Insgesamt sei der
Trend in den vergangenen Jahren hin
zu passiven Investments gegangen.

Investmentfonds eignen sich fiir alle,
die einen langfristigen Vermdogens-
aufbau erzielen wollen. In Osterreich
sind mehr als 8.000 Fonds zugelassen.
Mit jhnen lisst sich jeder gewiinschte
Anlageschwerpunkt, angefangen bei
der Assetklasse bis hin zur Anlagere-
gion, und jeder Investmenthorizont
abdecken. Da bei Fondspolizzen keine
Steuern auf Gewinne anfallen, spielen
sie hier gewshnlich eine Hauptrolle.
So bezahlt man lediglich vier Prozent
Versicherungssteuer auf die einbe-
zahlten Betrige — anders bei klassi-
schen Depots, wo 27,5 Prozent Kapi-
talertragssteuer anfallen.

Fonds kénnen sowohl im Einmalerlag
als auch im regelmifligen Sparplan
genutzt werden. Krisenzeiten an den

Mirkten verunsichern Sparwillige
zwar tendenziell. Sie bieten aber auch
Chancen, betont Sehling: ,Niedrige-
re Kurse sind eine Gelegenheit, mehr
einzuzahlen. Sobald die Mirkte wie-
der steigen, profitiert man doppelt.”
Generell lasst sich beim regelmifigen
Sparen der sogenannte Cost-Average-
Effekt nutzen: Dabei kauft der An-
leger in festgelegten Intervallen fiir
denselben Betrag Fondsanteile, un-
abhingig davon, ob die Kurse steigen
oder fallen. Der Vorteil: Sorgen um
den richtigen Einstiegszeitpunkt ent-
fallen und der Durchschnittspreis fiir
die Fondsanteile wird geglittet bzw.
sinkt vielfach.

Aktiv gemanagte Fonds sind meist
mit hoheren Kosten verbunden. Sie
konnen aber flexibel auf Marktgege-
benheiten reagieren und daher auch
bekannte Indizes bzw. Benchmarks
schlagen — was aber nur vergleichswei-
se wenigen Managern langfristig ge-
lingt. ,Daher wichst das Segment der
passiv gemanagten Investmentfonds

Zahlen & Daten zur
Alterspension in Osterreich
(2024)

... betragt die
durchschnltthche Alterspensmn einer Frau

L .. betragt die
du rchschmttilche Alte rspens ion eines
Mannes

Ja .. ist das durchschnitt-
liche Pensmnsantrlttsalter der Frauen
I2 e .. ist das durchschnitt-
I|che Pensionsa ntnttsalter der Manner
150, .. Pensionsleistungen
wurcien im Dezember 2024 ausgezahlt.

ol Neuzugange gab es in
Summe (alle Pensionsarten inkl.
Hinterbliebenenpensionen).

Quelle: PV
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9 9 Niedrige Kurse sind

eine Gelegenheit, mehr
einzuzahlen. Sobald die Markte
wieder steigen, profitiert man

doppelt. (44

Sabine SEHLING,
B3 Vermdgensberatung

bzw. bérsengehandelten Fonds (Ex-
change Traded Funds, kurz ETFs) sehr
stark®, heif3t es beim Vorsorgespezia-
listen Swiss Life Select Osterreich. Sie
empfehlen eine Kombination aus bei-
den Welten, damit einerseits die Kos-
tenvorteile von ETFs genutzt werden
kénnen und gleichzeitig aktiv gema-
nagte Fonds die ,Perlen” in kleineren
Mairkten, wie etwa Schwellenlindern,
mit einbeziehen kénnen. Nahezu bei
allen Anbietern von Fondspolizzen
kénnen ETFs ebenso wie aktiv gema-
nagte Fonds genutzt werden.

Viele Menschen konzentrieren sich
ausschliefSlich auf den Vermégens-
aufbau. ,Die Ruhestandsplanung
beschiftigt sich auch mit der finan-
ziellen Ausgestaltung der Pensions-
phase - also mit dem Entsparen®, sagt
Nuschele. Die Entnahmephase ist also
mindestens genauso wichtig. ,Wir
erstellen mit unseren Kunden eine
Vermégensbilanz und projizieren, wie
sich die Werte bis zum Renteneintritt
entwickeln. So wird klar, welche Sum-
men spiter fiir Entnahmen zur Verfu-
gung stehen®, heifdt es bei K&K Finan-
cial Consulting,

Hier geht es um Fragen wie: Welche
Auszahlungsstrategie passt zu meinen
Bediirfnissen? Soll ich mir eine lebens-
lange Rente sichern oder lieber flexi-

ble Teilauszahlungen planen? Stan-
dard Life etwa entwickelt Konzepte,
die bis zum 85. Lebensjahr ausgelegt
sind. Nuschele: ,So kénnen Kunden
auch im Ruhestand kapitalmarktnah
investiert bleiben und ihr Vermogen
erhalten oder sogar weiter vermeh-
ren.” Auch hier gilt: Investments an
den Kapitalmiarkten sind unerlasslich,
will man weiterhin eine nennenswerte
Rendite erzielen.

VERSCHIEDENE MODELLE

Auch Geschiftsfithrerin Sehling weist
auf verschiedene Modelle hin: vom
automatisierten Auszahlungsplan aus
dem Wertpapierdepot tiber Produkte
mit Renditeausschiittung, wo das an-
gesparte Kapital erhalten bleibt, bis
hin zur Firmenrente, die man als Ein-
malzahlung oder lebenslang beziehen
kann. ,Gute Vorsorgeplaner informie-
ren Unternehmer und Mitarbeitende
iber ithre Méglichkeiten®, betont sie.
Fiir den Betrieb kann sich eine stir-
kere Mitarbeiterbindung als angeneh-
mer Nebeneffekt einstellen.

Bei Filligkeit eines Versicherungs-
vertrages kann die Auszahlung der
Versicherungssumme entweder in
Form einer Einmalauszahlung oder in
Form von wiederkehrenden Zahlun-
gen erfolgen. Die Kapitalabfindung
ist steuerfrei und monatliche Raten

sind es unter bestimmten Vorausset-
zungen: Die Summe, die eingezahlt
wurde plus die Zinsen/Gewinne, der
~Endwert der Ansparphase®, ist so-
zusagen der ,Grundstock®. Solange
die monatlichen Auszahlungen diesen
Grundstock nicht tibersteigen, sind
die Auszahlungen steuerfrei. Ab dem
Moment, wo die Rente linger liuft,
als der Grundstock reicht, fillt Ein-
kommensteuer an.

Es gibt sowohl fiir das Ansparen als
auch fiir das Entsparen sehr hilfrei-
che interaktive Webseiten, wie das
eingangs dargestellte Rechenbeispiel
zeigt. Mit solchen Tools lassen sich
unterschiedliche Ein- und Auszah-
lungsszenarien mit verschiedenen Pa-
rametern durchspielen. So wird eben
auch klar, wie rasch ein vermeintlich
gut gefiillter finanzieller Polster weg-
schmelzen kann. Um die verbleiben-
den Jahre im Ruhestand wirklich ent-
spannt genieffen zu kénnen, miissen
bei Pensionsantritt ,entsprechend
Vermégenswerte vorhanden sein®, so
Nuschele. Der Vorsorge-Experte be-
tont: ,Die Erfahrung zeigt, dass zehn
bis 15 Jahre vor dem geplanten Pen-
sionseintritt ein guter Zeitpunkt ist,
sich mit der Ruhestandsplanung zu
beschiftigen.”

AUF DEN PUNKT GEBRACHT

Ruhestandsplanung ist kein Luxus, sondern
eine Notwendigkeit und sie ist mehr als der
Vermégensaufbau fiir das Alter. Es geht vor
allem auch um die finanzielle Ausgestal-
tung der Pensionsphase, entsprechend den
spateren Bediirfnissen und Anforderungen.
Unterschiedliche Produktiésungen helfen bei
der Umsetzung. Zuvor muss aber der Weg
gekldrt werden, am besten mit einem unab-
héngigen Finanzberater, der sich in diesem
Thema bestens auskennt. Zu lange warten
sollte man nicht, damit einem geniigend
Handlungsoptionen erhalten bleiben.
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Sommer, Sonne, Spritzerlaune: Das FON rofessionell Sommerfest
lockte auchsin diesem Jahr wieder zahlreiéhe Branchenprofis ins
wunderschone Weingut am Reisenberg —mit'bester Aussicht, feinem
Essen und bester Stimmung bis tief in die Nacht.

Torsten Seuberth, DNB | 19. Barbara Katzdobler, Wiener Stadtwerke, Rainer Haidinger, Kepler-Fonds | 20. Susanne Rokosz,
FONDS professionell, Marisa Kremser, One Mobility, Leo Willert, Arts Asset Management | 21. Diana Zhu & Christian Jost, beide
Quantic Financial Solutions | 22. Iris Griimm, Fidelity, Sofia Schrotter, Comgest, Alexandra Frania, Columbia Threadneedle,
Markus Melchart, Invesco, Sonja Melchart, Columbia Threadneedle, Marion Unterleuthner, Swiss Life Select | 23. Mamdouh
El-Morsi, FONDS professionell, Christiane Flehberger, RLB Wien-NO, Harald Friedrich, LLB (Osterreich) | 24. Marion Unter-
leuthner, Swiss Life Select, Alexandra Frania, Columbia Threadneedle, Doris Hosch, Feri, Josef Falzberger, Kepler-Fonds |
25. Sandra Knoll, Markus Jandl, Stefan Wonisch, Katja Kruselburger, alle Die Plattform | 26. Nicole Garhéfer, Alexandra
Bartl, beide FONDS professionell | 27. Gerald Pistracher, Comgest, Iris Griimm, Fidelity | 28. Roland Pfeifer, Union Investment,
Gerald Pistracher, Comgest, Julia Babirath, Edmond de Rothschild, Iris Griimm, Fidelity, Alexander Reichelt, Fidelity Inter-
national | 29. Sandra Straka, Uniga Capital Markets, Helmut Zauner, Sparkasse Oberdsterreich | 30. Delphine Kadel, Spring
Capital Partners, Hans Heuser, FONDS professionell | 31. Joachim Nareike, FONDS professionell, Ludger Wibbeke, Hansa-
invest, Karola Groger | 32. Armin Orthner, Agnes Drennig, beide Privatconsult, Christian Schuller, Top Ten.
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NVESTMENTEORUM

Investmentforum 2/2025

Von Multi-Asset iiber europdische Value-Titel bis zu Verteidi-
gung und US-Aktien: Das FONDS professionell Investmentforum
tourte bereits zum zweiten Mal in diesem Jahr durch Osterreich.

F tinf internationale Vermogensverwal-
ter stellten sich in Graz, Linz, Salz-
burg, Innsbruck und Wien den Fragen
von Dachfondsmanagern, Privatbankern
und gewerblichen Vermogensberatern.
Im Mittelpunkt standen insbesondere die
Entwicklungen in den USA und die Zoll-
politik von Prasident Donald Trump.

Langfristiger Trend

Den Auftakt machte in Wien Sonya
Gaimes, Deputy Head of Investment
Specialist Team bei CPR Asset Manage-
ment, eine hundertprozentige Tochterge-
sellschaft von Amundi. Seit 2023 hat
CPRAM eine Expertise im Bereich strate-
gische Autonomie und Verteidigung auf

gebaut. Anfang 2025 wurde schlieflich die

» Aktuell deckt Europa
neun Prozent des welt-
weiten Chip-Bedarfs.
Dieser Anteil soll auf
20 Prozent steigen -
davon kénnen Anleger
profitieren.«

Sonya Gaimes, Amundi

Investmentstrategic .,European Defense®
vorgestellt. In ihrem Vortrag zeigte
Gaimes auf, wie Investoren kiinftig von
der strategischen Autonomie Europas im
Verteidigungsbereich profitieren kénnen.
Langfristige Initiativen wie der EU-Plan
~Rearm Europe/Readiness 2030“ oder

der ,Chips Act® spiclen dabei eine zen-
trale Rolle. ,Aktuell deckt Europa neun
Prozent des weltweiten Chip-Bedarfs.
Dieser Anteil soll auf 20 Prozent steigen
— davon konnen Anleger profitieren®, so
Gaimes. Als Beispiel auf Unternehmens-
ebene nennt sie Siemens. Mit Blick auf
die Riistungsindustrie betont sie, dass es
ftir Investments noch nicht zu spit sei: .,In
Europa besteht im Verteidigungsbereich
ein Investitionsbedarf von rund 1.800
Milliarden Euro. Das ist kein kurzfristiger
Trend, sondern ein langfristiges Thema.
ETFs allein schopften das Potenzial nicht
aus: ,Die gesamte Starke des Sekrors lasst
sich nur mit einer aktiv verwalteten Stra-
tegie nutzen.”

Potenzial bei Value-Titeln
Einen Uberblick {iber die Chancen
europdischer  Value-Aktien gab im
Anschluss Ivan Domjanic, Kapitalmarke
stratege bei M&G Investments. In den

USA erkennt er aktuell eher besorgniserre-

FOTO: @ MARLENE FROEHLICH | FUR FONDS PROFESSIONELL
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Moderiert und eingeleitet wurde das FONDS
professionell Investmentforum in Wien von
FONDS professionell Redakteur Azim EL-Morsi.

Marcus Bayer, Allianz Global Investors: ,Fiir Euro-
Investoren haben die USA in diesem Jahr vor allem
durch Wahrungsverluste an Attraktivitat verloren.”

gende Entwicklungen: Globale Investoren
tberdenken ihre Strategien, Gelder flie-
Ben ab — Europa riickt wieder stirker in
den Fokus. ,Die restriktive Handelspoli-
tik der US-Regierung hat dazu gefiihrt,
dass globale Investoren ihre oftmals schr
hohen Gewichtungen in US-Aktien tiber-
denken und die regionale Aktienalloka-
tion neu aufstellen, meint der Experte.
Der europiische Aktienmarke bietet sich
dabei fiir eine breitere Diversifikation an.
Wihrend der US-Markt zuletzt vor allem
von Wachstumswerten profitierte, blieb

Sonya Gaimes, CPRAM/Amundi: ,In Europa besteht
im Verteidigungsbereich ein Investitionsbedarf von
rund 1.800 Milliarden Euro.*

Rémi Adam, Comgest: ,Seit Jahresbeginn hat fast
die Halfte der S&P-500-Unternehmen besser abge-
schnitten als der Gesamtmarkt.”

Europa traditionell ein Value-Marke. ,Wir
sehen eine deutliche Aufhellung im Indus-
triesektor in Europa®, erklirt Domjanic.
Das Fiskalpaket habe zusatzliche Impulse

» Globale Investoren
iiberdenken ihre
Strategien, Gelder flieBen
ab - Europa riickt wieder
starker in den Fokus.«

Ivan Domjanic, M&G

Ivan Domjanic, M&G: ,Die Bewertungsabschldge
liegen klar unter dem historischen Durchschnitt.
Hier ist noch Luft nach oben.”

Sagar Thanki, Guinness Global Investors: ,Das
Konsumentenvertrauen ist in den USA seit Jahres-
beginn gefallen.”

geliefert und fir Aufbruchstimmung
gesorgt. Steigende Renditeniveaus spielten
Value-Werten in die Karten. ,Die Bewer-
tungsabschlage liegen klar unter dem
historischen Durchschnitt. Hier ist noch
Luft nach oben® so der Experte.

Soft Landing in Europa
Marcus Bayer, Portfoliomanager Multi-
Asset bei Allianz Global Investors, hob
die Bedeutung der Verhaltensokonomie
fur Investmentstrategien hervor. Ein Bei-
spiel: Privatanleger folgen oft Emotionen
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FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Wien: Anantara, Palais Hansen, 12. September 2025

Peter Angerer, Prokurist,
Leitung Direktion Wien-NG-
Burgenland, BKS Bank:

» Das Investmentforum bie-
tetimmer fundierte Analysen
und klare Einschatzungen
zu aktuellen Markttrends
von hochkaratigen und
internationalen Speakern.
Es gibt zusatzlich wertvolle
Gelegenheiten zum Aus-
tausch, somit ist das Event
eine ideale Kombination aus
Wissen und Vernetzung.«

Ferdinand v. Schiitz,
Senior Private Banker, Private
Banking, Kathrein Privatbank:
» Das FONDS professionell
Investmentforum in Wien
war wie immer hervorragend
organisiert und bot span-
nende Impulse und berei-
chernde Denkanstdfie - eine
beeindruckende Vielfalt an
praxisnahen Perspektiven
und Fachkompetenz. «

Petra Kamellander, Kun-
denbetreuerin, Raiffeisen-
landeshank NO-Wien AG:

» Topveranstaltung auf
hohem Niveau — damit wart
ihr wieder am Puls der Zeit.
Eine breite Vielfalt von inter-
nationalen Rednern hat die
Tiire zu weltweiten Kapi-
talmarkten und Fonds fiir
uns gedffnet. Mein personli-
cher Gewinn: Know-how, ver-
bunden mit dem Austausch
mit anderen Kolleg:innen. «

Martin Hirtl, Director/ Dep.
Head of Prime Services Sales
& Market Intelligence, Raiff-
eisenbank International:

» Das Investmentforum war
hervorragend organisiert und
bot eine inspirierende Platt-
form fiir den Austausch aktu-
eller Markttrends und Invest-
mentideen. Die Vielfalt der
Perspektiven und die Qualitat
der Vortrage haben das Event
zu einem echten Mehrwert
gemacht.«

Roland Brenner, Gewerbl.
Vermdgensberater: » Fonds
professionell gelingt es
immer, ein sehr abwechs-
lungsreiches, qualitativ hoch-
wertiges Bild des Finanz-
marktes zu liefern, und die
Auswahl der Referenten
gewahrleistet, unterschied-
liche Blickwinkel auf die ver-
schiedenen Sektoren des
Marktes zuzulassen. Damit
ist die Teilnahme am Invest-
mentforum fiir mich unver-

und verpassen dadurch die besten Ein-
und Ausstiegszeitpunkte. ,,Hitte man in
den vergangenen 25 Jahren am US-Markt
die besten 40 Tage verpasst, stinde man
heute mit einem negativen Ergebnis da®,
so Bayer. Fiir seine Multi-Asset-Portfolios
habe man US-Titel rechtzeitig reduziert
und Europa deutlich aufgestockt. ,Fir
Euro-Investoren haben die USA in diesem
Jahr vor allem durch Wihrungsverluste
an Attrakeivitat verloren.” Insgesamt sieht
er Europa auf Kurs zu einem konjunktu-
rellen Soft Landing, Weniger optimistisch
ist sein Ausblick fiir die USA: ,,Die Kern-
inflation liegt dort weiter bei drei Prozent.
In der Eurozone hingegen hat die EZB ihr
Zwei-Prozent-Ziel erreicht.

USA besser als ihr Ruf
Warum US-Aktien dennoch attraktiv
bleiben sollten, erliuterte anschlieBend
Rémi Adam, Portfoliomanager beim
franzosischen Asset Manager Comgest.

Fir den Investmentexperten ist die Lage
in den USA stabiler, als sie oft dargestellt
wird. ,Die Inflation ist unter Kontrolle.
Auch wenn im KI-Sektor eine Blase dro-
hen mag — der Markt ist breiter aufgestellt.
Seit Jahresbeginn hat fast die Halfte

»Seit Jahresbeginn hat
fast die Halfte der S&P-
500-Unternehmen besser
abgeschnitten als der
Gesamtmarkt ...«

Rémi Adam, Comgest

der S&P-500-Unternchmen besser abge-
schnitten als der Gesamtmarkt, darunter
vier der berithmten Magnificent Seven.
Entscheidend sei die Fahigkeit, Qualitits-
titel abseits des Rampenlichts — von Pro-
duktivititschampions bis hin zu speziali-
sierten Nischenanbietern — zu identifizie-

zichtbar geworden. «

ren, eine Starke des Investmentansatzes
von Comgest.

US-Zille mit negativen Folgen

Zum Abschluss beleuchtete Sagar
Thanki, Portfoliomanager bei Guinness
Global Investors, die Folgen der US-Zoll-
politik. ,,Das Konsumentenvertrauen ist
seit Jahresbeginn gefallen, Preise sind
gestiegen, und die Beschiftigungszahlen
enttauschen®, so Thanki. Fir Euro-Inves-
toren hatten US-Aktien in diesem Jahr
die schwichste Performance geliefert,
wihrend europdische Titel vorn lagen.
In Lokalwihrung betrachtet relativierten
sich die Unterschiede allerdings. Auffallig
sei die sektorale Entwicklung: In den USA
tiberzeugten Growth-Werte, in Europa
Value-Titel. Auf Unternehmensebene lit-
ten insbesondere Auto- und Hardwareher-
steller unter den Zollen, wihrend Finanz-
dienstleister als Profiteure hervorgingen.
GEORG PANKL @
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FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Salzburg: Hotel Sacher, 9. September 2025

Heimo Petzel, Senior
Consultant, EFM Eugendorf:
» Die Veranstaltungen von
Fonds professionell besuche
ich sehr gern, da dort immer
Informationen des aktuellen
Marktgeschehens in Verbin-
dung mit moglichen Antwor-
ten darauf geboten werden.«

FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Graz:

Reinhard Pirchl,
Geschaftsfiihrer, Investment-
schmiede Kitzbiihel: »» Der
hochinteressante Vortrag

der Allianz hat uns einen

sehr guten Einblick in die
Denk- und Arbeitsweise einer
der graften und auch erfolg-
reichsten aktiv gemanagten
Strategien gegeben. Durch
das sehr aktiv angelegte
Management sehen wir
grofies Potenzial, vor allem
nach groferen Kursriick-
gangen an den Markten. «

Jakob Koppitsch,
Geschaftsfiihrer, Invest-
mentschmiede Kitzbiihel:

» Die Veranstaltungsserie
tiberzeugt mit vielfaltigen
Sichtweisen, personlicher
Runde, exzellentem Ambiente
und der Maglichkeit, jederzeit
Fragen zu stellen. Profes-
sionell organisiert, offen fiir
Austausch auf Augenhohe.
Ein rundum gelungenes
Format.«

Stefan Lederer, Zertifi-
zierter ESG-Berater, Volks-
bank: » In Zeiten grofier Ver-
anderungen finde ich es sehr
wichtig, verschiedene Mei-
nungen und Expertisen ein-
zuholen. Das Investment-
forum bietet hier die ideale
Plattform in Topqualitat.«

Das Weitzer, 8. September 2025

Roman Zlabinger, Auxus
Private Finance: » Lebendige
Vortrge, kombiniert mit den
neuesten Trends aus der
Investmentbranche, machen
fiir mich das Investment-
forum aus. Die prasentier-
ten Themen zeichnen ein kla-
res Bild: Europa riickt wieder
in den Vordergrund. Die Vor-
trage verdeutlichten, dass
europdische Value-Strategien
sowie die Fragen nach Euro-
pas Verteidigung spannende
Chancen erdffnen.«

Florian Diirr, Geschafts-
fiihrer, Diirr Investments:

» Allianz Global Investors
schafft mit dem >Dynamic
Multi Asset Strategy SRI 75<
solide Ergebnisse im Multi-
Asset-Segment. Der Fonds
kombiniert das Know-how
von Mensch und Maschine
(KI), zeigt ein hohes Maf an
Flexibilitat und bietet hohe
Ausschiittungen. «

v
Karl-Heinz Samonig,
Portfoliomanager, BKS Bank:
» Das Investmentforum in
Graz war wieder einmal eine
wirklich toporganisierte und
gelungene Veranstaltung.

Es gibt immer wieder neue
Impulse und Ideen fiir die
Geldanlage. Die vorgestellten
Themen waren sehr zeit-
gemaf und motivieren mich,
naher hinzuschauen und
magliche Opportunitaten
auszuloten. Herzlichen Dank
an alle Referenten! «

N, ?‘

Ruth Heitzer, Gewerbl. Ver-
mogensheraterin, Swiss Life
Select: »» Investmentforum
— ein Pflichttermin -, span-
nende Vortrége von inter-
nationalen Experten zu ver-
schiedenen Anlageklassen.
Auch der Fokus auf diverse
Markte macht diese Ver-
anstaltung interessant und
natiirlich der Ausblick zum
wirtschaftlichen Entwick-
lungstrend. «

Patrick Schiberl, Private
Banking, Private Banking
Murtal: » Die Vortrage iiber-
zeugten durch hohe Fach-
kompetenz und klare Analy-
sen zu Kapitalmarkten und
den aktuellen Entwicklungen.
Besonders der fachliche Aus-
tausch erdffnete wertvolle
Impulse fiir die strategische
Kundenberatung.«

Wolfgang Hammer, Private
Banking, Steiermérkische
Sparkasse: » Das Invest-
mentforum war wie jedes
Mal gut organisiert. Sehr
wohliiberlegte und aufeinan-
der abgestimmte Inhalte der
Vortragenden werden durch
die Maglichkeit des Netz-
werkens vor und nach den
Prasentationen bei kostlicher
Verpflegung abgerundet.
Vielen Dank.«
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FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Linz: Ars Electronica Center, 11. September 2025

Mario Rossak, Private-
Banking-Beratung,
Geschiftshereich 00 Siid,
Oberbank: » Besonders
beeindruckt hat mich dieses
Mal der Vortrag von Ivan
Domijanic, CFA von M&G
Investments, zum Thema
europaische Value-Aktien auf
der Uberholspur. Das Invest-
mentforum in Linz ist ein
Pflichttermin fiir mich - tolle
Referenten zu spannenden
Themen und die Maglichkeit
zum Networking. «

Heinrich Hemetsherger,
Portfoliomanagement,
Kepler-Fonds: >» Speziell

fiir Fondsselektoren bietet
die Veranstaltung eine gute
Maglichkeit, sich iiber Bau-
steine fiir die Asset Allocation
zu informieren. Auch dieses
Mal waren sehr interessante
Produktneuheiten dabei. «

Michaela Grasback, Filial-
verantwortliche, Kundenbe-
treuerin, Sparkasse Ober-
osterreich: » Interessant fand
ich den Einblick in die unter-
schiedlichen Fondsanbieter
und deren Vorgehensweisen.
Die Moglichkeit, Vermagen
aus Erbschaften oder Immo-
bilienverkaufen gezielt zu
veranlagen und daraus regel-
mafige Ausschiittungen als
zusatzliches Einkommen zu
generieren, fand ich beson-
ders spannend. «

:

Richard Malzer, stv. Leiter
Private Banking , Private
Banking Attersee: »» Das
Investmentforum hat sich
fiir mich sehr ausgezahlt, da
namhafte Fonds mit langem
Track Record vorgestellt
wurden, die in die aktu-

elle Zeit passen und einen
Mehrwert im Produktangebot
darstellen.«

Michaela Ruschak, Abtei-
lung Private Banking &
Asset Management, Ober-
bank: »» Das Investmentfo-
rum bot eine kompakte und
[dsungsorientierte Ubersicht
aktueller Kapitalmarktstra-
tegien. Insgesamt spiegeln
die Vortrage ein hohes Mali
an strategischer Differenzie-
rung wider — mit klaren Bot-
schaften fiir unterschiedliche
Anlegerbediirfnisse. «

FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Innsbruck: AC Hotel, Marriott, 10. September 2025

Romed Schapf, Leiter Insti-
tutionen, Raiffeisen Landes-
bank Tirol AG: > Ein span-
nender Tag voller Impulse
und Perspektiven: Der Aus-
tausch mit Kollegen aus den
unterschiedlichsten Sekto-
ren hat erneut gezeigt, wie
wertvoll Dialog und Vernet-
zung in unserer Branche
sind. Besonders hereichernd
waren die Einblicke zu den
Kapitalmarkten bis hin zu
konkreten Ansatzen in der
Aktienstrategie. «

Mathias Kaindl, Vermi-
gensherater, DVAG: » Beim
Forum {iberzeugten fiinf
Experten mit Marktanalysen,
Einschatzungen zur Zinsent-
wicklung und iiberraschten
mich mit einem Produkt mit
monatlicher Ausschiittung.
Die angenehme Atmosphére
forderte wertvolle Gespra-
che, von denen ich und meine
Klienten profitieren. <

Michael Mair, Diplom.
Finanzberater (RAK), Raiff-
eisen Regionalbank Fiigen-
Kaltenbach-Zell eGen: » Die
Fachexperten haben auch
diesmal viele interessante
Investmentideen prasen-
tiert. Die verschiedenen Vor-
trage zu aktuellen Themen
am Kapitalmarkt sowie die
volkswirtschaftlichen Ana-
lysen wurden spannend
vorgetragen. Alles in allem
wieder eine gelungene
Veranstaltung.«

Gernot Zimmermann,
Abteilungsleiter Private Ban-
king, Hypo Tirol Bank AG:

»» Das Investmentforum war
wieder eine perfekte Gele-
genheit, um sich mit Profis
aus der Fondsindustrie aus-
zutauschen. Neben dem
generellen Markt-Update
fand ich die Informationen zu
den jeweiligen Investment-
ansatzen und die tiefen Ein-
blicke in die aktuellen Port-
folios besonders wertvoll.«

Ron Schmid, MBA,
Financial Consultant der
FiNUM.Private Finance AG:
» Das Forum hat eindrucks-
voll gezeigt, wie stark
Europas Chancen von

Value bis Verteidigung sind.
Praxisnahe Impulse fiir die
Beratung und der Austausch
auf Augenhohe machen es
fiir mich immer zu einem
echten Pflichttermin. «
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VERTRIEB & PRAXIS Bestseller der Pools

Neue Topseller

An der Spitze der beliebtesten Fonds im unabhédngigen Fonds-
vertrieb gab es im vergangenen Halbjahr deutliche Veranderungen.
Erstmals konnten sich zwei neue Fonds durchsetzen.

as erste Halbjahr 2025 dirfte fir
den heimischen Finanzvertrieb ins-
gesamt positiv verlaufen sein. Darauf las-
sen zumindest die Aussagen von Stefan
Wonisch, Geschiftsfithrer der wichtigsten
Depotbank fiir den freien Fondsvertrieb
,Die Plattform®, schlieRen: ,Wir sind sehr
zufrieden mit der Entwicklung im ersten
Halbjahr. Wir eroffnen weiterhin rund
1.000 neue Depots pro Monat und liegen
aktuell bei etwas tiber 85.000 Depots. Im
Bereich der Sparpline laufen derzeit etwa
115.000 Vertrige.“ Dass die Vermogens-
berater dabei haufig auf Klassiker wie
den JPM Global Dividend Fund zuriick-
griffen — der Fonds rangiert erstmals auf
Platz eins der halbjihrlich von FONDS
professionell erstellten Topseller-Liste der
meistverkauften Fonds im freien Finanz-
vertriecb —, tberrascht Wonisch nicht:
,Gerade in unsicheren Zeiten setzt man
gern auf Bewihrtes
Der 2011 aufgelegte Fonds wird seit
Mirz 2019 von Sam Witherow sowie den

Co-Managern Helge Skibeli und Michael
Rossi verwaltet. Seit seiner Auflage konnte
er tber unterschiedlichste Vergleichszeit
riume eine deutliche Outperformance
sowohl gegeniiber dem Referenzindex
als auch gegeniiber den meisten Wertbe-
werbern erzielen. Lediglich 2022 verlief

»Wir eroffnen weiterhin
1.000 neue Depots im
Monat und liegen
aktuell bei etwas iiber
85.000 Depots.«

Stefan Wonisch, Die Plattform

weniger erfolgreich: Das Jahr wurde mit
einem leichten Minus von 3,6 Prozent
abgeschlossen. Im Jahr 2024 hingegen
stand ein Plus von 15 Prozent zu Buche.
Und aktuell spricht weiterhin einiges
fir Dividendenstrategien — zumindest
nach Einschitzung von Markus Sevcik,

Sam Witherow managt seit Marz
2019 den Global Dividend Fund von
J.P. Morgan Asset Management.
Nun steht der Fonds erstmals an
der Spitze der Topseller-Fonds im
unabhangigen Fondsvertrieb.

Executive Director bei J.P. Morgan Asset
Management: ,Wir befinden uns in einer
Ara beschleunigten Dividendenwachs-
tums, angetrieben durch niedrige Aus-
schiittungen und Dividendeneinfithrun-
gen grofler Technologieunternehmen.
Trotz solider Fundamentaldaten sind die
Bewertungen in diesem Segment meist
attraktiv, wahrend die breiten Aktien-
mirkte teuer erscheinen und die Erwar-
tungen hoch bleiben. Globale Dividen-
denaktien bieten daher attraktive Ertrige,
kombiniert mit Vorteilen bei Stabilitat
und Diversifikation.

Die Strategie des Global Dividend
Fund, auf eine breite Mischung unter-
schiedlicher Dividendenwerte zu setzen
und nicht ausschlieflich auf die hochs-
ten Ausschiittungen zu fokussieren, hat
sich offensichtlich bewihrt. So konnte
der Fonds langfristig mit hoheren Ren-
diten, schnellerem Dividendenwachstum
und weniger Kiirzungen den Markt deut-
lich dbertreffen. ,Dank unserer globalen
Research-Kapazititen konnen wir auch
in unterschiedlichen Marktumfeldern die
qualitativ besten Dividendenzahler iden-
tifizieren und dem Portfolio gerade in
unsicheren Phasen Stabilitit verleihen®, so
Sevcik abschlieffend.

FOTO: © NIKOLA NEVEN HAUBNER | FONDS PROFESSIONELL
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Christoph Obererlacher, Swiss Life Select:
LEs war daher ein logischer Schritt, diese auch im
UCITS-Mantel umzusetzen.”

Swiss Life Select

Fiir eine Uberraschung sorgte der auf
Platz zwei der Absatzliste liegende Swiss
Life GSF — Global Opportunities. Der
Fonds erscheint erstmals im Ranking
und schaftte es sofort unter die Top drei.
Der Erfolg ist jedoch kein Zufall: Wie der
Name vermuten lasst, kommt das Pro-
dukt im Finanzvertrieb von Swiss Life
Select zum Einsatz. Der
Fonds bildet die Aktienstra-
tegie der Swiss-Life-Select
Vermogensverwaltung  ab.

gie unserer Vermogensver-
waltung hat sich iber die
letzten Jahre als solide und
werthaltig erwiesen. Es war
daher ein logischer Schritt,
diese auch im UCITS-Man-
tel umzusetzen®, erklart

VERTRIEB & PRAXIS Bestseller der Pools

Swiss-Life-Select:CEO  Christoph Ober-
erlacher. Dadurch hat der Vertrieb die
Anlagestrategie auch fir Privatanleger
zuginglich gemacht, davor musste man
ein Veranlagungsvolumen von mindes-
tens 500.000 Euro mitbringen. Ein gliick-
licher Umstand fiir die Kunden, denn die
Performance kann sich sehen lassen: Seit
Auflage Ende 2019 legte der Fonds kumu-
liert knapp 50 Prozent zu. Das Jahr 2024
wurde mit einem Plus von 21 Prozent
abgeschlossen.

DWS Top Dividende

Federn lassen musste dagegen der bis-
herige Spitzenreiter, der DWS Top Divi-
dende. Wihrend der 20 Milliarden Euro
schwere DWS-Flaggschifffonds im zwei-
ten Halbjahr 2024 noch Platz eins belegte,
liegt er aktuell auf Rang drei. Einen Platz
einbiiffen musste auch der DWS Vermo-
gensbildungsfonds 1, der nun auf Rang
vier steht.

Insgesamt bleibt die DWS dennoch die
mit Abstand starkste Fondsgesellschaft:
Mit einem Anteil von 23 Prozent am aus-
gewerteten Absatzvolumen fiihrt sie den
Markt deutlich an. Unter den Top 20 ist
der Asset Manager mit sieben Produkten

Markus Sevcik, J.P. Morgan AM: ,Globale Dividen-
denaktien bieten daher attraktive Ertrage, kombiniert
mit Vorteilen bei Stabilitat und Diversifikation.”

vertreten — ein Kunststtick, das bislang kei-
nem anderen Anbieter gelungen ist.
GEORG PANKL, CORNELIA FUSSI 3

BESTSELLER: Die Umfrage

Halbjahrlich ermittelt FONDS professionell, welche Fonds
in den zuriickliegenden Monaten den freien Finanzvertrieb,
gemessen an den Nettomittelzufliissen, dominiert haben.
Die Liste ihrer Top-Produkte aus dem ersten Halbjahr 2025
stellten folgende Firmen zur Verfiigung: Finanzadmin,
Privatconsult, Partnerbank, Die Plattform und Top Ten. =9

Anteile der Fondsarten

1'061'071'081 2009 1 2010 | 201 1 2012 | 2013 | 2014 1 2015 | 2016 1 2017 | 2018 | 2019 | 2020 1 2021 | 2022 | 2023 | 2024 1251

Die Betrachtung der Aufteilung aller abgegebenen Topumsatzlisten der vergangenen Umfragen zeigt, dass der Anteil
von Aktienfonds leicht gestiegen ist.

e Die beliebtesten Fonds im unabhangigen Finanzvertrieb

Fondsgesellschaft ist die
UbimorkaG s WA WS M O W i, mI
auf das Know-how von
Swiss Life Select als Advisor
zurlickgreift.

,Die vom Swiss Life GSF ] =
- Global Opportunities : o — m_N -
Fund abgebildete  Strate- | I et =t I I

Quelle: FONDS professionell Recherche

FOTO: © CEM | SWISS LIFE SELECT, MANJIT JARI | JP MORGAN
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VERTRIEB & PRAXIS Bestseller der Pools
Die Top-20-Umsatzbringer der heimischen Vertriebe im ersten Halbjahr 2025
Halbjahrlich ermittelt FONDS professionell, welche Investmentfonds in den zuriickliegenden Monaten den freien Finanzvertrieb, gemessen an den Mittelzufliis-
sen, dominiert haben. Das konsolidierte Ranking basiert auf den Mittelzufliissen (MZ) aller von den Umfrageteilnehmern genannten Top-20-Fonds. Unterschied-
liche Fondstranchen wurden zusammengelegt.
Die 20 Topfonds im ersten Halbjahr 2025
Performance
Ten- (/74 Asset Haupt-|Wah-| 1 3 5. Lauf.
denz’ in % | Fonds Manager ISIN Fondsart | land |rung| Jahr | p.a. | p.a. |Kosten| Agio
4| 1| 932 | JPMGlobal Dividend J.P. Morgan AM LU0714179727 | Aktienfonds | Global | EUR [ 671 687 | 1265 | 17 | 500
Neu| 2. | 909 | Swiss Life GSF - Global Opportunities LLB ATO00DA280V6 | Mischfonds | Global | EUR | 1524 | 1020 | 1208 | 161 | 300
4 | 3| 730 | DWSTop Dividende WS DE0009848119 | Aktienfonds | Global | EUR 778 533 8,40 145 | 500
4 | & | 694 | DWSVermagensbildungsfonds| DWS DED008476524 | Anleihenfonds | Global | EUR 795 | 1008 151 145 | 500
& | 5 | 632 | Portfolio Economist Allianz ATO00DA36HN? | Mischfonds | Global | EUR | 629 | - - 177 | 500
J | 6| 606 | DWSInvestArtificial Intelligence DWS LU1B63263346 | Aktienfonds | Global | EUR | 2414 | 1885 | 1294 | 161 | 500
= | 7| 584 | DWSAkkumula DWS DE0008474024 | Aktienfonds | Global | EUR 770 | 1029 1136 145 | 500
4 | 8 | 543 | Fidelity Global Technology Fund Fidelity LU0099574567 | Aktienfonds | Global | EUR | 1653 | 1583 | 1769 [ 189 | 525
4| 9% | 515 | FvSMultiple Opportunities Flosshach von Storch | LUT0388093%5 | Mischfonds | Global | EUR 294 366 2N 162 | 500
Neu | 10. | 503 | Swiss Life GSF - Global Fixed Income LLB ATO000A3GBMS | Anleihenfonds | Global | EUR | - - - 153 | 300
4| 1. | 467 | R-coValor Rothschild & Co FRO011261189 | Mischfonds | Global | EUR | 2059 | 1219 | 1075 | 160 | 300
& | 12| 467 | DWS Concept Kaldemorgen DWS LU0599946893 | Alternatives | Global | EUR 37 338 389 156 | 500
Neu | 13. | 3,63 | ManDynamic Income Man |E00D8TZ2E8 | Anleihenfonds | Global | EUR 957 - - 155 | -
P | 14| 336 | DWSGlobal Growth Dws DEQ005152441 | Aktienfonds | Global | EUR | 16,65 | 1253 42 145 [ 500
4 | 15.| 312 | Apollo Styrian Global Equity Security KAG ATOD00AO3KCE | Aktienfonds | Global | EUR | 1267 | 150 | 129 096 | 525
= | 16. | 299 | DJEZins & Dividende DJE Kapital LU0553164731 | Mischfonds | Global | EUR | 427 | 476 446 | 173 | 400
17| 296 | Acatis Value Event Fonds Acatis DEOODAIT73W? | Mischfonds | Global | EUR 292 4,89 515 180 | 500
J | 18. | 282 | BGFGlobal Allocation Blackrock LUO171283459 | Mischfonds | Global | EUR 800 | 513 663 | 177 | 500
& | 19| 265 | Templeton Technology Fund Franklin Templeton | LUO260870158 | Aklienfonds | Global | EUR | 2145 | 1766 | 1363 | 178 | 575
4 | 20. | 265 | DWS Floating Rate Notes DWS LUD034353002 | Anleihenfonds | Global | EUR | 324 | 373 197 | 026 | 100
"Die i uf i 2. Halbjahr 2024, FONDS, ichtag 12.9.2025, Mountain-View
Die absatzstirksten KAGen
Rang KAG AnteilMZin%  Rang KAG AnteilMZin %  Rang KAG AnteilMZin %  Rang KAG Anteil MZ in %
1. DWS 2329 10.  Acatis 315 19.  Assenagon 1,28 28 IFM 048
2 LB 1110 1. Man 278 0. Lazard 1,09 29, Feri 048
3. JP MorganAM 6,67 12, Security KAG 277 21 Kepler 0.89 30.  Amundi 047
4 Allianz 565 13.  Rothschild & Co 275 22.  Janus Henderson 0,84 31 C-Quadrat 045
5. Fidelity 4,57 14, Pictet 2,50 23. 1761 Fund Services 0,65 3. AxalM 0,42
6. Flosshach von Storch (Al 15.  DJEKapital 230 24, Vaneck 0,58 33, Wisdom Tree 0,36
I Invesco 4,10 16.  iShares 218 25.  DNCAFinance 0,54 34, BNP Paribas 031
8.  Blackrock 338 17, Hansainvest 161 26.  Erste AM 0,53 35.  Morgan Stanley 0,25
9. Franklin Templeton 323 18.  Carmignac 1,38 27 First Trust 050 36, Swisscanto 0,24
OuelexEigenrecherche von FONDS professionel
Die meistgenannten KAGen
Rang KAG Nennungen  Rang KAG Nennungen  Rang KAG Nennungen ~ Rang KAG Nennungen
1. Franklin Templeton 2 10.  Pictet 8 19.  Carmignac 28.  Man 3
2. DWS 18 11.  DJEKapital 7 20. M&6 5 29 Robeco 3
3. Fidelity 18 12 FErsteAM 7 21. Rothschild & Co 5 30.  Vaneck 3
4 LB 14 13. Invesco 7 22.  Amundi Austria 4 31.  CaiacFund 2
5. JP Morgan AM 13 14 Nordea 7 23.  BNP Paribas 4 32 Comgest 2
6. Blackrock 11 15.  Security KAG 7 24.  Hansainvest 4 33.  DNBAM 2
7. iShares 1 16.  Acatis b 25.  Amundi 3 34, FEthenea 2
8. Allianz 10 17, Flossbach von Storch b 26. AaM 3 35.  Goldman Sachs 2
9. C-Quadrat 8 18.  Kepler (] 27.  Columbia Threadneedle 3 36. 1M 2
Quelle: Eigenrecherche von FONDS professionell
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Gesprachsstoff

Am19. Mai 2025 fand die 38. Ausgabe der
Friends 4 Friends-Netzwerkveranstaltung
im LAUFEN space Wien statt.

er LAUFEN space Wien bot den
passenden Rahmen fiir einen
Netzwerkabend, der sowohl

Fritz Mehl (G3 Wien Cansulting), durch seine Atmosphire als auch
Sabrina Zeilberger (Edtmayer durch seine kulinarische Note tiberzeug-
Systemtechnik), Michael Wallner te. Im Mittelpunkt stand ein Raclette-

[Edtmayer‘-Systemtechmk] Buffet, das nicht nur Gaumenfreuden
Unten: Christoph Obererlacher

(Swiss Life Select Austria), bereitete, sondern auch den Austausch
Thomas Kenyeri (KESCH), Florian zwischen den Gisten erleichterte.

Ziegler (KESCH), Rudolf Semrad

Kommunikation auf Augenhdhe und
Begegnungen in entspannter Umge-
bung prégen seit jeher den Charakter
von Friends 4 Friends - und auch diese
Ausgabe machte das Motto spiirbar.
Unterstiitzt wurde die Veranstaltung

Thomas Kenyeri (KESCH), Elias Krevatin (People’s), Jutta
Rinderer (People's), Urs Weber, Christian D. Schafer
(LAUFEN Austria), Kerstin Mach (AKKURATA), Robert
Mach (AKKURATA)

von starken Partnern wie der Fluglinie
People’s, der AKKURATA Steuerbera-
tungsgesellschaft m.b.H., der KESCH
Event & Promotion GmbH und der
LAUFEN Austria. Mit Goodiebags vol-
ler ausgewdhlter Produkte der Sponso-
ren wurde den Gisten zum Abschied
eine besondere Freude bereitet.

Einmal mehr zeigte sich, dass personli-
che Begegnungen in einem passenden
Rahmen wertvolle Impulse fiir neue Ko-
operationen und vertiefte Gespriche
schaffen kénnen - und dass Friends 4
Friends seinem Anspruch als verbinden-
de Plattform gerecht wird. @

© leadersnetat/R. Brunhdlzl, leadersnet.at/G. Rizar
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SCHOBA, MBA SCHROGK SCHUBERT SCHWABE-HADER  SERALVO TSCHUTSCHER
Geschaftsfihrer,  Geschaftsfuhrer,  Mitglied des Vorsitzende der Executive Vice Verwaltungsrat
VGN Medien Holding The Natural Gem  Verwaltungsrats,  Geschaftsfihrung,  President Swiss Life Holding
GmbH, Wien GmbH, Wien LGT Bank AG, chindler Aufzige  CarnérBancaSA.  AG, Ziirich

Vaduz Lugano

und Fahrtreppen
mbH, Wien

Christian Paul Mag. Maria

LYK MAAGER, MBA
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Osterreich, Zihlke Laufen Austria AG,
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JOBHOPPER

Tina Antonius
Kaffee- und Teeverband

Die Juristin (52),
Expertin fur
Lebensmittelrecht
4 “0 und Ernghrungs-
politik, tbernimmt die Geschéafts-
fhrung von Johann Brunner.

Ferdinand Harnoncourt-
Unverzagt BIG

Generalsekretar
der neuen Stabs-
stelle fur strategi-
sche Querschnitts-
themen wird der 46-jahrige Kon-
zernstratege und -entwickler.

Daniel Krenn
Swiss Life Select

Der erfahrene
Finanz- und Ver-
sicherungsexperte

AS (43) tbernimmt
Verantwortung fur die Produkt-
entwicklung.

Belinda Osterle
CBRE

Die 32-Jahrige, seit
2020 im Unterneh-
men leitet als Asso-

4 4 a ciate Director die
neu gegrindete Abteilung Work-
place & Design .

Harald Strahberger
Kinstellar

‘ l Der neue Partner
¥ — ey

- fur Offentliches

= Recht hat mehr als
A e 15 Jahre Erfahrung
u. a. in Energie-, Umwelt-, Gewerbe-,
Datenschutz- und Beihilfenrecht.

Daniela Uhlik-Kliemstein
Raiffeisen Capital

Die Bankmanagerin,
seit 2004 im Unter-

X . nehmen und zuletzt
aws FL | fur Digitale Medien
& Vertriebsmanagement zustandig,
leitet das Retail Business.
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DAILY BUSINESS NEWS
Newsletter abonnieren

FOTO-GALERIE TERMINE TV ART

IMMOBILIEN

OPINION LEADER DES TAGES
.
Daniel Krenn
NEWS, FINANZEN, OPINION LEADERS | Ernst Trestl | 07.10.2025

Firma: Swiss Life Select Osterreich
Position: Head of Product

Daniel Krenn © Stefan Miiller

Anmeldung zu den Daily Business News

JETZT ANMELDEN

Mit der Bestellung des Finanz- und Versicherungsexperten Daniel Krenn (43)
als Head of Product baut Swiss Life Select seine Produktkompetenz weiter
aus. Krenn wird mit seiner langjdhrigen Erfahrung in der Produktentwicklung,
im Vertrieb und in der Flihrung von komplexen Geschaftsbereichen die
Entwicklung und Integration neuer Produkte und die Weiterentwicklung der
gesamthaften Produktstrategie von Swiss Life Select verantworten.

"Mit Daniel Krenn gewinnen wir einen duferst erfahrenen Produkt- und
Vertriebsexperten, der mit seiner breiten Expertise, Innovationskraft und
Flihrungsstarke unser Produktportfolio entscheidend weiterentwickeln wird.
Er wird eine tragende Rolle bei der Gestaltung zukunftsweisender Lésungen
Ubernehmen und damit unsere Marktposition nachhaltig starken", so
Christoph Obererlacher, CEO von Swiss Life Select Osterreich.

Daniel Krenn verfiigt tiber mehr als 20 Jahre Erfahrung in der Finanz- und
Versicherungsbranche. Zuletzt war er als Head of Partnership Business bei der
Zirich Versicherungs-AG tdtig, wo er die Gesamtverantwortung fiir den
Aufbau und die strategische Flihrung einer neuen B2B2C-Vertriebssdule
innehatte. Davor leitete er als Head of Financial Services bei Allianz Partners

KEYACCOUNT LUXURY

148

07.10.2025

Q_ Suche § Facebook

KSV
tagesakiuslie

INSOLVENZEN

UBER UNS PODCAST EDITION DE

LEADERSNET.TV

LAUTSCHALTEN «)

HDI Industrie Event 2025
vereinte Fachwissen, Kl und
Networking in Wien

MEISTGELESEN

1 PASSIVA IN MILLIONENHOHE

Tausende Kunden
bangen nach 123-
Transporter-Pleite um
Kaution

NEWS, MOBILITAT, FINANZEN,

INSOLVENZ
| 06.10.2025

FOTOS UND VIDEO VOM APG-
PRESSEGESPRACH
"Wir stellen sicher,
dass in Osterreich die
Lichter anbleiben"
NEWS, ENERGIE & UMWELT,

INDUSTRIE, FOTO + VIDEO
| 06.10.2025

3 REMAX-IMMOSPIEGEL
So viel haben
Eigentumswohnungen

im ersten Halbjahr
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das Business Development und das Kooperationsmanagement im
Versicherungs- und Mobilitdtsumfeld.

Der versierte Manager absolvierte ein Studium Bank- und
Versicherungsmanagement an der FH Joanneum in Graz. Fiir seine beruflichen
und akademischen Leistungen erhielt Daniel Krenn mehrfach
Auszeichnungen, darunter den Isidor Preminger Preis (2016) als Top-
Flhrungskraft der Merkur Versicherung AG sowie eine Nominierung fiir den
Hammourabi Preis (2018) bei dem die fir die Versicherungswirtschaft
relevantesten akademischen Arbeiten ausgezeichnet werden.

"Swiss Life Select ist der fiihrende Anbieter von Finanzberatung in Osterreich
und Teil einer starken, internationalen Gruppe. Ich freue mich darauf, die
Produktpalette gemeinsam mit dem Team weiterzuentwickeln und Lésungen
zu schaffen, die unseren Kundinnen und Kunden echten Mehrwert bieten", so

Daniel Krenn.

www.swisslife-select.at

SWISS LIFE SELECT

SWISS LIFE SELECT OSTERREICH

CHRISTOPH OBERERLACHER

DANIEL KRENN

OPINION LEADER DES TAGES

FOTOS UND VIDEO VOM APG-
PRESSEGESPRACH

"Wir stellen sicher, dass in
Osterreich die Lichter
anbleiben"

NEWS, ENERGIE & UMWELT, INDUSTRIE,

FOTO + VIDEO
| 06.10.2025

Nach dem landesweiten Stromausfall in
Spanien gab es eine kritische
Systemanalyse, deren Ergebnisse nun
prasentiert wurden. LEADERSNET.tv
fragte beim Energieminister und beim
APG-Vorstandssprecher nach, welche
energiepolitischen Schlussfolgerungen
fiir Osterreich gezogen wurden und wie
sich das heimische Stromnetz
bestmdglich gegen einen Blackout
absichern ldsst.
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"Nach den Rezessionsjahren
braucht es strukturelle
Anderungen, neuen Schwung
und Investitionen"
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Rita Niedermayr ist die Herausgeberin
von CFOaktuell und

die Geschaftsfuihrerin des Controller
Instituts. Im LEADERSNET-Interview
spricht sie tiber den von ihr konzipierten
Austrian CFO Day und erklart unter
anderem, warum es notwendig ist, die
strategische Gestaltungsrolle von CFOs
zu starken und was wichtig ist, um die
herausfordernden Zeiten zu meistern.
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FOTOS & VIDEO: EFUEL YOUNG SCIENTISTS
AWARDS 2025

Mit diesen Innovationen
treiben junge Forscher die
Energiewende voran

NEWS, MOBILITAT, ENERGIE & UMWELT,

BILDUNG & WISSENSCHAFT, FOTO + VIDEO
| 06.10.2025

Bei den dritten "eFuel Young Scientists
Awards" wurden Arbeiten heimischer
Wissenschaftler ausgezeichnet - das
Preisgeld belief sich auf 15.000 Euro.
LEADERSNET.tv fragte bei den
Initiatoren und Preistragern nach,
welche neuen Ideen und Projekte einen
entscheidenden Beitrag zum
Klimaschutz leisten kénnen.
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BANKEN & VERSICHERUNGEN

PERSONALITIES

BORIS MARTE, 61, ist als CEO der
Erste Stiftung vorzeitig zuriick-
getreten. Marte hat die Stiftung
mitgegriindet und stand ihr mehr
als zehn Jahre vor. Seine Position
wird nicht nachbesetzt werden.

DANIEL KRENN, 43, ist neuer Head
of Product bei Swiss Life Select
Osterreich. Davor war Krenn u. a.
bei der Zurich Insurance, der
Allianz und der Merkur Versiche-
rung tatig.

UTA KOGLER-MAIER, 53, ist ab Juni
2026 neu im Vorstand der Raiffei-
sen Landesbank Karnten. Sie folgt
dort Gert Spanz nach und wird fur
Risikomanagement und Banksteu-
erung verantwortlich zeichnen.
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ft wirde es schon reichen,

zum neuen iPhone Nein zu
sagen. Dieses Geld anzusparen,
waire weit sinnvoller®, schildert
Christoph Obererlacher, CEO
von Swiss Life Select Oster-
reich. Je frither man beginne,
desto leichter sei ein nachhal-
tiger Vermdgensaufbau, um
personliche Ziele zu verwirkli-

chen.
Der Geschaftsfiihrer des fiih-
renden Finanzberatungsun-

ternehmens im Land steht
auch bei Schulbesuchen Ofters
in der Klasse: ,Die Finanzbil-
dung reicht bei uns noch bei
weitem nicht aus, auch weil
das Thema zu Hause und im
Unterricht fast nicht vor-
kommt.“ Die Schiiler wiirden
aber grofies Interesse zeigen,
.10 bis 15 Prozent der Jugendli-
chen haben recht konkrete Pla-
ne und denken bereits an Ei-
gentum, nur redet mit ihnen
niemand dariiber”.

So verwundere es nicht, dass
sie nicht wissen, welche Kos-
ten nach dem Ausziehen auf
sie zukommen. Aber ist das
Wohnen in den eigenen vier
Wanden iberhaupt noch leist-
bar? ,Wenn man mit 25 Jahren
beginnt anzusparen, kann es
schon zu spit sein‘, so

der 54-jahrige
Karnten
wohnhafte
Osttiroler,
der zwischen
Wien und
Treffen am
Ossiacher See
pendelt. Im
besten

Presseclipping erstellt am 19.10.2025 fir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

FINANZIELL VORSORGEN

~Wer 3 Euro taglich
spart, wird staunen*

Beim Sparen haben Eltern wie Kinder noch
Gesprdchs- und Informationsbedarf.

Fall beginnen die Eltern schon
friih, etwas zur Seite zu legen.
,Jdeal wére die Halfte des Kin-
dergelds von der Geburt bis zur
Volljahrigkeit, wo die Verant-
wortung oft libergeben wird.“
Die dsterreichweit rund 250
Swiss-Life-Beraterinnen und
-Berater vergleichen mit ihren
Kunden die Ansparprodukte
am Markt - konkret von 100
Partnern wie Banken und Ver-
sicherungen. In Zeiten niedri-
ger Sparzinsen sieht Obererla-
cher Sparbuch, Bausparer & Co.
als ungeeignet, um die Inflati-
on abzufangen: ,Deren Zinsen
liegen deutlich unter der aktu-
ellen Inflationsrate von 4,1 Pro-
zent.” Langerfristig kamen In-
vestitionen am Kapitalmarkt
iiber Versicherungsprodukte
infrage, die auf breit gestreute
Anlagen wie Fonds oder ETFs
setzen und KESt-frei sind.

Fiir das ,Startkapital® eines
jungen Erwachsenen sei eine
Summe von 30.000 Euro még-
lich, wenn die Familie iiber 18
Jahre hinweg drei Euro pro Tag
in die Vorsorge investiert (an-
genommene Verzinsung: 4 Pro-
zent). Der Zinseszinseffekt
zahle sich mit einer Veranla-
gungsstrategie 1iiber diese
Laufzeit viel starker aus als
beim konservativen Bauspa-

- % ren.

Obererlachers  Empfeh-
lung an vorsorgebewusste
Eltern: ,Wenn es geht, ein-

I mal mit 50 Euro pro Monat
starten.” Die Kinder wiirden
einmal dankbar daflr sein,
wenn sie ihr Leben planen.
Alexander Tengg

Christoph
Obererlacher
SWISS LIFE SELECT

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at
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Der Umgang mit Geld will gelernt sein, friihes Sparen lohnt sich

A

Alexander Tengg
Wirtschaft
Karnten

21. Oktober 2025,
4:30 Uhr

Vermogensaufbau, um persdnliche Ziele zu verwirklichen.

Vermogensberater: ,Wer fiir das Kind drei Euro am Tag

Eltern ist die finanzielle Vorsorge fiir ihre Kinder ein groles Anliegen. Beim Sparen haben grofl und
klein aber noch Gesprichs- und Informationsbedarf, wie der Chef von Swiss Life Select Osterreich

,Oft wiirde es schon reichen, zum neuen iPhone Nein zu sagen. Dieses Geld anzusparen, ware weit sinnvoller, schildert
Christoph Obererlacher, CEO von Swiss Life Select Osterreich. Je friiher man beginne, desto leichter sei ein nachhaltiger

Der Geschaftsflihrer des fiihrenden Finanzberatungsunternehmens im Land steht auch bei Schulbesuchen 6fters in der Klasse:
.Die Finanzbildung reicht bei uns noch bei weitem nicht aus. auch weil das Thema zu Hause und im Unterricht fast nicht
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vorkommt.” Die Schiler wiirden aber groBes Interesse zeigen, ,10 bis 15 Prozent der Jugendlichen haben recht konkrete Plane
und denken bereits an Eigentum, nur redet mit ihnen niemand dariiber".

.Einen Teil des Kindergelds weglegen*

So verwundere es nicht, dass sie nicht wissen, welche Kosten nach dem Ausziehen auf sie zukommen. Aber ist das Wohnen in
den eigenen vier Wanden lberhaupt noch leistbar? ,\Wenn man mit 25 Jahren beginnt anzusparen, kann es schon zu spat sein®,
so der 54-jahrige Karnten wohnhafte Osttiroler, der zwischen Wien und Treffen am Ossiacher See pendelt. Im besten Fall
beginnen die Eltern schon frih, etwas zur Seite zu legen. ,Ideal ware die Halfte des Kindergelds von der Geburt bis zur
Volljahrigkeit, wo die Verantwortung oft iibergeben wird."

Inflation belastet Sparvermdgen

Die 6sterreichweit rund 250 Swiss-Life-Beraterinnen und -Berater vergleichen mitihren Kunden die Ansparprodukte am Markt -
konkret von 100 Partnern wie Banken und Versicherungen. In Zeiten niedriger Sparzinsen sieht Obererlacher Sparbuch,
Bausparer & Co. als ungeeignet, um die Inflation abzufangen: ,Deren Zinsen liegen deutlich unter der aktuellen Inflationsrate
von 4,1 Prozent." Langerfristig kdmen Investitionen am Kapitalmarkt Giber Versicherungsprodukte infrage, die auf breit
gestreute Anlagen wie Fonds oder ETFs setzen und KESt-frei sind.

Fir das ,Startkapital* eines jungen Erwachsenen sei eine Summe von 30.000 Euro méglich, wenn die Familie Giber 18 Jahre
hinweg drei Euro pro Tag in die Vorsorge investiert (@angenommene Verzinsung: 45 Prozent). Der Zinseszinseffekt zahle sich mit
einer Veranlagungsstrategie (iber diese Laufzeit viel starker aus als beim konservativen Bausparen.

Obererlachers Empfehlung an vorsorgebewusste Eltern: Wenn es geht, einmal mit 50 Euro pro Monat starten.” Die Kinder
wirden einmal dankbar dafiir sein. Und wenn sie bereits wissen, was es bedeutet, selbst Mietkosten, Kaution und Einkaufe ins
eigene Budget einzuplanen, sei schon ein groRer Schritt gemacht.

Mehr zum Thema

TABUTHEMA GELD
BARInsr Kinanzesgperten: JFriih beginnen, ist der Schliissel zum Erfolg*
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QIM msgbaellen Krediten wie auf Zigarettenpackungen warnen*
n Alexander Tengg
ji i aiqhdmmer weniger gut aufs Leben vorbereitet

von Uwe Eommersguter

rROSER% gm istmisht dabei, wenn die Bitcoin-Riesenblase platzt“

von Verena Schaupp

S?'ﬂ“?‘mﬁ ,t;mg_mig weniger Spielraum fiir finanzielle Vorsorge“
n Uwe Sommersgu

er

mmn schlittesnimmer mehr in die Schuldenfalle

arkus Zottler

Wo Jugendliche jetzt altersgerecht in die Welt der Finanzen eintauchen

von Verena Schaupp ANZEIGE

von Andrea Rieger

ANZEIGE

Internetclipping erstellt am 21.10.2025 fur Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. © CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.kleinezeitung.at/wirtschaft/20108932/vermoegensberater-wer-fuer-das-kind-drei-euro-am-tag-spart-wird-staunen

Anfragen fur weitere Nutzungsrechte an den Verlag

155

Kleine Zeitung - Startseite 21.10.2025

Erscheinungsland: Osterreich 3/3

Thema: Vermdégensberater, finanzielle

Weblink: Artikel 6ffnen

ANZEIGE

ZURDCK NACH OBEN

Steiermark Kérnten Leben Sport Service Aktuelle Themen
Meistgelesen und beliebt: kjagenfurt Gesundheit Steirersport Hilfe Dossiers
G.raz gl;]b%mgaelti)%enrgMcDonaId‘s'—:%trg&is‘rgrc]r%(o-lnvestor{ﬂﬂorbeiiI %Qe Malediven_lT(S'a'erlntnersport Autoren Sudoku und Ratsel

o Dieses steirische Resort schaffte es unter die Top-50 Spas der Welt
LEObeé]ekenntnis zu Graz: Verkg\(ﬁrc]jtet?kTM-Autospart%rggggssgmgssen FuBball Archiv Kleine Kinderzeitung
Murtati8ebuka th pfen: Behord@beivaenien Hilfe fur JRese Tennis Spiele Koralmbahn
Murzidjlauberpaar wollte mityMigiapto auf Dachsteiftaiien Motorsport Sudoku Podcasts
?l?lt|§|"[g;§[|mAGBI)atenschuizl%r\lfleeiltefreIheHserklﬁr|.|K|l|J£t‘.¢mI(Ie-ElnsteIIungeninte rsport Wetter Alpe Adria
Siid & Siidwest Villach Karriere Eishockey Club Videos

© 2025, kieinezeitung.at | Kleine Zeitung GmbH | Alle Rechte vorbehalten.
Sudosh &Sus$chlieBlich fir d¥alseivatsitEigenbedarfabividaNeiterverwendung und Reproduktion tiber den persénlichen Gebrauch hinaus

ist nicht gestattet.
Weiz

Weststeier

Internetclipping erstellt am 21.10.2025 fur Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. © CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at


https://www.kleinezeitung.at/wirtschaft/20108932/vermoegensberater-wer-fuer-das-kind-drei-euro-am-tag-spart-wird-staunen

Anfragen fur weitere Nutzungsrechte an den Verlag

156

27.10.2025

1/4

Opinion Leaders Network - Event kalender

Erscheinungsland: Osterreich

Thema: Pension, Studie

Weblink: Artikel 6ffnen

DAILY BUSINESS NEWS Q_ Suche

Newsletter abonnieren

f Facebook

{> LEADERSNET
OSTERREICH

FOTO-GALERIE TERMINE TV ART IMMOBILIEN KEYACCOUNT LUXURY UBER UNS PODCAST EDITION DE

NEWS MEDIEN AGENTUREN HANDEL TECH MOBILITAT FINANZEN TOURISMUS KARRIERE  BIZ-TALKS  OPINION LEADERS  MEINUNG

FOTOS & VIDEO VON DER "TOP SPEAKERS LOUNGE"
LEADERSNET.TV

“Ich habe Kunden, da wurde so lange

gewartet, bis der Sohn in Pension geht" LAUTSCHALTEN 43

NEWS, AGENTUREN, HANDEL, KARRIERE, INDUSTRIE, FOTO + VIDEO | Tobias Seifried
| 27.10.2025

Bei der 33. "Top Speakers Lounge" der HKSOL wurde iiber die
Herausforderungen der Unternehmensnachfolge in Osterreich
diskutiert. Fast die Hilfte der Betriebe hat den Ubergabeprozess
noch nicht gestartet — mit teils gravierenden Folgen.
LEADERSNET.tv fragte bei den Expert:innen nach, was es braucht,
damit Nachfolge gelingen kann.

HKSOL Top Speakers Lounge
zur Unternehmensnachfolge

1von 2 Bildern  V.L.n.r.: Michael Pérez, Urs Weber, Sabine Honigsberger, Ulrike Rabmer Koller, Kathrin

Gulnerits, Marie Christine von Pezold und Florian Meindl|
© Robin Consult/Lepsi

ARBEITSWELT IM UMBRUCH

10 Jobs, die bereits
durch Kl ersetzt
werden

NEWS, TECH, KARRIERE |27.10.2025

"DAVID GEGEN GOLIATH"

Armin Wolf hat Klage
gegen "X" eingereicht
NEWS, MEDIEN |27.10.2025

NEUE EIGENTUMER BEI "LEDER &
SCHUH"

Humanic-Mutter wird
nach Slowenien
verkauft
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KEYACCOUNT

Anmeldung zu den Daily Business News 127102025

JETZT ANMELDEN

Osterreichs Unternehmen stehen vor einer Nachfolgekrise. Viele Betriebe
haben den Ubergabeprozess noch nicht geregelt oder finden keine
Nachfolger:innen. Bis 2030 droht laut Expert:innen ein Ausverkauf kleiner und

Advertisement

ENIGER
BUDGET?

mittlerer Unternehmen. Auf Einladung der Handelskammer Schweiz-
Osterreich-Liechtenstein (HKSOL) diskutierten in der aktuellen, mittlerweile
33. Ausgabe der "Top Speakers Lounge", die bei BDO Austria liber die Biihne
ging, Marie-Christine von Pezold (FBN Switzerland), Florian Meindl (BDO
Austria), Sabine Honigsberger (Erste Bank) und Ulrike Rabmer-Koller
(Rabmer Gruppe) tUber mdgliche Losungsansatze. Moderiert wurde die Runde
von Kathrin Gulnerits.

"Keine Small-Talk-Runden"
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HKSOL-Generalsekretér Urs Weber erklirte gegeniiber LEADERSNET.tv die

Bedeutung und Besonderheit des bewadhrten Formats. Die Veranstaltung sei ENIGER
bewusst vielfdltig gestaltet - sowohl inhaltlich als auch in der BUDGET?
Zusammensetzung des Podiums. "Wir machen diese Veranstaltung ganz

absichtlich méglichst heterogen - Damen und Herren, Vertreter:innen aus MEHR
Wissenschaft und Wirtschaft, nach Mdglichkeit auch immer aus der Schweiz, | R K U N G !
aus Osterreich und aus Liechtenstein®, erklarte Weber. Ziel sei es, dass die

Teilnehmenden "ein wirkliches Learning haben, also tatsachlich LEADERSNET
weiterkommen und etwas mitnehmen". Es mache seiner Ansicht nach wenig MDI DTN
Sinn, Personen an einem Tisch zu haben, die einander nur zustimmen. W B ITL&FO A

Vielmehr wolle man auch kritische Stimmen zu Wort kommen lassen und
"keine Small-Talk-Runden, sondern einen kultivierten Dialog, der uns alle
weiterbringt". Jede Top Speakers Lounge biete, so Weber, neue Impulse und
Erkenntnisse, "bei denen man jedes Mal etwas lernen kann".

Fehlende Planung bei fast der Hilfte der Unternehmen

Wie eingangs erwdhnt, gibt es in Bezug auf die Unternehmensnachfolge
diverse Herausforderungen. Laut Marie-Christine von Pezold, Speakerin
Family Governance Advisory, haben 47 Prozent der Unternehmen den
Nachfolgeprozess noch nicht begonnen. "Nur 32 Prozent haben die Nachfolge
der Anteile geregelt und lediglich elf Prozent die Ubergabe vollendet. Doch
wenn man nichts plant, dann plant ein anderer - und entscheidet
mdglicherweise nicht so, wie man es selbst gerne hatte", so von Pezold. Die
Ursachen lagen oft in familidaren Dynamiken und emotionalen Spannungen,
die rationale Entscheidungen erschwerten. Die Daten basieren auf einer
Studie der HSG Fribourg zur Nachfolge in der Schweiz, seien aber mit der
Situation in Osterreich vergleichbar.

"Kopf in den Sand" hilft nicht weiter

BDO-Partner Florian Meindl sieht das Hauptproblem darin, dass viele
Unternehmer:innen nicht loslassen kénnen. "Ich habe Kunden, da wurde so
lange gewartet, bis der Sohn schon langsam in Pension geht", sagt Meindl. Es
sei unangenehm, sich mit der eigenen Endlichkeit auseinanderzusetzen, doch
wer das Thema ignoriere, verscharfe die Probleme - auch steuerlich. Er betont
die Bedeutung offener Kommunikation mit Familie, Belegschaft und
Stakeholdern.

Auch Sabine Honigsberger, Bereichsleiterin Firmenkunden Osterreich bei der
Erste Bank, warnt vor Untdtigkeit: "Das Schlimmste, was man tun kann, ist,
den Kopf in den Sand zu stecken. Dadurch tritt ein Wertverlust ein." Sie rat,
friihzeitig mit Bank und Steuerberatung zu sprechen und betont, dass eine
geregelte Nachfolge Grundlage fiir nachhaltige Wertschopfung sei. In
manchen Féllen kénne auch ein:e Mediator:in hilfreich sein. "Man muss der
nachsten Generation die Mdglichkeit geben, ins Unternehmen
hineinzuwachsen", so Honigsberger.

"Schritt fiir Schritt hineinwachsen"

Wie eine erfolgreiche Ubergabe gelingen kann, schilderte Ulrike Rabmer-
Koller, geschaftsfiihrende Gesellschafterin der Rabmer Gruppe, anhand
eigener Erfahrungen: Sie habe zehn Jahre Zeit gehabt, sich auf die
Betriebsiibernahme vorzubereiten. "Ich wurde nicht ins kalte Wasser
gestoRen. Man muss da Schritt fur Schritt hineinwachsen”, so Rabmer-Koller.
Sie habe ihre eigenen Ideen einbringen und das Unternehmen
weiterentwickeln kénnen - bei gleichzeitigem Respekt gegeniiber der
Vorgdngergeneration.

Mit Blick auf die Zukunft plant Rabmer-Koller bereits den ndchsten
Generationenwechsel: Ihre Kinder wolle sie nicht dazu drangen, den Betrieb
zu libernehmen. "Sie sollen das machen, was ihnen Freude bereitet. Nur dann
kdnnen sie es gut", sagt sie. Ziel sei es, Lésungen zu finden, die sowohl der
Familie als auch dem Unternehmen gerecht werden.

Video-Interviews

>
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LEADERSNET.tv holte neben Urs Weber, Marie-Christine von Pezold, Florian
Meindl, Sabine Honigsberger und Ulrike Rabmer-Koller noch Christoph
Obererlacher, CEO Swiss Life Select Osterreich, und Lisa Zinndcker, Leitung
Standort Wien der Raiffeisenlandesbank 00, vor die Kamera.

Fotos von der Top Speakers Lounge bei BDO sehen Sie in der Galerie.

www.hk-schweiz.at

Sollten Sie das Video nicht abspielen kénnen, klicken Sie bitte hier!

FOTOS DERVERANSTALTUNG

HKSOL Top Speakers Lounge

22. Oktober 2025
© Robin Consult/ Lepsi

HKSOL TOP SPEAKERS LOUNGE
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FOTOS & VIDEOS VOM HYBRIDEN
BRANCHENTALK

Menschen. Medien. Markte -
wo finden wir unsere
Zielgruppen?

NEWS, MEDIEN, AGENTUREN, FOTO + VIDEO
| 27.10.2025

Beim 10. Hybriden Branchentalk der
Fachgruppe Werbung und
Marktkommunikation Wien im Haus des
Meeres diskutierten Expert:innen iber
Mediennutzung, Markenidentitdt und
die Zukunft der Werbung.
LEADERSNET.tv war vor Ort, sprach mit
den Podiumsgdsten und holte Stimmen
aus dem Publikum ein.

Anmeldung zu den Daily Business News

LEADERSNET.at - LEADERSNET.de - Mediadaten - AGB - Datenschutz - Impressum

FOTOS UND VIDEO VOM EROFFNUNGSEVENT

140 Giste feierten den
Osterreich-Start der BPG
Group

NEWS, ENERGIE & UMWELT, INDUSTRIE,

FOTO + VIDEO
|27.10.2025

Das international tatige Unternehmen
setzt auf innovative Verfahren zur
Riickgewinnung wertvoller Rohstoffe
aus alten Bergbauhalden. Ziel ist eine
nachhaltige und unabhdngige
Rohstoffversorgung Europas.
LEADERSNET.tv war beim
Er6ffnungsevent vor Ort und fragte u.a.
nach, welche Chancen und
Herausforderungen die Technologie mit
sich bringt.

JETZT ANMELDEN

FOTOS DES GEBURTSTAGS-FRUHSCHOPPENS

Schweizerhaus-Legende Karl
Kolarik feierte seinen 80er
NEWS, TOURISMUS, FOTO, WIEN,

KULINARIK
| 2710.2025

Wenn die Wurstelprater-GréRe zum
Fest 1adt, Idsst sich niemand lang
bitten. Und so kamen kiirzlich
zahlreiche Freund:innen,
Wegbegleiter:innen und Partner:innen
zum Friihschoppen zusammen, um
gemeinsam auf den runden Geburtstag
anzustoBen.

ALLE NEWS >

f ® X in
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Von Herta Scheidinger

In einer Welt, die immer

komplexer wird und die
durch Krisen gekennzeichnet
ist, wird Wirtschafts- und Fi-
nanzwissen zunehmend zu
einer  Schliisselkompetenz,
wenn es darum geht, auf die
schnelllebigen Verdnderun-
gen auf den Finanzmérkten
reagieren zu konnen und die
eigene langfristige finanzielle
Sicherheit zu planen. ,Jmmer
mehr Finanzentscheidungen
miissen in Eigenverantwor-
tung getroffen werden — von
Angeboten ohne Beratung bis
zu Kredit- und Ratenkauf-
Optionen wie ,,Buy Now, Pay
Later, die sogar Jugendliche
mit zwei Klicks nutzen kon-
nen‘, so Patricia Floh-Wenin-
ger, Expertin fiir Verbraucher-
information der FMA. ,Wer
nicht versteht, wie Zinsen,
Raten, Gebiihren, Vertrags-
laufzeiten und Risiken funk-
tionieren, gefahrdet sein fi-
nanzielles Wohlbefinden.

Unwissenheit macht manipu-
lierbar: Wer nichts weil3,
muss alles glauben®, gibt
Floh-Weninger zu bedenken.
,Denn finanziell gebildet zu
sein, heifdt nicht nur Kosten
zu erkennen, sondern auch
Betrugsmaschen zu durch-
schauen und unrealistische
Versprechen zu erkennen.”

Nicht zuriickbleiben

Der Aufbau von Finanzwis-
sen ist daher wichtiger denn
je. Denn fehlt die Bildung in
diesem Bereich, sind die Fol-
gen deutlich: Uberschuldung,
fehlende Altersvorsorge und
Unsicherheit im Umgang mit
Geld. ,Analysen der OeNB
und OECD zeigen auf, wer zu-
riickbleibt: Frauen, Men-
schen mit geringem Einkom-
men und Personen mit nicht-
deutscher Muttersprache
schneiden deutlich schlechter
ab, teilweise unter dem EU-
Durchschnitt, erkldrt Floh-
Weninger. Finanzbildung be-
deutet mehr als nur das Wis-

«Unwissenheit macht manipulierbar”
Fur FMA-Expertin Floh-Weninger ist
Finanzbildung eine Kompetenz, die
immer wichtiger wird.

SEITE 6

Finanzbildung:
Geld verstehen,

Zukunft gestalten

Wissen. Wer die Grundlagen der
Finanzwelt begreift, kann
Chancen besser nutzen und
Risiken vermeiden. Finanzbildung
ist daher eine Kompetenz, die
immer wichtiger wird.

sen um Sparen oder Zinsen.
Sie umfasst ein Verstdnd-
nis dafiir, wie man Budgets
plant, Kredite beurteilt, inves-
tiert und Risiken absichert.
Wer diese Grundlagen be-
herrscht, kann selbstbe-
stimmter handeln - sei es

beim Abschluss eines Handy-
vertrags, bei der Wahl der
richtigen Versicherung oder
bei der Geldanlage. Der aktu-
elle Schuldenreport zeigt auf,
dass mehr als jeder fiinfte Be-
troffene eines Privatkonkur-
ses angibt, dass mangelndes
Finanzwissen zu seiner miss-
lichen Lage gefiihrt habe.
Eine systematische Finanzbil-
dung an Schulen und in der
Erwachsenenbildung wiirde
hier Abhilfe schaffen.

Frauen wissen weniger

,Finanzbildung ist kein theo-
retischer Mathetest, sondern
ein wichtiger Teil der Lebens-
praxis — sie stirkt die Féhig-
keit, selbstbestimmte finan-

zielle Entscheidungen zu tref-
fen“, betont auch Christoph
Obererlacher, CEO der Swiss
Life Select Osterreich. Laut
der Oesterreichischen Natio-
nalbank liegt Osterreich beim
Finanzwissen im internatio-
nalen Vergleich iiber dem
OECD-Durchschnitt, sowohl
bei grundlegenden Begriffen
wie Zinsen und Inflation als
auch bei Alltagskompetenzen
wie Haushaltsbudgetierung
und Preisvergleichen (Quelle:
OeNB Report 2024/13).
,Dennoch zeigt ein ge-
nauerer Blick Unterschiede
zwischen den Geschlechtern:
Junge Frauen verfiigen im
Schnitt iiber weniger Finanz-
wissen als junge Ménner und
schétzen ihre eigenen Kennt-
nisse oft geringer ein. Diese
Unsicherheit fithrt dazu, dass
Finanzentscheidungen defen-

siver getroffen werden und
Geld haufig zu lange auf dem
Sparbuch verbleibt — mit der
Folge von Kaufkraftverlust

ALASHI/ISTOCKPHOTO

Presseclipping erstellt am 31.10.2025 fiir Swiss Life Select zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG.

© CLIP Mediaservice 2025 - www.clip.at



Anfragen fur weitere Nutzungsrechte an den Verlag

Kurier

Erscheinungsland: Osterreich | Auflage: 109.640 | Reichweite: 445.000 (5,7) | Artikelumfang: 68.535 mm?2 | Erscheinungsform: taglich

Thema: Swiss Life Select

Autor: Herta Scheidinger

161

31.10.2025

Seite: G1, G6 212

durch Inflation“, erklart
Obererlacher.

Anlageverhalten

Beziiglich Wissen und Verhal-
ten von Anlegern zeigt eine
aktuelle WU-Studie: Das all-

gemeine Finanzwissen ist ver-
gleichsweise gut, doch bei
konkreten Anlageprodukten
bestehen Wissensliicken. Vie-
le Befragte haben falsche Vor-
stellungen, etwa f{iber Divi-
denden oder den Nutzen von
Sparplianen — und handeln
entsprechend nicht optimal.
Floh-Weninger: ,In Oster-
reich wird viel gespart — aber

meist auf niedrig verzinsten
Konten, wodurch die Kauf-
kraft sinkt. Investitionen in
Aktien, Anleihen und Fonds
sind derzeit nicht erste Wahl.
Allerdings &ndert sich das bei
der jungen Generation, wie
die Analysen der FMA zeigen.
Fiir viele junge Anleger sind
Produkte wie ETFs oder
Fonds-Sparpldne der Tiir6ff-

ner zum Kapitalmarkt.”

Fest steht: Wer o6kono-
misch informiert handelt,
trifft nachhaltigere Entschei-
dungen, sorgt besser vor und
trigt zur wirtschaftlichen Sta-
bilitit bei. Finanzbildung ist
damit kein Luxus, sondern
eine Notwendigkeit — und
sollte langst selbstverstdnd-
lich sein.

L,Unwissenheit macht
manipulierbar:
Wer nichts weif,
muss alles
glauben.”

Patricia Floh-Weninger
FMA

FMA
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Umfrage: Geld fiir Paare kein Tabuthema

12.11.2025 05:55:00

Geld und Gehalt sind nach einer neuen Umfrage flir die ganz grof3e Mehrheit der Paare in Deutschland keine
Tabuthemen: Gut 95 Prozent wissen demnach, wieviel Partner oder Partnerin verdienen, hat das Umfrageinstitut
Yougov ermittelt. Besonders streittrachtig ist das Thema demnach nicht: 54 Prozent der 1022 Befragten sagten
auch, dass sie noch nie tiber Geld gestritten hatten. Und nur eine kleine Minderheit von 2 Prozent rdumte regelméafige
Konflikte Gber die Finanzen ein.

Die Demoskopen befragten die Teilnehmerinnen und Teilnehmer Ende September und Anfang Oktober. Auftraggeber
war die Finanzberatung Swiss Life Select, eine Tochter der Schweizer Lebensversicherung. Verlassliche Daten aus
friheren Jahrzehnten gibt es zwar nicht, doch anekdotisch ist in vielen Familien Gberliefert, dass Vater oder
Grofvater ihre Frauen tber die Héhe ihres Gehalts im Dunkeln zu lassen pflegten.

Wissen heifdt nicht unbedingt teilen

Die Umfrage deutet darauf, dass das heute die Ausnahme ist: 87 Prozent antworteten, dass in einer Beziehung offen
Uber die Finanzen gesprochen werden sollte. Allerdings gibt es offenkundig in dieser Hinsicht nach wie vor einen
kleinen Geschlechtsunterschied: 89 Prozent der Frauen beflirworteten das offene Gesprach tber Geldthemen, bei
den Mannern war dieser Anteil mit 85 Prozent etwas geringer.

Das bedeutet allerdings nicht, dass eine Mehrheit nur noch gemeinsam mit dem jeweiligen Partner oder Partnerin
Uber das eigene Geld entscheiden wallte: 75 Prozent sind "voll und ganz" oder zumindest "eher" der Meinung, dass
beide Seiten jeweils selbstbestimmt Gber ihr Geld verfigen sollten./cho/DP/zb

ISIN CH0014852781
AXC0026 2025-11-12/05:55

Autor: - dpa-AFX

Copyright dpa-AFX Wirtschaftsnachrichten GmbH. Alle Rechte vorbehalten. Weiterverbreitung,
Wiederveroffentlichung oder dauerhafte Speicherung ohne ausdrtickliche vorherige Zustimmung von dpa-AFX ist
nicht gestattet.
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Swiss Life Select verkniipft Vermogensaufbau, Vorsorge, Absicherung,
Liquiditatsplanung und Lifestyle-Entscheidungen miteinander.
CEO Christoph Obererlacher ist von diesem holistischen Ansatz iiberzeugt.

» Rund um die persénliche Situation
bauven Berater bei Swiss Life Select
gemeinsam mit dem Kunden ein Vor-
sorgekonzept auf, planen Notfall-
reserven ein und beriicksichtigen die
Ausbildung der Kinder.

Was ist Financial Planning bzw. holisti-
sche Finanzberatung — und warum ist
sie heute wichtiger denn je?

Christoph Obererlacher:  Financial
Planning bedeutet, die gesamte finan-
zielle Lebenssituation eines Menschen
im Blick zu haben — nicht nur ein ein-
zelnes Produkt oder einen kurzfristi-
gen Bedarf. Holistische Finanz-
beratung verkniipft daher Vermé-
gensaufbau, Vorsorge, Absicherung,
Liquidititsplanung und Lifestyle-
Entscheidungen miteinander. Gerade
heute, wo Menschen linger leben,
Arbeitsbiografien vielfiltiger werden
und Mirkte immer komplexer sind,
braucht es Orientierung und Klarheit.
Ein zentrales Element dabei ist Ver-
trauen. Unsere Kund:innen erwarten
zu Recht, dass ihre Entscheidungen
auf einer neutralen Auswahl aus Hun-
derten von Tarifen basieren. Deshalb
setzen wir auf erfahrene Financial
Planner, die eng mit internen Spezia-
list:innen fiir Investment, Versiche-
rung, Immobilien und Finanzierung
zusammenarbeiten. So haben unsere
Kund:innen stets eine zentrale An-
sprechperson fiir alle Finanzthemen —
und gleichzeitig Zugriff auf Fach-
expertise im Hintergrund.

SwissLifeSelectsprichtvonholistischer
Finanzberatung.Konnen SieeinBeispiel
nennen, wie ein solcher gesamtheit-
licher Ansatz in der Praxis aussieht?

Ein klassisches Beispiel ist die Finan-
zierung einer Immobilie. Hier be-
trachten wir nicht nur die Kredit-
konditionen, sondern beginnen be-
reits bei der Ansparung des Eigen-
kapitals und der Rendite dahinter.

Gleichzeitig beriicksichtigen wir Aus-

wirkungen auf Liquiditit, Absiche-
rung und Altersvorsorge wihrend der
Finanzierungsphase. Parallel bauen
wir gemeinsam mit dem Kunden ein
Vorsorgekonzept auf, planen Notfall-
reserven ein und beriicksichtigen die
Ausbildung der Kinder. Dieses ,Big
Picture” entsteht, weil unsere Finan-
cial Planner auf ein Expertenteam im
Hintergrund zugreifen konnen.

In der Praxis sehen wir hiufig, dass
Kundinnen und Kunden bereits Pro-
dukte erworben haben, die fiir sich
genommen sinnvoll sind — aber nicht
zur personlichen Lebensstrategie pas-
sen. Hier setzen wir an: Wir struktu-
rieren die bestehenden Vertrige neu
und schaffen einen Gesamtplan, der
sich wirklich an den individuellen
Zielen orientiert.

Wie verbinden Sie digitale Tools mit
persdnlicher Beratung?

Digitale Tools sind ein unverzicht-
barer Bestandteilmoderner Beratung.

Wir investieren ethebliche Mittel in
Vergleichssysteme, die Produkte von
iber 100 Banken, Versicherungen
und Investmenthiusern analysieren.
Diese Tools schaffen Transparenz,
ermoglichen es, Szenarien zu simulie-
renund komplexe Produkte verstind-
lich darzustellen. Aber: Die eigent-
liche Entscheidung, welche Strategie
zum Leben und zu den Zielen passt,
entsteht im persénlichen Gesprich.
Digitale Tools liefern die Fakten —
personliche Beratung bringt Orien-
tierung und schafft Vertrauen.

Geboten wird ein breites Portfolio an
Services aus einer Hand. Welche Aspek-
te sind lhrer Ansicht nach derzeit beim
Investieren besonders zu beachten?

Wir betreuen in Osterreich rund
100.000 Kund:innen und gewinnen
jahrlich etwa 3.000 neue. Besonders

wichtig ist derzeit die richtige Balance
zwischen Chancen und Sicherheit.

Es gibt eine groBe Bandbreite an Asset-
klassen oder auch Mischfonds. Was ist
derzeit besonders interessant — und
welche Rolle spielen dabei Rohstoffe
oder Gold?

Mischfonds bleiben attraktiv, da sie
unterschiedliche Mirkte und Anlage-
klassen professionell kombinieren.
Rohstoffe und Gold dienen weiterhin
als Stabilitdtsanker in unsicheren Zei-
ten. Goldistvorallemals Beimischung
zusehen—zuletztauchmiterfreulicher
Rendite. Langfristig geht es darum,
mit einer solchen Beimischung Stabi-
litdt in ein Portfolio zu bringen.

Investieren bedeutet oft, einen groBe-
ren Zeithorizont zu betrachten. Was ist
bei der Vorsorge zu beachten — und wie
spielen diese Themen zusammen?

Vorsorge ist ein Langstreckenlauf.
Wer frith beginnt, profitiert vom Zin-

seszinseffekt und kann Schwankun-
gen besser abfedern. Gleichzeitig gilt:
Vorsorge endet nicht mit dem Pen-
sionsantritt. Da viele Menschen heute
85, 90 oder ilter werden, miissen wir
die Entnahmephase ebenso sorgfiltig
planen wie die Ansparphase. Unsere
Aufgabe ist es, Strategien zu entwi-
ckeln, die Ertrdge sichern und gleich-
zeitig Inflation ausgleichen. Hier
arbeiten unsere Financial Planner
Hand in Hand mit internen Experten,
um individuelle Lésungen zu schaffen.

Wie sieht lhrer Meinung nach eine opti-
male Balance zwischen Vorsorge, Liqui-
ditédt und Lifestyle-Investments aus?

Die optimale Balance ist individuell —
aber drei Prinzipien gelten fiir alle:
1.) Absicherung und Vorsorge: Ein
stabiles Fundament ist unverzichtbar
— Risikoabsicherung, Altersvorsorge
und solide Anlagen.

2. Liquiditit: Ein ausreichender Puf-
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fer sorgt fiir Flexibilitidt und verhin-
dert, dass man in ungtinstigen Marke-
phasen Vermégen auflgsen muss.

3.) Lifestyle-Investments: Immobi-
lien, Beteiligungen oder Kunst kon-
nen Freude und Identifikation stiften.
Sie sollten jedoch immer auf einem so-
liden Fundament aufbauen, nicht an
dessen Stelle treten.

In Osterreich sind wir mit 35 Biiros
flichendeckend vertreten und der
erste  Ansprechpartner  fiir
einen umfassenden Finanz-

check aller Vertriige — im-

mer mit dem Blick darauf,

diese auf die personlichen

Wiinsche und Ziele abzustimmen.
Durch unsere neutrale Auswahl aus
Hunderten von Tarifen, die Mglich-
keit, Experten im Hintergrund
einzubeziehen, und den Zugang zu
institutionellen Strategien auch fuir
kleinere Anlagesummen schaf-

fen wir einen klaren Mehr-

wert. Genau das macht

holistische Finanzbera-

tung aus: ein Ansprech-

partner fiir alles, ge-

stiitzt auf Fachexperti-

se, neutralen Vergleich

und Vertrauen.

- MARTIN MUHL

Vorsorge endet
nicht mit dem
Pensionsantritt. Da
viele Menschen
heute 85, 90 oder
alter werden,
missen wir die
Entnahmephase
ebenso sorgfiltig
planen wie die
Ansparphase.

Digitale Tools
liefern die Fakten —
personliche
Beratung bringt
Orientierung und
schafft Vertrauen.
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Chiphersteller Nvidia gibt

den Takt an den Borsen vor

Nervositat. Kursverluste vor Bilanz-Veroffentlichung. Diese fiel aber gut aus.

Von Robert Kleedorfer

Bis Mitte der Vorwoche war
die Welt an den Finanzmérk-
ten noch in Ordnung. Die In-
dizes erreichten etwa in den
USA oder Deutschland im
Herbst laufend Rekordstian-
de und auch in Wien war der
Leitindex ATX drauf und
dran, die 5.000-Punkte-Mar-
ke zu tibertreffen und damit
auch sein Allzeithoch aus
dem Jahr 2007. Doch zu frith
gefreut. Das Ende des l4ngs-
ten Shutdowns der US-Ge-
schichte markierte auch das
Ende einer unbéndigen Auf-
wartsbewegung. Die drei
wesentlichen Griinde dafiir:

¢ Nvidia-Bilanz Das mit
einem Wert von knapp 4,6
Billionen Dollar weltgroRte
borsenotierte Unternehmen
legte am Mittwoch nach
Handelsschluss (nach Red.-
schluss dieser Ausgabe, Anm.)
Quartalszahlen vor. Auf die-
se wartet nicht nur die Tech-
branche, sondern alle Markt-
teilnehmer gespannt. Denn
in jiingster Zeit nahmen die
Sorgen zu, dass sich eine
Techblase gebildet hat, de-
ren grofte Auspragung die
Kiinstliche Intelligenz dar-
stellt. ,Bei KI ist viel Fantasie
eingepreist, aber noch wird
relativ wenig Geld verdient*,
sagt Christoph Obererlacher,
CEO des Finanzberaters
Swiss Life Select Austria.
Dennoch seien im Nasdag-
Index von 3.000 Titeln nur
15 bis 30 Werte direkt vom
KI-Geschift abhingig, gibt er
zu bedenken. Und viele Ak-
tien seien gar nicht iiberhitzt.
,Der Anstieg der Borsen war
gerechtfertigt.“ Laut Vincent
Mortier, Chief Investment
Officer bei Amundi, stellt
sich die Frage, wie sich KI zu
Geld machen lasse, da vielen
Nutzern die Basisversion ge-
niige. Zudem gebe es immer
mehr Wettbewerb, darunter

auch Open Source-Anbieter.
Einige Investoren haben
bei Nvidia bereits vorsorg-
lich Kassa gemacht und sind
mit hohen Gewinnen ausge-
stiegen. Darunter auch Tech-
Milliardér Peter Thiel. Dieser

verkaufte im dritten Quartal
seine gesamte Beteiligung an
Nvidia. Die Aktie selbst ver-
lor im November 8 Prozent
an Wert. Ungeachtet der Be-
fiirchtungen einer Blase
bleibt die Nachfrage nach
Nvidia-Chips ~ stark, da
Cloud-Giganten wie Micro-
soft Milliarden in KI-Rechen-
zentren investieren. Jensen
Huang, CEO von Nvidia, sag-
te jlingst, dass der Konzern
bis 2026 Auftrige im Wert
von 500 Mrd. Dollar hat.

Die Sorgen um Nvidia er-
wiesen sich als unbegriindet.
der Konzern prognostizierte
nach Bérsenschluss mit 65
Mrd. Dollar einen Umsatz fiir
das vierte Quartal, der iiber

den Schitzungen der Wall
Street liegt (61,6 Mrd.). Auch
im dritten Quartal lagen die
Zahlen tber den Erwartun-
gen. Der Umsatz legte von
35,1 auf 57 Mrd. Dollar zu,
der Gewinn von 0,78 Dollar je
Aktie auf 1,30 Dollar.

* US-Zinspolitik Neben Nvi-
dia hat die US-Zinspolitik ak-
tuell groflen Einfluss auf das
Borsengeschehen. Denn die
Mehrzahl der Marktteilneh-
mer hatte urspriinglich eine
weitere Zinssenkung der US-
Notenbank Fed fiir Dezem-
ber eingepreist. Niedrigere
Zinsen befliigeln in der Regel
die Kurse, da sich Unterneh-
men giinstiger Fremdkapital
beschaffen kénnen. Doch die
Senkung steht inzwischen auf
der Kippe, da die Inflation zu
hoch ist. Tiefere Zinsen wiir-
den diese weiter anheizen.
Bei der letzten Zinssitzung
Ende Oktober gab es grofie
Uneinigkeit {iber den weite-

ren Kurs der Notenbank.
»Eine Zinssenkung wire
eine positive Uberraschung®,

sagt Obererlacher im KU-
RIER-Gesprach. US-Noten-
bankchef Jerome Powell las-
se sich von Prasident Donald
Trump keinen Druck ma-
chen. Erst nichstes Jahr wer-
de die Inflation weitere Sen-
kungen zulassen.
» Arbeitsmarkt Am Donners-
tag hitten erstmals nach dem
Shutdown wieder Arbeits-
marktdaten veroffentlicht
werden sollen. Die Fed achtet
bei ihren Zinsentscheidungen
auch auf den Arbeitsmarkt.
Sind die Zahlen schwach,
konnte dies fiir eine Senkung
sprechen. Doch die Fed wird
bei ihrer Sitzung am 10. De-
zember {iiber diese Daten
nicht verfiigen. Die Verdffent-
lichung wurde am Mittwoch
iiberraschend auf 16. Dezem-
ber verschoben.
Obererlacher hilt eine
Jahresendrallye fiir moglich.
Schlieflich falle statistisch
betrachtet das vierte Quartal
im S&P-Index zu 90 Prozent
positiv aus wenn auch das
dritte schon gut verlief.

LBei Kl ist viel
Fantasie eingepreist,
aber noch wird relativ
wenig Geld verdient.”

Christoph Obererlacher, CEO
Swiss Life Select Austria
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Seit Tagen herrscht an den Bérsen Nervositédt im Vorfeld der Verdffentlichung der Nvidia-Bilanz.
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Holistische Planung

Warum CEOs bei der Vorsorge auch fiir ihre Mitarbeitenden Impulse setzen
sollten, was man unter Finance Longevity versteht und warum bei der Finanz-
planung ein ganzheitlicher Blick wichtig ist, erklart Christoph Obererlacher,

CEO von Swiss Life Select Osterreich, im Gesprach.

Text: Philipp Josef Rossmann

inanzen schiebt man gern auf
die lange Bank - doch gerade
jetzt gilt: Wer seine Zukunft
strategisch  plant, gewinnt
Freiheit, Sicherheit und Ge-
lassenheit.

Was bedeutet fiir Sie finanzielle
Selbstbestimmung?

Die Strategie kommt vor dem Produkt.
Finanzielle Selbstbestimmung heif3t,
Entscheidungen iiber das eigene Leben
unabhingig treffen zu kénnen - ob es
um Familie, Karriere oder personliche
Traume geht. Zuerst bespricht man Zie-
le und entwickelt ein Konzept, danach
folgt die Auswahl passender Produkte
aus einer Vielzahl von Anbietern. Wer
seine Finanzen im Griff hat, gewinnt
Freiheit und Gelassenheit. Entschei-
dend ist nicht ein einzelnes Produkt,
sondern eine Strategie, die Absiche-
rung, Vorsorge, Liquiditdt und Vermo-
gensaufbau verbindet.

Warum ist es wichtig, friihzeitig iiber
die eigene Finanzplanung nachzuden-
ken - und was erleben Sie, wenn Sie in
Schulen oder Firmen Inputs zu Finan-
cial Planning geben?

Ein guter Finanzplan macht zufriede-
ner - auch und insbesondere im Job.
Bei Vortrigen in Schulen und Unter-
nehmen sehe ich, wie viele Fragen of-
fenbleiben, weil Ansprechpartner feh-
len, die gemeinsam mit den Menschen

Hllh 4.2025

eine Zukunftsstrategie erarbeiten. Oft
fehlt auch Wissen iiber Produkte, Risi-
ken und Chancen. Viele kaufen nur ver-
einzelt Produkte, statt ein Konzept zu
verfolgen. Finanzplanung ist Architek-
tenarbeit: Zuerst das Haus anhand sei-
ner Ziele konzipieren, dann vergleicht
man anhand von Fakten Dutzende Pro-
dukte aus dem Anbietermarkt. Unter-
nehmen, die Finanzbildung fordern,
steigern die finanzielle Resilienz, Moti-
vation und Bindung ihrer Mitarbeiten-
den. Finanzielle Bildung ist damit ein
Wettbewerbsvorteil.

Personlich ist mir dieses Thema ein gro-
f3es Anliegen, weshalb ich sowie unsere
Financial Planner in Firmen und Schu-
len unterwegs sind, um tiber finanzielle
Selbstbestimmung aufzuklaren - gera-
de in Osterreich ist dieses Thema noch
nicht ganz angekommen.

Wie unterstiitzt eine Finanzstrategie
personliche Ziele wie Eigenheim, Pen-
sion oder Familienabsicherung?

Eine Strategie schaftt ein ,,Big Picture™:
Sie beginnt beim Eigenkapitalaufbau,
umfasst die Finanzierungsphase und
beriicksichtigt gleichzeitig Vorsorge
und Absicherung. Alles hingt zusam-
men — und eine holistische Beratung
sorgt dafiir, dass einzelne Entscheidun-
gen in eine Gesamtplanung eingebettet
sind. Gerade bei Finanzierungsverglei-
chen sehen wir bei Wohnungskaufen oft

Personlich ist mir
dieses Thema ein
groBes Anliegen,
weshalb ich sowie
unsere Financial
Planner in Firmen
und Schulen
unterwegs sind.
Christoph Obererlacher
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Herzlich

Unterschiede von mehreren zehntau-
send Euro iiber die Laufzeit.

wel‘ dlese Wie lauft ein typischer Beratungspro-
Themen heute zess bei Ilhnen ab?
bepﬁcksichtigt’ Im Erstgesprich geht es um Wiinsche
schafft echte ;md Ziele. Der l?ln.stleg 1sF also eine urTl-
. . assende, personliche Finanzstrategie,
finanzielle kurz: unsere ,,PFS“. Wir analysieren be-
Gelassenheit stehende Vertrége, priifen Liicken und

entwickeln ein Konzept, das Notfall-
reserven, Vorsorge, Absicherung und
Investitionen integriert. Wichtig: Stra-
tegien sind dynamisch und werden lau-
fend an Lebensphasen und Mirkte an-
gepasst.

fiir morgen.
Christoph Obererlacher

Wie lassen sich Liicken in bestehen-
den Vertragen erkennen und unnitige
Kosten vermeiden?

Viele besitzen sinnvolle Produkte, die
jedoch nicht optimal zusammenspielen.
Wir bringen Ordnung ins Portfolio,
schlieBlen Liicken und vermeiden Dop-

SwissLife @
Financial Planning Haus

Wiinsche, Triume & Ziele Pension & Ernrezeit

Kursiratsg | Migelfnstsg | Langfntg
oS
3 el - fole]
Arbeirskraft s%a 29
E9) all
U~
Seaatliche Pension 9 '
Vermagemsafbay & Irmie Lebensphase Entnshmepian
Abrsscherarsgrn von Rriben antlany dor Zate: Rendae - B Seweroptiment
Alter heasr Arbeaneinkomemen e<pgr> Fenuan & Kapialvermogen 0

pelgleisigkeiten. Durch den neutralen
Vergleich von hunderten Tarifen erzie-
len wir bessere Konditionen - oft mit
Einsparungen von mehreren hundert
Euro pro Jahr.

Worauf ist bei Immobilien zu achten?
Eine Immobilie ist mehr als ein Kredit-
vertrag. Wir betrachten Eigenkapital-
bildung, Finanzierungsstruktur, steuer-
liche Aspekte und Absicherung. Auch
Verkauf und Werterhalt gehoren dazu.
Immobilien sind Teil der Gesamtstrate-
gie. Unsere Makler und Financial Plan-
ner arbeiten hier Hand in Hand. Beliebt
ist zudem die kostenfreie Immobilien-
bewertung im Kundenportal ,FiLiP*
(Financial Life Planner).

Was bedeutet Finance Longevity?
Finance Longevity beschreibt, dass
Menschen nicht nur linger leben, son-
dern auch linger finanziell aktiv blei-
ben. Vorsorge endet daher nicht mit
dem Pensionsantritt. Die Entnahme-
phase muss ebenso sorgfiltig geplant
werden wie die Ansparphase. Ziel ist es,
Ertrage zu sichern, Inflation auszuglei-
chen und flexibel zu bleiben.

Wie ladsst sich diese neue Realitat
heute schon einplanen?

Durch frithzeitige Strategien, die auch
spate Lebensphasen beriicksichtigen:
Reserven schaffen, Entnahmestrategien
definieren, Szenarien wie Gesundheits-
kosten oder Erbschaft simulieren. Wer
diese Themen heute beriicksichtigt,
schafft echte finanzielle Gelassenheit
fiir morgen. @

Das Financial Planning Haus von
Swiss Life Select zeigt die
ganzheitliche Finanzplanung
iber alle Lebensphasen hinweg
- von der Absicherung der
Arbeitskraft und dem Vermo-
gensaufbau bis zur Pension und
Entnahmephase im Ruhestand.

Hllh 4.2025
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Karin Kafesie (VIG) und
Michael Kafesie (RBI).
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Susanne Porsche (Investorin
und Filmproduzentin)

CHRISTIAN DUSEK

Sy
Elisabeth Zehetner (Staatsse-
kretdrin), Ralf Lothert (JTI).

Ein Fest mit der

Wirtschaft

Politik, Wirtschaft und Medien bei der ROMY.

In Feierlaune. Es sind namhaf-
te Unternehmen und Institu-
tionen, die sich der Faszina-
tion der ROMY hingeben -
und das grof3e Filmfest in Kitz-
bithel heuer kriftig unter-
stiitzten. Kitzbiihel Tourismus
und Explora Journeys (MSC),
das Osterreichische Bundes-
heer und Kitz Ski, Kunsthan-
del Freller und Juwelier Hiig-
ler, Sensai, Berglez Travel
Concierge und BMW waren
dabei, sowie viele mehr. Und
so ist die ROMY-Gala auf der

yF B "‘" \
Agnes Husslein und
Walter Freller (Kunsthandel).

e
o
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=
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5
&
&
=}

Biihne ein Fest von Film und
Fernsehen, unter den Zuse-
hern vor Ort aber auch eine
Zusammenkunft von Wirt-
schaft und Politik. Verteidi-
gungsministerin Klaudia
Tanner folgte der Show,
ebenso die Staatssekretire
Elisabeth Zehetner und Ale-
xander Proll. Auch Werner
Kogler feierte mit. Nicola
Lelli (Explora Journeys, MSC)
war zu Gast, Franziskus
Kriegs-Au von Juwelier Hiig-
ler kam mit Diamanten, Film-

Christoph Obererlacher (Swiss
Life Select) und Ehefrau Hanna
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produzentin und Investorin
Susanne Porsche glanzte bei
der Gala. Die Medienmanager
Markus Breitenecker und
Hans Mabhr, sowie Christoph
Riith und Mark Mickasch
(beide Funke) kamen ins Fest-
zelt. Auch unter den Festgés-
ten waren Karin Kafesie

(VIG) und Michael Kafesie
(RBI), Christoph Obererla-
cher (Swiss Life Select), Ralf-
Wolfgang Lothert und Silvia
Polan (beide JTI) und Walter
Lukner von Payback. SB

Mchael aer (BMLV) und
Walter Lukner (Payback).
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INVESTMENTFORUM  November | 2025

FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Salzburg: Hotel Sacher, 3. November 2025

Gerald Kirchner,
Privatkundenberatung,
Raiffeisenbank St. Johann-
Wagrain-Kleinarl eGen:

» Besonders interessant
waren die vielfdltigen Mei-
nungen und Sichtweisen, die
spannenden Themen sowie
der bereichernde Austausch
mit Kollegen anderer Institute
—eine tolle Gelegenheit, neue
Impulse zu gewinnen und
liber den eigenen Tellerrand
zu blicken.«

FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Graz:

Harald Lachmair, Direktor,
Schelhammer: » Das Invest-
mentforum in den Bundes-
Landern ist rundherum
professionell organisiert.

Es fangt mit der rechtzeitigen
Information zur Anmeldung
samt freundlicher Erinnerung
an, und bei der eigentlichen
Veranstaltung gefallt mir der
offene und kommunikative
Austausch mit den Vortra-
genden und den Teilnehmern
sehr gut. Weiter so! «

Margarete Huber,
Geschaftsfiihrerin Auxus
Private Finance GmbH:

» Die Kombination aus
klaren Einschatzungen zu
europdischen Aktien und
spannenden Perspektiven
auf US-Titel oder Emerging-
Markets-Chancen ist fiir uns
eine wertvolle Grundlage,
um unsere Kunden fundiert
durch unterschiedliche
Marktphasen zu begleiten.«

Walter Etschmeier,
Geschaftsfiihrer, Fivo Invest
GmbH: > Die Veranstaltung
war hervorragend organi-
siert! Spannende Vortrage,
praxisnahe Einblicke und in-
spirierende Speaker machten
den Tag duBerst wertvoll.
Besonders hervorheben
mochte ich den Vortrag von
Franklin Templeton, dessen
Anlagestrategien absolut
empfehlenswert waren.«

Patrick Wallner, Ver-
sicherungsagent, Allianz
Agentur Wallner Patrick:

» Das Investmentforum bot
eine hervorragende Plattform
fiir den Austausch innovativer
Ideen und aktueller Trends.
Besonders spannend war der
Marktausblick Richtung 2026.
Die Diskussion iiber die Rolle
von ETFs in einem volatilen
Marktumfeld brachte frische
Einsichten und regte zum
Nachdenken an.«

Das Weitzer, 6. November 2025

Karl Heinz Samonig,
Portfoliomanager, BKS Bank:
» Das Investmentforum ist
fiir mich ein Pflichttermin.
Topformat mit aktuellen
Kapitalmarktthemen, die
neue Impulse geben! Neben
der Maglichkeit zum person-
lichen Gesprach mit den
Teilnehmern und Vertretern
der Fondsgesellschaften
fand ich im November die
Themen Asien inklusive China
und Critical Technologies
besonders interessant.«

4

Horst Fritz, Gewerb-
licher Vermdgensherater,
Swiss Life Select: » Das
Investmentforum war wie
immer eine hochwertige
informative Veranstaltung,
wo Investmentgesellschaften
verschiedene Themen und
Markte beleuchtet und uns
mit Infos versorgt haben. Da
konnte man sich wieder neue
Ideen fiir meine Kunden und
ihre Investments holen.«

Mario Herbst, Privatkun-
denberater, Raiffeisenbank
Leibnitz: »» Das Investment-
forum bot einen informativen
Marktausblick und iiberzeug-
te durch professionelle Ein-
schatzungen der Referenten.
Eine tolle Veranstaltung fiir
alle, die fundierte Einblicke
in aktuelle Markttrends
suchen.«

Thomas Thanner, Leitung
Vermagensberatung, RB
Region Liezen: » Das Invest-
mentforum war eine her-
vorragend organisierte Ver-
anstaltung mit inspirierenden
Vortragen renommierter
Referenten verschiedener
Fondsgesellschaften, die
ein breites Spektrum an
Veranlagungsideen in
unterschiedlichen Markten
und verschiedenen Assets
prasentierten.«

Victoria Tieber-Samitz,
Beraterin, Private Banking
Graz, Schelhammer Capital
Bank: »» Das Investmentforum
bot spannende Einblicke in
aktuelle Markttrends — von
europaischen Aktienchancen
iiber Schwellenlander-ETFs
bis hin zu Schliisseltechno-
logien. Die praxisnahen
Impulse und unterschied-
lichen Perspektiven machen
die Veranstaltung fiir uns
besonders wertvoll.«

FOTO: © DANIEL SOBIETZKI | RAIFFEISENBANK ST. JOHANN-WAGRAIN-KLEINARL, FRANZ HELMREICH | SCHELHAMMER, AUXUS PRIVATE FINANCE, FIVO INVEST, ALLIANZ AGENTUR, CAROLINE KNAUDER | BKS, STEFAN MULLER | PDYL.DE | SWISS LIFE SELECT,

RAIFFEISENBANK LEIBNITZ, RB REGION LIEZEN, SCHELHAMMER CAPITAL BANK
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FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Linz: Ars Electronica Center, 5. November 2025

Florian Hufnagl, Private
Banking, Volkskreditbank AG:
» Besonders schatze ich die
Inputs von unterschiedlichen
Fondsmanagern zu speziellen
Schliisseltechnologien aus
den verschiedensten Bran-
chen beziehungsweise auch
zuihren Investmentprozessen
und worauf sie speziell bei der
Aktienauswahl achten. Der
Austausch mit Branchenkol-
legen in den Pausen rundet
das Setting fiir mich ab.«

FONDS professionell Investmentforum 2025 | Stimmen aus Innsbruck: AC Hotel, Marriott, 4.

Rupert Mitterer, Private
Banking, Bankhaus Carl
Spangler & Co. AG:

» Das Tolle an diesem Format
ist die Vielfalt der prasen-
tierten Themen und Vor-
tragenden. Dariiber hinaus
eine gute Maglichkeit zum
Austausch mit Branchen-
kollegen — daher: Ich freue
mich immer wieder auf das
FONDS professionell
Investmentforum! <

Florian Wandl, Fondsma-
nagement, 3 Banken-Gene-
rali: » Es wurde verdeutlicht,
dass abseits der dominie-
renden US-Mega-Caps noch
weitere attraktive Alter-
nativen hestehen. Vor allem
die von einem schwacheren
US-Dollar profitierenden
Emerging Markets, aber
auch Europa und zukiinftige
Schliisseltechnologien wie
Robotics und Cybersecurity
konnen hier sinnvolle Er-
ganzungen darstellen.«

Thomas Singer, Private
Banking, Sparkasse Neu-
hofen: »» Mich fasziniert, wie
unterschiedlich die Ansatze
im Fondsmanagement sein
konnen - und doch haben
alle dasselbe Ziel: Rendite! «

Das nachste
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November 2025

Michael Brugger, Veranla-
gungsspezialist / Private Ban-
king, Raiffeisen Regionalbank
Schwaz-Wattens: » Wir leben
in einer von uns Europdern
gepragten selbstverstandli-
chen Welt und versuchen aus
unserer Sichtweise heraus
die iibrige zu erklaren. So
mancher Vortragende auf den
Fonds professionell Veran-
staltungen vermag uns eine
andere ,Brille” aufzusetzen

- immer wieder faszinierend
und sehr interessant! «

Johannes Bohler, Landes-
direktor Wealth Management
Region Osterreich West,
Schoellerbank: »» Das
Programm hat fiir mich die
derzeitigen Chancen in der
Zukunft voll getroffen!
Schliisseltechnologien,
Schwellenlander, US-Aktien-
markt, europdische Aktien
oder doch eine Multi-As-
set-Strategie, eventuell auch
noch passiv abgebildet.«

Elias Beiser, Private
Banking, Raiffeisenbank
Lech am Arlberg: » Das
Fondsforum iiberzeugt jedes
Mal aufs Neue mit einem
breiten Spektrum an Themen
und Losungen. Die unter-
schiedlichen Blickwinkel und
praxisnahen Informationen
liefern wertvolle Impulse fiir
die tagliche Arbeit.«

Angelika Kirchmair, Kun-
denbetreuerin Institutionen,
Raiffeisen-Landesbank Tirol:
»Es war wieder eine gute
Gelegenheit, ein aktuelles
Markt-Update und interes-
sante Investmentstrategien
von den Experten prasentiert
zu bekommen. Eine gelun-
gene Veranstaltung mit
einem abwechslungsreichen
Programm und der Maglich-
keit zum Austausch mit den
Referenten und Kollegen.«

Stanislaus Pfister,
Vorstand/Geschaftsleitung,
Raiffeisenbank Tux eGen:
»Das Investmentforum in
Innsbruck bietet spannende
Einblicke in verschiedene
Regionen und Anlagemag-
lichkeiten. Die vielfaltigen
Vortrdge erweitern den
Horizont fiir die Beratung

im Bankgeschaft und bieten
zudem eine wertvolle Gele-
genheit zur Netzwerkpflege.«
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Nachwuchs gesucht

Digitalisierung, Demografie und ein neues Berufsverstandnis pragen
den Finanzvertrieb im Jahr 2025. Wahrend erfahrene Berater
den Ruhestand planen, sucht die Branche nach jungen Talenten.

as Thema ist alt, die Brisanz neu: Der

osterreichische Finanzvertrieb steht
2025 stirker denn je im Spannungsfeld
zwischen dem demografischen Wandel
und einem zunehmend digitalen Marke
umfeld. Wihrend in den 2010er-Jahren
der Fachkriftemangel in der Finanz
beratung eher als langfristige Sorge
galt, ist er heute Realitit. Die Zahl der
aktiven Berater — gewerbliche Vermo-
gensberater und Wertpapiervermittler
zusammen - ist laut aktuellen Erhebun-
gen der Wirtschaftskammer vom Marz
2025 auf rund 3.586 Personen gesunken.
Das entspricht einem Riickgang von
tiber einem Drittel gegentiber 2012, als
noch rund 5.600 Berater aktiv waren.
Gleichzeitig zeigen sich neue Strukturen
und Strategien, die der Branche HofF
nung geben: Professionalisierte Nach-
wuchsprogramme, digitale Plattformen
und flexible Ruhestandsmodelle sollen
die Schere zwischen Alt und Jung schlie-
fen — mit bisher gemischtem Erfolg. Im

Jahr 2012 untersuchte FONDS profes-
sionell erstmals die Altersstruktur der
Haftungsdicher. Damals lag der Schwer-
punkt der Beraterschaft klar zwischen
45 und 60 Jahren. Junge Finanzberater
unter 30 waren rar. Zugleich zeigten
sich die Vertriebe unschliissig, wie sie
neuen Nachwuchs gewinnen sollten.
Das Berufsbild galt als attrakeiv, doch der
Einstieg war schwierig — komplexe Regu-
lierungen, hohe Ausbildungskosten und
ein oft fehlendes Fixeinkommen hielten
viele potenzielle Bewerber ab. Die aktu-
elle Auswertung der Altersstruktur (siche
Grafik) zeigt eine deutliche Verschiebung
nach oben. Wihrend 2012 noch rund
ein Viertel der Berater unter 40 Jahre alt
war, liegt dieser Anteil heute bei unter 15
Prozent. Die stirkste Gruppe stellen 2025
die 50- bis 60-Jahrigen, gefolgt von den
40- bis 50-Jahrigen. Der Anteil der tber
60-Jahrigen ist von rund zehn auf iber
20 Prozent gestiegen — ein klares Zeichen
dafiir, dass viele erfahrene Berater linger

Der Finanzvertrieb steht vor der
Herausforderung, dass das Durch-
schnittsalter der Vermdgensberater
steigt. Auch am FONDS professionell
KONGRESS 2025 war dieser Trend zu
bemerken.

aktiv bleiben, statt in Pension zu gehen.
Ein Grund dafiir liegt in den neuen
Modellen der Bestandssicherung: Anstatt
abrupt aufzuhoren, bleiben iltere Bera-
ter oft in reduzierter Form titig, geben
schrittweise Kundenbestande weiter oder
bleiben als Mentoren in Netzwerken ein-
gebunden.

Neue Generation

Die grofste Heraustorderung  bleibt
jedoch die Gewinnung junger Beraterin-
nen und Berater. Wihrend die Zahl der
Pensionierungen steigt, gelingt es der
Branche bislang nur begrenzt, junge Men-
schen fiir den Beruf zu begeistern. Chris-
tian Schuller, Geschiftsfithrer von Top
Ten, sicht darin eine zentrale Zukunfts-
frage: . Wir bieten jungen Beratern hoch-
wertige Leads, Mentorship-Programme
und eine moderne, technologiegestiitzte
Arbeitsumgebung. Unser Ziel ist, den
Einstieg so attraktiv und erfolgreich wie
moglich zu gestalten.” Das Unternehmen
setzt dabei auf ein durchgingiges Ein-
stiegsprogramm, das den Ubergang zur
Selbststindigkeit begleitet — von Schu-
lungen tber finanzielle Starthilfen bis zu
flexiblen Vergiitungsmodellen. Fiir Schul-

FOTO: © GUNTER MENZL | FONDS PROFESSIONELL

ler ist klar, dass ein klarer Karrierepfad
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Christoph Obererlacher, Swiss Life Select: ,Wir
erhalten monatlich zwischen 400 und 600 digitale
Bewerbungen.

entscheidend ist, um junge Menschen
langfristig in der Branche zu halten: Wir
miissen von Beginn an Erfolgserlebnisse
schaffen — dann bleibt auch die Begeiste-
rung fiir den Beruf®

Intensiver Recruiting-Prozess

Im Vergleich dazu gehen groffe Ver-
triebsstrukturen wie Swiss Life Select
einen deutlich offensiveren Weg. CEO
Christoph Obererlacher
berichtet etwa von einem
intensiven Recruiting-Prozess:
Wir erhalten monatlich zwi-
schen 400 und 600 digitale
Bewerbungen. Daraus fih-
ren unsere Vertriebsfithrungs-
krifte rund 40 Gespriche
mit Interessenten. Im Mittel-
punkt steht eine eigene Aka-
demie mit E-Learning-Platt
form (eCampus), internen und
externen Trainern sowie finan-
zieller Unterstiitzung bis zur
staatlichen Vermogensberater-
prifung. Jeder Neueinsteiger
wird zudem von erfahrenen

FOTO0: @ CEM CEMERA | SWISS LIFE SELECT, MICHAEL WEINWURM | WEINWURM FOTOGRAFIE | TOPTEN WERTPAPIER, MARKUS BACHER PHOTOGRAPHER | FONDS PROFESSIONELL | FINANZADMIN GMBH

Teamleitern begleitet. ,Junge
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deutlich.

»Wir miissen von Beginn
an Erfolgserlebnisse
schaffen — dann bleibt
auch die Begeisterung
fiir den Beruf.«

Christian Schuller, Top Ten

Berater arbeiten meist mit jiingeren Kun-
dengruppen in Vorsorge und Finanzie-
rung, Altere Berater konzentrieren sich
stirker auf das Investmentgeschift — und
genau das erginzt sich gut®, so Obererla-
cher. Beim Haftungsdach Finanzadmin

Entwicklung der Altersstruktur

Ausgewahlte Haftungsdacher

Altersstruktur der Berater in Haftungsdéachern

® 2025
w2012

10%

5% 20% 25% 30%

Der demografische Wandel zeigt sich innerhalb der vergangenen Dekade
Quelle 2012: Aricon, BAF, JOC. Prima Pool, Top Ten | Quelle 2025: Privatconsult, Finanzadmin, Swiss Life Select, Top Ten

5% 40%

Reinhard Magg, Finanzadmin: , Mit der voll
digitalen Abwicklungsplattform sprechen wir
insbesondere jiingere Zielgruppen an."

setzt Geschiftsfithrer Reinhard Magg
auf Digitalisierung und Networking als
Schliissel zur Nachwuchsgewinnung, Mit
der hauseigenen Plattform smartMSC
wurde der Beratungsprozess komplett
digitalisiert — ein wichtiger Schritt, um
technikaffine Einsteiger anzusprechen.
»Mit der voll digitalen Abwicklungsplatt-
form sprechen wir insbesondere jiingere
Zielgruppen an’ Zusitzlich wurde das
Next Generation Forum eta-
bliert — ein Format, das junge
Berater gezielt vernetzt und
thnen die Moglichkeit gibt,
die Zukunft der Branche aktv
mitzugestalten.

Bei Privatconsult wiederum
verfolgt man durchaus einen
individuellen Ansatz. So sicht
Geschiftsfithrer Stefan Ferstl
die grofte Hiirde im selbst
standigen Einstieg: ,,Aufer-
halb  des
beginnt die Karriere meist
in Selbststindigkeit — haufig
ohne finanzielles Grundein-

Bankensektors

kommen. Das schreckt viele
ab Sein Appell: ,Mehr Unter-
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nehmen sollten Strukturen schaffen, die
junge Talente gezielt unterstiitzen und den
Einstieg finanziell abfedern.“ Im eigenen
Haus bietet Privatconsult Ubergabemo-
delle, bei denen junge Berater schrittweise
Kundenbestinde iibernehmen — begleitet
von erfahrenen Mentoren und transparen-
ten Vergtitungsmodellen.

Pensionsmodelle

Auch bei der Ruhestandsplanung hat
sich die Branche professionalisiert. Wih-
rend 2012 noch unklar war, wie Bestande
libergeben werden kénnen, bieten heute
fast alle groflen Vertriebe standardisierte
Losungen an. Der Pensionsantritt wird
heute nicht mehr als Bruch, sondern als
Ubergangsphase verstanden. Die Unter-
nehmen setzen dabei auf individuelle
Losungen, abgestimmte Ubergabemodelle
und verstirkte interne Vernetzung. Top-
Ten-Geschifisfihrer Schuller beschreibt
den Wandel so: ,,\Wir unterstiitzen unsere
Wertpapierberater bei ihrem Ubergang in
den Ruhestand individuell je nach Bedarf
mit unterschiedlichen Konzepten, die auf
die spezifischen Bedtrfnisse und Wiin-
sche des Beraters zugeschnitten sind.
In der Praxis bedeutet das, dass Top Ten
mehrere Modelle anbietet — von der
klassischen Bestandsverauferung bis zur
stufenweisen Ubergabe. Der Bestand
eines scheidenden Beraters wird bewertet,
um einen fairen Marktwert zu garan-
tieren. Danach wird entschieden, ob
ein interner Nachfolger den Kunden-
stamm tibernimmt oder ob der Bestand
an das Haftungsdach verkauft wird.
~Wichtig ist hierbei®, betont Schuller,
,dass sowohl fiir die Berater als auch
far  die
de Losungen gefunden werden.
Neben diesen Modellen bietet Top Ten
auch sogenannte ,,Soft Exit“-Losungen an:

Kunden zufriedenstellen-

Erfahrene Berater bleiben mit geringerem
Aufwand aktiv, beispielsweise in einer
White-Label-Vermogensverwaltung oder
in beratender Funktion innerhalb des

»Mehr Unternehmen
sollten Strukturen
schaffen, die junge

Talente gezielt unter-

stiitzen und den Einstieg
finanziell abfedern.«

Stefan Ferstl, Privatconsult

Netzwerks. Dadurch konnen sie weiter-
hin Ertrige erzielen, ihr Wissen weiterge-
ben und gleichzeitig schrittweise aus dem
Tagesgeschaft aussteigen. ,,Es geht darum,
Erfahrung zu halten, ohne junge Krifte
zu blockieren®, erklart Schuller.

Nachfolger im Netzwerk

Auch bei Privatconsult wird der Uber-
gang zunechmend als mehrjahriger Pro-
zess verstanden. Geschaftsfithrer Ferstl
erklirt: ,Wir verfolgen beim Bestands-
tibergang mehrere etablierte Modelle.
In einer Variante {ibernehmen wir eine
vermittelnde Rolle zwischen unseren
Kooperationspartnern: Wenn ein Partner
seinen Beruf aus Altersgriinden beendet,
prifen wir innerhalb unseres Netzwerks,
welcher Berater hinsichtlich Region und
personlicher Rahmenbedingungen geeig-
net ist.* Diese interne Nachfolge wird
von der Zentrale begleitet, wihrend die
konkreten Konditionen zwischen den

Partnern vereinbart werden. In einer
zweiten Variante (bernimmt Privatcon-
sult den Bestand direkt in den Eigen-
bestand. Auch hier stehen Kontinuitit
und Kundeneinbindung im Mittelpunkt:
»In einem mehrjihrigen Ubergang mit
degressiver Verglitung begleiten wir die
Kunden gemeinsam mit dem scheiden-
den Berater. Alternativ erfolgt ein stich-
tagsbezogener Ubergang, der in der
Regel durch Informationsveranstaltungen
begleitet wird, bei denen die Kunden den
neuen Berater personlich kennenlernen.®
Auch bei Finanzadmin setzt man auf
interne  Vermittlung und Networking,
So fordert man tber Akademieveranstal-
tungen und interne Speeddatings gezielt
den personlichen Austausch zwischen
alten und neuen Partnern. ,,So gelingt es
uns, Bestinde innerhalb der FinanzAd-
min-Partner professionell zu vermitteln
und in gute Hinde zu Gbergeben®, erklart
Magg, Die Ubergabe wird hier also nicht
als Einzelereignis, sondern als organisier-
ter Netzwerkprozess verstanden.

Bei Swiss Life Select hat man ebenfalls
Modelle fir altere Berater entwickelt,
die ihre Kundschaft geordnet dberge-
ben mochten. Obererlacher betont, dass
die Losungen flexibel ausgestalter sind:
Wir haben verschiedene Modelle im
Bereich der Kundeniibergabe. Meist
betrifft das Berater, die tiber 60 Jahre alt
sind.”

Insgesamt zeigt sich somit ein klare-
res, aber auch ernichterndes Bild: Die
osterreichische Finanzberatung ist besser
organisiert, digitaler und strukturierter
als je zuvor. Doch die Zahl der aktiven
Berater sinkt, und der Nachwuchs reicht
nicht aus, um die demografische Liicke
zu schlielen. Die Professionalisierung
von Ausbildung, Mentoring und digita-
lem Recruiting ist ein Fortschritt — doch
solange der Berufseinstieg mit finanzieller
Unsicherheit verbunden bleibt, wird der
Zustrom junger Talente begrenzt bleiben.

GEORG PANKL

FOTO0: © MARKUS BACHER PHOTOGRAPHER | FONDS PROFESSIONELL
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Die personlichen Ziele im Blick

Swiss Life Select verkniipft Vermdgensaufbau, Vorsorge, Absicherung, Liquidititsplanung und Lifestyle-
Entscheidungen miteinander. CEO Christoph Obererlacher ist von diesem holistischen Ansatz iiberzeugt.
‘Von Martin Miihl05.12.25, 10:31

Kommentare

Von Martin Miihl

Rund um die personliche Situation bauen Berater bei Swiss Life Select gemeinsam mit

Stars
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dem Kunden ein Vorsorgekonzept auf, planen Notfallreserven ein und beriicksichtigen
die Ausbildung der Kinder.

Was ist Financial Planning bzw. holistische Finanzberatung — und warum ist sie
heute wichtiger denn je?

Christoph Obererlacher: Financial Planning bedeutet, die gesamte finanzielle
Lebenssituation eines Menschen im Blick zu haben — nicht nur ein einzelnes Produkt

oder einen kurzfristigen Bedarf.

Holistische Finanzberatung verkniipft daher Vermogensautbau, Vorsorge, Absicherung,
Liquiditatsplanung und Lifestyle-Entscheidungen miteinander. Gerade heute, wo
Menschen lénger leben, Arbeitsbiografien vielfaltiger werden und Markte immer

komplexer sind, braucht es Orientierung und Klarheit.

Ein zentrales Element dabei ist Vertrauen. Unsere Kund:innen erwarten zu Recht, dass
ihre Entscheidungen auf einer neutralen Auswahl aus Hunderten von Tarifen basieren.
Deshalb setzen wir auf erfahrene Financial Planner, die eng mit internen Spezialist:innen

fiir Investment, Versicherung, Immobilien und Finanzierung zusammenarbeiten.

So haben unsere Kund:innen stets eine zentrale Ansprechperson fiir alle Finanzthemen
—und gleichzeitig Zugriff auf Fachexpertise im Hintergrund.

Swiss Life Select spricht von holistischer Finanzberatung. Konnen Sie ein Beispiel

nennen, wie ein solcher gesamtheitlicher Ansatz in der Praxis aussieht?

Ein klassisches Beispiel ist die Finanzierung einer Immobilie. Hier betrachten wir nicht
nur die Kreditkonditionen, sondern beginnen bereits bei der Ansparung des
Eigenkapitals und der Rendite dahinter. Gleichzeitig beriicksichtigen wir Auswirkungen

auf Liquiditét, Absicherung und Altersvorsorge wahrend der Finanzierungsphase.

Parallel bauen wir gemeinsam mit dem Kunden ein Vorsorgekonzept auf, planen
Notfallreserven ein und berticksichtigen die Ausbildung der Kinder. Dieses ,,Big
Picture” entsteht, weil unsere Financial Planner auf ein Expertenteam im Hintergrund

zugreifen konnen.

In der Praxis sehen wir hdufig, dass Kundinnen und Kunden bereits Produkte erworben
haben, die fiir sich genommen sinnvoll sind — aber nicht zur personlichen
Lebensstrategie passen. Hier setzen wir an: Wir strukturieren die bestehenden Vertrage
neu und schaffen einen Gesamtplan, der sich wirklich an den individuellen Zielen

orientiert.
Wie verbinden Sie digitale Tools mit personlicher Beratung?

Digitale Tools sind ein unverzichtbarer Bestandteil moderner Beratung. Wir investieren
erhebliche Mittel in Vergleichssysteme, die Produkte von iiber 100 Banken,

Versicherungen und Investmenthdusern analysieren.

Diese Tools schaffen Transparenz, ermdglichen es, Szenarien zu simulieren und
komplexe Produkte verstindlich darzustellen. Aber: Die eigentliche Entscheidung,
welche Strategie zum Leben und zu den Zielen passt, entsteht im personlichen

Gesprich.

Digitale Tools liefern die Fakten — personliche Beratung bringt Orientierung und schafft

Vertrauen.

Geboten wird ein breites Portfolio an Services aus einer Hand. Welche Aspekte sind

Threr Ansicht nach derzeit beim Investieren besonders zu beachten?
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Wir betreuen in Osterreich rund 100.000 Kund:innen und gewinnen jahrlich etwa 3.000
neue. Besonders wichtig ist derzeit die richtige Balance zwischen Chancen und
Sicherheit.

Es gibt eine grofle Bandbreite an Assetklassen oder auch Mischfonds. Was ist
derzeit besonders interessant — und welche Rolle spielen dabei Rohstoffe oder
Gold?

Mischfonds bleiben attraktiv, da sie unterschiedliche Méarkte und Anlageklassen
professionell kombinieren. Rohstoffe und Gold dienen weiterhin als Stabilititsanker in

unsicheren Zeiten.

Gold ist vor allem als Beimischung zu sehen — zuletzt auch mit erfreulicher Rendite.
Langfristig geht es darum, mit einer solchen Beimischung Stabilitét in ein Portfolio zu

bringen.

Investieren bedeutet oft, einen grofieren Zeithorizont zu betrachten. Was ist bei

der Vorsorge zu beachten — und wie spielen diese Themen zusammen?

Vorsorge ist ein Langstreckenlauf. Wer friith beginnt, profitiert vom Zinseszinseffekt und
kann Schwankungen besser abfedern. Gleichzeitig gilt: Vorsorge endet nicht mit dem

Pensionsantritt.

Da viele Menschen heute 85, 90 oder élter werden, miissen wir die Entnahmephase
ebenso sorgfiltig planen wie die Ansparphase. Unsere Aufgabe ist es, Strategien zu

entwickeln, die Ertrage sichern und gleichzeitig Inflation ausgleichen.

Hier arbeiten unsere Financial Planner Hand in Hand mit internen Experten, um

individuelle Losungen zu schaffen.

Wie sieht Ihrer Meinung nach eine optimale Balance zwischen Vorsorge,

Liquiditiit und Lifestyle-Investments aus?
Die optimale Balance ist individuell — aber drei Prinzipien gelten fiir alle:

1.) Absicherung und Vorsorge: Ein stabiles Fundament ist unverzichtbar —

Risikoabsicherung, Altersvorsorge und solide Anlagen.

2.) Liquiditét: Ein ausreichender Puffer sorgt fiir Flexibilitdt und verhindert, dass man in

ungiinstigen Marktphasen Vermogen auflosen muss.

3.) Lifestyle-Investments: Immobilien, Beteiligungen oder Kunst konnen Freude und
Identifikation stiften. Sie sollten jedoch immer auf einem soliden Fundament aufbauen,

nicht an dessen Stelle treten.

In Osterreich sind wir mit 35 Biiros flichendeckend vertreten und der erste
Ansprechpartner fiir einen umfassenden Finanzcheck aller Vertrdge — immer mit dem

Blick darauf, diese auf die personlichen Wiinsche und Ziele abzustimmen.

Durch unsere neutrale Auswahl aus Hunderten von Tarifen, die Moglichkeit, Experten
im Hintergrund einzubeziehen, und den Zugang zu institutionellen Strategien auch fiir
kleinere Anlagesummen schaffen wir einen klaren Mehrwert. Genau das macht
holistische Finanzberatung aus: ein Ansprechpartner fiir alles, gestiitzt auf

Fachexpertise, neutralen Vergleich und Vertrauen.

Martin Miihl

Zur Startseite Mehr aus finanzen
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T s war ein turbulentes Jahr.
_I Wirtschaftlich, politisch und
damit auch fiir alle Anlegerin-
| nen und Anleger. Was klassi-
sche Sparer argern diirfte: das fix ver-
zinste Sparbuch deckt nur knapp die
Halfte der Teuerungsrate ab. ,Es lie-
gen noch immer viele Monatsgehal-
ter, teilweise mehrere Jahresgehélter
auf Girokonto oder Sparbuch‘, sagt
Christoph Obererlacher, Geschaftsfiih-
rer von Swiss Life Select Osterreich.

Auffallig: Die Sparquote liegt mit 11,7
Prozent weit tiber dem Schnitt in der
Eurozone (8,4 Prozent). Laut Obererla-
cher sei das auch ein Gradmesser fiir
die anhaltend grofien Unsicherheiten
beziehungsweise die Verunsicherung
in der Bevélkerung. Ob hier 2026 mehr
Klarheit bringen wird, hinge auch da-
von ab, wie sich die internationalen
Krisenherde weiterentwickeln wer-
den.

Auf den Kapitalmarkten, auch be-
dingt durch die Zollpolitik von US-Pra-
sident Donald Trump, ging es mitun-
ter rasant auf und ab - und dann wie-
der aufwarts. Trotz aller Turbulenzen
und dem Wirbel um die Trump-Zolle,
gehe ein ertragsseitig gutes Borsen-
jahr zu Ende: ,Heuer konnte man im
zweistelligen Prozentbereich ver-
dienen mit Aktienfonds®, so

der Finanz- und Vorsorgebe-
rater. Da die Inflationsrate
mit zuletzt 4 Prozent deut-

+ES liegt noch
immetr viel Geld
auf Sparbiichern”

Was bringt 20267 ghristoph Obererlacher, Chef von
Swiss Life Select Osterreich, tiber Zinsen, Inflation
und Sparer, die erstmals zu Aktien greifen.

Von Alexander Tengg

lich héher als die Sparzinsen ist, be-
merke man mehr Nachfrage im In-
vestmentbereich. ,Heuer war das Ein-
malerlagsgeschéaft stark, oft in Kom-
bination mit einem Sparplan, also
einer monatlichen Einlage®, so der Fi-
nanzdienstleistungsexperte. Swiss Li-
fe Select Osterreich wiihle bei iiber 100
verschiedenen Anbietern das fir die
Kundinnen und Kunden passende Pro-
dukt aus.

Junge Kundinnen und Kunden wiir-
den insbesondere in ETFs (Exchange
Traded Fund) also bdrsengehandelte
Fonds investieren. Diese bilden die
Wertentwicklung eines bestimmten
Index moglichst genau nach. ,Ange-
strebt wird eine hohere Verzinsung
des Ersparten®, schildert Obererlacher,
und verweist auf den ATX, der heuer
um mehr als 40 Prozent nach oben

kletterte. Ein ETF ermdglicht eine
breite, kostengiinstige Streuung von
Investitionen und kann wie eine Ak-
tie jederzeit an der Borse gehandelt
werden.

Im Siiden Osterreichs sei eine hohe-
1e Nachfrage nach Finanzierungen zu
bemerken. Und die Zuwachse auf dem
Immobilienmarkt wiirden bereits zei-
gen, dass wieder mehr in Wohneigen-
tum investiert wird. Und dieses auch
absichern wollen. Denn dsterreichweit
werden bei Sachversicherungen Zu-
wéchse verzeichnet. Gleichzeitig in ei-
ner heiklen Phase: Die Riickversiche-
rer hatten den Druck auf die Versiche-
rer erhoht. Diese wiederum erhdhen
ihre Pramien. ,Der Markt zieht an. Alte
Tarife werden indexgebunden der In-
flation angepasst. Aber in vielen Alt-
vertrigen sind gewisse Naturkata-
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strophen gar nicht mitversichert®,
warnt Obererlacher. Ein klassisches
Beispiel: Die neue oder erweiterte Pho-
tovoltaik-Anlage am Dach ist instal-
liert, aber die Anpassung der Eigen-
heimversicherung fehlt.

Fiir 2026 erwartet sich Obererlacher
noch mehr Interesse an einer Alters-
vorsorge. Die prognostizierte
Entwicklung des  Brutto-
inlandsprodukts dampfe die

An den Bérsen
bleibt es spannend
WIENER BORSE/DANIEL
HINTERRAMSKOGLER

Aussichten im Hinblick auf die
gesetzliche Pension. Es wird
mehr privat vorgesorgt werden
miissen. Als zusdtzliche Absi-
cherung werde auch eine Zu-
satzkrankenversicherung im-
mer mehr nachgefragt.

In unsicheren Zeiten erfreu-
ten sich auch Gold und Silber
grofRRer Beliebtheit bei den Pri-
vatanlegern. Der Trend zu ver-
mehrten Zentralbank-Kaufen
in Gold setzte sich fort. Der Sil-
berpreis verdoppelte sich in nur

So veranlagt Osterreich

Laut einer aktuellen Umfrage
von EY Osterreich bleibt das
Sparbuch Anlageprodukt Num-
mer 1 und zwar flr knapp zwei
Drittel der Befragten. 445 Pro-
zent sind in Versicherungspro-
dukte, 35 Prozent in Aktien und
Anleihen sowie rund 30 Prozent
in Gold oder Silber investiert.
17 Prozent legen auch Geld in
Kryptowahrungen an.

einem Jahr. Die unglaubliche Preisent-
wicklung sei durch Krisenszenarien
befeuert worden. Noch eine Verschie-
bung gab es auf den Kapitalméarkten:
Einstim Trend gab es im Bereich Nach-
haltigkeit heuer weniger Nachfrage
bei Privatkunden, wihrend die Aktien
von Ristungsunternehmen stark
nachgefragt wurden und einen Ho-
henflug hinlegten.
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